www.bh-editores.com/agrotecnica B l l

Ano XIV * N°5
Mayo 2011

Cuadernos de Agronomia y Tecnologia

8merge con fuerza y se consolida como potencia agricola de primer

o I!I La b R n.i I iy 1—““ [E ﬂid I.l 'F",-.i- ;?u. TS

Las grandes companias duplicaron sus ventas durante la 18° edicion del Agrishow,
que confirmo el excelente momento que vive el agribusiness brasileno,
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para recuperar estos
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Un tractor que'se’adapta perfectamente a las caracteristicas del campo

espaiiol. Un tractor resolutivo en todo tipo de situaciones, por muy
exigentes que resulten. Un tractor
completo, robusto, potente...

Transmision base 16+ 12 velocidades (4 marchas
powershift), inversor hidraulico, con cambio
mecanico (STD) o electronico (AutoSpeed).

Estructura de proteccion y diseno unificado con el
resto de la gama McCormick: cabina, techo,
guardabarros y capé.
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Distancia entre semillas exacta, profundidad de siembra constante y alto rendimiento son las claves para conseguir una

siembra eficiente y efectiva del maiz. La sembradora monograno de precision Becker Aeromat consigue esto y mucho
mas.

Disponible con monitor y una gama completa de abonado enlinea pemite una siembra precisa, un alto rendimiento,
con un gjuste sencillo y seguro.
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LA OPINION DE LOS
k AGRICULTORESY DE LOS
tuis ~ FABRICANTES EUROPEOS

— | Bardmetro de negocio del CEMA correspondiente al mes de marzo, que proporciona periddicamente ANSEMAT, vuelve a po-

ner de manifiesto que mejoran las expectativas de los fabricantes europeos, alcanzando un nivel de satisfaccién de 70 puntos,
[ sobre un maximo de 100, acercandose a los 76 puntos, valor mas elevado de los alcanzados desde que se inicia este estudio,
L basado en la opinidn de los directivos de las empresas del sector de la maquinaria agricola.

Los datos reflejan un buen momento, tanto a nive! de facturacion como de pedidos, con un crecimiento medio estimado del volu-
men de negocio en el conjunto de la UE del 20%, v en el exterior entre el 10y el 15%. Ademas se destaca que los mercados mas acti-
vos son los de Alemania y Francia, a la vez que mejoran las expectativas para Rusia.

Con motivo de la presentacion de Agritechnica en Espana, de la mano de AGRAGEX, los representantes de la DLG (Asociacién Ale-
mana de Agricultores), que organiza esta Feria, ha dado a conocer un informe sobre las ‘tendencias del mercado’ basado en la opinion de
agricultores de los paises de Europa centro-occidental y oriental, en el que no se incluyen 10s paises del sur, como Espana e Italia.

Este estudio, que se inicia en el 2003, basado en dos entrevistas telefénicas por ano, sobre una muestra de 3800 agricultores con
mas de 50 ha de superficie cultivada, se centra en Alemania, Francia y Reino Unido por la UE del Oeste, y Polonia, Hungria v Republic
Checa por el Este; ademas incluye agricuttores de Rusia, Kazakstan y Ucrania.

Con estas encuestas se pretende conocer como evallan los agricultores la situacion actual, después de una cosecha diticil y desta-
car los sectores en los que piensan invertir en el proximo ano, considerande en todo caso que la situacion economica mundial ofrece bue-
na base para aumento global de la demanda de los consumidores, aunque hay que reconocer la situacion especial de Japon, v las pers-
pectivas de cambios en la Politica Agricola Comun

Como conclusiones de este estudio se puede destacar que el clima de negocio en Alemania es bueno v las expectativas estan en
su punto mas alto desde 2008, en gran parte como consecuencia de los altos precios de [os granos. Los agricultores piensan invertir con
un incremento del 6% respecto al 2010, y las inversiones previsibles se mantiene equilibradas entre lo que es maquinaria para campo,
para instalaciones fijas y para producir bioenergia, muy apoyada en Alemania.

En Francia los agricultores estiman que sus inversiones aumentaran en el 8%, siempre predominando maquinas de campo. En el
Reino Unido las expectativas se han reducido en un 3%, pero todavia se mantiene altas, con aumentos en el area de maquinas para cam-
po, y reduccion en las instalaciones fijas y para la ganaderia.

Para Europa del Este, los aumentos esperados en las inversiones son altos en todos los paises: Polonia con el 9%, Republica Che-
ca con el 13% y Hungria con el 20%, predominando en todos l0s caso las mejoras para maquinas de campo. En los tres casos, mas del
50% de los agricultores estan dispuestos a invertir en los proximes meses, con un notable aumento respecto a su opinidn en 2010.

Para los paises del Este fuera de la UE, a partir de las opiniones de los agricultores consultados, se estima una tendencia &l aumen-
to de las inversiones en Rusia (+5%) y Ucrania (+7%), pero no en Kazakstan; siempre buscando la modernizacion de las maguinas de |
campo.

Desde una perspectiva global las expectativas del sector agropecuario europeo mejoran, en gran parte Como consecuencia una si-
tuacion mas favorable del mercado mundial de granos, manifestandose la tendencia a invertir para aumentar la eficiencia productiva, es-
pecialmente en el manegjo de los cultivos.

Sin embargo, volviendo al Barometro del CEMA, se observa que, si bien en la valoracion del negocio actual en el conjunto de la UE
esperan que crezca un 96% de los fabricantes encuestados, lo que coincide con el estudio de la DLG realizado con agricultores, estas ex-
pectativas de crecimiento se reducen al 45% en Italia, y al 15% en Espana. A qué son debidas estas diferencias, si el mercado europeo
tendria que ser "dnico’. Posiblemente a la falta de confianza en la situacion economica de algunos paises.

Cuando la situacion se pone dificil y las perspectivas no estan claras, los agricultores dejan de invertir, aunaue dispongan de dinero,
y aguardan a que mejore la situacion. Esperemos que lo haga pronto.

Con un cordial saludo,®

s avga
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No necesita urea

La nueva normativa de emisiones Fase Il B supone un impor-
tante reto para los fabricantes.

Mientras que los motores de otros fabricantes requieren el
empleo de una solucion del 3-9% de urea en una base acuosa
conocida como AdBlue, con sistemas de calentamiento y refrige-
racion para el depdsitoy las conducciones de distribucion, la
solucion John Deere es mas sencilla: No es necesario utilizar
urea. jSolo tiene que llenar el depdsito de gasdleo y en marcha!

Nuestros motores PowerTech Fase Ill A han sido siempre gana-
dores en Ias pruebas comparativas de eficiencia, y ahora hemos
construido nuestros nuevos motores

basandonos en esta experiencia.

) Jorn Deere

JohnDeere.com

AS 14931 ES
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Editorial

JULIAN

julianmendieta@bh-editores.com

300 000, 15y 22

o crean que me refiero con los 300 000

a los votos de Bildu, ni nada de eso, ya

que las urnas han dictado su sentencia

para los unos y para los otros, no es eso,
no, es la cantidad de neumaticos para tractores
gue a finales de abril estaban pendientes de ser-
vir por parte de las empresas fabricantes del sec-
tor; esa cifra es una buena senal que indica que el
mercado se estad desperezando, que se recupera
al menos en unidades, y €so es una buena senal. ..
mas que buena, sobre todo cuando los primeros
equipos aumentan su stock de 3 a 6 meses. Pero
ahora surge el problema gue es el abastecimien-
to, porque las fabricas no improvisan de un dia pa-
ra otro su produccion y mas aun cuando otros mer-
cados estan aumentando su demanda y de nue-
VO NOS encontramos en otra ‘crisis’ de neumati-
cos... pero al menos, y dentro de unos parametros,
bienvenida sea por lo que significa... jjque esto
empieza a desperezarse!!

Es un mes de numeros que en una especie de
cabala nos trae respuestas a las miles de pregun-
tas que bullen en nuestra cabeza; el 15, 'La nina
bonita’, ha sido la fecha en el que se ha desperta-
do —ya era hora— una respuesta ciudadana, con la
finalidad de buscar ‘arena de la playa debajo de los
adoquines’; no se puede dejar condenada a una de
las generaciones mejor preparadas de nuestra mas
reciente Historia a ser ‘per semper’, mil euristas
sin mas referente futuro que una interrogacion, los
mas idedlogos quieren ver un referente en el ya le-
jano Mayo de 1968; craso error, porque el que es-
to escribe lo vivié en vivo y en directo y no tiene
nada que ver, ni en las formas ni en el fondo.

agrorccnica

Esto es algo mas profundo, es el despertar a
las personas que adormecidas dejan que sus de-
rechos civicos y sus conquistas sociales se vean
rebajadas por una 'banda’ de delincuentes de guan-
te blanco, que no solo crea ‘corralitos’ de poder,
sino que se blindan con nuestro dinero sus abul-
tadas primas de Consejo de Administracion.

Eso no es en absoluto permisible y fruto de
todo ello es el 22, los 'dos patitos’, donde este su-
frido pais que soporta las veleidades de un Presi-
dente /luminati, que como Custer en Little big horn,
quiere morir matando en pro de sus ensonaciones
arrastrando con ello a la economia de un pais, mal-
trecho y hastiado de unos y de otros, porque si
bien lo que se va es celebrado, miedo tengo que
lo que venga no sepa aportar esa pizca de espe-
ranza que todos nos merecemos... Entre ello —y
es palabra de Mariano Rajoy- el tener de nuevo
nuestro Ministerio de Agricultura, “si asi fuese,
Dios se lo premie; si asi no fuese, que el sector
se lo demande”

Precisamos tener fe en unos politicos que nos
defraudan cada dia, para mirarlos de frente sin te-
ner deseos de abofetearles. Hay politicos de va-
lia que ahora estan en la sombra del olvido como
Miguel Arias, como Pimentel... Gente que sien-
te lo que hace y que en el futuro deberiamos apro-
vechar su valia y experiencia, olvidemos a los ‘pe-
pinos’, ‘leires’ y ‘aidos’... que se archiven los
‘miembros y las miembras’ en el rincén del olvi-
do; en cuanto al Sr. Presidente, como a su ami-
guete Fidel... esperemos que la historia le absuel-
va aunque se viste de ‘gottico’ para la foto de fa-
milia M
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BASILIO CARRASCO DEJA
COMECA, DESPUES DE 47 ANOS

an sido 47 anos desde

que Basilio Carrasco co-

menzo a trabajar en Co-

meca, donde la empre-
sa se inicid en el ya lejano 1964
en un piso de la madrilena calle
de Alcala, donde vivia el querido
y recordado Antonio Sevilla Va-
llejo; eran solo 3 personas las
que iniciaron la andadura para,
ya a los 4 meses, pasar a la ca-
lle cercana de Doctor Gomez
Ulla, préxima a Don Ramon de la
Cruz, domicilio por tantos anos
de la empresa hasta su definiti-
va ubicacién en Guadalajara.

Basilio Carrasco, en una de las histéricas cenas que Comeca
organizaba junto a su Red de Concesionarios durante la FIMA. A la
derecha se observa al fallecido Antonio Sevilla, propietario de la
empresa, y a ta izquierda a su hija Ana.

De aquellas 3 personas, se
paso, en apenas en un ano, a
8 vy se inicia el crecimiento de
lo que llegd a ser una de las
empresas mas emblematicas
del sector, con unared y unos
productos representados de
primera linea: Hesston, Kuhn,
Gallignani, Welger, Busatis,
White, Renault, entre otras...
marcas que se adentraron en
Espana de la mano de Come-
ca, y en toda esa trayectoria
estuvo presente Basilio Carras-
co, que desempeno la respon-
sabilidad de Jefe de Recam-
bios hasta el ano 1974, en el
que pasa a ser responsable de la Sucursal de Za-
ragoza y Delegado de la zona, y asi hasta 1987,
cuando retorn6 a Madrid como Jefe de Ventas,
siendo Director Comercial José Ignacio Gual, que
dejo la empresa en 2009. A propuesta de Gual pa-
s0 a ser el nuevo Director Comercial.

Basilio Carrasco ha sumado més de 47 anos
en Comeca dando lo mejor de si mismo, en diver-
sas areas de responsabilidad, dejando en la red
que formaba ‘la gran familia de Comeca’ una plé-
yade de amigos fraguados a lo largo de casi me-
dio siglo.

Los que hemos tenido la suerte de seguir des-
de 1969 su trayectoria profesional, sentimos no
poderle ver -profesionalmente hablando- con su
sonrisa habitual y su amable y carinoso trato...
iiDisfruta BASILIO, te lo has merecido! 'l

Un fuerte abrazo,
Julian.

agrotécnica
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Desde hace 30 afos, Recinsa
suministra componentes

y recambios de avanzada
tecnologia para maquinaria de
obras publicas.

A través de nuestras
Delegaciones aseguramos un
servicio de alta calidad y la
inmediata disponibilidad de un
alto numero de referencias.

Trate con profesionales. Es mas
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KUHN FABRICARA MACROEMPACADORAS PARA JOHN DEERE

LA MULTINACIONAL NORTEAMERICANA PODRA UTILIZAR EL DISENO DE LA MAQUINA

uhn fabricard ma-
croempacadoras
marca John Deere
para los clientes
de Europa, la CEl (Comu-
nidad de Estados Inde-
pendientes), Norte de
Africa, Oriente Proximo y
Oriente Medio ('Regién
2'). La multinacional nor-
teamericana adquirird la li-
cencia de propiedad inte-
fectual del grupo francés,
para poder utilizar el dise-
no de esta maquina a ni-
vel mundial, adaptéandolo
a las necesidades de los
clientes en otros merca-
dos.
"Este acuerdo nos
permite extender la carte-
ra de productos de heno

y forraje de John Deere,
mejorando asi nuestro
servicio, tanto a los clien-
tes del mercado de los
lacteos y el ganado, como
al sector de los contratis-
tas. Tras una evaluacion
detallada del mercado de
la macroempacadora, pu-
dimos determinar que el
producto de Kuhn nos
permitiria prestar un ser-
vicio mas eficaz y oportu-
no a nuestros clientes,
gracias a una solucion so-
lida y probada que inclui-
rd la asistencia de posven-
ta habitual de John Dee-
re" afirmoé William F. Nor-
ton, Vicepresidente de la
Seccién de Equipos Agri-
colas y para Heno, de la

Plataforma Global para
Heno y Forraje.

Para el Grupo Kuhn,
este acuerdo estratégico,
cuyas condiciones econé-
micas no han sido revela-
das, “es el resultado de
una relacion mutua de mu-

80 MILLONES USS DE INVERS'I()N EN EL SEPTIMO
PUNTO DE FABRICACION EN CHINA

ohn Deere refuerza su decidida apues-
Jta por el mercado chino con la cons-
truccién de una nueva fabrica, en el nor-
oeste del pais, donde producird tracto-
res de mediano y gran tamano, pulveri-
zadores, sembradoras y equipos para la
cosecha. Estas instalaciones, que supon-
dran un desembolso aproximado de 80
millones de dolares, serédn el séptimo Iu-
gar de fabricacion de la compania en Chi-
na, incluyendo dos empresas conjuntas
que proveen principalmente al mercado
local.

“La inversion se basa en una sélida
relacion del trabajo de John Deere con
China para conseguir un éxito mutuo. De-
ere & Company cuenta con una larga his-
toria al servicio de la industria agricola en
China, desde principios de los afos 70
cuando nos vimos involucrados en el pro-
yecto conocido como ‘friendship farms”

MAYO 2011

dijo el Director Ejecutivo, Samuel R. Allen.

La fabrica estara localizada en Harbin,
Provincia de Heilongjiang, donde la com-
pania ya opera con John Deere Jiamusi
Works, un proveedor clave de equipos de
cosecha en China. La nueva fabrica inclui-
ra las tecnologias de fabricacion de me-
tal, pintura y ensamblaje de productos.
“Nuestra experiencia en China nos ha de-
mostrado el importante papel de la Pro-
vincia de Heilongjiang en la agricultura”
dijo David Everitt, Presidente de la Divi-
sion mundial de Agriculture & Turf. "A lo
largo de todo el proceso de planificacion,
las administraciones locales han conce-
dido una importante prioridad a este pro-
yecto’ agrego.

Las previsiones son que las obras de
construccion comiencen en unas sema-
nas para que, a finales del ano que viene,
se fabriquen los primeros productos.

chos anos en sectores es-
cogidos dentro del nego-
cio del heno y el forraje’,
declaro el Presidente vy
CEO, Michel Siebert.
"Kuhn disenay fabrica ma-
croempacadoras de alta
calidad, que en la actuali-
dad se venden principla-
mente en Europa. Este
nuevo acuerdo nos permi-
tira aumentar la capacidad
y eficacia de fabricacion, y
seguir desarrollando solu-
ciones fiables en el empa-
cado que satisfagan las ne-
cesidades de los clientes
en todo el mundo’’ agrego.
En dicha 'Region 2” se-
ra Kuhn quien fabrique las
macroempacadoras de
marca John Deere, mien-
tras que ésta las producira
fuera de ella. Posteriormen-
te, ambas companias pro-
seguirdn sus mejoras en
materia de diseno y pro-
ducto de manera indepen-
diente, a fin de satisfacer
las necesidades de sus
clientes en los diferentes
mercados y continuar com-
pitiendo mundialmente con
las macroempacadoras de
sus respectivas marcas.

agroécnica



ohn Deere organizd en

Portugal una presenta-
cion de su nueva gama de
equipos de aplicacion de fi-
tosanitarios Frontier. La es-
trategia con esta marca re-
presenta una ampliacion de
la oferta de productos ex-
clusiva para los concesiona-
rios John Deere en el pais
luso, que se basa en acuer-
dos con fabricantes euro-
peos para gue los produc-
tos cumplan con las espe-
cificaciones requeridas en
el mercado. La comerciali-
zacion de estos productos
se hace de forma exclusiva
a través de la red de conce-
sionarios John Deere, y es-
to asegura a los clientes un
servicio posventa de prime-
ra clase mundial y la posibi-
lidad de financiacion con
John Deere a través de su
acuerdo con BPI.

Durante la jornada, or-
ganizada el pasado 14 de
abril, se dieron a conocer
las caracteristicas de la
nueva familia de equipos
Frontier destinados a la
proteccion de cultivos, con
explicaciones minuciosas
de los modelos destinados
al tratamiento de planta-

PRESENTACION EN PORTUGAL DE LOS
PULVERIZADORES FRONTIER

ciones de olivo en marco
intensivo y super-intensi-
vo. Ademas, se esbozaron
las caracteristicas de los
tractores John Deere que
mejor se adaptan a la plan-
tacion de olivar intensivo
y super intensivo, el pro-
grama de calibracion, que
seré lanzado proximamen-
te, con el que se facilita la
gestion de la aplicacion de
los productos fitosanita-
rios, asi como las condicio-
nes de financiacion que
ofrece John Deere a tra-
vés de su acuerdo con BPI
para la compra de estos
equipos.

Los asistentes tam-
bién recibieron informacion

RECONOCIMIENTO A MAS DE 250
ANOS DE SERVICIO

iete empleados de John

Deere Ibérica, ya jubila-
dos, que suman mas de
250 anos de servicio a la
empresa, fueron homena-
Jeados en una cena cele-
brada el 28 de abril en Ma-
drid y que cont¢ con la pre-
sencia del Presidente Eje-
cutivo de Deere&Company,
Samuel Allen.

José Ramén Escude-
ro, José Antonio Tarrero y
Hugo Basso, empleados
de la fabrica de Getafe, v

agrorécnicu

José Castellano, Alejandro
Fraguas, Victoriano Sanz y
Eduardo Gonzalez-Jarami-
llo, pertenecientes a la Uni-
dad Comercial, compartie-
ron sus amplias experien-
cias y recuerdos con sus
sucesores.

Ademés, José Ramon
Escudero, en nombre de
todos ellos, entregd a Sa-
muel Allen la escultura
‘Agricultor, Agricultura vy
Progreso’, que simboliza el
compromiso de la compa-

sobre los sistemas de rie-
go de John Deere Water y
comprobaron, en una de-
mostracion en campo, la
calidad de mojado de los
equipos presentados, asi
como su uniformidad de
tratamiento.

La gama de pulveriza-
dores presentada por John
Deere, con su marca Fron-
tier, se dirige a los cultivos
mediterrdneos e incluye
atomizadores y nebulizado-
res arrastrados y canones
suspendidos.

El Presidente Ejecutlvo, Samuel Allen, acompand, entre otros directivos,
a los siete homenajeados.

Nia con todas las personas
ligadas a la tierra y el pro-
greso, gracias en parte al

legado de muchas perso-
nas como las homenejadas
en esta cita.
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CRECE EL BENEFICIO DE JOHN DEERE EN EL SEGUNDO TRIMESTRE FISCAL

eere & Company regis-

tré un beneficio de
904.3 millones de délares
(2.12 US$ por accion) en el
segundo trimestre fiscal, 1o
que representa un incre-
mento del 65% respecto al
mismo periodo del ejerci-
cio anterior. La fuerte de-
manda que se ha produci-
do en toda la ‘region’ de
Ameérica, junto a los mejo-
res precios y un deébil dolar,
fueron factores determi-
nantes.

Los ingresos totales
crecieron un 25%, hasta
8910 millones $, mientras
gue las ventas de equipos
se situaron en 8 328 mi-
llones $. En este contex-

to, la compania ha eleva-
do sus previsiones anua-
les y espera una subida
del 21%-23% en ventas

de equipos, frente al ran-
go previo del 18%-20%.
Ademas, prevé unos be-
neficios anuales de 2 650

millones US$, por encima
de los 2 500 millones US$
estimados el pasado mes
de febrero.

AUMENTO DEL DIVIDENDO TRIMESTRAL

I consejo de Administracion de Deere

& Company ha aprobado un incremen-
to de los dividendos de la compania a 0.41
ddlares por titulo en acciones comunes.
El dividendo sera pagado a partir el 1 de
agosto de 2011 para accionistas registra-
dos hasta el 30 de Junio de 2011. La nue-
va tasa trimestral representa un incre-
mento de 6 centavos por accién por en-
cima del nivel anterior, un incremento de
aproximadamente un 17%. Este es el no-
veno incremento del dividendo trimestral
desde principios del 2004.

Tras estos resultados, el Director Eje-
cutivo, Samuel R. Allen, mostro su con-
filanza en las perspectivas de la compania
y la capacidad para ofrecer un importan-
te valor a sus clientes e inversores en un
largo plazo. “"Nos centramos en satisfa-
cer las crecientes necesidades mundia-
les de alimentacion e infraestructuras,
continuamos comprometidos en conso-
lidar el crecimiento organico de la com-
pania mientras también devolvemos par-
te de la inversion a nuestros accionistas’,
senalo.

NUEVO SUPLEMENTO DE
TOLVA FRONTAL PARA LAS
SEMBRADORAS GIL

ulio Gil ha desarrolla-

do un suplemento de
tolva frontal, con una ca-
pacidad aproximada de 1
500 L, provisto de una
turbina accionada hidrau-
licamente para trasladar
la semilla a la tolva trase-
ra, de forma que se va
compensando el peso,
terminando las dos tol-
vas practicamente al mis-
mo tiempo.

Se puede enganchar
al tractor mediante un tri-
puntal delantero o sobre
el soporte de los contra-
pesos, por o que no se
requiere mayor potencia
de elevador ni su peso in-
fluye en el control de pro-
fundidad de la sembrado-
ra.

Las grandes ventajas
de este producto son el

ahorro de tiempo de car-
ga, ya que puede hacer-
se sin tener que trasladar
el remolque al campo, el
menor consumo de com-
bustible al reducir a la mi-
tad los desplazamientos
y, por tanto, un menor
riesgo para el usuario.

Con esta innovacion,
que puede incoporarse
en cualquiera de sus
sembradoras, ya sea
nueva o antigua, Gil pre-
tende que los agriculto-
res mejoren el rendi-
miento y reduzcan los
costes de produccion pa-
ra ser cada vez mas com-
petitivos. Es, en definiti-
va, una solucion tecnolo-
gica moderna para adap-
tarse a las exigencias
actuales de los agriculto-
res.

Mayo 2011
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ANSEMAT QUIERE ACERCAR EL MEDIO AGRICOLA

Aumentar su presencia
en el sector y en la So-

ciedad y asumir nuevos re-
tos que ayuden a mostrar-
le a ésta el medio agricola
y rural, son los principales
retos que se ha trazado la
Asociacion Nacional de
Magquinaria Agropecuaria,
Forestal y de Espacios Ver-
des (ANSEMAT).

A LA SOCIEDAD

La Comision de Des-
arrollo, Comunicacion y Fe-
rias de ANSEMAT conside-
ra prioritario ahondar en la
necesidad de la asociacion
de hacerse presente en el
sector como referencia pa-
ra todos los que trabajan
en el mismo. Ademas,
quiere trasladar al conjun-
to de la poblacién su pro-

blematica, trabajo, pro-
puestas y ambiciones, a
través de campanas infor-
mativas y promociones de
actividades técnicas, esta-
disticas y economicas.
Como parte de la es-
trategia de desarrollo en la
que llevan trabajando des-
de hace dos anos, se en-
cuentran la promocion de

sus actividades, tanto a ni-
vel interno como externo,
lo que viene provocando
cambios en sus soportes
de informaciéon. ANSEMAT
también asumira retos en
el ambito ferial a través de
la nueva feria dedicada al
sector de la jardineria y are-
as verdes, DEMOVERDE
(Colmenar Viejo, Madrid
22-24 de septiembre de
2011) y de su participacion
en FIMA (Zaragoza, 14-18
de febrero de 2012).

noticiaflli]

ANTONIO
CARRARO, EN LA
FERIA ALEMANA

DEMOPARK

Amonio Carraro, S.p.A.
estarad presente en la
proxima edicion de la feria
Demopark, que tendra lu-
gar en Eisenach (Alema-
nia) del 26 al 28 de junio
de 2011, donde expondra
una amplia representacion
de extenso catalogo de
tractores que cubre un
amplio rango de potencias.

Los principales mode-
los seran el TRH 9800, hi-
drostatico reversible con
el ‘X factor’, la nueva ver-
sién de 87 CV de potencia
para el “gran" hidrostati-
co reversible AC. HR 6500:
hidrostatico, reversible,
con JM™ SP 4400HST,
un vehiculo polivalente con
cabina, hidrostatico articu-
lado de 4 ruedas motrices
compacto. Y la solucion
EasyStar, que permite que
algunos modelos destina-
dos al trabajo en alta mon-
tana o en ambientes difi-
ciles puedan equiparse
con el bastidor multifun-
cional EasyStar.

agrorécnica
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LOS FABRICANTES ESPA[]OI.ES EXPLORAN LOS
MERCADOS DE SUDAFRICA'Y ANGOLA

oincidiendo con la ce-

lebracién de la feria
Nampo Harvest Day, que
se celebré del 17 al 20 de
mayo en la ciudad de Bo-
thaville, un grupo de fabri-
cantes espanoles de ma-
quinaria viajé a Sudafrica
para explorar las posibili-
dades que puede ofrecer
ese mercado. Lo hicieron
dentro de la misién co-
mercial organizada por la
Agrupacion Espanola de
Fabricantes-Exportadores
de Maquinaria Agricola y
sus Componentes, Siste-
mas de Riego, Equipa-
miento Ganadero y de
Post-cosecha (AGRAGEX),
que conto con la colabo-
racion del Instituto Espa-

nol de Comercio Exterior
(ICEX).

El programa incluy6
una ronda de entrevistas y
encuentros con dirigentes
de la administracion y em-
presarios con el fin de bus-
car nuevas oportunidades
de negocio y aumentar las
exportaciones de maquina-
ria agricola. Las perspecti-
vas de crecimiento de la in-
dustria agraria en Sudéfrica
han llevado a AGRAGEX ha
intensificar los esfuerzos de
promocién en este pais,
con el principal objetivo de
abrir nuevas vias de nego-
cio a las empresas de ma-
quinaria agricola espanolas.

Sudéfrica es la prime-
ra economia de Africa, con

un 25% de todo el PIB del
continente. Tiene un sec-
tor agricola emergente,
que representa el 12% del
PIB y que emplea, directa
o indirectamente, a unos
8.5 millones de personas.

La mision por el con-
tinente africano se com-
pletd con una visita a An-
gola, donde estd en mar-
cha un plan agricola para
incentivar el crecimiento
del sector, aumentando
las &reas de cultivo en los
proximos anos. Por este
motivo, se preve un creci-
miento de las importacio-
nes de maquinaria agrico-
la vy de riego para contri-
buir a optimizar los proce-
s0s de trabajo.

CAEN LAS VENTAS
DE TRACTORES EN
PORTUGAL

EI mercado de tractores
agricolas portugués ca-
y6 un 18.3% en abril, res-
pecto al mismo mes del
ano anterior. Se matricula-
ron 463 unidades (326 con-
vencionales y 137 compac-
t0s), lo que supone sendas
caidas del 21.1% vy del
11.0%, respectivamente.

En el primer cuatrimes-
tre de 2011 se matricularon
1834 tractores, lo que re-
presenta un retroceso del
1.8%. En este periodo se
registrd una estabilizacién
en tractores convenciona-
les, frente a una caida del
6.2% en los compactos. El
73% fueron modelos con
motor entre 1500y 3 750
cm?® de cilindrada. E160.2%
oscila entre los 30y 73 kW,
el 26.2% no supera los 29
kWy el 13.6% esté por en-
cima de los 73 kW.

van Puago es el nuevo
Director General de Re-
cambios Internacionales,
S.A. (RECINSA), en susti-
tuciéon de Eloy Galvan,
quien ha ocupado el car-
go desde el ano 2008 y
ha desarrollado una "ex-
celente labor” durante los
tres anos que ha perma-
necido en la empresa,
“mejorando la comunica-
cion de las diversas dele-
gaciones con la central,
estableciendo una serie
de valiosos contactos con
diversos proveedores y
coordinando junto a Ivan
Puago todo el traslado a

DE RECINSA

las nuevas instalaciones’
segun se indica en un co-
municado.

El nuevo Director Ge-
neral ingresé en Recinsa
en 1999. Desde entonces
ha desarrollado funciones
muy diversas en distintos
departamentos de la em-
presa, como el Almacén
de Recambios, Adminis-
tracion, Compras y Ventas
para llegar finalmente a la
Direccion de la compania
como Adjunto, donde ha
podido recibir todos los
conocimientos y vivencias
transmitidos por Eloy Gal-
van.

IVAN PUAGO, NUEVO DIRECTOR GENERAL

La experiencia adqui-
rida durante su trayecto-
ria laboral permite a Ivan
Puago tener un profundo
conocimiento del merca-
do de recambios, tanto
para maquinaria agricola
como para obra publica.
Uno de los retos que de-
berd superar serd hacer
frente a la profunda trans-
formacién que atraviesa
el sector como conse-
cuencia de la actual situa-
cidon de crisis, y aprove-
char las nuevas oportuni-
dades que emergen en
este nuevo escenario. “La
juventud de Ivan Puago y

—

su probada competencia
en este negocio, que ha
vivido desde nino, tienen
que permitir a Recinsa
afrontar esta nueva etapa
con gran confianza' fina-
liza la nota divulgada por
la empresa.
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on la planta de Ban-

dirma en pleno fun-
cionamiento y un plan de
negocios definido junto a
su socio en el pais, Sahsu-
varoglu, el Grupo Same
Deutz-Fahr se ha trazado
como objetivo alcanzar en
Turquia los 3 500 tractores
en los doce proximos me-
ses, lo que supondria un
crecimiento de su cuota
de mercado del 6% al 9%.

"Un gran objetivo,
DEero estamos seguros
de lograrlo, dada la cali-
dad de nuestros produc-
tos, y el profundo cono-
cimiento del mercado
que poseemos a traveés
de nuestro socio Sahsu-
varoglu', asegura Ludovi-

EL GRUPO SAME DEUTZ-FAHR SE PROPONE VENDER
3 500 TRACTORES EN UN ANO EN TURQUIA

co Bussolati. El Director
General recuerda que el
Grupo italiano ha estado
presente en Turquia des-
de hace mas de 11 anos
y que en 2009, se cons-
truy© la planta de Bandir-
ma, al noreste del pais,
gue esta plenamente
operativa desde 2010,
con una capacidad pro-
ductiva prevista de 2.000
tractores al ano, con mo-
delos polivalentes en el
segmento de media-ba-
ja potencia entre 50 y 80
CV, adecuados para cual-
quier tipo de tarea agri-
cola, que representan el
70% de las ventas de
tractores del mercado
turco.

Precisamente dirigida
a este segmento es la
nueva linea de producto
que el Grupo Same Deutz-
Fahr y Sahsuvaroglu tie-
nen previsto presentar en
los préximos meses. Su
estilo renovado y una ca-
ja de cambios sincroniza-
da, son sus dos aspectos
mas destacados. También
prevén ofrecer modelos
de mayor potencia, inclu-
vendo la nueva gama de
cosechadoras Deutz-Fahr.

Turquia es el mayor
mercado de tractores de
Oriente  Medio con
36 500 unidades vendi-
das en 2010 y con una es-
timaciéon para 2011 de lle-
gar a las 40 000.

ESPANA PIERDE SUPERFICIE
DE REGADIO POR PRIMERA VEZ DESDE 2006

La superficie de regadio
en Espana registro un
retroceso del 0.4% en
2010, situandose en 3 407
953 ha, lo que supone la
primera caida desde 2006.
La pérdida de rentabilidad
en el ultimo ano, como
consecuencia de la fuerte
subida de las tarifas eléc-
tricas —que representan ya
el 30% de los costes de
produccion-y la caida del
precio de los productos
agrarios, lo que ha hecho
practicamente inviable su
subsistencia en algunas zo-
nas, son los principales
causantes de este retroce-
S0, a juicio de la Federacion
Nacional de Comunidades
de Regantes (FENACORE).

Esta situacion ha lleva-
do a las comunidades au-
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sién de superficie regada
a abandonar muchos de
los regadios ya historicos
—de mayor produccion e in-
gresos—y sustituirlos por
cultivos de secano, con el
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fin de aliviar los gastos
energéticos que implican
los nuevos sistemas de rie-
go mas eficientes, de me-
nor consumo de agua, pe-
ro mayor demanda eléctri-
ca.

ESTABILIDAD EN
LOS MERCADOS
EUROPEOS

Las perspectivas positi-
vas mostradas por los
mercados europeos de
magquinaria agricola en los
primeros meses de este
ano se consolidan. El ulti-
mo Barémetro de negocio
del CEMA (Asociacion Eu-
ropea de Fabricantes de
Maquinaria Agricola) refle-
ja un descenso minimo en
el indice del clima de ne-
gocio (67 puntos, frente a
los 70 puntos de los dos
meses anteriores), " sinto-
ma de la estabilidad de los
mercados y del manteni-
miento de las expectativas
de recuperacion del sector
en este primer semestre’
segun fuentes de ANSE-
MAT, la asociacion espano-
la perteneciente al CEMA.

Se mantuvo el por-
centaje (62%) de quienes
consideran su nivel de ne-
gocio actual como "bue-
no" o “muy bueno' asi co-
mo las perspectivas de
crecimiento entorno al
80% para los proximos
seis meses. El volumen
de pedidos, bajo estas cir-
cunstancias, sigue clara-
mente en aumento con el
empuje de los mercados
mas grandes de Europa
Occidental en cuanto al
negocio actual, pero me-
nos a seis meses vista
donde parece gue crecen
mas los mercados escan-
dinavos y los de los paises
CE!l (Comunidad de Esta-
dos Independientes).

El Bardmetro también
recoge la necesidad de
ampliar las plantillas, so-
bre todo en el caso de los
contratos temporales en
funcion de la produccion.

icia
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NUEVAS CAPACIDADES PARA LOS
DEPOSITOS DE COMBUSTIBLE DE
SEGUES

Maquinaria Agricola Se-
gués ofrece nuevas
capacidades en su oferta
de depositos de transpor-
te de combustible, que
ahora van desde 125 has-
ta 941 L, con equipo de
bombeo opcional, mangue-
ra de 5 m de longitud, pis-
tola para el repostaje, ex-
tintor de polvo ABC y rom-
peolas interior para evitar

el desplazamiento de la
carga.

Segun indica la empre-
sa, todos sus depositos se
fabrican segun la normati-
va ADR para el transporte
de mercancia peligrosa por
carretera y se entregan con
su correspondiente docu-
mentacion. Segués ofrece
también los remolgues pa-
ra turismo con el deposito

montado, para acarrearlo
cuando se necesite evitan-

do asi que el olor invada el
interior del vehiculo.

PRESENTACION DE NUEVOS PRODUCTOS NEW HOLLAND

En el pasado mes de
septiembre, asistimos
a la presentacion de los
nuevos motores lveco y
los nuevos tractores que
equiparian dichos motores,
como la antelacion de la
creacion de Fiat Industrial;
ya en el mes de enero, se
presentaron l0s nuevos
modelos con motores que

Mayo 2011

posibilitan el cumplimien-
to de la norma Tier 4.

Para dar a conocer di-
chos modelos en el mer-
cado espanol, se esta lle-
vando a cabo una serie de
demostraciones y presen-
taciones por diversos pun-
tos y por ese motivo acu-
dimos a la localidad sevi-
llana de Dos Hermanas,

donde se celebrd una reu-
nién con mas de 200 em-
presarios agricolas, acom-
panando a este evento
Trelleborg Wheel System
con su gama de neumati-
co para altos rendimien-
tos, asi como Repsol, su-
ministrador de urea, ne-
cesaria para el uso de los
nuevos motores que in-
corporan las maquinas
presentadas.

Blue Power es la deno-
minacion de las nuevas se-
rie que incorporan la tec-
nologia SCR, que segun la
marca permite reducir el
CONSUMO, PEro centrémo-
nos en los nuevos tracto-

res, empezando por la se-
rie TD 4 con potencias en-
tre 55y 74 CV, 1aT500 en-
tre 86y 106 CV, serie T7
con 125y 165 CV. T8 y T9
series especificadas para
tractores de grandes ren-
dimientos y que alcanza
hasta 670 CV.

agrorécnica
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FERIA DE GALICIA ANUNCIA LAS
FECHAS DE GANDAGRO Y
GALIFOREST

Ambos certamenes, que cumpliran su segunda edi- | ‘ NA SOL UC’ON PARA

cion, tendran lugar el proximo ano y sus respec-
tivos comités organizadores se reunieron hace unas ADA WCULTOR
semanas para establecer las fechas de celebracion.

Del 8 al 10 de marzo se celebrara GandAgro, Mo-
nografico de la Ganaderia y la Agricultura que en su pri-
mera edicion reunio a 220 firmas expositoras y regis-
tré mas de 11 000 visitantes. Por su parte, Galiforest,
cita especifica del sector forestal, sera del 28 al 30 de
junio, nuevamente en el monte e instalaciones del Cen-
tro de Formacion y Experimentacion Agroforestal de
Sergude, “una ubicacion que se repite para revalidar el
Exito que Supuso en la pasada edicion su celebracion
en un lugar real de trabajo con facil acceso y magnifi-
cas infraestructuras que permite demostraciones en
vivo' segun fuentes del propio Comité.

BRIDGESTONE ABRE UNA FABRICA | Ra.
DE RECAUCHUTADO EN HUNGRIA "

SDI 2000
, SPI 2500
SPI 2000
SPI 1500
SPL1500

S 9 Picde
| nuevo concesionario y franquicia de de Bandag SPL 800 ' - - |
5-Let Ltd. presenté el pasado 14 de abril la nueva ' LP-500 \ RA- TM25
fabrica de recauchutado en Mezoszilas (Hungria). El ' LP-500-D . I \ B
proyecto, que ha supuesto una inversion de 2 millo- EP-1250 | |
nes de euros, dispone de la ultima tecnologia de re- EP-1000 e
cauchutado Bandag. EP-800
5-Let, empresa 100% de capital hungaro, partici- EP-600 it
pa desde 1996 en soluciones ‘verdes’ de energia, prin- EP-500 .
cipalmente geotermal. Como franquicia de Bandag, EP-400 k-
tiene acceso a la amplia gama de neumaticos recau- P-500
chutados Premium de Bandag y Bridgestone. P-400 '
A la ceremonia de inauguracion acudieron, entre PL-400-C RA-G
otros, representantes del gobierno hungaro y Akihito P-300
Ishii, Director de Camion, Autocar y Recauchutado de P-250 ) z ; 2
Bridgestone Europa. P-180 Maquinaria Agricola Segués S.L.
agroécnica SANT RAMON (LLE’DA)
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CATRON INTERNACIONAL ALCANZA LOS 2500 KIOTI
VENDIDOS EN LA PENINSULA

Atm no ha cumplido diez
anos desde que co-
menz6 la comercializacion
de los tractores Kioti y ya
ha alcanzado las 2 500 uni-
dades vendidas en la Pe-
ninsula Ibérica. Catron In-
ternacional alcanzé esta
historica cifra el pasado
mes de mayo gracias a “la
confianza depositada por
todos nuestros concesio-
narios y clientes finales. a

los que anima a continuar
“en este fendmeno cre-
ciente, segun destacan
fuentes de la empresa.
Catron Internacional es
el importador exclusivo de
la marca Kioti para Espana
(desde 2002}, Portugal
(2007), Tunez y Marruecos
{2009) y, como tal, ronda
los 3 000 tractores comer-
cializados en total. El par-
que al que ofrecer servicio

posventa es de unas 5 000
unidades incluyendo las
vendidas anteriormente.

El crecimiento conti-
nuo que muestra la empre-
sa se ha producido en gran
parte gracias a la expan-
sién hacia los mercados
del Magreb, donde las ex-
pectativas que maneja pa-
ra este ano son de superar
el medio millar de tracto-
res vendidos.

| Colegio Oficial de In-

genieros Agrénomos
de Centro y Canarias otor-
g6 el titulo de Colegiado
de Honor a los ingenieros
agrénomos Francisco Gar-
cia Olmedo y Jorge Jorda-
na Butticaz por su aporta-
cién en los sectores de la
mejora genética de las
plantas y la industria agro-
alimentaria, respectiva-
mente. Tambien concedid
la Placa de Honor a Inge-
ser y Proing, grupos dedi-
cados a los servicios de
ingenieria y consultoria, y
el programa Onda Agraria
de Onda Cero.
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ENTREGA DE PREMIOS A
INGENIEROS AGRONOMOS EN
MADRID Y ANDALUCIA

Las distinciones se
entregaron el 12 de mayo
en Madrid, en un un acto
que sirve para celebrar el
dia del patrén, San Isidro
Labrador.

Por su parte, la Fun-
dacién Andaluza de Inge-
nieros Agrénomos entre-
g6 el Premio Columela a
Francisco Garcia Olmedo
y Pilar Carbonero Zaldue-
gui, académicos de la RAI
(Real Academia de Inge-

nieria), en reconocimien-
to al trabajo de aquellos
Ingenieros Agrénomos,
empresas o instituciones
gue han destacado por su
trayectoria profesional em-
presarial o institucional.
En esta sexta edicién,
el Premio ha reconocido
sus trabajos de investiga-
cién sobre ingenieria ge-
nética y biotecnologia ve-
getal, especialmente en
relaciéon con la aplicacion

CGS TYRES SUBE
LOS PRECIOS

GS Tyres, fabricante

especializado en la pro-
duccion de neumaticos
agricolas y de uso industrial,
ha subido el precio de to-
dos sus productos un 10%
de media, en funcion de los
modelos y mercados.

El alza, que la compa-
Aia justifica por la escalada
de los precios de las mate-
rias primas, se aplicé en
abril en Estados Unidos,
Europa del Este y Rusia,
mientras que al resto de
mercados en los que esta
presente, incluidos los de
Europa Occidental, llego el
pasado mes de mayo.

TRIUNFO EN EL
MUNDIAL DE ARADA

0s neumaticos Conti-
l_nental AC85 triunfaron
en el Mundial de Arada,
celebrado hace unas se-
manas en Suecia, equipan-
do al tractor New Holland
que condujo el austriaco
Christian Lanz.

de métodos moleculares
a la obtencién de resisten-
cia de las plantas a plagas
de insectos y enfermeda-
des bacterianas y fungi-
cas.

La entrega de la esta-
tuilla en bronce de Colu-
mela de 18 cm de altura
con base de marmol se
realizé durante la Festivi-
dad de San Isidro. En el
mismo acto se reconocio
como Colegiado de Honor
a Juan Ignacio Caballero
Garcia de Vinuesa y se en-
tregaron las medallas co-
legiales de oro, platay
bronce.
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LOMAQ MAQUINARIA, NUEVO
DISTRIBUIDOR DE JCB PARA
ARAGON Y SORIA

a red nacional de distri-
buidores JCB se amplia
con la incorporacién de Lo-
mag Magquinaria, cuya zo-
na de influencia se exten-
deré a Soria y Aragdn.
"La empresa que no
evoluciona y no se anticipa
a los deseos de sus clien-
te no tiene porvenir” es el
lema de esta empresa, fun-
dada por Miguel Angel
Morlanes, Lorenzo Cerrada
y Enrique Arenas, tres j6-
venes profesionales que
cuentan con una amplia ex-
periencia adquirida en es-
trecho contacto con los
clientes en diferentes am-

bitos relacionados con la
maquinaria. " Ha sido pre-
cisamente esa actitud em-
prendedora y la experien-
cia y solvencia de estos jo-
venes profesionales lo que
nos ha decidido a apostar
por Lomaq Maquinaria pa-
ra desarrollar este drea ge-
ografica que tantas posibi-
lidades presenta para nues-
tros productos por el alto
indice de empresas poten-
ciales clientes’ afirmo la Di-
rectora General de JCB Es-
pana, Brunhilde Rygiert.
Desde su creacion, Lo-
magq esta presente en dife-
rentes areas de actividad,

La Directora General de JCB Espaiia, Brunhlide Ryglert, junto a los
responsables de Lomaq Maquinaria.

todas ellas vinculadas al
sector de la construccion y
la obra publica, y ha apos-
tado muy fuerte en ofrecer
la mejor atencion comercial
y de posventa a todos los
clientes dedicados a la obra
publica, la agricultura, la
construccion vy la logistica.

a Serie Puma CVX Effi-
Lcient Power EP ha con-
seguido los resultados
mas altos en eficiencia y
productividad en unas
pruebas realizadas por la
Asociacién Alemana de
Agricultura (DLG). En una
nota distribuida por la em-
presa se destaca que di-
chas pruebas constataron

BUENOS RESULTADOS DE LOS PUMA
EN UNAS PRUEBAS DE LA DLG

que el sistema SCR, que
maximiza el rendimiento
del motor y trata los gases
de escape con otro fluido
para eliminar las sustan-
cias contaminantes, per-
mite ahorrar un 14% de
combustible en motores
TierdA, en comparacion
con la media de los resul-
tados de las pruebas.

CVX DE CASE IH
ALEMANA

La tecnologia Efficient
Power EP de Case IH per-
mite a los nuevos moto-
res ofrecer un 23% mas
de potencia nominal lo-
grando aumentar su pro-
ductividad. Su sistema hi-
dréulico le proporciona una
capacidad extraordinaria y
gran precision de control
con un caudal maximo de
170 L/min. Cuentan con
una capacidad de eleva-
cién de hasta 10 460 kg.

La Serie Puma CVX
abarca ocho modelos
que, a tenor de estos re-
sultados, se situan a la ca-
beza en términos de con-
sumo. Segun la marca,
con 'la mejor gestion de
la potencia y el mejor sis-
tema hidraulico de su ca-
tegoria”.

agroiécnica

Con este acuerdo,
JCB ve culminada la estra-
tegia de creacion de una
red optima de distribuido-
res a nivel nacional, con el
proposito claro de prestar
un excelente servicio pos-
venta y de mantenimiento
de los equipos.

AGRIWORLD

PATROCINADOR

DE LA SEGUNDA
EDICION DEL
CROP WORLD

n su primera edicion se
Eerigio en uno de los
mayores y mas importan-
tes eventos internaciona-
les dedicados a la produc-
cion y proteccion agricola.
El Crop World, que se des-
arrollara el 4 y 5 de julio,
reunird en Blue Tree Mo-
rumbi (Sao Paulo, Brasil) a
gjecutivos de grandes em-
presas que abordaran te-
mas de candente actuali-
dad y ofrecerdn sus pers-
pectivas para los diferen-
tes mercados. Entre los
patrocinadores de esta ini-
ciativa se encuentra nues-
tra publicacion para el mer-
cado brasiteno, AGRIWORLD.
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GGM ASUME LA DISTRIBUCION DE BOBCAT EN CINCO

PROVINCIAS ANDALUZAS

a empresa familiar Ggm

Guillermo Garcia es el
distribuidor Bobcat con ma-
yor area de accién en Es-
pana. Surgida en Jaén en
1963, extendid su ambito
de trabajo a las provincias
de Cérdoba en 2008y a
Sevilla en 2010. Esta ulti-
ma delegacién se ocupa
también de las provincias
de Huelva y Cadiz.

El grupo esta formado
por una serie de empresas
con una superficie de
51000 m? en instalaciones
ubicadas en zonas estraté-
gicas para reforzar su ima-
gen de marca de cara a los
clientes. Paralelamente, se

ha puesto en valor un patri-
monio que da forma a unos
fondos propios de mas de
20 millones de euros, “con
lo que ha ido reafirmando
Su mas que acreditada sol-
vencia frente a sus clientes,
proveedores, entidades fi-
nancieras y trabajadores por
medio de la reinversion
constante del beneficio ob-
tenido’ destaca Miguel An-
gel Garcia, hijo del fundador
y actual Director de la em-
presa.

A través de diferentes
divisiones de negocio, Ggm
ha desarrollado su actividad
en sectores publicos vy pri-
vados, asi como en las are-

as agricola, industrial, cons-
truccion y obras publicas,
prestando servicios tanto
en la venta de maquinaria,
equipos de trabajo, mate-
riales, repuestos, etc. Tam-
bién ofrece alquiler de ma-
quinaria y equipos de traba-
jo, servicios de montajes
especiales, asesoramiento
técnico o capacitacion pro-
fesional, con mas de 80 cur-
s0s impartidos y unos 900
operarios formados en el
periodo 2008/2010.

Ggm asumio la distri-
bucién de maguinaria Bob-
cat en la provincia de Jaén
en el ano 2000. Las ventas
han evolucionado en este

periodo centradas en los
modelos de alta gama, co-
mo las cargadoras com-
pactas de cuatro ruedas di-
rectrices y las cargadoras
compactas de orugas de
goma o metalicas. " Gran
cantidad de usuarios del
sector agricola y ganadero
de nuestra zona han apos-
tado por la maquinaria Bob-
cat, debido a que esta mar-
ca se diferencia claramen-
te de las demas por ofre-
cer un amplio abanico de
posibilidades que hacen el
trabajo mas comodo, efec-
tivo y productivo en unas
condiciones tan imprevisi-
bles y cambiantes como
es el campo agricola’ ase-
gura Miguel Ange!l Garcia.

Pero desde Ggm quie-
ren dejar claro que no se li-
mitan a la venta de maqui-
naria Bobcat. " £/ servicio
posventa se trata como un
aspecto fundamental’ ad-
vierte su Director, "es un
punto diferencial para que
nuestros clientes y prove-
edores confien en nos-
otros” Para ello cuentan
con un equipo de mas de
20 mecanicos y varios ta-
lleres completamente
equipados”

xtremadura y Asturias

han publicado sus res-
pectivas lineas de ayuda pa-
ra la renovacion de tracto-
resy equipos agricolas.

El 13 de mayo se publi-
c6, en el Diario Oficial de
Extremadura, el Decreto
67/2011 que regula la con-
cesion de ayudas para la re-
novacion de tractores y ma-
quinaria agricola.

Las bases reguladoras
de la ayuda se establecen
por el RD 457/2010, de 16
de abril, pero, como con-
secuencia de la experien-
cla adquirida tras la aplica-
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EXTREMADURA Y ASTURIAS OFRECEN
AYUDAS PARA LA RENOVACION DE
TRACTORES Y MAQUINARIA

cion del anterior Decreto,
se ha establecido una nue-
va forma de acreditar que
el tractor a achatarrar se
encuentra en condiciones
de uso y no de abandono.

Dado que la ITV tiene
como proposito mejorar la
seguridad vial, siendo pre-
ciso mantener los vehicu-
los en condiciones idoneas
de uso, asi como por exis-

tir en Extremadura un sis-
tema de ITV accesible, por
la coexistencia de Estacio-
nes de ITV y de ITV movi-
les, y al objeto de mejorar
la eficiencia de las Adminis-
traciones, resulta conve-
niente sustituir la verifica-
cion in situ de las maquinas
a achatarrar por la presen-
tacion de la Inspeccion Téc-
nica de Vehiculos en vigor.

En Asturias, el Gobier-
no destina 340 000 euros
para financiar la convoca-
toria de ayudas dirigidas a
cooperativas y empresas
para la adquisicion de ma-
quinaria y equipos destina-
dos a las labores de repo-
blacion y tratamientos sil-
vicolas. Ademas, se apro-
bd una partida de 490 000
euros para financiar la con-
vocatoria de ayudas para el
fomento asociativo me-
diante la prestacion de ser-
vicios de asesoramiento a
las explotaciones agrarias
del Principado de Asturias.
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AGROMELCA PRESENTA UN SISTEMA
DE CONTROL CON VIBRACION
MIXTA

gromelca, empresa es-

pecializada en la fabri-
cacion de cosechadoras de
frutos secos y aceitunas,
presenta un sistema de
control 'Elliptical’, con vi-
bracidon mixta progresiva
programable, para que el
equipo recolector se adap-
te a todo tipo de arboles y
plantaciones, con el que se
puede seleccionar, modifi-
car y crear diferentes con-
figuraciones de funciona-
miento y vibracion.

Se trata de un mando
que permite elegir diferen-
tes tipos de vibracion, pre-
siones y caudales a cada
cilindro. Los movimientos
pueden ser proporcionales

a Doctora en Biologia
l_por la Universidad de
Cérdoba Gemma Baena
Matarranz es la ganadora
de la duodécima edicion
del Premio Fertiberia por
su trabajo ‘Efecto del fer-
tirriego en la distribucion

y disponibilidad de los

macronutrientes en oli-
var’, dirigida por los Doc-
tores Rafaela Ordénez
Fernéndez y Miguel Pas-
tor Munoz-Cobo.

Este premio se con-
voca anualmente con la
colabaracién con el Cole-
gio Oficial de Ingenieros
Agréonomos de Centro y
Canarias y destaca en el
mundo de la investigacion
tanto por su dotacién eco-
ndémica, que asciende a
36 000 euros, la més alta
para un premio a la inves-
tigacion en Esparia, como

agrorécnica

y simultaneos, mientras
que la descarga del fruto
del paraguas se realiza con
retraso programado. El
operador puede visulalizar
los parametros de funcio-
namiento del equipo reco-
lector, asi como las manio-
bras accionadas vy las alar-
mas. Otras caracteristicas
destacables son la configu-
racion individualizada a ca-
da movimiento, la desacti-
vacion de senal eléctrica
en el final de carrera de un
cilindro y el mando a dis-
tancia que puede utilizar un
segundo operario situado
sobre el terreno.

Por su parte, los equi-
pos con despellejadoras

para almendra incluyen ac-
tivacion y desactivacion in-
dividualizada de despelie-
jadoras vy sinfines, con re-
gulacion independiente de

GEMMA BAENA, PREMIO
FERTIBERIA A LA MEJOR TESIS
DOCTORAL EN TEMAS AGRICOLAS

por la calidad de las tesis
presentadas.

Se enmarca dentro
del Convenio de Colabo-
racién firmado en 1996
entre el citado Colegio y
Fertiberia y es el claro ex-
ponente de la activa par-
ticipacién de esta Ultima

en los campos de la in-
vestigacion y docencia,
que también se extiende
a la firma de acuerdos y
CONvenios suscritos con
distintas universidades,
centros de investigacion
y organismos oficiales.
Este ano, el acto de en-

la velocidad. No sufren va-
riacion de velocidad cuan-
do se actua con €l acelera-
dor del vehiculo y no se de-
tienen durante la vibracion.

trega tuvo lugar en la se-
de central de Fertiberia,
en Torre Espacio (Madrid),
el pasado 25 de abril y fue
presidido por la Ministra
de Medio Ambiente, Me-
dio Rural y Marino, Rosa
Aguilar Rivero.

Igualmente, se con-
cedié un accésit a la Doc-
tora Ingeniero Agronomo
por la Universidad de
Granada Adriana Maru-
landa Aguirre, por su te-
sis ‘Estudio de los meca-
nismos implicados en la
resistencia de las plantas
a estreses osmaoticos in-
ducidos por microorga-
nismos autéctonos pro-
motores del crecimiento
vegetal (hongos micorri-
cico arbusculares y rizo-
bacterias)’, dirigida por el
Doctor José Miguel Ba-
rea Navarro.

4
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LAS VENTAS DE MAQUINARIA EN ARGENTINA LLEGAN A
LOS 172 MILLONES € EN EL PRIMER TRIMESTRE

a facturacion por ventas
de magquinas agricolas
en Argentina fue de 1 001
millones de pesos (172 mi-
llones €) en el primer tri-
mestre de este ano, lo que
supone una mejora del
31.8% respecto al mismo
periodo de 2010. Entre
enero y marzo pasado se
vendieron 4 329 unidades,
con un aumento del 6.5%
respecto al primer trimes-
tre del ano anterior.
Segun datos ofrecidos
por el Instituto Nacional de
Estadisticas y Censos (IN-
DEC), las cosechadoras su-
pusieron el 356% de las ven-
tas totales, 350.8 millones
de pesos de facturacion, se-
guidas de los implementos,
con el 29.8% vy 298.5 millo-
nes Los tractores tuvieron
un 21.2% y 211.9 millones,
mientras que las sembra-
doras llegaron al 14% con
139.8 millones de pesos.
La facturacién de ma-
quinaria producida en el pa-
is registré un crecimiento
del 25.4% en el primer tri-
mestre, con relacién al
mismo plazo del ejercicio

os fabricantes argenti-
Lnos de magquinaria agri-
cola reclaman una mayor
proteccion al Estado ante
la llegada de productos de
otros paises, especialmen-
te de Brasil. “"Hemos apo-
yado las medidas que res-
tringen la importacion, e in-
cluso la hemos solicitado.
En Brasil existe una pro-
duccion de maquinaria agri-
cola fisica de diez veces lo
que se produce en Argen-
tina; afirmé José Maria
Alustiza, presidente de la
Cémara Argentina de Fabri-
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precedente. La facturacién
de equipos importados au-
mento un 36.9%.

Las sembradoras de
origen nacional —en su ma-
yoria fabricadas por pymes
argentinas— constituyen el
99.6% de la facturacion del
segmento, mientras que
en implementos agricolas
—también con predominio
de las empresas locales—
la produccion nacional re-
presenta el 52.8%. En
cambio, la mayoria de los
tractores y cosechadoras
son importados.

. la venta de
maquinaria agricola en Ar-

gentina alcanzo los 4 153.3
millones de pesos (1 010 mi-
llones de dolares) en 2010,
lo que supuso un incremen-
to del 84.2% respecto al
ano anterior. En unidades,
el crecimiento fue del
51.7%, con 23 436 maqui-
nas, segun datos facilitados
por el Instituto Nacional de
Estadistica y Censos (In-
dec). EI 51.4% del total fac-
turado en el 2010 correspon-
di¢ a unidades importadas,
mientras que el resto fue de
origen argentino.

La mayor parte de la
facturacion del 2010 corres-
pondid a los tractores, con

un 30.6% del total, mien-
tras que las cosechadoras
representaron un 29.5,, los
implementos representa-
ron un 20.1% vy las sem-
bradoras un 19.8%.

A pesar de la sequia
sufrida al final del ano, la
produccion de soja 2010/11
oscilara entre 50 y 52 mi-
llones de toneladas y la de
maiz de al menos 21 millo-
nes de toneladas.

La recuperacion regis-
trada el ano pasado en Ar-
gentina, uno de los mayo-
res productores mundiales
de granos, contrasta con la
caida sufrida en 2009 de-
bido a una prolongada se-
quia y la caida internacio-
nal de los precios por la cri-
sis financiera.

El stand de Claas en la pasada feria Expoagro.

LOS FABRICANTES PIDEN MAYOR
PROTECCION

cantes de Maquinaria Agri-
cola.

Segun sus cuentas, la
demanda interna en Argen-
tina es de 5 000 tractores,
y la produccion en el pais
es de 1300 tractores,
mientras que en Brasil la
demanda interna es de
50 000 unidades y la pro-
duccion se eleva a 75 000.
“Si dejamos entrar alegre-
mente y libremente esa

maquinaria importada, que
en algunos casos llega con
precios reducidos, vamos
a pegar un golpe muy fuer-
te a la industria nacional,
que necesitamos proteger-
la. preciso6 Alustiza.

Los fabricantes argen-
tinos quieren preservar la in-
dustria nacional y rechaza la
implantacion en el pais de
plantas de ensamblaje de
companias del exterior, si

bien reconocen que hay
segmentos del mercado,
como tractores o cosecha-
doras, donde competir con
lo importado no es facil, por-
que, a su juicio, son fabricas
muy grandes que tienen es-
guemas de coOstos muy
competitivos, con produc-
cion a escala y sin el proble-
ma del IVA técnico que pa-
gan las fabricas argentinas.
Por todo ello, Alustiza recla-
ma “cerrar un poco la fron-
tera para que nuestras ma-
quinas se puedan vender en
el mercado interno”’ M
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Este afio comprando
un producto BIL,
estas ayudando

a una familia en crisis

Mas anchura con menos potencia.
Mas calidad con menos mantenimiento.
Mas rendimiento con menos consumo.

Calidad rentable desde 7954

Ctra. Alcala, Km. 10,- 28814 Daganzo (Madrid)
Tel. 91 884 54 49- ventas@sembradorasgil.com www.sembradorasgil.com
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INFORMACION MENSUAL ECONOMICA Y FINANCIERA

Grecia vuelve a poner en jaque a
la economia europea

| primer rescate parece no ser su-

ficiente y Grecia vuelve a poner

en jaque a la economia europea.
La Unién Europea (UE) y el Fondo Mo-
netario Internacional (FMI) estudian con-
ceder un nuevo tramo de ayuda con el
que evitar la suspension de pagos.

Pero para ello han exigido a Atenas
nuevos ajustes y medidas que impulsen
sus ingresos, entre las que destaca un am-
plio programa de privatizaciones desti-
nado a recabar 50 000 millones de euros.
El Banco Central Europeo ha advertido
que este plan ain debe ser “mds ambi-
cioso”, ya que el objetivo es que el pais

heleno sea capaz de financiarse en el mer-
cado por si misma en 2012.

El ministro de finanzas griego, Yor-
gos Papaconstantinu, mostro su confian-
za en que la UE y el FMI aprueben nue-
vos tramos de ayudas. En el sector finan-
ciero, no obstante, ya se da por descon-
tado que Grecia deberd aplicar tarde o
temprano una quita de su deuda. “Uuna
suspension de pagos de Grecia no es de-
seable, pero puede resultar inevitable”,
ha admitido ya algiin analista financiero.

Las unicas dudas son las consecuen-
cias que tendrd esta medida y el momen-
to en que se producira. Pero, sobre todo,

La falta de crédito condiciona el futuro de
muchas empresas espaiiolas

Muchas empresas espanolas creen que necesitardn financiacion durante los dos
proximos afios. Asi lo reconocio el 61.4% de las consultadas en la Encuesta sobre
Acceso a Financiacién de las Empresas 2010, publicada por el Instituto Nacional
de Estadistica (INE).

Las perspectivas econdmicas, el paron de la demanda y la competencia de los
precios son los factores esbozados como principales condicionantes. *Una de cada
cuatro considera que su crecimiento futuro se verd afectado por una insuficiente fi-
nanciacién”, se dice en el informe del INE. Segiin el organismo regulador, el cré-
dito tardard a recuperarse por la debilidad de la recuperacién de la economia espa-
fiola y el hecho de que las familias y las empresas atin no han terminado de llevar
a cabo su proceso de desapalancamiento.

Este ao, la financiacion total recibida por familias y empresas, y que también
incluye préstamos del exterior y valores distintos de acciones (emisiones), ha au-
mentado un 0.2% interanual, segiin los datos del Banco de Espaia.

El dato no es demasiado positivo, ya que 2010 fue un afio muy negativo. El
38% de las empresas no financieras necesité un crédito y de ellas el 25.2% no lo
consiguid, debido sobre todo a "la falta de garantias o avales suficientes y la baja
calificacién de su solvencia financiera", segiin explica el INE. Si bien, las compa-
filas achacan las dificultades a los elevados tipos de interes o unas condiciones "que
no son aceptables".

Por tipos de prestatarios, un 96.8% de las empresas que buscaron financiacién
mediante préstamos acudieron a los bancos, el 21.6% solicitd préstamos a propie-
tarios y directivos de la propia empresa y un 12.4% a otras firmas.

Mayo 2011

el impacto para los que serian los prin-
cipales afectados, la banca europea, prin-
cipal tenedora de la deuda puiblica grie-
ga. Segtin ha advertido el BCE, una qui-
ta de la deuda helena tendria un efecto
comparable a la quiebra de Lehman.

Goldman Sachs cifraen 101 000 mi-
llones la exposicion de la banca del con-
tinente a la deuda piblica griega. De es-
ta cantidad, 60 200 millones correspon-
den a entidades griegas y chipriotas, otros
18 700 millones a grupos germanos,
9 600 millones mds a firmas francesas y
6 600 millones adicionales a las del Be-
nelux.

— A

...Y POR SI FUERA
POCO, LOS PEPINOS

Yo ya no sé si alguien es
gafe o nos hicieron mal de ojo;
porque no es de registro las
desgracias que nos acontecen, si
no fuera poco nuestra clase -
aungque tiene poca de ella-
politica, ahora nos toca
comernos la cascara amarga de
los pepinos, porque nadie sabe
aclarar de donde demonios
proceden; y eso les cuestan a
nuestros ya sufridos agricultores
unas pérdidas de las que alguien
deberd saber dar la respuesta y
la justa compensacién. La
verdad es que no sé ya qué le
pasa a esta Espana nuestra.

WARRIORMEN
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las sanciones.

Aprobado el plan contra el empleo
sumergido

Con el tinico voto a favor del grupo socialista, el Congreso de los Diputa-
dos aprobé la convalidacién del Real Decreto que regula el plan contra el em-
pleo sumergido puesto en marcha por el Gobierno. El ministro de Trabajo, Va-
leriano G6mez, considera la regularizacion de estos era algo “urgente” para re-
cuperar la competitividad y la actividad econdmica.

El decreto tiene dos fases de actuacion: la primera, hasta el 31 de julio, per-
mite a los empresarios de forma voluntaria regularizar a sus trabajadores irre-
gulares con contratos que tengan una duracién minima de 6 meses, mientras
que la segunda, que comenzari el | de agosto, prevé un fuerte incremento de

La mayor parte de la
deuda publica esta en
manos extranjeras

El 53.4% de la deuda del Estado es-
paiiol estd concentrado en manos extran-
jeras. El porcentaje creci6 casi siete pun-
tos durante el pasado afio y sitia por se-
gundo ano consecutivo al capital proce-
dente del exterior como primer inversor
en titulos publicos (letras, bonos y obli-
gaciones).

El coste medio de la deuda (tipo de
interés medio) creci6 hasta el 2.54%.
También aumenta la presencia de las ins-
titucionales (fondos de inversion, de pen-
siones, aseguradoras...) que con el 17%
quedan por detris de la inversién fora-
nea. En cambio, retroceden las inversio-
nes realizadas por bancos y cajas (has-
ta el 12%), administraciones publicas (el
11.9% de la deuda) y empresas y fami-
lias (5%).

El sueldo de 6.5 anos
para comprar la
vivienda

Comprar su casa sigue siendo un
proceso largo. Las familias espafiolas ne-
cesitan la renta de 6.5 afios para adqui-
rir su vivienda. Este ratio, que se ha re-
ducido en algo mds de un punto desde
2007, deberia bajar hasta los cuatro, que
segtin los expertos es el periodo idéneo.

El ajuste experimentado por los pre-
cios de la vivienda del 15.4% desde ma-
ximos ha provocado que por fin haya co-
menzado a disminuir el esfuerzo que de-
ben realizar las familias para pagar su
casa. Pero segtin la opinén de algiin es-
pecialista en la materia, en aquellos si-
tios en los que estdn actuando las enti-
dades financieras, hay mercado y, por
tanto, buena parte del ajuste ya se ha pro-
ducido y el suelo de la caida de precios
se ha alcanzado.

La OCDE coincide con el FMI en el pronéstico
sobre Espana

Las previsiones de la Organizacién para la Cooperacién y el Desarrollo Econé-

mico (OCDE) son de un crecimiento del Producto Interior Bruto (PIB) del 0.9% es-
te afo y del 1.6% en 2012. El pronéstico del Fondo Monetario Internacional (FMI)
es de un 0.8% y un 1.6%, respectivamente.

La economia espaiiola experimenta un fortalecimiento gradual, gracias a la re-
cuperacion de la eurozona, el crecimiento de las exportaciones hacia Sudamérica y
otras economias emergentes y el menor impacto negativo del reajuste del sector de
la construccion. Sin embargo, la OCDE prevé que la tasa de paro seguird en niveles
elevados y alcanzard el 20.3% este ano y el 19.3% en 2012, frente a las previsiones
del Gobierno del 19.8% y del 18.5%, respectivamente.

Las previsiones a largo plazo de este organismo reducen la tasa de paro de Es-
pana al 14.5% en el cuarto trimestre de 2015 y no serd hasta 2026 cuando caiga has-
ta el 8.9% es decir, un nivel similar al registrado al cierre de 2007, que era del 8.6%.

agroiécnica
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CRECE LA DEMANDA DE
HIPOTECAS INVERSAS

Un 17% hasta abril en relacion
con el mismo cuatrimestre del afio
anterior. Fueron 19 900
solicitudes, la mayoria en Madrid
(32%), Barcelona (25%) y Sevilla
(11%). La creciente necesidad de
los jubilados espafioles de obtener
ingresos es, segin algunos
expertos, la principal causa del
incremento de la demanda de
hipotecas inversas, que es un
préstamo con garantia hipotecaria
dirigido a personas mayores de 65
anos o dependientes cuya
principal caracteristica es que la
entidad financiera paga una
cantidad mensual garantizada y
vitalicia al titular.

LA ECONOMIA DE EEUU
RALENTIZA SU PROGRESION

La economia de EEUU registré en
el primer trimestre de 2011 un
incremento del Producto Interior
Bruto (PIB) del 1.8% anualizado.
Este dato empeora el 3.1%
registrado en los tres Gltimos
meses de 2010 y ademds es
inferior al registrado en el primer
trimestre de 2010 (3,7%).
Ademas, refleja un fuerte repunte
de las importaciones, la
desaceleracion en el gasto personal
de los consumidores, un mayor
descenso en el gasto del Gobierno
federal y la desaceleracién en la
inversion fija no residencial.

LAS EXPORTACIONES ‘TIRAN’
DE LA ECONOMIA ESPANOLA

La economia espaiiola creci6 el
0.3% en el primer trimestre del
afio y el 0.8% respecto al mismo
periodo del ejercicio anterior. La
contribucion del sector exterior
fue determinante para mantener,
por tercer trimestre consecutivo,
un crecimiento positivo en tasa
interanual, de acuerdo con los
datos ofrecidos por el Instituto
Nacional de Estadistica (INE). En
términos intertrimestrales, el PIB
crecid un 0,3%, una décima mds
que en el trimestre precedente.
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El ex vicepresidente Pedro Solbes
ficha por Barclays

Pedro Solbes colaborard con el grupo britdnico en calidad de asesor de su ne-
gocio en Europa y entrard en el Consejo de Administracién de la filial espanola.
Segtin informé el diario Expansion, el ex vicepresidente segundo del Gobierno y
ministro de Economia, fiché por Barclays como asesor del negocio europeo, debi-
do a su dilatada experiencia internacional.

El 6rgano rector de la filial espaiola del segundo banco britdnico por activos
cuenta actualmente con ocho asientos. Con Solbes serin nueve, pero ademas se sen-
taran dos profesionales mds que trabajan actualmente en el banco, con lo que el
grupo de consejeros aumentard hasta once. Las cifras del fichaje no se han hecho
publicas. Los actuales consejeros reciben un salario bruto de entre 70 000 y 280 000
euros anuales, segiin la dltima memoria de la entidad de 2009 remitida a la CNMV.

Pedro Solbes (Pinoso, Alicante, 1942) es ademas miembro independiente del
Consejo de Administracion de la eléctrica italiana Enel. Su incorporacion a Barclays
se produce después de que la entidad haya sufrido unas pérdidas de 204 millones de
libras (unos 230 millones de euros) en el primer trimestre de este ano. De esa cifra,
175 millones de libras son provisiones para cubrir el riesgo de impagos en sus cré-
ditos a empresas espaolas, y otros 34 millones de libras corresponden a los prime-
ros costes del plan de adelgazamiento del negocio minorista, que supondrd el cierre
de 110 sucursales en Espana y una reduccion de plantilla de 700 personas.

Sony, victima de la El IPC interanual se

crisis y el terremoto
en Japon

Sony anuncié una pérdida neta de
259 600 millones de yenes (2 250 millo-
nes de euros) en el afio fiscal 2010 (ce-
rrado el pasado 31 de marzo), una cifra
seis veces superior a la del ejercicio an-
terior. El beneficio operativo fue en cam-

redujo en tres décimas
en mayo

El Indice de Precios al Consumo se
situd durante el pasado mes de mayo en
el 3.5%, tres décimas por debajo del ni-
vel que marco el mes anterior, segtin los
datos adelantados del Instituto Nacional
de Estadistica (INE), debido principal-

Alemania busca mano
de obra cualificada en
Espana

La Oficina Federal de Empleo de
Alemania organizé en Madrid y Barce-
lona sendos actos para captar ingenie-
ros espafioles para tres empresas —dos
medianas y una grande- con ofertas de
trabajo “concretas™ dirigidas a jévenes
desempleados con titulo universitario y
que dominen el alemdn.

Hacce unos meses, el Gobierno fe-
deral se planted facilitar la contratacién
en el exterior de ingenieros desemplea-
dos para resolver parcialmente su défi-
cit nacional de profesionales especiali-
zados. Espana y Portugal estdn entre los
paises preferentes, ya que cuentan con
profesionales jévenes cualificados y por-
que los trdmites burocréticos de emigra-
cion dentro de la Unién Europea son mi-
nimos.

El Gobierno aleman asegura que
precisa unos 140.000 licenciados en
ciencias, especialmente en el terreno de
la ingenieria y las telecomunicaciones,
para seguir propulsando su crecimiento
econémico.

Alemania es la primera economia
europea con un crecimiento del 3.6% en
2010 y del 1.5% si se comparan el pri-
mer trimestre de este afio y el dltimo del
anterior. |

bio de 199 800 millones de yenes (1. 730  mente a la bajada de los precios de los DIVISAS (a 30/mayo/2011)
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Nueva LEXION.

Va por delante.

Una maquina exitosa, ahora todavia mejor.
Las cosechadoras de CLAAS de altas prestaciones toman ahora un

nuevo camino, inspirado por nuestros clientes, cuyas expectativas son
nuestra motivacion para alcanzar la excelencia en nuestros productos.

El resultado, la nueva LEXION.
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Jornada técnica para mostrar la tecnologia Ultraflex en neumaticos Michelin XeoBib
montados en tractores Massey Ferguson y Fendt

TEST EN EL CAMPO

MAYO 2011

SERGIO MENDIETA
VILLAMARCIEL {VALLADOLID)

r— | evento tuvo como obje-
tivo el informar a los mas
[ de 500 agricultores pre-
| sentes las ultimas tecno-
logias en maquinaria y en neu-
maticos para labores agricolas.
En esta jornada se desarrollaron
pruebas practicas de patinaje,
compactacion, consumo de car-
burante y transmision continua,
entre otras.

Michelin mostro la tecnolo-
gia Ultraflex aplicada en sus neu-
maticos XeoBib, montados en
tractores Massey Ferguson y
Fendt, equipados con transmi-
sion continua DynaVT vy Vario. Di-
cha tecnologia permite unas ba-
jas presiones de inflado inferio-

res a 1 bar, maximizando el area
de contacto y disminuyendo la
presion en el suelo, al mismo
tiempo que reduce las roderas
y aumenta la traccion sobre sue-
lo seco o humedo. Esto se tra-
duce en una ganancia de tiem-

La empresa Neumdticos
Carrion, miembro de las
redes europeas
Euromaster, Exalegri y
Sapesa, y con el
respaldo de las
empresas AGCO y
Michelin, organizé en
Villamarciel (Valladolid)
una jornada técnica
para mostrar la
tecnologia Ultraflex
aplicada en los
neumdticos Michelin
XeoBib montados sobre
tractores Massey
Ferguson y Fendt
equipados con
tfransmision continua
DynaVT y Vario.
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POy en un menor consumao de
combustible. Esta tecnologia se
caracteriza también por una fle-
xibilidad maximizada de los flan-
€0s, que tiene como ventaja au-
mentar considerablemente la co-
modidad.

Michelin XeoBib es el primer
neumatico nacido de la tecnolo-
gia Ultraflex, gque funciona a pre-
sién baja y constante (inferior o
igual a 1 bar), tanto en los traba-
jos agricolas en el campo como
cuando se circula sobre asfalto

en carretera.

Neumaticos Carrion es
miembro de las redes europeas
Euromaster y Michelin Exelagri,
con puntos de venta en Vallado-
lid, Burgos, Avila, Palencia y Se-
govia. Su gerente, Ismael Carrion
es partidario de realizar pruebas
de consumo como las efectua-
das en Villamarciel, porque “se
puede demostrar que el neuma-
tico tiene una incidencia directa
sobre la productividad en las ex-
plotaciones’

Con relacion a un neumati-
co de serie 65, la profundidad de
la rodera del Michelin XeoBib es
reducida en un 55% vy su huella
al suelo aumentada un 24%.
Gracias a esta menor roderay a
una menor resistencia al avance
sobre suelo himedo (menos
20%) los neumaticos Michelin
XeoBib ofrecen entre un 3% y
un 7% mas de traccion, lo gue
le permite al agricultor ganar
tiempo y consumir hasta un 10.6
% menos de combustible. Al
mismo tiempo aumenta la dura-
cién del neuméatico alrededor de
un 25% .1

agroiécnica

En marcha, la renovacion del
Centro de Tecnologia
en Francia

Michelin ya ha iniciado la renovacién completa de su centro
- mundial de investigacién y desarrollo en Ladoux, cerca de
-lmnon&Fenund (Francia), en el que trabajan unas 3 300

sonas.

egln un comunicado de la compaiiia, estd previsto que en
esfe centro, fundado hace 45 afios, se construya para 2017
un modemo complejo que retna a todos los equipos y
 laboratorios de I+D de Michelin, permmendo la introduccién
de NUEOS procesos de trubcqo mas eficientes y rapidos. El
‘oyecto, que cuenta con una inversién de mas de 100
'».mll ones de euros y se denomina Urbalad, implica varios
. pasos, como la renovacién de los edificios actuales, la
' de ﬁclén de varias mstalccmnes obsoletas y la consfruccnon

el nombre de Campus RDI (acrénimo francés para
acién, Desarrollo e Industrializacion), el edificio

firé a los equipos del Centro Tecnolégico utilizar nuevos
dos de jo transversales y pluridisciplinares, gracias

by

. a un sistema de plataformas con capacidad hasta para 20

- personas y que son adoplabies a las necesidades especificas
de un proyecto. Asimismo, uniré las principales unidades de
investigacién de Michelin, que actualmente trabajan en
i dlferanle: lugares, con lo que la compaiiia prevé acelerar
~ pr s y promover el nacimiento de nuevas ideas entre las
te actividades.
ampus RDI incluira dreas de trabajo de investigacion y
[ rollo, espacios de formacién y documentacion, un
‘msk!umnte y un comple|o deporhvo y servicios personales
~ como nderia, panaderia y cajeros automdticos, entre
ofros. Con la intencién de que fomente las discusiones
"wformalas estimule la aparicién de nuevas ideas se creard
pasillo de 300 metros de longitud, denominado ‘Rue de la
erche’ (Calle de la Investigacién). Ademds el disefio del
* edificio cumple con los esténdares de calidad
Tmﬁdioumblenlulas franceses HQE (Haute Qualité
 Enviro fale).
{‘iﬁ incipios de afio comenzaron los estudios de arquitectura
del e ﬁcm principal y se esfima que finalicen en
) mente seis meses. Una vez completados los
Tl preparafonos de la obra, la construccion del edificio
enzard en la primavera de 2012 y durard alrededor de
ﬁtﬁﬂ anos. Al mismo tiempo, se demolerdn varios edificios
yos y continuard el proceso de renovacién de
iones que se van a mantener, que comenzo en 2007.
visiones sitan la entrega de la primera seccién del
principal, con capoadad para unas 600 personas, en
y la de la segunda seccién para finales de 2016,
o se instalen 1 000 personas mas en el Centro.
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Jornada Técnica sobre Seguridad y Nuevas Tecnologias organizada por la Fundacion
Foro Agrario sobre variedades tolerantes a herbicidas

RIESGOS Y OPORTUNIDADES DE LAS
VARIEDADES MODIFICADAS

GENETICAMENTE

La Escuela Superior de Ingenieros de Madrid albergd una
Jornada Técnica para exponer y discutir, dentro del marco
establecido por la vigente Regulacion europea, los aspectos
mas relevantes de las evaluaciones cientificas y técnicas sobre
variedades mejoradas genéticamente, y 10s riesgos y
oportunidades que ofrecen estas variedades.

Luis MARQUEZ
MADRID

esde su primera intro-
duccion comercial a
gran escala en 1995, la
adopcioén por los agri-
cultores de las variedades modi-
ficadas genéticamente (MG), to-
lerantes a herbicidas de amplio

MAYO 2011

espectro, ha venido creciendo
cada ano de forma sostenida, en
los paises donde su cultivo esta
autorizado, hasta alcanzar mas
de 111 millones de hectéreas en
2009 (www.isaaa.org).
Estudios de opinion inde-
pendientes muestran que gran
parte de los agricultores de Es-
pana y otros paises europeos

también estarian dispuestos a
sembrar este tipo de variedades,
pero su cultivo, a pesar de que
la importacién y consumo en la
UE transcurre sin problemas
desde hace cinco anos, ha sido
demorado por retrasos adminis-
trativos, una compleja evaluacion
de riesgo medioambiental y el
recelo de una parte de los ciu-
dadanos que desconocen el gra-
do de seguridad exigido a esta
nueva tecnologia.

Con el objetivo de exponer y
discutir, dentro del marco estable-
cido por la vigente Regulacion eu-
ropea, los aspectos mas relevan-
tes de las evaluaciones cientificas
y técnicas sobre variedades me-
joradas genéticamente, vy los ries-
gos y oportunidades que ofrecen

agrorécnica



estas variedades, que vienen sien-
do cultivadas en otros paises, se
organizo esta Jornada Técnica, ce-
lebrada el pasado 31 de marzo en
la EscuelaTécnica Superior de In-
genieros Agronomos de Madrid.

Algunas asociaciones ecolo-
gistas, previa a la celebracion de
la Jornada Técnica, criticaron, con
falsas acusaciones, que se cele-
brara esta acto y a las personas
e instituciones que tenian previs-
to participar en él. Esta Funda-
cién considera exigible que, co-
mo en cualquier otro campo de
la ciencia, las manifestaciones
sobre ésta y otras tecnologias se
ajusten a la realidad y a hechos
probados y demostrables, recha-
zando los ataques injustificados
a personas e instituciones.

A lolargo de la Jornada Téc-
nica, con una asistencia de mas
de 100 expertos, se pudieron de-
batir estos temas, sin dogmatis-
mos, contando con la participa-
cion libre de personas e institu-
ciones. La razén no se tiene por
pertenecer a una institucion de-
terminada, ni por poner en en-
tredicho la honorabilidad de las
personas, sino por disponer de
argumentos, soportados por da-
tos y pruebas fehacientes, en
debate sereno y sosegado.

Las Conclusiones de la Jor-
nada se sintetizan como sigue:
e Durante los ultimos 15 anos,
las variedades modificadas ge-
néticamente (MQ@) tolerantes
a herbicidas de amplio espec-
tro han gozado de una crecien-
te aceptacion global entre los
agricultores de los paises don-
de han sido autorizadas, has-
ta el punto de emplearse en
unos 122 millones de hectare-
as durante 2010.

Los principales motivos para
su empleo por los agricultores
incluyen menores costes de
produccion, mayor flexibilidad
en el control de malezas vy re-
duccién en el consumo de
energia y emisiones de CO,.
» A diferencia del empleo de va-
riedades convencionales, la au-

agrorécnica
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torizacion del cultivo de varie-
dades MG en la Union Europea
requiere una evaluacion previa
de riesgos ambientales por un
Estado Miembro, con el fin de
gue su uso comercial no ten-
ga efectos adversos, inmedia-
tos o diferidos, sobre personas
0 sobre el medio ambiente.

Cuando las aplicaciones de los
herbicidas ocurren en momen-
tos similares a los de aplicacio-
nes con herbicidas convencio-
nales, l0s organismos no obje-
tivo evaluados hasta la fecha
responden de forma similar.

El uso reiterado de la misma
materia activa herbicida pue-
de dar lugar a cambios de flo-

El uso comercial de
cualquier herbicida
esta sujeto a una
evaluacion previa
para evitar riesgos
sobre personas o

el medio ambiente

ra o desarrollo de malezas re-
sistentes. Para prevenir este
problema de indole econémi-
ca se sugieren medidas como
la alternancia de materias ac-
tivas, el laboreo del suelo si fa-
llan otros herbicidas, y las ro-
taciones con otros cultivos o
con variedades y herbicidas
convencionales.

El uso comercial de cualquier
herbicida esta sujeto a una eva-
luacién previa para evitar ries-
gos directos sobre personas o
el medio ambiente, por lo que
es esencial respetar escrupu-
losamente la etiqueta autori-
zada para cada producto.

Las variedades MG anaden nue-
vas herramientas para avanzar
en la produccion integrada, de
acuerdo con normas de Buena

L ]

Practica Agricola que permitan
un uso sostenible sin problemas
de malezas resistentes.

Las variedades MG facilitan el
control de malas hierbas cuan-
do el suelo esta cubierto de
restos vegetales, por lo que po-
drian ayudar a reducir emisio-
nes de CO, al facilitar la adop-
cion de agricultura de conser-
vacidn en maiz y otros cultivos.
Los agricultores espanoles han
perdido durante los ultimos
anos varios herbicidas impor-
tantes para una produccion
competitiva de maiz. Para de-
tener esta discriminacién ne-
cesitan disponer de herramien-
tas como maices MG toleran-
tes a glifosato u otros herbici-
das, para poder cultivar granos
que estan siendo importados
desde hace 5 anos.

Las empresas de semillas co-
mercializan variedades MG de
acuerdo con Planes de Segui-
miento que incluyen progra-
mas de informacion a los agri-
cultores, recomendando las
practicas culturales mas ade-
cuadas, atendiendo a las ob-
servaciones de la Autoridad
Europea de Seguridad Alimen-
taria (EFSA).H

Los textos completos de las
Ponencias se pueden
encontrar en
www.foroagrario.com.
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EL RUIDO EN LOS TRACTORES
AGRICOLAS

Parte 1.- La medida del ruido

Primero de una serie de dos
articulos técnicos dedicados a
analizar el ruido en los tractores
agricolas, un aspecto esencial
desde el punto de vista de la
ergonomia y de la salud del
conductor, lo que ha llevado a la
industria a adaptar sus productos,
especialmente los motores.

Luis MARaQuez

a percepcion del sonido
permite comunicarse con
los demas, recibir una mu-
sica agradable, sentir el
murmullo tranquilo del campo, 1o
que serian de por si suficiente pa-
ra apreciar este don, pero no aca-
ba aqui su utilidad; el sonido alerta
en multiples circunstancias: tim-
bres, sirenas, llamadas, etc., to-
das ellas imprescindibles para la
vida en sociedad, y, ademas, es

un auxiliar poderoso para el ma-
nejo de las maguinas que han he-
cho posible nuestra civilizacion:
ayuda a detectar sus fallos antes
de que los danos puedan ser irre-
parables.

Pero a pesar de estos efec-
tos beneficiosos, la sociedad mo-
derna contaminada por el sonido,
suspira a veces por unos tapo-
nes gue o eliminaran, al igual
que los parpados cierran l0s 0jos,
sin pensar que, entre estos so-
nidos molestos, pudiera llegar al-
guno del que dependa incluso




PRESION DEL SONIDO Y

mas ruido que en
las del vecino, y es-
to nos parece nor-
mal.

FIGURA 1.- .
EQUIVALENCIA DE NIVEL DE PRESION
SONORA

MPa

Bruel & Kjeer

140 dB ——mz

A la vista de
esto se llamaria rui-
do a cualquier soni-
do no deseable, vy
su molestia estara
en funciéon de la
magnitud fisica de
este sonido, pero
también influira, en
gran medida, el es-
tado psiquico del
sujeto en el mo-
mento que o reci-
be, lo que habra
que tener presente
en su valoracion.

El sonido pue-
de causar danos
materiales por si
MIisSMO: romper cris-
tales, rajar paredes,
etc., pero el dano

nuestra vida, o por lo menos la
convivencia con los demas.

La molestia de un sonido no
alcanza el mismo nivel entre to-
dos los que lo escuchan, incluso
a alguno le puede resultar agra-
dable lo que para otro resulta
molesto. La musica a plena po-
tencia producira un sonido agra-
dable para el que la elige, pero
probablemente no opinaran asi
los vecinos que quieran dormir
0 descansar; tampoco opinaran
lo mismo sobre el de una moto
con escape libre el conductor
que la disfruta, que los peatones
y vecinos de la calle por la que
acaba de pasar. Pero no sélo la
fuerza del sonido es la que lo ha-
ce desagradable, tan molesto
puede resultar para el que quiere
conciliar el sueno el paso de un
gran camion por la calle, como
el goteo continuo de un grifo o
el tictac del reloj.

Ademas, los habitantes de
las zonas meridionales de Europa
SOMOos Mayoritariamente ruido-
s0s. En algunas de nuestras fies-
tas la diversion consiste en hacer

agroiécnica

fundamental esta
en el hecho de que afecta tam-
bién, a partir de unos niveles, al
delicado instrumento que sirve
para su percepcion: el oido huma-
no.

Al ser el sonido una magni-
tud a la vez fisica y fisiologica, es
dificil medirlo de una manera
abstracta con un aparato fisico
capaz de captar el ni-
vel, o la molestia, que
produce en el indivi-
duo un determinado

cedimientos para realizar la me-
dicion.

A pesar de la importancia
que el nivel sonoro en el puesto
del conductor tiene para la salud
de los tractoristas, ha sido uno
de los reglamentos que mas se
ha retrasado su aplicacion.

Esto ha sido una consecuen-
cia de las dificultades técnicas
que ocasiona bajar el nivel de
emision sonora que liega al pues-
1o de conduccion de los tractores
agricolas, especialmente en los
pequenos, sobre todo si no dis-
ponen de cabina cerrada.

A pesar de ello, las cosas
tienden a cambiar vy la industria
adapta sus productos, en espe-
cial los motores integrados en
los tractores agricolas, para cum-
plir algo que no es superfluo, si-
no esencial desde el punto de
vista de la ergonomia y de la sa-
lud del conductor.

Principios fisicos de
los fenomenos
acusticos

Variacion de la presion de una
onda

Las ondas sonoras estan en
frecuencias entre 20 y 20 000

PARA DIFERENTES FRECUENCI
(BRUEL & KJAER)

FGURA 2- NIVELES DE PRESION SONORA AUDIBLE

AS
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sonido.

Hace ya mas de dB
25 anos que se publi- %1407“?*;&(“ T TS 11{: T
co la Directiva para la 8:28 mb’a’ de Dolor q}b ! ‘{:_:
aproximacion de la le- 9410 i H
gislacion de los Esta- €100
dos miembros de la o
UE sobre el “nivel so- | &
noro en los oidos de s
los conductores de los £
tractores de ruedas”, F
tanto agricolas como a
forestales. En ella se g
establecian unos limi- T
tes maximos para el Z ' i T —
nivel de ruido permitr 20 HZ 50 100 QOOFSOO 1000 2kHz 6 1015
do, asi como los pro- i
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FIGURA 3- FILTROS DE PONDERACION

EN FUNCION DE LA FRECUENCIA

mientras que a los so-
nidos mas débiles co-
rresponde una elonga-
cién de unos 10° cm
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Frecuencia, Hz

(comparativamente, el
1 didmetro de una mo-
lécula es de 10° cm),
por lo que se puede
decir que el oido es un
organo extremada-
mente sensible

Intensidad y potencia
acistica

El sonido es, des-
de el punto de vista
geomeétrico, una onda,
mientras que desde el
fisico es una onda mas

E:.
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El sonido es, desde
el punto de vista
geometrico, una
onda, mientras que
desde el fisico es
una onda mas la
energia que esta

onda transporta

Hz. La presion del aire se eleva
sobre la presion atmosférica; es-
te exceso de presion se denomi-
na amplitud de los cambios de
presion y es proporcional a la
elongacién del timpano.

La presion atmosférica se
puede considerar que se sitla a
un nivel de 100 000 pascales, y
la variacion que produce el soni-
do maés débil que el oido humano
puede detectar es de 20 micro-
pascales que es un valor 5 x 100
® veces inferior a la presion at-
mosférica normal.

Las amplitudes de la elonga-
cion del timpano, aun para soni-
dos muy fuertes, son extraordr
nariamente pequenas; asf la
elongacion maxima es de 10° cm
para una frecuencia de 1000 Hz,

la energia que esta on-
da transporta. La intensidad ‘I’
de una onda se define como can-
tidad media de energia transpor-
tada por la onda por unidad de
superficie y unidad de tiempo
{(superficie perpendicular a la di-
recciéon de propagacion). Mas
brevemente:

Intensidad [I] = potencia me-
dia transportada / unidad de su-
perficie.

Para el caso de una fuente
sonora en campo libre (ocupando
el centro de una esfera de radio
r), la intensidad sera:

| [W/m? = Potencia [W] /4 xnt
xrr=P/pxu

siendo:

P = amplitud de los cambios
de presion (en Pa = N/m?)

p = densidad media del aire (0
de otro medio)
u = velocidad del sonido

La intensidad para el sonido
mas fuerte tolerable seria de 94
x 10°*W/cm?, mientras que para
el sonido minimo audible seria
de 10" W/cm?

La potencia sonora sera,
por consiguiente, el producto
de la intensidad por el area de
la superficie considerada, su-
puesta uniforme la intensidad
en toda ella. La potencia sonora
de una persona hablando en to-
no ordinario de conversacion es
de 10°W, y en tono muy alto de
3 x 107 W.

Potencia necesaria para sa-
turar una sala con sonido fuerte,
considerando como superficie la
de una semiesfera de 20 m de
radio (area igual a 25 x 10° cm?),
con intensidad de 10* W /cm?,
sera:

Potencia acustica =
10°%x25x10°=2500W =25
kW

La potencia eléctrica que
permitiria conseguir, mediante
altavoces, esta potencia acustica
serd mucho mayor, Como conse-
cuencia de la baja eficiencia en
la transformacion.

agrorécnica



Nivel de intensidad y sonoridad

Debido al gran intervalo de
intensidades para las que es sen-
sible el oido es mas conveniente
utilizar una escala logaritmica pa-
ra medirla. Se define el nivel de
intensidad L,, de una onda sono-
ra como:

L, =10x1log /1,

Siendo I, una intensidad ar-
bitraria que se toma igual a 10
W/cm?, y que corresponde apro-
ximadamente al sonido mas dé-
bil que puede oirse.

Los niveles de intensidad se
expresan en decibelios (dB). Pri-
mitivamente se definio el 'belio’
(L, = log I/ 1g), resultando una uni-
dad excesivamente grande, por
lo que se paso al decibelio que
es la décima parte del belio.

La intensidad méaxima que el
oido puede tolerar de 10" W /
cm®, corresponde a un nivel de:

L, = 10 x log 10"/ 10" = 120 dB

La intensidad de una onda
sonora es una caracteristica pu-
ramente objetiva, o fisica, sin que
sea precisa la intervencion del oi-
do humano para su medicion. El
aumento de la intensidad de una
onda provoca un aumento de la
percepcién auditiva (sonoridad)
gue no puede medirse con apa-
ratos fisicos. La sonoridad es, con
bastante aproximacion, propor-
cional al logaritmo de la intensi-
dad, o sea al nivel de intensidad.

Esta medida se realiza me-
diante sondmetros, instrumentos
a los que se el incorporan filtros
de ponderacion estudiados para
que la medida sea representativa
de la percepcion del sonido en el
oido humano, ya que las frecuen-
cias del sonido hacen variar sus
efectos en la audicion. Asi, los fil-
tros ponderadores (A, B, C, D),
que reducen la magnitud fisica
medida en funcion de la frecuen-
cia. Una alternativa a los filtros es
el estudio del sonido en octavas
y tercios de octava.

agrorécnica

La intensidad de
una onda sonora es
una caracteristica
puramente
objetiva, o fisica,
sin que sea precisa
la intervencion del
oido humano para

su medicion

Las intensidades v las presio-
nes de las ondas sonoras estan
relacionadas segun la expresion:

|/|O:P2/P02

Segun esto, el nivel de pre-
sién sonora sera:

L, [dBl= 20 xlog P /P,

El nivel de intensidad que
producird una fuente sonora que
duplica su energia de emision
(sonido producido por dos ma-
quinas, comparado con el que se
producird con una sola) se calcula
como sigue:

L;=10xlog I, /10"

Ly = 10 xlog (I + 1;) /10 =
10xlog 2+ L, =3+ Ly

O sea, 3dB mas que el corres-
pondiente a una maguina sola.

La variacion de la sonoridad
(nivel de intensidad) que se pro-
duce a medida que se aleja la
fuente sonora en campo abierto,
partiendo de una distancia R, pa-
ra pasar a otra R,, sera:

l, = E;/4 nR% con un nivel
sonoro de: L;;= 10 x log |, /107®
l, = E1 /4t Ry?% con un nivel
sonoro de: L,= 10 x log I, /107

por lo que:

/1y =Ryt /Ry
Ly=L;;+ 10 x log Ry?/ Ry
En el caso de R, = 2 x R,

l_|2'—_l.|“ +10><|Og ‘I/AZLH“'O
xlog2' =L, -10x0.6=L,-6

Lo que indica que al doble
de la distancia el nivel de inten-
sidad de 6 dB menos.

AGURA4.- FIGURA 4.- NI\{ELES DE
SONORIDAD EN FUNCION DE LA
FRECUENCIA DEL SONIDO
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Fuente: (Bruel & Kjaer)

Considerando que la medida
del sonido se realiza segln una
escala logaritmica, un incremento
de 6 dB supone el doble de la pre-
sion sonora. Un aumento de 3 dB
es el limite de incremento percep-
tible por el oido, siendo 5 dB de
incremento claramente perceptr
ble y 10 dB de aumento supone
que el sonido sea percibido como
dos veces mas fuerte.

Para entender la diferencia
entre potencia acustica y presion
sonora se puede utilizar una ana-
logia con el calor: la potencia
acustica seria equivalente a la po-
tencia calorifica de una fuente de
radiacion, mientras que la presion
sonora equivaldria a la tempera-
tura en el punto de medicion.l

sobre el pape[lB
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MAS con MENOS es la filosofia de los nuevos tractores de alta poten-
cia de Fendt. Porque la tecnologia SCR respetuosa con el medio ambi-

T ——
: 240 mil,
litros
| | menosde =

diesel

’;;‘;' . . ente es la solucién tomada por Fendt para asegurar el cumplimiento
potenca . Medio Variogrip de la fase de emisiones 3b. Porque SCR significa MAS potencia y
\ Ambiente MENOS consumo de combustible. Fendt reduce el consumo de com-
h, '::"'" . - bustible hasta un siete por ciento* en los nuevos 800 y 900 Vario com-
\ BN Bt : 53 parados a sus ya muy eficientes predecesores. Razon suficiente para

convencerte de los beneficios de la tecnologia SCR. Contacta con tu
concesionario y haz la pueba.

Conoce mas acerca de la tecnologia SCR en www.fendt.com
*pruebas internas —

Q/AAGCO

Fendt es una marca mundial de AGCO Cor IJIM'IC;I = www.fendt.com
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El fabricante de neumaticos Trelleborg Wheel Systems sigue apostando
firmemente por el sector agricola

EL MUNDO TRELLEBORG

Ha pasado mas de una
década desde que
adquirio la division
agricola de Pirelli. En
este tiempo, Trelleborg ha
tenido muy clara su linea
de actuacion hasta
consolidarse como un
auténtico especialista en
la fabricacion de
neumdticos agricolas.

- Maurizio Vischi, -
_ Presidente de TWS, en
~ su despacho en Tivoli.

3 i
o

Lo N

ANGEL PEREZ
Tivour (ITauia)

na ciudad cargada de

historia alberga la sede

central de Trelleborg

Wheel Systems (TWS).
En Tivoli, lugar de veraneo para
ilustres emperadores de la anti-
gua Roma —ciudad situada a 35
km al norte— no solo se hallan
los templos de Sibilla y de Dru-
sila, la iglesia de la Annunziata,
la puerta de San Juan o el puen-
te de San Martino, también
cuenta, desde principios del siglo
XX, con una importante fabrica
de neumaticos, propiedad de la
empresa italiana de caucho IAC
hasta 1939, cuando la compro
Pirelli, que hasta 1978 no co-
menzaria con la produccion de

neumaticos radiales para el sec-
tor agricola.

En 1999 Trelleborg adguirié
la planta y, desde entonces, ha
realizado importantes inversio-
nes para aumentar su capacidad
de produccion. Los edificios e
instalaciones han sido remode-
lados para mejorar el rendimien-
to de la planta en las areas de
seguridad, medio ambiente y
gestion de riesgos. “Gracias al
esfuerzo de todo el equipo, Tre-
lleborg goza de una gran repu-
tacion. Estamos muy satisfe-
chos con el desarrollo consegui-
do en los ultimos anos”, afirma
el Presidente, Maurizio Vischi.

Hoy en dia, Trelleborg tiene
su sede global, sus operaciones
internacionales y el departamer
to central de I+D enTivoli, cuyas
instalaciones tienen una super-

agroiécnica



ficie total que supera los
224 000 m?, con una plantilla de
unas 600 personas.

Hace unos meses se deci-
di6 trasladar alli la produccién de
la gama de neumaticos foresta-
les, dada la importancia crecien-
te de este segmento, para apro-
vechar sinergias y transferir los
elevados estandares de calidad
aplicados en los neumaticos agri-
colas. La linea Trelleborg Twin Fo-
restry cuenta con mas de 420
modelos desarrollados para ofre-
cer la méxima traccién en las
condiciones mas exigentes de
trabajo.

Ademas, cuenta con otras
cinco fabricas mas en: Savsjo
(Suecia), Liepaja (Letonia), Xingtal
(China) y en Kelanyia y Malwana
(Sri Lanka), con méas de 2 300
empleados. La cifra de ventas en
2010 alcanzo los 314 millones de
euros, de los que el 69% se fo-
caliza en Europa Occidental, el
16% en Norteamérica y el 15%
en el resto del mundo.

El 69% de su negocio 1o
constituyen los neumaticos agri-
colas y forestales y el 31% la ga-
ma industrial. EI 55% se destinan
a primer equipo y el resto al mer-
cado de reposicion, para el que
cuenta con un equipo de mas de
200 personas solo en Europa y
mas de 400 en todo el mundo
consiguiendo estar lo mas cerca
posible del cliente y completar
las entregas en 24 horas.

“El crecimiento es gradual,
ahora estamos preparados para
reforzar nuestra presencia en los
mercados emergentes ”, desta-
ca el Presidente de la Unidad de
Negocio de Neumaticos Agrico-
las y Forestales, Paolo Pompei.
Trelleborg presume de ser el uni-
co fabricante europeo de neu-
maticos y ruedas completas para
agricultura desde 3.5 a 48 pulga-
das.

La ultima novedad llegd en
la SIMA de Paris, con la presen-
tacion del TM Blue™, un nuevo
concepto de neumatico agricola
que busca un mayor respeto por
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el medio ambiente, una mayor
productividad y un menor con-
sumo de combustible con la con-
siguiente reduccion de las emi-
siones de CO,. “Es un punto de
partida hacia la maxima eficien-
cia”, advierte Paolo Pompei.

I Expansion en Asia

El mercado asiatico, espe-
cialmente el chino, se ha conver-
tido en el principal objetivo a cor
to y medio plazo de Trelleborg.
En este contexto se situa la ad-
quisicion de una fabrica en Xing-
tai (Hebel) que forma parte de
un plan de industrializacion diri-
gido a satisfacer la demanda de
los mercados locales de neuma-
ticos diagonales y radiales, asi
como a la produccién de la se-
gunda marca de radiales, dise-
nada totalmente por Trelleborg,
denominada Maximo.

En las instalaciones de Xing-
tai, gue tienen una superficie cu-

DISTRIBUCION, POR MARCAS, DE LAS VENTAS DE TRACTORES Y

Imagenes del interior de
la nueva fabrica de
Trelleborg en China.

bierta de 24 000 m? y ampliables
en otros 4 000 m?, esta prevista
una inversion de 13 millones de
euros, con un crecimiento con-
tinuado del nimero de trabaja-
dores (200 este ano, con una
prevision de hasta 300 en 2013).
La capacidad productiva estima-
da alcanzara los 150 000 neuma-
ticos en 2013 y los 250 000 en
2015,

COSECHADORAS EN CHINA

23%

Tractores Cosechadoras
Dongfeng
8% Foton Lovol
0,
Otros Benye ot

260/0 110/0

Yueda

12%

Foton Lovol
CFT 20%
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CAPACIDAD PRODUCTIVA TOTAL HASTA 2015

Unidades
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2013

B Neumaticos radiales
B Neumaticos convencionales

2015

Esta operacion convierte a
Trelleborg en el primer fabricante
de neumaticos agricolas con una
planta productiva en China, un
mercado que, junto al de Ocea-
nia, puede alcanzar los 4 500 mi-
llones de personas en el ano
2025, segun los célculos de Ia
compania. Este mismo estudio
cifra en 122 millones de hecta-
reas la superficie cultivable en el
pais (Europa Occidental ronda
los 75 millones de hectareas),

con mas de 256 millones de ex-
plotaciones agricolas. Apenas el
41% de los trabajos agricolas es-
tan mecanizados, por lo que el
crecimiento del mercado de la
maquinaria agricola ha llegado a
ser de un 70% en cinco anos,
donde el tractor medio tiene una
potencia de 70 CV.

Las posibilidades de expan-
sidn son, por tanto, muy gran-
des. Los grandes fabricantes
también lo consideran asi y cal-

culan que solo hasta 2014 se
pueden comercializar 50 000
tractores en China, lo que les ha
llevado a tomar posiciones. New
Holland tiene fabricas en Shangali
y Harbin, John Deere en Ningbo,
Tianjin y Jiangsu, AGCO en
Changzou y Same Deutz-Fahr en
Dalian.

En el caso de Trelleborg, la
nueva fabrica de Xingtai amplia
su plataforma en Asia, donde ya
contaba con instalaciones en Co-
lombo (Sri Lanka) y oficinas co-
merciales en Malasia, Indonesia,
Singapur y 6 filiales en Australia.

I Sector industrial

Hace unos meses, Trelleborg
firmdé un acuerdo para la adqui-
sicion de la britanica Watts, una
de las principales companias a
nivel global dentro del mercado
de neumaticos industriales. “So-
mos el ‘'numero uno’ en este
sector y esta operacion refuerza
nuestra posicion y posibilitard
una mayor expansion geografica
y presencia en el servicio pos-
venta”, asegura Maurizio Vischi,
Presidente de TWS.

Grupo Trelleborg

Trelleborg

Wheel Trelleborg

EL GRUPO TRELLEBORG EN CIFRAS

Ano de fundacion

Trelleborg
Sealing

1905 Solutions

Facturacion en 2010

2 900 millones €

Europa Occid:

52%

Norteamérica:

20%

Resto mundo:

28%

Empleados

20393

Presencia mundial

43 paises

Fabricas

120

Systems

Engineered
Systems

“Trelleborg
Automotive
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Lorenzo Ciferri,
Divector.de
Markefing.

La operacion forma parte de
la politica de “internacionaliza
cion productiva” del grupo y ade-
mas ha permitido “aumentar la
eficiencia de produccion de
nuestra moderna planta de Sri
Lanka con ventajas sustanciales
para nuestros clientes”, subraya
el directivo. “La adquisicion del

grupo Watts Tyre, con su amplia
red de ventas en mas de 60
paises y lider en muchos mer-
cados en crecimiento, crea ex-
celentes condiciones para incre-
mentar la presencia geografica
de Trelleborg, especialmente en
los mercados asiaticos ”, agrega.

I Imagen diferente

Las campanas de publicidad
y marketing realizadas por TWS
han sido siempre muy llamativas.
Cubiertas con ‘ojos’ a modo de
fiera, pequenos turismos equipa-
dos con grandes neumaticos
agricolas o incluso la utilizacion
de los logotipos de los principales
fabricantes de tractores, son solo
algunos ejemplos.

Y es que la compania man-
tiene relaciones muy estrechas
con las grandes marcas del sec-
tor de la mecanizacién agricola
para el desarrollo de nuevos pro-
ductos, asi como en la organiza-

cion de actividades de formacion
o promocionales. Por ejemplo,
el pasado mes de abril una vein-
tena de técnicos de Massey Fer
guson visitaron la central de Ti-
voli; unos meses antes, en sep-
tiembre, Trelleborg participd en
los Efficient Power Days que Ca-
se IH organizé en Praga, como
también colaboré con el Grupo
Same Deutz-Fahr hace unas se-
manas en Sevilla con motivo de
la presentacion del Agrotron TTV
con motor de 4 cilindros.l

C/ Sevilla, 23 - 34004 Palencia -Tel. 979 728 450 -www.deltacinco.es

Maurizio
Vischi y Paolo
Pompei.
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Merlo Multifarmer 40.9 CS

El tractor con brazo
telescopico Multifarmer
40.9 CS es la prueba de
la supremacia de Merlo
en el sector de la
innovacion tecnoldgica.
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EL TRACTOR AGRICOLA
CON BRAZO TELESCOPICO

s una maquina concebida con el objetivo de exal-
Etar el concepto de polivalencia en las operaciones
de manipulacion y elevacién en las empresas agri-
colas y en los trabajos en campo abierto, ofreciendo la mis-

ma velocidad y la misma capacidad que un tractor agrico-
la.

Destacan sus excelentes dotes de todoterreno avanza-
do y sus brillantes prestaciones para desplazamientos ra-
pidos, incluso llevando un remolque enganchado. El Mul-
tifarmer 40.9 CS, que cuenta con la homologacién como
tractor agricola, dispone de un enganche de tres puntos tra-
sero (Cat. 3 con capacidad de carga de hasta 7000 kg) que
permite enganchar con rapidez los accesorios de trabajo y
de toma de fuerza mecdnica trasera con dos relaciones de
velocidad (540 y 1000 rev/min) para aprovechar al méxi-
mo la potencia suministrada por el motor y accionar todo
tipo de implementos.




El confort del operador alcanza el maximo nivel gracias
a la cabina con suspension hidroneumdtica. El innovador sis-
tema CS (Cab Suspension) permite absorber todas las osci-
laciones y vibraciones transmitidas por las irregularidades
del terreno al habitdculo. El funcionamiento de las suspen-
siones, que se controla con un simple selector desde la cabi-
na, se puede activar o desactivar en funcién de las necesida-
des de trabajo, e incluso con la mdquina en movimiento.

El sistema de control de estabilidad longitudinal con la
que esta equipado de serie el Multifarmer 40.9 CS garanti-
za automdticamente el bloqueo de los movimientos del bra-
zo telescopico cuando se aproxima a una condicién operati-
va que esta al limite de la estabilidad de la maquina, permi-
tiendo efectuar exclusivamente aquellas operaciones nece-
sarias para restablecer las condiciones de seguridad.

La transmision hidrostadtica ofrece rendimientos muy
clevados y una amplia posibilidad de regulacién a plena po-
tencia. Con el dispositivo de pedal Inching-Control, el ope-
rador puede regular la velocidad de desplazamiento su dis-
crecién, con independencia del régimen motor. Para selec-
cionar la direccién de marcha del vehiculo no es necesario
retirar las manos del volante (sistema Finger-Touch) y para
controlar la velocidad basta accionar el pedal del acelerador.

Las cuatro ruedas motrices son directrices con servoa-
sistencia hidrdulica. El operador puede seleccionar tres mo-

dos de direccion (en las ruedas delanteras, con viraje corre-
gido. en cangrejo). con posibilidad de resincronizacién auto-
matica de las ruedas a fin de carrera en caso de desalineacion.

Caracteristicas y prestaciones Multifarmer 40.9 CS
Masa con horquillas (kq) 8200
Capacidad (kg) 4 000
Altura de elevacion (mm) 8 800
Potencia del motor (kW/CV) 106/148
Velocidad méaxima (km/h) 40
Transmision hidrostatica De serie
Traccidn integral permanente De serie
Direccion en las cuatro ruedas De serie
Frenos de servicio de discos De serie
Freno de estacionamiento P& série
con bloqueo automatico
Enganche hidraulico trasero ,
De serie

de tres puntos (7 000 kqg)
TDF trasera (540/1 000 rev/min) De serie
Suspension hidroneumatica

CS de la cabina b serie
Suspension hidroneumatica Baio pedid
BSS del brazo telescépico jE pecian
Homologacion como tractor agricola De serie
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AMILCARE MERLO
Presidente del Grupo Merlo

"Nuestras maquinas se
encuentran entre las
mas avanzadas

del mundo”

“6\ LN

Tiene 76 anos y mantiene la vitalidad suficiente como
para estar al mando de un poderoso grupo industrial
con amplia presencia en diferentes sectores, entre
ellos el agricola. En esta entrevista realizada por
nuestro colega Furio Oldani en Macchine & Motore
Agricole, Amilcare Merlo sefiala las claves del éxito de
su compafiia y demuestra ser un ejemplo a seguir por
las generaciones futuras.

Mayo 2011

Furio OLbaNi
MACCHINE & MOTTORI
AGRICOLE

omo el célebre cienti-
fico Louis Pasteur, el
escritor Roger Peyre-
fitte o el piloto Mi-
chael Schumacherm, Amilcare
Merlo es ‘Oficial de la Legion de
Honor de la Republica Francesa’,
el maximo reconocimiento que
concede el pais galo a quien es
particularmente diferente en el
ambito de su propia actividad.

agro/écnica



Un titulo honorifico que tienen
muy pocas otras personalidades
nacidas fuera de Francia y que,
en este caso, viene a reconocer
la indudable capacidad empren-
dedora de Amilcare Merlo vy la
energia que le caracteriza, algo
inusual para un italiano de 76
anos, y que le permite mante-
nerse con vitalidad al frente de
un grupo industrial que da traba-
jo a un millar de personas.

Merlo renuncia a una vida
mas pausada como pensionista.
Sino trabaja al menos 12 horas
al dia no esta contento, no acep-
ta que su actividad consista so-
lo en la gestion operativa de sus
colaboradores. Ama vive en pri-
mera linea para no tomar deci-
siones que no le convengan. Un
dinamismo que, en el trato, pue-
de parecer a veces frenesi, pe-
ro con el que pretende mante-
ner un elevado nivel de motiva-
cién y participacion en quienes
trabajan a su lado.

Usted es una persona au-
torizada, pero no autoritaria.
Admirado y respetado por to-
dos los empleados ninguno de
los cuales le resulta ajeno.

No se puede dirigir una so-
ciedad diversificada como el Gru-
po Merlo si no se conoce a los
hombres que trabajan en ella y
las actividades completadas por
los técnicos y los trabajadores.

¢{Mas técnicos o mas tra-
bajadores?

Tengo una visiéon automatiza-
da de la fabrica y una gran parte
de las inversiones realizadas en
los ultimos anos se han orienta-
do en esta direccion. No busca-
mos personal que opere de ma-
nera repetitiva sin ninguna res-
ponsabilidad, en Merlo llevamos
mucho tiempo apostando por una
continua labor de formacion avan-
zada para disponer de auténticos
técnicos. Una de las claves de
nuestro éxito radica precisamen-
te en el elevado nivel de nuestros
profesionales y la autonomia de

agroiécnica

que goza cada uno de ellos, lo
cual se manifiesta en la calidad
final del producto.

La calidad constituye pa-
ra ustedes una preocupacion
permanente.

Siempre he pensado que ca-
lidad y contenido técnico son las
(nicas armas reales para que un
producto esté en condiciones de
permanecer en el mercado. Por
este motivo, para poder tener el
control constante y en tiempo
real de cada fase del trabajo, apli-
camos un sistema vertical en to-
dos los ciclos productivos, direc-
tos e indirectos, lo que nos ha
permitido reducir los costos de
produccién y, por lo tanto, intro-
ducir maguinas que, mantenien-
do unos precios en consonancia
con la media del mercado, son
rcos en contenido y ‘top’ en tér-
minos de tecnologia.

¢Cuanto invierte el Grupo
Merlo para aumentar la cali-
dad de sus maquinas?

Merlo invierte una media del
7% de su facturacion en 1+D,
con el fin de mejorar el conteni-
do técnico de los medios pro-
ductivos y una constante actua-
lizacion de las técnicas de pro-

Apostamos por una
continua labor de
formacion, que se
manifiesta en la
calidad final de

nuestros productos
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duccion. Gracias a esta filosofia
de desarrollo, las maquinas que
salen de nuestra fabrica se en-
cuentran ahora entre las mas
avanzadas del mundo y no es ca-
sualidad que el Grupo Merlo sea
una de las organizaciones de la
industria que menos se ha visto
afectada por la crisis de 2009.

¢{Cuanto ha supuesto la
crisis en términos de volumen
la crisis?

En 2008, Merlo producia
una media de 6 000 maquinas
al aho. En 2009 la produccion ca-
y6 un 20% pero ya el ano pasa-
do se habia recuperado un 8%.
Las previsiones para 2011 nos
sitian muy cerca de los volume-
nes de 2008. Diferente es la evo-
lucion del presupuestos, que, si-
guiendo las tendencias de la pro-
duccion, mantuvo siempre su-
peravit, al igual que el nivel de
empleo, siempre creciente, in-

cluso en los periodos mas duros
de la crisis, y siempre introdu-
ciendo en la fabrica energia jo-
ven y fresca.

En la actualidad, tenemos
mas de 110 graduados, muchos
de ellos [Ovenes.

Se puede deducir que ve
un futuro positivo.

Merlo produce cargadoras
telescopicas, vehiculos para sil-
vicultura y monovolumen com-
pacto autopropulsados. Ningu-
na linea de produccion se ha vis-
to penalizada y todas se dirigen
hacia nuevas alturas, hasta el
punto de llevar al Grupo a inver-
tir importantes recursos para
ampliar, en 2010 y 2011, la su-
perficie de produccion, que hoy
supera los 350 000 m?, de los
cuales 180 000 m? estan cubier-
tos.

La recuperacion se observa,
sobre todo, en los mercados de
Europa Central y del Norte Eu-
ropa, pero ha comenzado a ser
interesante también el mercado
Tuso y se observan perspectivas
de crecimiento en Canada y Aus-

tralia. Gran Bretana y Espana si-
guen siendo las areas mas difi-
ciles, pero en general veo la si-
tuacion de manera positiva.

No menciona India, China
y Brasil.

En India y Brasil ya estamos
pensando, pero debe abordarse
con producciones especiales, ya
que nuestras maguinas son ac-
tualmente demasiado sofistica-
das para sus exigencias. En Chi-
na, a los problemas técnicos vy
comerciales se unen los vincu-
lados con la diversidad de la cul-
tura y costumbres.

¢Se puede deducir que a
medio plazo Merlo permane-
cera firmemente volcado con
sus mercados tradicionales?

Vamos a tratar de crecer
donde ya gozamos de una base
sélida y también buscaremos
mercados alternativos, pero sin
perder nunca de vista nuestra
identidad, a pesar de que lItalia
parece hacer todo lo posible pa-
ra invitar a los empresarios a sa-
lir. Hay que darse cuenta de que

agrotécnica



los tiempos han cambiado y que
para apovar a las industrias ita-
lianas son necesarias politicas
solidas y concretas para el des-
arrollo. Nuestro costo de mano
de obra es alto, los sistemas
son rigidos, las infraestructu-
ras se retraen y la burocracia

es una especie de ‘pega-
mento’ que bloquea la
iniciativa.

El Grupo Merlo esta invir-
tiendo en Italia y quiere aumen-
tar su importancia estratégica en
el desarrollo del pais, pero esta
claro que también debe mirar
mas alla y estar preparado para
aprovechar todas las oportunida-
des crecimiento que se propon-
gan. Por lo tanto, no tenemos in-
tencion de distraer nuestro pro-
yecto productivo. De hecho, he-
MOS puesto en marca un NUevo
departamento con laboratorio y
unidad de produccion para el es-
tudio y la aplicacion de tecnopo-
limeri de Ultima generacion vy,
mas en general, para el estudio
de nuevos materiales, pero es
evidente que, en ausencia de un
cambio radical del sistema na-
cional, hoy en dia los emprende-
dores debemos buscar otros te-
rritorios para seguir nuestra ex-
pansion,

Como ha sido el caso de
la ultima SIMA.

En EIMA-Bolonia (noviem-
bre 2010) presentamos dos ma-
guinas: un cargador hibrido y

otro con ‘orugas’ que
han demos-

trado el dinamismo v la capaci-
dad de nuestros técnicos. Dado
que SIMA-Paris se ha celebrado
apenas tres meses despues, ha
sido dificil presentar méas nove-
dades, aungue se mostro la ver-
sién renovada del cargador te-
lescopico Turbofarmer, que ac-
tualmente representa nuestra li-
nea de producto mas vendida en
el sector agricola. Durante 2011
tenemos previsto ampliar la ga-
ma con una nueva linea de car-
gadores telescopicos orientados
a la produccion de bioenergia;
maquinas que deberan trabajar
constantemente reduciendo al
minimo los niveles de manteni-
miento y, por lo tanto, se carac-
terizaran por ofrecer unos estan-
dares de fiabilidad superiores.

El Grupo Merlo es
una de las
companias que
menos se ha visto
afectada por la
crisis de 2009

¢Qué desarrollos aporta el
cargador hibrido?

Pensamos que la tecnologia
hibrida, basada en un motor tér-
mico que funciona a régimen fi-
jo para generar energia destina-
da a la recarga de baterias y el
accionamiento de los servicios
a bordo, es el mejor para aumen-
tar la compatibilidad medioam-
biental de la maquinaria agrico-
la e industrial a la espera de po-
der llegar al eléctrico puro. El
prototipo desarrollado con la Uni-
versidad Politecnica de Turin ha
tenido un notable interés y aho-
ra, después de haber definido su
disposiciéon general, estamos
culminando todos los detalles y
el contenido funcional.m
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FILTROS

cartes

Especialista global en filtracién

'|'EP Desde filtros para pequeia maquinaria”

FILTERS Hasta filtros de alto rendimiento

1 Consulta nuestros catalogos especificos:
Filtros de habitaculo para maquinaria agricola

Filtros de aire para jardineria y pequefios motores

Filtros secadores

Automocion - Transporte - Agricola - Obra Publica - Industria - Minerfa - Marina

MADRID - 902 300 360 BARCELONA - 902 300 361  SEVILLA - 802 300 362

(@ (i

www.filtroscartes.com

FORRAJE
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POTTINGER
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DURAN

FINAMNCE

Maquinaria AgriCOIG s.l. Carretera N-640 - KM 87,5 - Pedreda
La Campifla - 27192 - LUGO
Tel.: 982 22 71 65 - Fax: 982 25 20 86

! info@duranmagquinaria.com
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www.duranmaquinaria.com




GROWING TOGETHER

The valuable choice
for your growing needs
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RiBeirA0 PReTO (ESTADO DE SAO PAULO, BRASIL)

rasil forma, junto a Rusia, India y China, el
grupo de paises BRIC, cuyas economias
merecen el calificativo de 'emergentes’ por
las grandes posibilidades de crecimiento
que parecen ofrecer a corto y medio plazo. En el
caso de Brasil, la concesién de la organizacién de
dos eventos de la magnitud de la Copa del Mun-
do de Futbol (2014) y de los Juegos Olimpicos (Rio
de Janeiro, 2016) puede haber acelerado ese pro-
ceso paulatino de desarrollo. Solo en los cinco ul-
timos anos, el sector de la construccién ha creci-
do mas de un 3560% y se necesita con urgencia
mano de obra cualificada para liegar a tiempo en
los plazos fijados.
El agribusiness, un término muy amplio que
engloba las diferentes actividades econdémicas re-
lacionadas con la produccion agricola y los proce-

18° Agrishow (Ribeirao Preto, Brasil, 2-6 mayo)

sos sin transformacién del producto hasta su lle-
gada al consumidor final, no maneja cifras tan ele-
vadas, aunque en el iltimo ano, aupadas también
por otros factores paralelos —precios de las mate-
rias primas y programas de ayudas oficiales, prin-
cipalmente—, se dispararon las ventas de tracto-
res y maquinas agricolas.

Con este panorama, la 18% edicién del Agris-
how llegaba condenada al éxito. Un certamen don-
de abunda la venta directa, con presencia en los
stands de las redes de concesionarios junto a las
entidades financieras, se vislumbraban nimeros
de récord. Y en muchos casos asi fue. Todas las
empresas que ofrecieron datos sobre los resulta-
dos obtenidos hablan de crecimientos de dos di-
gitos con relacion a la edicion precedente.

Aparcada queda, de momento, la idea expues-
ta por algunos fabricantes de acudir a la exposi-
cion Unicamente cada dos anos. Ahora sopla fuer-
te el viento a favor y hay que aprovechar al maxi-
mo después de haber superado unos anos com-
plicados. Aunque las desigualdades siguen vy,
probablemente, seguiran existiendo durante mu-
cho tiempo en un pais de semejantes dimensio-
nes, lo cierto es que Brasil emerge.

agrotécnica




30 anos mas en Ribeirdo Preto

En las ediciones anteriores del Agrishow tomé fuerza la
posibilidad de trasladar la feria a la localidad de San
Carlos. Este rumor puso en alerta a los responsables

oliticos de Ribeirdo Preto, una ciudad con 560 000
Eobitontes censados (datos de 2006), con un
importante desarrollo del agribusiness, y donde el
certamen tiene una importancia notable en la
economia. “Cuando asumi la alcaldia en 2009,
habian anunciado que la feria se marchaba a otra
ciudad", explicé en la jornada inaugural la alcaldesa,
Dadrcy Vera. “Ustedes no imaginan lo dificil que fue
luchar por algo que ya parecia hecho, pero lo
conseguimos”.

Intervenciones del Ministro de Agricultura,
Wagner Rossi, y de la Alcaldesa de
Ribeirdo Preto, Ddrcy Vera.

En el acto oficial de apertura de la exposicién, que junto al ministro de Agricultura brasilefio, Wagner
Rossi, se encontraron sus homélogos de Argentina, Bolivia, Chile, Paraguay y Uruguay, se procedié a la
firma del acuerdo por el que la Asamblea Legislativa cede una parcela de 212 hectéreas, propiedad del
Estado brasilefio, para que los or%cnizcdores del Agrishow la exploten durante los préximos 30 afos.

Hasta ahora, las renovaciones se

acian cada cinco afios. “Pretendemos ofrecer una mayor seguridad

juridica para que se realicen grandes inversiones en instalaciones, investigacién y desarrollo”, sefalé el
Gobernador del Estado de Sao Paulo, Geraldo Alckim. “El Agrishow estd consolidado en Ribeirdo Preto.
g
Ahora, nuestro desafio es que se convierta en la mayor feria agropecuaria, no solo de América Latina
q Y grop

sino de todo el mundo”, finalizé la alcaldesa.

Crecimiento de Ias ventas

Las tres entidades financieras que operaron durante el
Agrishow -Bradesco, Banco do Brasil e Santander- registraron
un negocio de 1 755 millones de reales (unos 800 millones de
euros) durante los cinco dias del certamen, lo que supone un
52.6% mas con respecto a la edicién de 2010. Este volumen de
negocios es probablemente superior, ya que los bancos de los
fabricantes c?e maquinas, equipamentos y veiculos no suelen
divulgar sus valores por cuestiones estratégicas, si bien alguno
reveld que su movimento fue un 20-25% superior.

Segun la direccién de la muestra, el nimero de visitantes fue de
146 832 personas procedentes de varios estados brasilefios y
de 50 paises de tocf; el mundo. Se acreditaron més de 600
representantes de medios de prensa y cerca de 20 000
profesionales participaron en tareas de mantenimiento

servicio en la ﬁario, asi como en las diferentes acfividadés
promovidas por los 765 expositores.

Las empresas consultadas cﬁasde la organizacién confirmaron el
incremento de sus operaciones. Casale {(+10%) con 60
mdquinas comerciol?zodcs; Baldan (+15%) facturé 10 millones
de reales; TatuMarchesan {+30%) superé sus mejores
previsiones; Embraer cerré operaciones por valor de 3 millones
de reales y vendié cuatro aeronaves agricolas; el Grupo
Agrimec se habia trazado como objetivo unas ventas de

850 000 reales y llegé a los 1.2 mi|'|one5; Maggion vio crecer
un 20% el nimero de contactos; Pirelli (+15%) vendié por valor
superior al 1.2 millones de reales; Maksolo Implementos e
pecas e agricolas mejoré un 30% los registros del afio
precedente; Santal Equiptos Comercio e IndUstria (+15%) tuvo
un volumen de ventas de 28 millones de reales; y Montana
Agriculture (+20%) superé los 45 millones de reales.

agrotécnica

Ampliar las zonas
de riego

El ministro de Integragion Nacional,
Fernando Bezerra Coelho, y el
secretario nacional de Irrigacion,
Ramon Rodrigues, firmaron durante el
Agrishow un acuerdo con el objetivo
de ampliar el érea de riego en Brasil
y estimular la inversién privada. Se
frata de un Régimen Especial de
Incentivos para el Desarrollo de
Infraestructuras que ofrecerd
desgravaciones de impuestos de hasta
un 10%. Segun el ministro, en cuatro
afos debe duplicarse el drea irrigada
en el pais, hasta llegar al 16%.
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Programas de ayuda

La Cémara de Maquinas e Implementos Agricolas de la
Asociacién Brasilefia de Maquinas y Equipos (Abimaq),
recupera el Programa de Modernizacién de la Flota de
Tractores Agricolas, Implementos y Cosechadoras
(Moderfrota) y el Programa de Incentivos para el Riego y
el Almacenamiento (Moderinfra) mediante la reduccion de
las tasas de inferés, ya que los niveles actuales (entre el
7.5% y 9.5%) hizo esta opcién de financiacién poco
atractiva. La mayoria de los agricultores recurrieron al
Programa de Apoyo a la Inversién (Finame PSI), cuyas
tasas de interés se fijaron en el 6.5%.

Ayudas para la compra de
maaquinaria

El Gobernador del Estado de Sao
Paulo aproveché el escenario
para anunciar el lanzamiento del
programa Pré-Trator 2, para que
pequefios agricultores (renta bruta
anual de hasta 40 000 reales)
puedan financiar, sin intereses, la
compra de un tractor que ademas
tendrd un descuento de un 20%
aproximadamente. “Conseguimos
este descuento porque el Estado
compra en grandes cantidades”,
explicé Geraldo Alckim, que
recordé también que cada
agricultor tendré derecho a una
financiacion de 20 000 reales
para implementos.

El Gobernador del Estado de Sdo
Paulo, Geraldo Alckim, durante la
jomada inaugural.

MAYO 2011

El Presidente saliente del Agrishow, Cesdrio Ramalho, escucha a
su sucesor, Maurilio Biogi.

Cambio en la
presidencia de la feria

Maurilio Biagi serd el presidente del
Agrishow a partir de la edicién de 2012. Su
predecesor en el cargo, Cesdrio Ramalho, le
entregd el testigo durante la ceremonia
inaugural en un emotivo acto en el que se
ensalzé su figura y su trabajo durante los
Gltimos afios.

Preocupacion por la
competitividad

"Es preciso tomar medidas de proteccién
industrial’. La frase es del Presidente de
Abimagq, Luiz Aubert Neto, seriamente
preocupado por una posible “falta de
competitividad” de los fabricantes
locales. Celso Casale, presidente de la
Cémara Sectorial de Maquinas e
Implementos Agricolas de Abimag,
alerta que con g|;os actuales niveles de
cambio del real respecto al délar, las
exportaciones caen y las importaciones
crecen. “Avanza la
desindustrializacion”, advierte.

SHOW 20
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Luiz Aubert Neto, Presidente de Abimag.

agrotécnica




@ JOHN DEERE

“ESTAMOS EN UN PERIODO FAVORABLE PARA
AFRONTAR NUEVAS INVERSIONES”

" Observamos con mucho entusiasmo la re-
cuperacion agricola en Brasil, es un periodo favo-
rable para afrontar nuevas inversiones” Son pala-
bras del Director de Ventas para América Latina,
Paulo Herrmann, durante la conferencia de pren-
sa organizada por John Deere durante el Agris-
how.

Dentro de su politica a nivel global para intro-
ducir innovaciones dirigidas al sector agricola, la
compania se plantea para los proximaos cinco anos
reforzar su oferta sobre todo en equipos especi-
ficos para Agricultura de Precision, para buscar
una mayor eficiencia productiva. En John Deere
trabajan considerando que la poblacion mundial
crecerd un 50% en los proximos 30 anos vy que la
demanda de alimentos se duplicara. “Aumenta-
ran las areas productivas y Brasil es el pals que
mas puede crecer’, subray6 el Director de Marke-
ting para América Latina, Joao Pontes.

Los directivos recordaron el “liderazgo mun-
dial" de John Deere,
con una facturacion

30 millones de dolares),
y que darad como resulta-
do, en 2012, la puesta en
marcha de una linea de
montaje de pulverizado-
res autopropulsados.
Fruto tambien de es-
ta linea de innovacion es
la ampliacion de la gama
de producto que ha vivi-
do la marca. Prueba de
ello son los veinte mode-
los de tractores {desde

De lzquierda a derecha, Werner Santos, Paulo Hermann, |
Jodo Pontes, Alfredo Miguel Neto y Paulo Rohde (este Lifimo,
ide John Deere Walei e

57 a 320 CV) expuestos en el Agrishow 2011, el
triple en solo cinco anos. En el espectacular stand
en la feria, montado en un tiempo récord de tres
meses, se expusieron medio centenar de produc-
tos, entre los que destacaron como principales
novedades la cosechadora-empacadora de algo-
don 7760 y la sembradora de cana de azucar Gre-
ensystem PP1102.

anual de 25 000 millo-
nes de dolares y 2.7
millones $ diarios des-
tinados a [+D. En la
planta brasilena de
Catalao, donde se
producen cosechado-
ras de cana de azlicar
desde 1999, se ha ini-
ciado un proceso de
expansion, qgue supo-
ne una inversién de
60 millones R$ (unos

agrotécnica

John Deere Water

La divisién especializada en equipos de riego
también introdujo innovaciones basadas “en el
respefo por el medio ambiente y para hacer un
uso racional de un recurso tan escaso”, aclaré el
Director, Paulo Rodhe.

La novedad presentada fue el tubo gotero
autorregulable de pared fina, mode?o D5000,
que puede ser utilizado en dreas grandes y en
terrenos accidentados, ya que mantiene la
uniformidad de aplicacién tanto en superficie
como enterrado.
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WALRA
“SERA DIFICIL REPETIR OTRO AND COMD 2010”

Los altos precios de los commodities, el pro-
grama Mais Alimentos y la favorable coyuntura
economica en el pais hicieron que 2010 fuera un
" ano atipico, que sera dificil de repetir" por los ex-
celentes resultados cosechados. Asi lo expusie-
ron los dos directivos de Valtra que protagoniza-
ron la conferencia de prensa celebrada durante la
tercera jornada del certamen: el Director Comer-
cial, Paulo Beraldi, y el Director de Producto para
América del Sur, Jak Torretta. Pero el tiempo vino
a responder a tal prondéstico y la marca cerr6 el
Agrishow 2011 con un crecimiento del negocio de
un 15% en tractores y de un 30% en cosechado-
ras.

Dado que las ventas durante los cinco dias
que se prolonga la feria representan, aproximada-
mente, las realizadas durante "un mes o mes y
medio" del ano normal, las
perspectivas son muy posi-
tivas para los proximos me-
ses en los que se prevé un
crecimiento continuo gra-
cias también a los nuevos
productos presentdos. En-
tre ellos destaco el pulveri-
zador autopropulsado BS
3020H, que supone la en-
trada de la marca en este
segmento del mercado. Se-
gun explicaron los respon-
sables de la empresa, an-
tes de su lanzamiento se re-
alizaron exigentes ensayos
en terrenos con obstaculos

fiatuiciaste O LR
A o s cum voch podt

Jak Tarretta y Paulo Beraldi detallaron los plunes de Valiro

de hasta 50 cm vy los resultados fueron “efecti-
vos’ al no producirse desestabilizacion de la ba-
rra de aplicacion a altas velocidades.

También fueron nove-
dad tres nuevos modelos
de la serie de tractores BH
Geracgao Ill, que viene a
consolidar la tradicion de
la marca en Brasil en la al-
ta potencia. Los BH 135i,
con motor AGCO Sisu Po-
wer de 4 cilindros y 137
CV, y los BH 200 y BH
2101, también con moto-
res AGCO Sisu Power pe-
ro de 6 cilindros y de 200
y 210 CV, respectivamen-
te.

Segun dijo Paulo Be-
raldi, " los productos Valtra
son reconocidos por los
productores brasilenos por su bajo coste de man-
tenimiento, robustez y eficiencia. La marca tam-
bién destaca por ser pionera en el pais en ensa-
yos con tractores que utilizan biodiésel, colabo-
rando en el desarrollo de una agricultura sosteni-
ble. Valtra fue la primera empresa del sector en
Brasil en tener permiso oficial para usar B-100
(100% biodiésel) con garantia de fébrica para el
propio mercado brasilerio y el resto de paises de
Ameérica Latina’

Hace unas semanas, el Grupo AGCO adquirié
una fabrica de cosechadoras en China y entre los
planes de la compania se encuentra el envio de
piezas a Brasil a un precio competitivo. ” Tenemos
que estar preparados para producir a precios mas
competitivos’ destacé Jak Torretta.

agrotécnica




“UN NUEVO CONCEPTOD
DE MARCA”

Las tres principales novedades lanzadas en
Ribeirdo Preto permiten a New Holland asegurar
que estamos ante un “nuevo concepto de marca
de equipamientos agricolas’ al poder ofrecer una
linea completa de productos para los diferentes
sectores de la agricultura.

El pulverizador autopropulsado SP3500, de
202 CV, supone la llegada de New Holland a un
nuevo segmento de mercado, " para explorar sus
posibilidades y atender aun mejor a nuestros clien-
tes y distribuidores, con todo el soporte de fuer-
za de la marca’ senalé el Director de Marketing,
Carlos dArce.

Con tecnologia de doble rotor, la nueva cose-
chadora CR6080 ofrece mas tecnologia en una
maquina de clase VI, Equipa motor Tier |l con una
potencia maxima de 300 CV y tolva de hasta 9 000
L de capacidad. En paralelo se lanza la serie de ca-
bezales Superflex, con sistema de nivelacion de
la barra de corte. El capitulo de novedades se com-
pleta con la serie de tractores T8, que compren-

zio mund; New Holland.
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El Vicepresidente Bernhard Kiep, en el centro del mesa, acompanado por —de
izquierda a derecha- Miiton Rego, Francesco Pallaro, Luis Feijo y Carlos D'Arce.

de cinco modelos con motores FTP desde 232 CV
(sin gestion de la potencia) hasta los 389 CV {con
gestion) e incluye el tractor més grande fabricado
en Brasil.

En su cita con la prensa en las primeras |or-
nadas del certamen, los directivos de New Ho-
lland se mostraron muy confiados tras la ultima
cosecha récord de granos vy el nuevo ciclo en el
cultivo de la cana de azucar. “La agricultura estd
atravesando por un periodo muy positivo y la ten-
dencia es que la tecnologia este cada vez mas pre-
sente en el campo’, dijo el Director Comercial, Luiz
Feijo.

El nuevo Vicepresidente para América Latina,
Bernhard Kiep, aprovecho la cita para recordar los
nuevos planes de inversion en [+D (fabrica de So-
rocaba), el aumento de la capacidad
productiva {nueva fabrica de tractores
y cosechadoras en Cordoba, Argenti-
na) y la mejora de los procesos indus-
triales {ampliacién de la alianza con
Trimble). “ Son inversiones planteadas
de forma corporativa por CNH, que tie-
ne previsto invertir 1 700 millones de
reales hasta 2014. Dichas inversiones
ya han comenzado a verse en el Agris-
how, con los nuevos lanzamientos de
producto. La idea es seguir ampliando
las posibilidades del sector y atender
de manera atin mas eficaz la deman-
da del mercado’
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MASSEY FERGUSON

“UN MOMENTO MUY ESPECIAL”

Massey Ferguson celebra en 2011 cincuenta
anos fabricando tractores en Brasil. “Llegamos en
un momento especial, con una amplia oferta de
producto que va desde la preparacion del suelo
hasta la cosecha. Con estos factores y una linea
de crédito suficiente, sabemos que podemos ter-
minar el ano muy cerca de los numeros de 2010,
un periodo en el que el mercado de la maquinaria
VIvViO su punto algido de las ultimas décadas’ El
Director Comercial, Carlito Eckert, se expresé de
esta forma en la conferencia de prensa organiza-
da por la marca en Agrishow, gue tuvo como es-
cenario el campo de demostraciones situado en
los exteriores de la zona de exposicion estética.

Tractor MF 7350 con
tecnologia Topcon
para guiado
automatico.

En su primer medio siglo en el pais, Massey
Ferguson pretende recoger los frutos de la renova-
cion de su gama que afronté el pasado ano. El me-
jor ejemplo es la serie de MF 4200, cuya contribu-
cién es decisiva para alcanzar la cuota de mercado
actual de la marca en tractores, que supera el 30%.
Otro lanzamiento lo constituye las cuatro nuevas
versiones para silvicultura de la serie MF 7100, con
modificaciones dirigidas a tareas forestales.

En cosechadoras, la gran novedad fue el mo-
delo axial MF 9790 ATR con Rotor de Tecnologia
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Carlito Eckemlz
dlrectivos de rguson,

Avanzada, gue junto a la MF 9690 ATR son las uni-
cas del mercado con accionamiento hidrostatico
del rotor. También fue novedosa la MF 32, con una
plataforma mas ancha y un equipamiento electré-
nico mas ampliado en el pues de conduccién.
Completan este apartado los cabezales Draper
DynaFlex con un sistema de accionamiento de la
barra de corte por cardan.

Otros productos destacados fueron el moni-
tor de semillas PM 400 para instalar en sembra-
doras, la pala cargadora frontal MF 1100, ademas
de los sistemas destinados a la Agricultura de Pre-
cision desarrollados por Topcon, como el Auto Gui-
de Powered, la solucién de direccionamiento au-
tomaéatico System 150 o el sistema de telemetria
AGCOMMAND para monitorizar todo el trabajo re-
alizado en el campo.

Una de las grandes apuestas de Massey Fer-
guson es coincidente con otras marcas. Se trata
de su primer pulverizador autopropulsado en Amé-
rica del Sur, modelo MF 9030, fabricado en la plan-
ta de AGCO en Canoas, en el estado de Rio Gran-
de do Sul. Equipa motor AGCO Sisu Power de 200
CV con potencia constante entre 1800 y 2 200
rev/min y preparado para trabajar con B100. La
transmisién es hidrostatica 4x4 con tres velocida-
des y cuenta con el chasis Flex Frame para ase-
gurar la maxima traccién sobre cualquier terreno.

El Director de Marketing, Fabio Piltcher, indi-
c6 que durante estos 50 anos de presencia en
Brasil, Massey Ferguson ha concentrado sus es-
fuerzos de inversién en personas, procesos y nue-
vos productos, proyectando un futuro de trabajo
junto a los productores, lo que abre una perspec-
tiva prometedora. " Y eso es solo el comienzo’, fi-
nalizé.
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CASE Wi

AGRICULTURE

“UNA MARCA RECONOCIDA EN BRASIL”

Cinco lineas de tractores producidas en el pa-
is, siete modelos de cosechadoras de granos, dos
especializadas en cana de azucar y 71 puntos de
venta son, a grandes rasgos, los principales nu-
meros que presenta Case IH en Brasil, una “mar-
ca reconocida” por los profesionales vinculados a
los sectores agricola y ganadera, segun destaco
en conferencia de prensa el nuevo Director Gene-
ral para América Latina, Mirco Romagnoli. En su
opinion, la fuerza de la marca es formar parte de
Fiat Industrial, corporacion que aglutina cuatro di-
visiones (Agricola, Construccion, Motores y Ca-
miones) y que el ano pasado alcanzo una factura-
cion de 21 300 millones de euros.

El ex Director de New Holland en la Peninsu-
la Ibérica detall¢ el crecimiento de la marca en
Brasil durante los cinco ultimos anos. En cosecha-
doras ha duplicado su cuota al pasar del 6.8% de
2005 al 15.9% de 2010, mientras que en tracto-

'il! omugnuni. CcoMme

durdnte 1o iy

liton Rego —al fondo
N el Agrishow.

res disfrutaba del 1.9% en 2005 y ahora alcanza
el 3.5%, "un porcentaje que confiamos aumentar
en estos proximos anos', matizo. " Las inversio-
nes que ha hecho el Grupo en la fabrica de Soro-
caba, la apertura de una planta en Argentina y la
ampliacion del acuerdo con Trimble, una empresa
lider en Agricultura de Precision, seran decisivas’

El Director Comercial, César di Luca, esboz6
los lanzamientos que la marca realizé con motivo
del Agrishow: la cosechadora Axial-Flow 2566, “ de
menores dimensiones para ajustarse a la realidad
de los pequenos y medianos productores” Este
modelo equipa motor de 253 CV y 8.3 L turbo, ro-
tor AFX para trabajar en condiciones extremas y
sistema de limpieza con flujo de aire Cross Flow®.
Dirigido a su gama de cosechadoras, Case IH pre-
senté también el cabezal Terraflex 3020, que se
comercializara en varias anchuras para aumentar

agrotécnica

la capacidad vy la produciti-
vidad durante la cosecha.
En tractores la novedad
mas relevante fue la nueva
generacion Magnum, que
abarca cinco modelos de
produccién local, con moto-
res de 6 cilindros, 24 vélvu-

las, turbo y common rail, equipados con el sistema
Power Boost que ofrece un incremento automati-
co de la potencia de hasta 35 CV. La transmision
es FullPowershift de 18+4 velocidades, con una ve-
locidad de hasta 40 km/h. Por otro lado, no faltaron
en el stand de Case IH modelos de la serie Farmall
(80-95 CV) que hace unos meses supuso la entra-
da de la marca en este segmento de potencia.
César di Luca informé también que, después
del éxito que para la marca ha supuesto la inclusion
del Farmall 80 en el programa federal Mais Alimen-
tos, ahora se amplia con tres nuevos equipamien-
tos: la cosechadora de cana A4000 v las de cafe
Coffee Express 100 y Coffee Express 200, dirigidas
a un agricultor que antes dificilmente tenia acceso
a estos equipos. Este perfil puede suponer en Bra-
sil unos 14 millones de trabajadores, segun las ci-
fras que maneja la empresa "y es a este universo
de productores a los que Case IH ha direccionado
sus esfuerzos para que pueda afrontar el futuro con
tecnologia, agilidad y bajos costes’] explicé Di Lu-
ca. La primera cosechadora de café se vendio a pro-
ductores de Cruzilia, en el estado de Minas Gerais.
Las inversiones previstas por la marca también
se extendera a la comercializacion de los productos.
" Aunque tenemos una red de distribucion muy pro-
fesional y avanzada, es un desafio que nos hemos
propuesto’ En la actualidad, Case IH cuenta en Bra-
sil con 71 concesionarios vy a finales de ano quiere
alcanzar los 81, reforzando su presencia en zonas
como Parana, Riio Grande do Sul o Santa Catarina.
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AGRALE

Agrale apuesta deci-
didamente por la Agricul-
tura de Precision vy expu-
so en el Agrishow tracto-
res de la serie 6000 que,
como opciones, ofrecen
sistemas GPS, controles
monitorizados y sistemas
de guiado automatico. El

TRACTORES EQUIPADOS PARA AGRICULTURA
DE PRECISION

reto de la marca es poner a disposicion de los pro-
fesionales las mas avanzadas tecnologias dispo-
nibles, para modernizar la agricultura brasilena y
aumentar la productividad. Otras novedades en
tractores fueron una version del BX 6180, dirigido
a trabajos para el transporte de la cosecha de ca-
Aa de azucar con elevador hidraulico, el modelo
6110 con nueva cabina y ruedas gemeladas, v el
5085.4 con valvula de variacion continua (VVC) pa-
ra alimentar el motor hidraulico del implemento y
la version Compact Redult de este mismo mode-
lo, con superreductor para trabajar a una veloci-
dad minima de 180 m/h.

El stand de Agrale en Ribeirdao Preto también
conto con su gama de camiones, como los mo-
delos Agrale 8500 CE y 8500 E-MEC, incluidos en
el Programa Mais Alimentos, y el modelo de tipo
medio Agrale 13000.

En 2005, el Grupo Kuhn decidié apostar con
fuerza por el mercado brasileno con la adquisicion
de la division agricola de Metasa, un fabricante lo-
cal especializado en equipos de siembra directa.
Han transcurrido seis anos, algunos muy dificiles
como reconocio durante el Agrishow el Vicepresi-
dente Mundial, Roland Rieger, que prefirié no dar-

En la conferencia de prensa participaron tamblén el Vicepresidente
mundial de Ingenieria, Jeannot Hironimus; el Gerente de Exportagion
en Estados Unidos, Peter Vold; el Director General de Kuhn do Brasil,
Mario Wagner; el Director Comercial de Kuhn do Brasil, Evandro
Henrique Fiilber; el Director Industrial de Kuhn do Brasil, Nicolas
Guillou; y el Gerente Comercial y de Nuevos Negocios del Banco DLL,
Luciano Predebon. Esta entidad es el socio del grupo francés en el
programa Kuhn Finance.

;> KUHN AMPLIAR SU OFERTA EN BRASIL

cifras concretas sobre los resultados de la empre-
sa en este periodo.

" Estamos convencidos de que Brasil tiene un
enorme potencial de crecimiento y hoy en dia es
ya un actor muy importante en la produccion de
alimentos, que debera aumentar un 70% en los
proximos 40 anos para una poblacion creciente
en todo el planeta’ dijo el directivo.

Durante la conferencia de prensa, en la que
Roland Rieger hizo un breve repaso a la dilatada
historia del grupo francés, se anuncié la amplia-
cién de la gama de producto, con nuevos equipa-
mientos dirigidos a los sectores agricola y gana-
dero.
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El sector de la Construccion crecio un 355% en los cinco
ultimos anos

El dato lo facilitaron los responsables de New Holland Construgao, divisién que conté con su propio stand

en el certamen. Este sector crecié en Brasil un 355% en el periodo 2005-2010, mientras que en los cinco

afios precedentes, 2001-2005, el aumento fue de solo el 3.7%. Segin la patronal del sector, Anamaco,

3n abril de este afio las ventas crecieron un 6.5% respecto al mes anterior y un 3% comparadas con abril
e 2010.

Iniciativa solidaria de
Case Construction

Por cada méquina que vendié durante
la feria {y superé las 160 unidades),
Case Construction doné R$ 500 al

Hospital de Cancer de Barretos, una El Presidente de Volvo, Yoshio Kawakami, junto a los directivos
referencia en América Latina donde se Valter Viapiana, Bernardo Fedalto y Cristiano Conde.

atiende gratuitamente a mas del 90% de . ‘2

los pacientes. Solo este afio, el Volvo qQuiere dar “mas
programa Case Multiagao ha destinado CompefIfIVIde al GgribUSineSS
ya mas de 1.2 millones de reales o~

(500 000 euros) a proyectos sociales en brasileno

el Estado de Sao Paulo.

Volvo do Brasil tampoco falté a la cita con el Agrishow, donde
conté con un stand de 600 m? donde exhibié cuatro modelos
de camiones, dos equipos de construccién (Volvo Construction
Equipment) y motores Volvo Penta. “El agronegocio es uno de
los principales factores de desarrollo econémico en Brasil. En
nuestro stand hemos querido demostrar cémo la marca
contribuye para dar mds competitividad ol agribusiness
brasilefio, fabricando los vehiculos y productos més adecuados,
tanto en produtividad y robustez, como en bajo consumo de
combustible”, dijo Yoshio Kawakami, Presidente de Volvo.

New Holland Consfru¢do se
pone ‘Manos a la Obra’

El sector de la construccién demanda mucha mano de obra
en Brasil. Y entre los fabricantes de maquinaria existe un
alto grado de preocupacién por la capacitacién de los
operarios. New Holland Construgao ha puesto en marcha
una iniciativa inédita para ampliar y mejorar la formacién
de los usuarios de sus maquinas. El programa Manos a la
Obra {Maos & Obra), que en los tres primeros meses ha S il el '
formado a casi 600 profesiona|es, prevé ”egor hasta los Marco Borba, Director General para América Lating; junto a Nicola
2 000 durante este aiio. Un camidn-escuela con aulas D’Atpino, Gino Cucchiari y Cristiane Fidler.
tedricas recorrerd una decena de ciudades donde también

se realizan practicas dirigidas por especialistas de la empresa.

Fue la cuarta vez que New Holland Construgao participé en el Agrishow y su presencia se justifica por la
importancia que para esta divisién tienen los trabajos agricolas, que representan aproximadamente el 15% de
su negocio. Al certamen acuden empresarios, alcaldes y muchos ofros visitantes relacionados con las
mdquinas de construccién, que demandan maquinas cargadoras, excavadoras, motoniveladoras, efc.

agrorécnica MAYO 2011




o
“g?\}s/ (Ribeirao Preto, Brasil, 2-6 mayo)

Espectaculares circuitos
para pick-up

Una imagen diferenciadora del Agrishow son los bellos y
espectaculares circuitos que los fabricantes de pick-up trazan
los

en la parcela donde exponen sus productos para que
visitantes interesados puedan sentarse a los mandos y

la experiencia en situaciones limite. Una de estas marcas fue
Toyota do Brasil, que junto a su amplia gama de pick-up Hilux
4x4, mostré también el nuevo Corolla Xei 2.0L Flex Dual VVT-il.

sa boreo r

Segun los datos ofrecidos por el Gerente Nacional de Ventas,
Wladmir Centurdo, en el primer trimestre de este afio la marca incrementé sus ventas de Hilux en un 1%, hasta
las 7 530 unidades, y el objetivo es cerrar 2011 con 35 000 unidades y el liderazgo del segmento.

800 demostraciones
en campo

Las bautizan como
‘dinémicas’ y se
desarrollan en parcelas
aledafias a la
exposicion estatica.
Fueron unas 800
demostraciones con
todo tipo de equipos
(trabajo del suelo,
siembra, pulverizacién,
cosecha, etc.) y en
diferentes terrenos y
culfivos, que para
algunos visitantes son
decisivas a la hora de
decantarse por uno u
otro modelo.

A diario se realizan
dinémicas generales animadas desde la
organizacién del certamen, con la participacién
de maquinas similares de varios fabricantes. Las
principales compafiias también disponen de sus
propias fincas donde muestran el
comportamiento de sus productos en funcién de
la demanda de los interesados.
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Premio para Montana

La compafiia siderirgica Gerdau entregé en el
Agrishow los galardones correspondientes a su 29°
edicion del Premio ‘Melhores da Terra’. El ganador del
trofeo de oro fue Montana Industria de Mdquinas por
su cosechadora de algodén Cotton Blue 2826.

Menta MIT, gracias a la cosechadora de cafa
Colhimenta CM20, y Jocil Equipamento, por el sistema
de autolimpieza de depésitos de grano, recibieron los
trofeos de p|oto4

1i(-(icrtIuF i_ Mulfﬁ_' da Terd

Gilberto Zancopé, Presidente de
Montana, en el centro de la imagen
junto a Matheus dos Santos Menta
y Paulo Weschenfelder, gerente
comercial de Jocll.

El ‘looping’del
Grupo Tortuga

Uno de los stands mds llamativos fue el del fabricante de cdmaras
de aire Tortuga. Ademds de presentar una nueva medida, la AG
2018 TR 15, mostro una de los empresas mds jovenes del Grupo,
IRA. especializada en lo produccion de piezas y accesorios para
motos y ropa para motociclistas. Para coptar la atencion, realizo
demostraciones de giro (looping) o dos ruedas con una moto
anclada o una estructura de 5 m de altura.
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Gran despliegue de AGRIWORLL

Como no podia ser de otra forma, nuestra publicacién
realizé un importante despliegue con motivo del Agrishow.
Ademds de una amplia difusion de la revista por todo el
recinto ferial, contamos con un stand en uno de los
pabellones cubiertos donde recibimos la visita de
numerosos profesionales y ofrecimos todo tipo de
informacién acerca de la publicacién y sus contenidos.

En la imagen, los miembros del equipo de AGRI' (/111 en
Ribeirdo Preto. De izquierda o derecha, Julidn Mendieta,
Clarissa Mombelli, José Fernando Schiosser, Fabiana Sefti,
Angel Pérez, Luis Mdrquez y Borja Mendieta.

El producto ‘estrella’

No fueron los tractores, ni ninguna de las
diferentes cosechadoras. Las méquinas que
mayor protagonismo cobraron en esta edicién
del Agrishow fueron los pulverizadores
autopropulsados. A los fabricantes ya
reconocidos en este mercado (Montana, Pla,
Metalfor, Jacto...) se unen ahora las grandes
multinacionales {(Massey Ferguson, New
Holland, John Deere, Valtra y Case IH), que en
su extensa oferta han decidido incluir este
producto dadas las posibilidades de negocio
que puede abrir en los préximos afios.

Oerlikon Fairfield estuvo presente
en varios stands

Los reductores de par planetarios de Oerlikon Fairfield se
distribuyeron en diferentes stands de la exposicién, ya que esta
empresa incorpora sus productos en los pulverizadores
autopropulsados de Pla, Montana y CNH, asi como en las
cosechadoras de café de Matao y TDI.

Bras Cab volvié a estar presente

Con un stand donde se pudo observar algunos de los
modelos que conforman su oferta, Bras Cab participé en el
Agrishow con un stand que sive también para confirmar la
decidida apuesta de esta empresa por el mercado brasilefio.
Bras Cab cﬁseﬁo cabinas, con un elevado nivel de confort,
para distintos tipos de maquinas, como tractores,
cosechadoras, pulverizadores, etc.
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Cosechadora para algodén John Deere 7760
que también empaca la fibra recogida.

W

‘&{Ribeirao Preto, Brasil, 2-6 mayo)

Luis MARQUEZ
RIEEIRAO PRETO {ESTADO DE SAO PAULO, BRASIL)

as ferias ofrecen perfiles diferentes segun

el pais o la region en que se celebren, aun-

que se trate de ferias internacionales. Asi,

las grandes ferias europeas, condicionadas
por el clima de la estacién en la que se celebran,
recurren a las instalaciones cerradas. Esto suele
ser diferente en Sudamérica, ya que la presencia
estatica de maquinas va unida a las demostracio-
nes vy a la presencia de cultivos desarrollados has-
ta el momento de la recoleccion que ofrecen los
semillistas.

Pero ademas, la estructura y las caracteristi-
cas del pais marca a sus ferias, y esto se pone cla-
ramente de manifiesto en Agrishow, una feria en
el campo, pero que, a diferencia de otras, no cam-
bia de emplazamiento, ya que se celebra en par-
celas del centro Experimental de EMBRAPA (Em-
presa brasilena de investigaciones agrarias) dedi-
cada a la cana de azucar. Esto ha permitido mejo-
rar considerablemente las instalaciones fijas,
mejoras que parece que continuaran en los proxi-
mos anos.

CON PERSPEGTIVA EURDPEA

Han pasado diez anos de mi primera visita a
Agrishow, y se puede decir que, después de un
dia de feria, el nivel de polvo rojo que reciben los
visitantes se ha reducido considerablemente, en
la edicidn actual con respecto al gue recogimos
en el ano 2001. La colocacion de grava sobre los
caminos, la ordenacion de los stands, la construc-
cion de algunas instalaciones que pasan a ser per-
manentes, como el stand de John Deere, y tam-
bién la ligera llovizna del primer dia de feria, han
conseguido hacer de Agrishow una feria mas ‘ur-
bana’. Todavia queda bas-
tante por hacer, como el
asfaltado de los pasillos
principales, pero parece
que hay voluntad para
ello.

Aunque después de
la crisis de 2008 los gran-
des grupos industriales
habian decidido participar
en Agrishow en anos al-
ternos, y este ano corres-
pondia a 'no asistir’, cuan-
do los mercados ofrecen
oportunidades se olvidan las decisiones tomadas
en anos dificiles. Nadie quiere perder la oportu-
nidad para aprovechar los programas guberna-
mentales de apoyo a los pequenos agricultores,
financiando la compra de tractores de baja poten-
cia, ni las buenas perspectivas del agronegocio
brasileno, unida a la cana de azucar, a la soja, al
maiz o al algodén. Alli estuvieron todos, y contan-
do con la presencia de los maximos dirigentes de
las multinacionales del sector, que consideran
Brasil como un punto esencial para fabricar y pa-
ra vender.

Hay algo que, desde la perspectiva europea,
sorprende: en general, las ventas a usuario final
en las ferias internacionales europeas son bajas;
por el contrario, en Agrishow los stands de los fa-
bricantes estan pensados para vender al usuario
final. Cada concesionario regional dispone de su
propia mesa, con un cartel identificador, que per-
mite al visitante, procedente de diferentes zonas
de Brasil, comprar lo que necesita. Para favorecer
las ventas, también en el stand esté presente la
financiera para suministrar el crédito, y se hacen
ofertas especiales para las compras realizadas en
Agrishow. Esto explica la fuerte presencia de los
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fabricantes en las ferias brasile-
nas, aungue por otro lado protes-
tan, ya que hay demasiadas..., pe-
ro Brasil es un ‘continente’ y las
distancias superan con mucho a
lo que estamos acostumbrados
los europeos.

Otro aspecto que hay que
destacar es que entre l0s asisten-
tes a Agrishow son muy escasos
los compradores ‘profesionales’
de las empresas, por lo gue mon-
tar un stand de una empresa eu-
ropea para vender a primeros
equipos (fabricantes), o para con-
cesionarios, no suele ser intere-
sante. Los concesionarios estan
ocupados vendiendo y no pierden
el tiempo para hablar con los pro-
veedores, aungue si para analizar
lo que ofrece la competencia.

Aungue hay otras muchas fe-
rias en Brasil que atienden al equi-
po mecanico para la agricultura de
las diferentes regiones, se puede
decir que Agrishow es la princi-
pal, y en ella siempre destacan
los tractores, las cosechadoras pa-
ra granos, y fas sembradoras y los
pulverizadores, con una especial
atencion a todo lo que se relacio-
na con la cana de azucar. No hay
que olvidar que Riberao Preto se
encuentra en el centro de la zona
canera del Estado de Sao Paulo.

Por primera vez se han sectorizado los stands,
lo cual es muy ventajoso para el visitante, toman-
do en consideracion la importancia que tiene en
Brasil el transporte vinculado a la agricultura, que
ocupaba una gran parte de la superficie dedicada
en la exposicion, o 10s tratamientos aéreos. Uno
de los sectores con personalidad propia ha sido el
de maquinaria de pequena dimensién financiada
por el programa de Mais Alimentos. También cabe
destacar el aumento de las superficies dedicadas
a equipos para el suministro de forrajes y piensos
en la alimentacion animal, cuya presencia en anos

Plantacién de cafia convencional.

agrorécnica

Linea plantada con microcanas.

Plantadora de cana
Greensystem PP1012.

Microcafas para las plantadoras.

pasados era minima. La visita al
Agrishow permite también cono-
cer, de forma directa, maquinaria
para cultivos que tienen una im-
portancia reducida en Europa, ya
que las condiciones climatologi-
cas no les son favorables, aunque
en algunas regiones mediterra-
neas sean posibles.

Este ha sido el caso de la co-
sechadora para algoddn John
Deere 7760, en la que, a diferen-
cia de lo que era lo habitual, la fi-
bra recogida se empaca, al igual
gue se hace con el forraje en una
rotoempacadora; una solucion
técnica que puede tener gran fu-
turo. Las pacas cilindricas, con un
peso maximo de 2 500 kg, estan
listas para su transporte a la des-
motadora.

Si por algo destaca el Agris-
how es por todo lo que significa
la mecanizacion del cultivo de la
cana de azucar, desde Ios equi-
pos de preparacion del suelo has-
ta la recoleccion. En esta ocasion
se puede destacar la nueva plan-
tadora de cana (Greensystem
PP1012) desarrollada por John
Deere en colaboracion con
Sygenta, que coloca pequenos
segmentos de cana de unos 4
cm de longitud, al igual que lo ha-
ce una sembradora con la semi-
lla, en alternativa con los trozos de cana que ha-
bitualmente se utilizan en la plantacién convencio-
nal.

Por ultimo, hay que destacar un cambio nota-
ble en la mecanizacién de la agricultura brasilena
gue marca la oferta de tractores. Aun contando
con el apoyo de la compra de tractores de baja po-
tencia por 10s pequenos agricultores, se observa
un aumento de la potencia media del parque de
tractores en Brasil, que ha pasado de 98 CV en
1998, a 115 CV en la actualidad, a la vez que se ha
renovado la flota, que en la actualidad tiene una
edad media de unos 10 anos.

Se puede decir que el agro-
negocio brasileno marca la eco-
nomia del pais, y aungue se ob-
serva que el crecimiento se ra-
lentiza, todavia hay grandes
oportunidades de negocio que
no quieren desaprovechar los fa-
bricantes, tanto grandes como
pequenos.
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Pascual Galindo
Director General de Voge! & Noot Espana totalidad de las maquinas utilizadas son fabricadas y/o ensambladas en

Brasil y su maquinaria
agricola

esde mis conocimientos de maquinaria agricola en esta parte
del mundo que llamamos Europa, me dispuse —-sin ninguna
idea preconcebida—a ampliar mis horizontes, mas alla del Océ-
ano Atlantico, y desembarcar en un inmenso y prospero pais
(o mejor dicho Estado Federal) que es Brasil: otra cultura, otro clima,
otros cultivos. ..

Lo primero que me sorprendié nada mas aterrizar el avion fue el en-
contrarme un pais desarrollado, con un importante crecimiento en la ac-
tividad econdmica. Todavia con algunas carencias, pero suplidas con una
gran calidad humana de sus habitantes, y con ganas de progresar pese
a la interminable burocracia brasilena.

Puedo asegurar que todos y cada uno de los dias que he pasado en
este pais maravilloso, me he sentido como en mi propio hogar, y asi lo
agradezco a todas y cada una de las personas con que me he cruzado
en este camino.

En lo referente a mi vision como empresario dedicado desde hace
mas de 20 anos al comercio de maquinaria agricola, me encontré en un
pais con un clima (tanto en temperatura como en pluviometria} excelen-
te para el buen desarrollo de innumerables variedades de cultivos (ca-
na de azUcar, soja, café, maiz, arroz, algodon, mandioca, naranjas...) vy,
con respecto al reparto de las tierras, es un pais de contrastes: grandes
latifundios por un lado, agricultura familiar de subsistencia por otro, con
grandes maquinas para unos, y basicas para otros.

Debido al sistema proteccionista del Gobierno Brasileno, descubri
en esta macro-feria en Riberao Preto (Agrishow) que practicamente la

Brasil; con unos aranceles altisimos para cualguier maguina proceden-

te de otro pais. Ello ha llevado, en el transcurso de los anos, al desarro-

llo de fabricantes nacionales, y que las grandes multinacionales esta-
blezcan fabricas propias para conseguir una parte importante de este gran mercado con 190 millones
de habitantes. Alli estan presentes grandes multinacionales como AGCO (con Valtra y Massey Fergus-
son), John Deere, CNH (New Holland y Case IH), Landini, etc., asi como varios fabricantes importan-
tes de componentes (ADR, Bondioli, Weber...), junto a otros grandes fabricantes brasilefos (Agrale,
Montana, Tatu-Marchesan, Piccin, Baldan, Semeato, Stara...).

En el mercado de maquinaria agricola, utilizan —como es logico— tractores y cosechadoras (como
en cualquier parte del mundo), pero aqui existen las cosechadoras de cana de azlcar y café; grandes
desconocidas al otro lado del Océano Atlantico.Y en lo referente a aperos, los que predominan —pro-
pios de estos grandes latifundios— son las sembradoras de siembra directa, gradas de discos y equi-
pos de pulverizacion (para los cuales, intuyo que no existe una férrea normativa en cuanto a seguri-
dad, ni dimensiones).

Dialogando con muchas personas y conocedores del dia a dia de la agricultura brasilena, me en-
contré con personas, —que ahora puedo considerar de amigos—, y descubri otro concepto de agricul-
tura, otro concepto de maquinas, otra tecnologia (funcional y préctica), tan diferente, a lo que estamos
acostumbrados en Espana hoy en dia.

Como conclusién, me quedo con el calor humano, las ganas de vivir, de hacer cosas, —dentro sus
propias limitaciones—, frente a la pesadez y mentalidad gris en la que estamos sumergidos —a la que
llamamos crisis—, e invito a visitar un pais maravilloso a cualquier persona que esté dispuesta abrir nue-
vos horizontes.ll
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PowerBoost aporta potencia extra a los tractores MF 54007,
proporcionando hasta 13 CV adicionales tanto en carretera como en el campo.
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Potencia, Productividad,
Tecnologia, Confort.

La Serie M de Kubota aglutina
todas las prestaciones que los
profesionales exigen a

un tractor Premium.
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Los expertos coinciden en el Il Foro Bellota (Sevilla, 13-15 de abril) al
destacar el papel estratégico de la agricultura en los proximos afnios

FUTURO TECNOLOGICO

i

AGRISOLUTIVUN?

Foro /2 BELLOTA

comprometidos con el futuro

La mesa redonda del Il Foro Bellota gener6 un debate muy positivo e interesante.

Politicos, docentes, representantes de los agricultores y
directivos de empresa coinciden en el papel
estratégico que protagonizard la agricultura en los
proximos anos y en la necesidad de apostar por la
innovacion y las nuevas tecnologias como
herramientas imprescindibles para el progreso.

xpertos y profesionales de
distintos &mbitos se reu-
nieron en Sevilla, del 13 al
15 de abril, con motivo del
Il Foro Bellota, encuentro organi-
zado por Bellota Agrisolutions,
compania de referencia a nivel
mundial en la fabricacion y distri-
bucion de herramientas y com-
ponentes para maquinaria agri-
cola, en el que se pusieron so-
bre la mesa los principales retos
de la agricultura mundial de ca-
ra a los préoximos anos.

Los participantes coincidie-
ron al senalar el papel estratégi-
co de la agricultura, no solo co-
mo productora de alimentos, si-
no también como generadora de
beneficios sociales y de verte-

bracion del territorio. Bajo el le-
ma 'Comprometidos con el fu-
turo’, los ponentes recordaron
que, para responder al reto que
plantea llegar a una verdadera
agricultura sostenible, es nece-
sario apostar por la innovacion y
las nuevas tecnologias, sin olvi-
dar el perfil del usuario de estas
nuevas tecnologias (media de
edad avanzada y con un proble-
ma de relevo generacional).
Mas de un centenar de per-
sonas entre fabricantes de ma-
quinaria agricola, distribuidores,
especialistas del sector y agri-
cultores profesionales acudieron
a una cita inaugurada por la Di-
rectora General de Produccién
Agraria de la Junta de Andalucia.

Judit Anda animo a recupe-
rar la ilusién del sector y hacer de
la agricultura una actividad atrac-
tiva para los jovenes. Para ello,
considera decisivo llegar a una
verdadera gestion sostenible de
las explotaciones agrarias, hacién-
dolas rentables y a la vez respe-
tuosas con el medioambiente, pa-
ra lo cual deben incorporarse nue-
vas tecnologias, atractivas y sen-
cillas para el agricultor.

I Perspectivas

A continuacion llego la po-
nencia del Prof. Luis Marquez,
en calidad de Presidente de la
Comisién Técnica de Normaliza-
cion de Tractores y Maquinaria
Agricola de AENOR, que diser-
t6 sobre las ‘Perspectivas de la
Agricultura Mundial, con una vi-
sién a 10 anos’.

Tras advertir que los ultimos
datos de la FAO (Organizacion de
fas Naciones Unidades para la
Agricultura y la Alimentacion) au-
guran un menor ritmo de creci-
miento de la poblacion mundial y
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una reserva de tierras cultivables
suficiente para producir alimen-
tos, recordo que los condicionan-
tes de tipo local y otros factores
externos (escasez de agua, ines-
tabilidad de precios, etc.) pueden
tener su influencia. El Prof. Mar-
quez, que de cara al futuro obser-
va mas interesantes los cultivos
de oleaginosas que los de cere-
ales, pronosticé que las rentas
agrarias de los paises desarrolla-
dos se mantendran altas, aumen-
tard el comercio de productos
agrarios como trigo, arroz o soja,
subira el comercio de carne de
porcino y bajara el de vacuno (por
los precios), crecera la demanda
de productos para producir bio-
combustibles y también la de pro-
ducciones hortofruticolas, 1o que
beneficiara a Espana

A juicio del docente, el uso
de la tecnologia serd fundamen-
tal para aumentar la rentabilidad
de las explotaciones agrarias, ya
que posibilitara la reduccion de
costes, si bien el agricultor eu-
ropeo deberia ser compensado
economicamente por trabajar en
condiciones de mercado mucho
mas restrictivas y costosas por
el nivel de exigencia y de regu-
lacion de la Unidn Europea. Se-
gun el Prof. Marquez, la nueva
PAC debe apoyar una agricultu-
ra productiva y sostenible, pero
dotandose de presupuesto sufi-
ciente para que no se vayan las
compensaciones solo a los pai-
ses del Este y se mantenga la
rentabilidad de la agricultura me-
diterranea. En su opinion, la bio-
tecnologia es positiva para redu-
cir el uso de fitosanitarios, aho-
rrar agua y mejorar la calidad de
las producciones, pero hay que
explicar bien a la opinion publi-
ca europea qué son los OGMs
y SuUs ventajas.

Sobre nuevas tecnologias y,
en concreto, sobre el uso de los
sistemas GPS y de la Agricultu-
ra de Precisién, se centraron las
ponencias que protagonizaron
Francisco Agundez, Gerente de
Marketing de John Deere, y Car-
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los Monreal, Vicepresidente
Mundial de Topcon Agricultura.

Bisqueda de
soluciones para el
futuro

Después de estas ponen-
cias se realizd una encuesta en
directo en la que los asistentes,
mediante un mando a distancia
individual, pudieron responder a

Judit Anda, Directora General de Produccion
Agraria de la Junta de Andalucia.

una serie de cuestiones de futu-
ro que se plantearon. Los resul-
tados de la encuesta fueron los
siguientes:

= Los retos mas importantes pa-
ra la agricultura en los proxi-
mos 10 anos seran la profesio-
nalizacion de los agricultores y
alcanzar una mayor productivi-
dad de las cosechas pero res-
pondiendo al reto de una ges-
tion eficiente de los recursos
hidricos.

Ante el problema del coste de
los insumos hay que buscar
soluciones de uso en comun.
Ademas, para ser mas compe-
titivos hay que aumentar el ta-
mano medio de las explotacio-
nes en terminos de dimension
economica (segun sea regadio
0 secano).

Los agricultores solo se bene-
fician en un pegueno porcen-
taje de los incrementos de los
precios.

* La incorporacion de las nuevas
tecnologias depende de la di-
mension econdmica de las ex-
plotaciones agricolas.

* Los cultivos genéticamente
modificados se ven como una
solucion para aumentar la pro-
ductividad de las cosechas. Es
una tecnologia que el sector
considera interesante desde
el punto de vista econémico,
para mejorar los costes, pero
no se aprecian como una for-
ma de mejorar la calidad de los
alimentos. La resistencia de la
sociedad para aceptar los cul-
tivos genéticamente modifica-
dos se debe fundamentalmen-
te al desconocimiento.

La agricultura es un sector

donde la introduccion de nue-

vas tecnologias es constante

y, por ello, el agricultor esta ra-

zonablemente preparado para

implementar las nuevas tecno-
logias que se avecinan.

En base a estas conclusio-
nes, José Antonio Erdozia, Direc-
tor General de Corporacion Pa-
tricio Echeverria y de Bellota Agri-
solutions, moderd un debate en
el que las principales organiza-
ciones profesionales agrarias
aportaron su vision de futuro.

Miguel Lépez, secretario ge-
neral de COAG en Andaluciay a
nivel nacional, aposté por una
PAC que apoye al verdadero agri-
cultor en activo, que genera em-
pleo y rigueza en el entorno ru-
ral y pidid normativas que defien-
dan a los agricultores de la vola-
tilidad de los precios y de los
abusos de intermediarios y gran
distribucion. “La actividad agri-
cola representa ademas un mo-
delo social de agricultura, una
agricultura activa, generadora de
empleo, donde el 70 % de las
explotaciones no son precisa-
mente grandes. Ademas debe
responder a un modelo de des-
arrollo rural. Y todo esto en una
situacion que cambia constante-
mente, la reforma del 2003 de-
Jja la produccion de alimentos en
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De izq a dcha Cartos Monreal, Eduardo Urrestarazu, Francisco Aguindez, Luis Marquez,
y José Antdnio Erdozio.

un marco de inseguridad alimen-
taria, ademas estamos asistien-
do a la desmantelacion del teji-
do productivo, al desacoplamien-
to de las ayudas, a la desregula-
rizacion de los mercados por la
falta de capacidad del sector, vy
por si fuera poco a una concen-
tracion brutal de la distribucion’.

El secretario de COAG no ve
la apuesta por los transgenicos
COMO una solucion a la crisis ali-
mentaria, porque ademas de los
problemas de transmision vy dis-
persion no hay demanda de es-
tos productos en el mercado eu-
ropeo. “"Nosotros estamos en
Europa y la tecnologia de los
transgenicos esta en EEUU in-
dicd. Sin embargo, para Daniel
Pérez, representante de Asaja
Andalucia, "/a biotecnologia no
es la solucion pero viviendo en
un mercado global tenemos que
sequir las tendencias del merca-
do y es una herramienta clave
para el futuro a la que no pode-
mos dar la espalda’

Otro punto en el que no es-
tan de acuerdo las dos organiza-
ciones agrarias es en la distribu-
cién de las subvenciones, fun-
damentalmente por la reduccion
derivada de los 27 paises de la
UE que ahora son beneficiarios
y por la nueva distribucion que
hay que hacer ahora. Para Mi-
guel Lépez, hay que poner techo
a las ayudas para fortalecer el
sistema de proteccion social.
" Se debe dar prioridad al profe-

sional activo, donde deben te-
nerse en cuenta valores de ge-
neracion de empleo y el compro-
miso con los bienes publicos”
Daniel Pérez opina que las ayu-
das deben estar legitimadas, en-
focarse hacia una mayor preser-
vacion del medioambiente y ge-
neracion de empleo. Recordo
que los profesionales son los
que deben ejercer esos dere-
chos, pero gue hay que tener en
cuenta que tambien son empre-

s. "La nueva PAC no debe pe-
nalizar a las grandes explotacio-
nes, debe establecerse un mar-
co legal que favorezca la concen-
tracion, para conseguir mayores
rendimientos. La agricultura es
estratégica queramos o no. Si
caemos en desmantelar el sec-
tor nos encontrariamos en una
situacion de no retorno’ senalo.

Antonio Lépez, responsable
de Calidad e Innovacion de FAE-
CA, asegurd que es necesario
reestructurar el sector coopera-
tivo y favorecer las agrupaciones
de agricultores para contrarres-
tar la concentracion de la distri-
bucién, que es la que fija los pre-
cios. "A la gran distribucion no
le interesa que agricultores, in-
dustria y cooperativas se pon-
gan de acuerdo, todo se queda
en manos de 5 multinacionales’
expuso Miguel Lépez.

Todos estuvieron de acuer-
do en que las nuevas tecnolo-
gias ayudaran, pero primero es
necesario asegurar la rentabili-

dad de las explotaciones para
poder invertir en innovacion. En
este sentido, se echa de menos
la existencia de especialistas que
asesoren al agricultor a la hora
de adquirir la maquinaria que se
ajuste a sus necesidades.

"Desde la Administracion no
podemos ver la agricultura solo
como produccion de alimentos.
No podemos obviar la utilidad
social de la agricultura, hay que
verlo mas alla del aspecto me-
ramente productivo, no puede
desaparecer todo lo que no es
rentable, la agricultura es una ba-
se productiva vertebradora del
territorio’ afirmé Eduardo Serra-
no, Jefe de Servicios de la Direc-
cion de Produccion Agraria de la
Consejeria de Agricultura.

José Antonio Erdozia con-
cluyd que la agricultura es un ne-
gocio global con limitaciones lo-
cales, que requiere un equilibrio
entre oferta y demanda con sis-
temas eficaces de regulacion del
mercado y de estabilidad de pre-
cios. En su opinioén, la caida su-
frida los ultimos anos por la ren-
ta agraria en Espana (un 18%
desde 1990 y desaparicion de
12 000 explotaciones por ano)
debe suponer la reestructuracion
del sector y afrontar un cambio
regulatorio para apovyar al agri-
cultor y hacer su trabajo mas
rentable en el marco de una agri-
cultura verdaderamente soste-
nible. " La agricultura es estraté-
gica, por la produccion de ali-
mentos y por su utilidad social’

Todos los participantes se
mostraron de acuerdo en que
hay que apoyar a los profesiona-
les. Las discrepancias surgieron
en la forma de hacerlo, porque
unos son partidarios de meto-
dos mas intervencionistas y
otros apelan a politicas de liber-
tad de actuacion. En cualquier
caso, Erdozia aseguro que el ob-
jetivo del Foro se vio cumplido
cumplido, que “no era otro que
la puesta en comun compartir
informaciones, opiniones, en de-
finitiva compartir experiencias'm

agrotécnica
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75 DT

Motor: 3 cil. 3.000 cm?®, 72 CV. Sistema de | 1 HRT. Transmision 12/3.
Elevacion: 3.000 kg. Neumatico: 14. 9H28 Frenos a las 4 ruedas.

Motor: 4 cil. 1.758 cm?, 52 CV. Traris
hidraulico: 15 L/min (dtreccxon) +30

140 DT

Motor: 6 cil. 6.000 cm, 140 CV. Transmision 24/12 a 40 km/h. Elevador. 7.000 kg.
Neumético: 520/70R38. Frenos a las 4 ruedas y vaivula freno remolque.

Dorado®
90 DT Classic

Motor: 4 cil. 4 000 cm‘

www.same-fractors.com

soras [N Fiabilidad.

Promocion valida en los concesionarios adheridos a dicha campana. Precios segun tarifa vigente 2011. Validez hasta el 30/08/2011 0 hasta fin de existencias. Same Deutz-Fahr (bérica. SA. se reserva el derecho de
modificar precios, equipamientos y condiciones sin notificacion previa duranie el periodo gue dure la oferta de este y olros posibles modelos. Los modelos ofertados pueden no coincidir con las imagenes y equipamientos
mostrades.

' Condiciones de fmanciacion hasta el 66% del PVP TAE calculada para una operacion fimada en abril con primera cuota anual en octubre 2011, Financiacion con ingresos anuales. pago de cuotas en octubre, Comision

—  deapertura 1,7 %, Comisidn de estudio 0,35%. Valido para operaciones presentadas antes del 30/06/201 1. Financiacion ofrecida por SAME DEUTZ-FAHR Finance.

Para mas informacion, acuda a su concesionario oficial SAME o llame al teléfono de atencion 901 345 345.
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El Grupo Same Deutz-Fahr valora como un “éxito” el lanzamiento 2
internacional del Agrotron 410/420/430 en Sevilla el ey

TODO UN |
ESPECTACULO

En e! numero anterior INGEL PERez pudieron disfrutar de una espec-
publicamos la UTReRA (SeviLLa) tacular jornada de campo com-
informacién técnica pletada con una serie de activi-

. espués de que los di-  dades ludicas.
correspondleme ala as 4y 5 de abril todo el El dia 6 visitaron la ciudad
nueva serie de tractores equipo que forma  de Sevilla, donde disfrutaron del
Deutz-Fahr se volcara  espectaculo ecuestre ‘Andalucia

Deufz-Fahr Agrofron en la presentacion a la prensa in-  a Caballo’ en el Rancho el Rocio,
410/420/430, juntfo ala  ternacional de esta nueva serie  finca de los hermanos Peralta,

. de tractores, con transmisiéon  prestigiosos rejoneadores anda-
0PII’1I(?I‘] de olgunos continua TTV y motor de 4 cilin-  luces. Una cena de gala y un es-
directivos de la dros con potencias méaximas en-  pectaculo flamenco que conté 'i
compoﬁia. El reponaje se tre 121y 142 C'V, el progre’xma se- con la presencia dgl Prgsu-

) i manal continuo con los dias des-  dente del Grupo, Vittorio
elaboro 1os dos primeros  tinados a los clientes VIP prove-  Carozza, que dio la “
dias. dedicados a la nientes de 25 paises, que bienvenida a todos

prensa, dentro de un
programa mds extenso
que se prolongé durante
toda la semana en
Sevilla y al que
acudieron los clientes
mds importantes de la
marca a nivel mundial.
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Massimo Ubiali,
Franco Artoni y o)
Javier Seisdedos. g

los asistentes y agradecid su presencia en el
evento.

Al dia siguiente el protagonismo lo acapa-
raron tos tractores, con un espectacular des-
pliegue que incluyb cdmaras en directo e ima-
genes aéreas, gradas para mas de 1 000 per-
sonas y un escenario con speakers presentan-
do los nuevos modelos en tres idiomas.

Mas de 30 unidades del nuevo Agrotron
TTV de 4 cilindros estuvieron disponibles para
gue todo aquel que estuviera interesado pudie-
ra comprobar de primera mano todo su poten-
cial. Muchos de estos profesionales quedaron
impresionados de las caracteristicas en cuan-
to a maniobrabilidad, potencia y capacidad de
frenado.

El evento pudo alcanzar el gran éxito con-
seqguido, gracias a los colaboradores que parti-
ciparon en ella, destacando al fabricante de neu-
maticos Trelleborg Wheel Sytems, y las marcas
de aperos Kuhn Ibérica, Kverneland Group Ibé-
rica, Maquinaria Agricola Molleda (Lemken) e
Implementos TJL.W

Una ‘gran’sorpresa

Aunque la ‘estrella’ del lanzamiento era el
nuevo Agrotron TTV 410/420/430,
también acaparé mucho protagonismo el
impresionante Agro XXL trabajando con un
apero Lemken de més de 9 metros de
anchura de trabajo, algo inédito a nivel
mundial.

agroiécnica

Pulverizadores de gran capacidad

Alto rendimiento-Costes bajos

YIRS

S ar TP

o

|

Innovaciones que le aseguran un rendimiento de trabajo

elevado limitando los costes.

* Gran capacidad: El diseno exclusivo del deposito en
polyester permite a los pulverizadores de KUHN tener
grandes volumenes siendo compactos a la vez. Los
fondos de depasito son reducidos.

» Confort: Eje seguidor AUTOMATIC-STEERING y barra
de tiro hidraulica articulada AUTOSTEERING.

e Precision: Cajas DPME y DPAE proporcionales al
avance.

e Estabilidad: La bara de aluminio de 24 a 48 m con
suspension EQUILIBRA asegura estabilidad maxima
pese a las irregularidades del terreno.

* Durabilidad: Dos resortes helicoidales protegen el
chasis de golpes en el campo y durante el transporte.
La duracion de la maguina mejora.

!'un- ORZE.-PROD-PLTR

www.kuhn.es

cultivos | ganaderia | paisajes

be strong, be KUHN
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1a Cita del ConoGimiento
vit o industrias afines

XV feria internacional dal aceite de ol

XV Expoliva (Jaén, 11-14 de mayo)

BALANGE

“MAS QUE POSITIVD”

MAayo 2011

Durante los dias 11 al 14 de mayo
tuvo lugar en Jaén, la XV Edicion de
EXPOLIVA, Feria internacional del aceite
de Oliva e Industrias afines. Expoliva
cumple con creces las expectativas y
cierra con un balance “mads que
positivo”, con 48 000 visitantes, 10
cual supone cifras similares a los
alcanzados en 2009.

BorJa MENDIETA
JAEN

— ntre los datos mas relevantes, destacan
que visitaron la feria mas de 1000 profe-
sionales de los cinco continentes y de 30
| paises, como Albania, Alemania, China,
Francia, Grecia, Hungria, Israel, Italia, México, Po-
lonia, Portugal, Reino Unido, Tunez o Turquia, en-
tre otros. La repercusion mediatica de Expoliva se
comprueba con 86 medios de comunicacion acre-
ditados y 277 periodistas nacionales € internacio-
nales. " Ferias Jaén esté plenamente satisfecha
con los resultados, ya que el balance es mas que
positivo y Expoliva sigue siendo la mas importan-
te cita del sector en el ambito internacional’ co-
mentd el Presidente de Ifeja. Expositores, com-
pradores y visitantes cumplieron sus objetivos,
centrados en esta edicion, en la vinculacién del
aceite de oliva y la salud, los aspectos medioam-
bientales del olivar, la comercializacién, las bue-
nas practicas, y el aceite de oliva en la gastrono-
mia, y la vinculacion de la muestra con la Dieta
Mediterranea.

Durante su visita a la Expoliva, la ministra de
Medio Ambiente, Rural y Marino, Rosa Aguilar,
destaco el “compromiso y trabajo” del Ministerio
con la situacion del olivar, como refleja, segun di-
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jo, la puesta en marcha de medidas fiscales que
permitirdn una " reduccion sustancial del importe
en modulos” de 240 millones de euros en la ba-
se imponible y que "va a beneficiar al 90% del
sector”

De forma paralela a la feria se celebré el Sim-
posium Cientifico-Técnico de Expoliva, en el que

agroiécnica
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» da oliva o indusirias afines

se abordaron temas de mayor interes para el sec-
tor productor y las industrias seleccionadas. Fue-
ron 253 ponencias, en las que participaron unas
2 500 personas, y en las que se debatieron cues-
tiones de maxima actualidad e interés para el sec-
tor, como la Ley del Olivar, la reforma de la PAC,
la nueva etigueta que permite hablar de las pro-
piedades saludables del aceite, la influencia posi-
tiva de los polifenoles sobre el envejecimiento ce-
lular, la importancia de la recoleccion temprana
para obtener un aceite de mejor calidad o propues-
tas para la reconversion del olivar.

Entre las apuestas que se plantearon para es-
ta edicion, centradas en darle una mayor proyec-
cion internacional y comercial a la feria, destaca-
ron las misiones comerciales inversas, en colabo-
racion con la Diputacion Provincial de Jaén y la Ca-
mara de Comercio de Jaén. 400 encuentros entre
profesionales, " donde ambas partes han manifes-
tado estar mas que satisfechas de los resultados’
subrayd la vicepresidenta de Turismo, Maria An-
gustias Velasco.

La opinion generalizada, segun
la organizacion, es que esta
edicion ha sido la mejor de

todas las celebradas

Con respecto a la Ill edicién del Salén Inter-
nacional del Aceite de Oliva, se exhibieron 140
marcas de todo el mundo, y se organizaron mas
de 4 000 catas donde los visitantes han tenido la
oportunidad de comparar y degustar los caldos de
distintos origenes y variedades. Por ultimo, el
Stand de Sabores de Jaén ha sido el escaparate
idéneo para mostrar la riqueza agroalimetaria de
la provincia de Jaén.

Por ello, la opinidon generalizada es que esta
feria ha sido, sin duda, la mejor edicién de Expo-
liva. Algo que se ha confirmado con los datos ex-
puestos y con los datos extraidos de las encues-
tas de valoracion de expositores, profesionales y
publico general. En este sentido, y en lo que se
refiere a visitantes, destaca el gran nivel de com-
pra con un importante incremento respecto a los
datos de 2009. " En cuanto a la valoracion realiza-
da por expositores, nos dan un notable alto en los
servicios ofrecidos por la organizacion de la feria’
destacan desde la organizacion. B

agrosécnica



Mecanizacion en el olivar

EL APROVECHAMIENTO DE LOS

RESTOS DE PODA

Las limitaciones establecidas para la quema de los
restos de poda, asi como el creciente valor por su
potencial aprovechamiento energético, esta
haciendo aumentar considerablemente el mercado
de la maquinaria que permite recuperar estos
residuos del olivar.

Luis MARQUEZ

a poda se realiza con mo-
tosierra, aunque en algu-
nas regiones con olivos de
menos desarrollo también
se utilizan las tijeras, especial-
mente con plantaciones para
aceituna de verdeo. Las ramas
se situan en el centro de las ca-
lles, bien manualmente o utili-
zando un rastrillo acordonador
de eje vertical. En el norte de la

agrorccnica

provincia de Jaén durante la po-
da se retiran las ramas gruesas
que se aprovechan como lefia.

El rastrillo produce el acor-
donado en recorrido de ida y
vuelta en cada calle, moviendo
ramas de hasta 12 cm de didme-
tro. Dispone de un eje vertical y
9 brazos reforzados (45 CV de
potencia minima recomendada).
Sobre la lena acordonada en el
centro de la calle se procede a
su picado (o recogida).

En los casos en los que se
procede al quemado, la lena se
suele acumular en el centro del
espacio gue queda entre cuatro
olivos contiguos. Desde ahi, con
un recogedor especial que tiene
forma de pinza, y que se encuen-
tra colocado sobre los brazos de
la pala del tractor, se transportan
hasta el borde del olivar donde
se podria realizar el guemado.

El picado de
la lefia

Las picadoras trabajan so-
bre el corddn de lena que se si-
tua en el centro de la calle. Exis-
ten dos alternativas para la eli-
minacién de la lena: el triturado
o el picado.

Se utilizan trituradoras de
martillos que ofrecen anchuras
de trabajo entre .80 -2.0my

tecnologia agricolE)R
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Rastrillo reforzado para restos de poda.

alimentador, lo que permite que
la camara de picado esté sepa-
rada del suelo. El tractor necesi-
ta contar con marchas ultra len-
tas {con velocidad de avance de
unos 600 m/h y un régimen de
funcionamiento del motor que
permita el normalizado de 540
rev/min en la toma de fuerza) y
una potencia que se encuentre
entre 90y 120 CV.

También se pueden utilizar
desbrozadoras de accién sobre
el suelo, lo que requiere reali-
zar dos pasadas sobre el cor-
don de lena. Cuando se emple-
an este tipo de maquinas la de-
manda de potencia sobre el
tractor que acciona la desbro-
zadora es desigual, producién-
dose sobrecargas en algunos
mormentos.

En otras ocasiones se pre-
fiere utilizar una picadora de ra-
mas arrastrada por el tractor y ac-
cionada por la toma de fuerza,
con boca de carga, que es ali-
mentada por tres personas que
caminan junto al tractor. La velo-
cidad de avance puede ser simi-

lar a la de la trituradora, pero ne-
cesita tres personas alimentan-
do manualmente a la maquina.

La principal ventaja del em-
pleo de la picadora es que la le-
na se descompone con mayor
facilidad, ya que el picado es muy
fino. La capacidad de trabajo pue-
de ser de unos 200 a 300 olivos
al dia (plantacion tradicional).

Tractores adaptados al
olivar

Las caracteristicas de este
tractor deben adaptarse a las di-
ferentes operaciones que realiza,
entre ellas las relativas al picado
de los restos de poda, utilizando
maquinas accionadas por la to-
ma de fuerza, pero también con-
tando con la recoleccion, para lo
gue se utilizan vibradores de tron-
co acoplados en el frontal.

Con este fin, hay que tomar
en consideracion que para vibrar
entre 300 y 600 troncos por dia,
se necesita realizar otras tantas
operaciones de aproximacion y
separacion, lo que hace impres-

Recogedor de restos de poda agrupados.

Detalle del alimentador-elevador.

cindible que disponga de un in-
versor hidraulico (en carga).

La hidraulica que se necesi-
ta para el accionamiento del sis-
tema de vibracion generalmen-
te se alimenta desde una cen-
tral instalada en la parte trasera
del tractor, que, ademas, actua

Picadora de ramas arrastrada.

Detalle del embudo de alimentacién.
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de contrapeso, especialmente
necesario cuando el vibrador dis-
pone de paraguas. Sin embargo,
conviene disponer de un siste-
ma hidraulico propio del tractor
que facilite el movimiento de una
pala frontal o de los brazos que
soportan los vibradores.

El otro aspecto que se debe
de considerar es el de la robus-
tez del eje delantero para sopor-
tar la carga del conjunto vibrador

ASPIRADOR

y paraguas, y el refuerzo del
cuerpo delantero del tractor, al
igual que se necesita en las pa-
las cargadoras frontales.

La otra operacidn que exige
unas particularidades en los trac-
tores para el olivar es el tritura-
do de los restos de poda situa-
dos en el centro de las calles.
Aqui, las marchas ultra-lentas
son imprescindibles para reali-
zar alimentar uniformemente la

. DE ACEITUNAS:

trituradora vy realizar un buen pi-
cado, ya que la toma de fuerza
debe de girar a la velocidad nor-
malizada para suministrar la po-
tencia que la trituracion deman-
da.

Hay que tener en cuenta
gue cada vez se va a producir
una mayor demanda de residuos
de poda, con lo que las tritura-
doras esparcidoras seran progre-
sivamente sustituidas por tritu-
radoras-recogedoras, que tam-
bién necesitan avanzar a baja ve-
locidad.

Enresumen, se necesita
tractores polivalentes, con una
potencia entre 90y 120 CV. con
doble tracciéon y eje delantero ro-
busto, dotados de una transmi-
sion que disponga de inversor
en carga y marchas ultra-lentas,
y con plataforma o cabina que
ofrezca buena visibilidad hacia
delante y hacia arriba si sobre el
mismo se va a montar un vibra-
dorm
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Salon Internacional del Vino y los Destilados (Verona, Italia, 7-11 de abril)

UN SECTOR PODERDSO

MAYO 2011

Vinitaly constituye una de
las ferias de referencia
vinculadas al sector del
vino y los destilados. En
Verona (ltalia) se reunen
importantes agentes a
nivel europeo, con
predominio de la siempre
fuerte industria italiana.
En la exposicion no
faltaron las dltimas
novedades tecnologicas
infroducidas por los
fabricantes.

ETTORE GASPARETTO
VERONA (ITALIA)

el 7 al 11 del pasado
mes abril se desarrollo
en Verona (italia) la 45°
ediciéon de Vinitaly, Sa-
lon Internacional del Vino vy los
Destilados (www.vinitaly.com),
sobre una superficie de 92 000
m? netos, con mas de 4 000 ex-
positores procedentes de 23
paises.

Registro 156 000 visitantes,
de los que mas de 48 000 fue-
ron extranjeros, procedentes de

Vendimiadora Deutz-Fahr Agrovitis.

114 paises, con Alemania en ca-
beza, seguida por Estados Uni-
dos (pais en el que el 33% del
vino consumido es italiano) y Ca-
nada. Estuvieron acreditados cer-
ca de 2 500 periodistas, proce-
dentes de unos cincuenta
paises.

Junto con Vinitaly se cele-
braron otros salones monogra-
ficos como Sol (Salon del Acei-
te de Oliva) Agrifood Club y Eno-
litech (con maquinaria y tecno-
logia dedicada a la uva y a su
transformacién). Entre los expo-
sitores predominaron los de ori-
gen italiano, agrupados por re-
giones.

El mercado del vino
Italia

Segun el OIV, Organizacion
Internacional de la Vina y del Vi-
no, la produccién mundial de vi-
no en 2010 se cuantificé en 260
millones de hectolitros, siendo
la participaciéon de la Unidn Eu-
ropea del 59%. Italia produjo
42.6 millones de hl, sobre una
superficie a vina igual a 674 000
hectéreas, lo que le convierte en
el segundo productor mundial
después de Francia, con 44.8 mi-
llones de hectolitros. Normal-
mente los dos paises se alter-
nan entre la primera y la segun-
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da posicion, y en tercer lugar se
encuentra Espana.

A nivel comunitario, se esta
discutiendo desde hace anos si
eliminar o no las limitaciones pa-
ra implantar nuevos vinedos.
Desde el punto de vista politico,
el Ministerio de Agricultura ita-
liano considera que la desregu-
lacion propuesta por la Unién Eu-
ropea puede disminuir la calidad
de la produccion, por lo que se
opone a la misma.

Italia mantiene la primera
posicion mundial por volumen
de exportacion, con el 20% del
total, mientras que desde el pun-
to de vista de la facturacion es
precedida por Francia. El balan-
ce exportador italiano del sector
en 2010 es de 3 900 millones de
euros, con mas de 20 millones
de hectolitros y mas de 2 500
millones de botellas.

La realidad vitivinicola italia-
na estd muy dispersa, con mas
de 450 000 empresas producto-
ras y una superficie media por
explotacion por debajo de las 3
ha; otras 320 000 micro-empre-
sas solo producen vino para el
autoconsumo o para una comer-
cializacion limitada. Las empre-
sas de embotellamiento supe-
ran las 25 000. Estas numero-
sas pequenas empresas, a ve-
ces en competencia entre de
ellas, constituyen la nota nega-
tiva del sistema vitivinicola ita-
lilano, con la consiguiente falta
de coordinacion en la cadena co-
mercial.

De la investigacion del mer-
cado se deduce que en ltalia el
vino se bebe sobre todo a casa,
mientras que el papel de restau-
rantes, cervecerias y bodegas
es marginal. Apenas el 40% de

Pabellén de Sicilia.

Vendimicdora New Holland 9060L.

los italianos beben vino todos
los dias; el 28%, unas 2 6 3 ve-
ces por semana, y una tercera
parte de la muestra mucho mas
raramente. Continla la bajada
de los consumos internos, des-
de los 100 litros per capita con-
sumidos en la década de 1970,
se ha bajado a los 45 litros del
2007 y a los unos 40 litros por
cabeza de hoy, con una tenden-
cia constante a la disminucion.

Naturalmente todos los ex-
positores ofrecian la posibilidad
de una degustacion; como una
la gran parte de los visitantes lle-
gaban a la Vinitaly en el coche,
hay que preguntarse cual podria
ser el posible porcentaje de con-
ductores que abandonaban Ve-
rona, después de la visita al Sa-
Ion, con tasa alcoholica superior
a la prevista en la normativa de
circulacioén vial.

I Concursos y maquinas

Entre las actividades, se
puede destacar el ‘Concurso
enoldgico internacional’, bajo el
control de la Organizacion Inter-
nacional de la Vina y el Vino, con
3 720 muestras sometidas a jui-
cio, procedentes de 1000 bode-
gas de 30 paises diferentes. El
jurado, compuesto por 105 ex-
pertos internacionales, agrupa-

dos en 21 comisiones de valo-
racion, catando muestras sin
identificar, expresaron mas de
330 000 juicios parciales.

El reconocimiento al mejor
productor de vino correspondio
a la empresa israeli Golan
Heights Winery. En segundo vy
en tercer lugar, de un total de 70
vinos seleccionados, se clasifi-
caron un productor italiano de
Sicilia (Milazzo), y un espanol,
Bodegas Marqués de Carrion
(Cabastida, Alava).

En la parte de Vinitaly corres-
pondiente a Enolitech, se expu-
sieron las diferentes innovacio-
nes tecnoldgicas para toda la ca-
dena del vino y el aceite. Estu-
vieron presentes equipos
especificos que comprendian,
desde las maquinas para optimi-
zar las operaciones de campo, a
la gestion de la transformacion
y de las nuevas instalaciones por
la produccion de energia en la vi-
ticultura y para el aprovecha-
miento de los restos de moltu-
racion de las aceitunas, hasta la
comercializacion y el empaque-
tado del vino y el aceite.

También, instrumentos elec-
tronicos para la monitorizacion
de las condiciones fisio-patolé-
gicas de la vina. Se instalan en
diferentes lugares de la planta-
cion y proporcionan informacio-
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Deshojadora
neumatica
Benati.

; .
DE LTI\CINCO

IMPORTADOR EXCLUSIVO

PARA ESPANA

nes precisas sobre el desarrollo
de los patdgenos, sobre la hu-
medad del suelo para el control
del riego, sobre la prevision del
estadio fenoldgico de la vid y so-
bre la monitorizacion de las con-
diciones micro climaticas.

£n el campo del embotella-
miento se dedico particular aten-
cion a los tapones; en el caso
del empleo del corcho se reco-
mienda la utilizacion del nitroge-
no como elemento aislante pa-
ra impedir la accidon de tapén,
responsable del malo olor vy sa-
bor de cerca del 7% de las bo-
tellas. No faltan los accesorios

A\

’i

Empacadnra gwgante
« Disponible en todas las medidas de paca b
» Sistema de precamara VFS con alimentador ! rotativ.d( i
* Rotor picador con cuchillas X-Cut opcional " .
+ Sistema Multibale opcional: Hasta 9 pacas peiqoenas en uné
« Modelo espec:al BIG PACK 1290 HDP Pacas hasta con un 25% n& '

por los apasionados como los
antigoteo, los sacacorchos pro-
fesionales, los termdmetros sin
contacto para el vino, los decan-
tadores, los frigo-sétano vy los ar-
marios climatizados.

De particular interés ha re-
sultado el sector, bastante limi-
tado, dedicado a las maquinas.
Entre las vendimiadoras ha lla-
mado la atencion la New Holland
9060L, denominada EnoControl,
galardonada con medalla de oro
al SITEVI del pasado ano. Gra-
cias al GPS y la microinformati-
ca de la que es dotada, tiene la
posibilidad, a partir de la carto-
grafia o por un examen visual,
de subdividir la uva recogida en-
tre las dos tolvas de derecha e
izquierda, en funcion de la cali-
dad del producto. Las otras ven-
dimiadoras presentes en la feria
fueron la Agrovitis de Deutz-Fahr
y la Pellenc remolcada.

Otras maguinas y equipos
eran especificos para diferentes

M LT -

Prepodadora Pellenc.

operaciones que se realizan so-
bre la vina, como la pre-podado-
ra de Pellenc, que desmenuza
los sarmientos por la accion de
dos grupos de discos rotativos
a caballo sobre la vina, y la des-
hojadora neumatica Benati, ca-
paz de eliminar la capa externa
de hojas que cubre el racimo
mediante la aspiraciéon produci-
da por un ventilador M

C/ Sevilla, 23 - 34004 Palencia -Tel. 979 728 450 -www.deltacinco.es
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LA AGRICULTURA ESPECIALIZADA
HA CORONADO A SU REY.

En las plantaciones de frutales y entre los bancales de las vinas,
existe un solo rey capaz de ofrecer prestaciones de primerisimo nwel
Eslagama Landini Rex, que se ha adjudl(ddoel prestigioso premio “Best of Specialized”
2011 y que ha sido ademas premiado como”Novedad técnica Eima 2010"en virtud del siste
Assistance Full Effective), primer dispositivo de seguridad activa para tractor

Fabricada integramente en Europa Occidental, la gama Landini Rex es especial en todo: en los contenidos
tecnologicos, en el diseno, y en el confort de la cabina.
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COUSTRUCTORES by COMF

Durante los dias 15 al 18 de marzo se celebrd en las instalaciones de la Feria de
Zaragoza la décima edicion de FIGAN. Lo que inicialmente fue una separacion de
FIMA, para ocupar los anos alternos en los que ésta no se celebra, ha adquirido

personalidad propia, convirtiendose en una referencia nacional e internacional del

mundo de la ganaderia.

Luis MARQUEZ
ZARAGOZA

0 ocupo todos los pabellones de la Fe-

ria de Zaragoza, COmMo ano tras ano se

produce en FIMA, pero crece continua-

mente y aumenta su participacion inter-
nacional, algo que también se ha producido este
ano, a pesar de que la situacion economico-finan-
ciera no esta siendo favorable para el sector ga-
nadero.

En esta edicion participaron 833 firmas expo-
sitoras (520 espanolas y 313 extranjeras) proce-
dentes de 30 paises, que representan a los cinco
continentes, ocupando una superficie de 76 600
m?. Tambien se produjo un notable incremento en
el programa de Misiones Comerciales, con la pre-
sencia de 157 delegaciones procedentes de 20
paises. La feria fue inaugurada por la Ministra de
Medio Ambiente, Medio Rural y Marino, Rosa Agui-

lar, cuya visita fue la primera que hacia a laFeria
de Zaragoza.

En FIGAN 2011 también se exponen anima-
les vivos, con la presencia de mas de 1 000 cabe-
zas de ganado, entre las que destacan las princi-
pales razas de ovino, bovino y caprino. En esta
edicion se incluyd también la avicultura, con la pre-
sencia de una treintena de razas, asi como una

agrorécnica



amplia seleccion de cerdos, caballos, conejos y
perros, siguiendo una linea similar a la que ofre-
ce SIMA, todo unido a las instalaciones ganade-
ras y la maquinaria para la ganaderia.

Una caracteristica de FIGAN, gue segun los
organizadores se acerco a los 60 000 visitantes,
es la presencia de las organizaciones e institucio-
nes relacionadas con la ganaderia, gue utilizan es-
ta Feria como punto de encuentro y lugar de ce-

agroiccnica

Jebracion de sus asambleas, y diferentes activida-
des formativas relacionadas con el sector gana-
dero.

La feria se encuentra sectorizada, e incluye ge-
nética y animales vivos, en el Pabellon 7 v todo lo
relacionado con la veterinaria y productos farma-
céuticos, que se agrupan en el Pabellon 6. En los
restantes pabellones habilitados se expusieron las
instalaciones ganaderas de todo tipo, la maquina-
ria agricola relacionada con la ganaderia (especial-
mente para forrajes, mezclado de raciones, silos y
manejo de granos y piensos), transporte de anima-
les, manejo y transporte de cargas, gestion am-
biental de residuos y alojamientos ganaderos pa-
ra las diferentes especies. Como era de esperar,

estaban presentes los robots para el ordeno auto-

matico de vacas con las principales marcas que
comercializan estos productos en Espana.

-« Para destacar los nuevos productos, la organi-
zacion suministra una lista con aquellos que se con-
sideran mas representativos, estableciendo dos ni-
veles: el de ‘Innovacion’ y el de "Mejora Técnica'.

Entre los galardonados por ‘Innovacion’, los
relacionados con la ‘magquinaria agricola’ en su
sentido mas amplio fueron:

* Ecoclima en explotaciones ganaderas de Agric-

Bemvig.

» Control electrdnico de ensacadora de boca abier-
ta de Elocom.

= Sistema de medida de la velocidad de rodillos
de la granuladora de Molinos Afau.

* Mando de baja presién Flexipilot para palas agri-

colas de MX.

» Medidor de capacidad de silo y control de flujo
de datos de Osmoeuropea.

= Batidor de estiércol giratorio Hércules, de Reck
Technick GMBH&Co.

Muchas organizaciones profesionales utiliza-
ron FIGAN para realizar sus Asambleas, entre ellas
la Asociacion de Exportadores (Agragex); una par-
te importante de sus asociados participaban co-
mo expositores en la Feria, por lo que, ademas de
la Asamblea, se organizé la tradicional Cena de
Gala Anual en la gue se entregan las Insignias de
Oro de Agragex, a las empresas gue durante mu-
chos anos han formado parte de la misma. Tam-
bién la solidaridad estuvo presente en el certa-
men, con la donacién para la Hermandad del Re-
fugio de Zaragoza de un lote de alimentos que se
expusieron en el stand de Feagas.

En definitiva, FIGAN fue capaz de reunir a los
principales agentes vinculados con la industria agro-
pecuaria internacional en un certamen dinamico y
que ayudé a fomentar el despegue sectorial l
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El Hyundai ix35 llegé ahora hace un afo para sustituir al

modelo Tucson, y es un claro referente de la nueva
politica de la marca, que plantea una competencia directa
con los mayores fabricantes nipones.

1 SErGIO MENDIETA

arece gue en Hyundai estan

trabajando duro, lanzando

atractivos modelos nuevos, y
consiguiendo unas cifras de ven-
tas globales notables por meritos
pPropios.

De momenito, la marca esta en
el radar y entre las opciones del
publico, y ofertas como el ix35 es-
tan disenadas para ofrecer un ve-
hiculo que no solo sea competiti-
VO por su precio.

MAYO 2011

En el pasado, los modelos
ofrecidos por Hyundai han sido
descritos como ‘diferentes’ y ‘dis-
tintos al resto’, maneras politica-
mente correctas de decir que ha-
bia ofertas mejores y no mucha
gente iba a comprar un coche co-
reano. El nuevo 1x35 es mucho me
jor, tiene mas personalidad y un di-
seno francamente atractivo. Su as-
pecto visual esta muy conseguido,
y el unico 'pero’ son unas maneci-
llas de apertura de las puertas con
efecto cromado (en la parte inte-
rior y exterior) y la palanca de cam-
bio igualmente mejorable.

Tambien es superable el as-
pecto de alguno de los plasticos
interiores, gque todavia no alcanzan
el nivel de sus competidores de
VW o Ford, pero a cambio ofrece
un precio mucho mas contenido v
una garantia ilimitada de cinco
anos. De todos modos, el aspec-
to general del interior es bueno, al
igual que su diseno.

Sin embargo, es recomenda-
ble especificar un par de opciones
para hacer que su aspecto sea aun
mejor. El sistema de navegacion
tactil (1 5007?) con camara de vision
trasera, es mucho mejor visual-
mente que la radio de serie, y s
tremendamente facil de utilizar,
conciso y rapido. Y merece la pe-
na desembolsar los menos de 1
200 ? de diferencia que hay entre
el acabado medio, o Comfort, y el
mas alto, o Style. Hay otro basico
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HYUNDAI IX35 2.0 CRDI 4X4 COMFORT =

denominado Classic, pero no hay
posibilidad de disponer de traccion
4x4 y se tiene que conformar con
4x2.

En cuanto a mecanicas hay
unicamente una opcion de gasoli-
na de inyeccion directa, con 1.6 li-

agrorécnica

Hyundai ix35 2.0 CRDi 4x4 Comfort

Dimensiones 4410/1 820/ 660 mm
Motor 1995 o, 4 cil. en linea furbodiésel

Potencia / par 136 (V / 320 Nm
Peso 1 600 kg

Traccion Total
Cambio Manual de seis velocidades
Vel. méxima 181 km/h
0-100 km/h 11.3 seq.
Consumo 5.8 1/100 km

Precio 28040 €

tros y 136 CV, y tres turbodiésel,
uno de 1.7 litros y 116 CV y dos va-
riantes de potencia, 136 CV vy 184
CV, del mismo propulsor de 2 |i-
tros.

En carretera, un centro de gra-
vedad alto y un peso relevante sig-

nifican que nunca va a caracterizar-
se por su dinamismo, asi que las
inclinaciones de la carroceria estan
presentes cuando se enlazan va-
rias curvas consecutivas. El resto
del tiempo es refinado, conforta-
ble con una conduccion en auto-
pista muy buena, y la direccion ga-
na mayor tacto y consistencia; de-
masiado ligera en maniobras len-
tas.

La version de potencia inter-
media 2.0 CRDi de 136 CV, que co-
mo es habitual suele ser la mas
equilibrada, tiene un margen de uti-
lizacion del cuentavueltas algo es-
trecho y es algo ruidosa, pero hay
suficiente par como para moverlo
con solvencia y energia.

El ix35 no sobresale en ningun
apartado especifico, pero tiene
una buena nota en el desempeno
de todas las funciones para las que
esta pensado. Su diseno es atrac-
tivo tante por dentro como por fue-
ra, su conduccién es razonable-
mente buena en carretera-no lo
hemos probado fuera de ella, pe-
ro practicamente ninguno lo va a
hacer tampoco a parte de pistas
de tierra- tiene un equipamiento
equilibrado, un excelente servicio
de postventa y muchas otras ra-
zones por las que considerar se-
riamente el x35 cuando se trata
de buscar un pequeno todocami-
no.
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| F_iat"u PSA seguirdn fabricando
~ juntos vehiculos comerciales
ligeros

| Grupo Fiat y el Grupo PSA,
que engloba Peugeot y Citro-
én, han anunciado su intencion de
prolongar hasta el 2019 la produc-
| cidn conjunta de vehiculos comer-
| ciales ligeros. Tanto el Fiat Ducato
como sus homénimos franceses,
Peugeot Boxer y Citroén Jumper,
se fabrican en SevelSud en Val di

| Sangaro (ltalia).
| Asimismo, ambos grupos de
’ automocion, v de acuerdo a un

analisis de estrategias por ambas
partes, han decidido no prolongar
este mismo acuerdo de fabricacion
conjunta a su vencimiento en 2017
en SevelNord en Valenciennes
(Francia).

Actualmente, en la fabrica Se-
velNord, se producen los vehicu-
los comerciales ligeros mas peque-
nos de la joint venture, Peugeot
Expert, Citroén Jumpy y Fiat Scu-
do.

B PREMIOS PARA EL MOTOR TWINAIR DE FPT

El motor TwinAir desarrollado por
Fiat Powertrain, ha triunfado en los ga-
lardones Engine of The Year 2011, con-
siguiendo cuatro reconocimientos, y
destacando sobre los motores de la
competencia en todas las categorias
en las que se presento.

El jurado, compuesto por 76 pe-
riodistas y expertos en el sector, pro-
cedentes de 36 paises diferentes,
otorgd al motor TwinAir los galardones
de 'Mejor motor de menos de 1000
cm® y "Motor Internacional del Aho
2011°, el mayor de los reconocimien-
tos. Pero, ademas, fue premiado en
las categorias de ‘Mejor Nuevo Motor
de 2011" y ‘Mejor Motor Verde 2011".

Se trata de un triunfo que se suma al de Mejor Nuevo Motor de 2010
gue obtuvo el propulsor 1.4 MultiAir Turbo el ano pasado, confirmando asi
la alta capacidad de Fiat Powertrain en el desarrollo y la produccién de mo-
tores de pequena cilindrada, con un alto contenido tecnoldgico y de bajo
impacto medioambiental.

El propulsor bicilindrico TwinAir, esta actualmente disponible en los Fiat
500 y 500C con una potencia de 85 CV Turbo, y préximamente se monta-
ra en el Nuevo Lancia Ypsilon.Y también se fabricara en una version atmos-
férica(sin turbocompresor) de 65 CV, otra con turbocompresor de alto ren-
dimiento y 105 CV. y habrd una versién ecolégica de 80 CV Turbo bi-com-
bustible. Los motores de la familia TwinAir cuentan con la tecnologia Mul-
tiAir para la gestion inteligente de las vélvulas de admision, ofreciendo unas
sorprendentes prestaciones y niveles de consumo y bajas emisiones de
CO,.
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M LAS UENTAS DE COCHES
DE SEGUNDA MAND
AUMENTARAN ESTE ARD

La Asociacién Nacional de Ven-
dedores de Vehiculos a Motor (GAN-
VAM) estima que las ventas de tu-
rismos de segunda mano aumenta-
ran este ano entre un 7% vy un 8%,
hasta cerrar el gjercicio por encima
de los 1.7 millones de unidades ven-
didas, lo que podria situar la relacion
de ventas VO/VN en un maximo his-
téricode 2.1a 1.

El Presidente de la Asociacion,
Juan Antonio Sanchez Torres, expli-
¢é que este aumento de la propor-
cion de ventas es aun algo “artificial’
ya que se debe principalmente al ba-
jo nivel de matriculaciones de nue-
vOS, que este ano podrian rondar las
875 000 unidades, y no tanto a la
madurez del mercado de usados,
que, en su opinion, goza de un gran
potencial de crecimiento a corto y
medio plazo.

W TOYOTA TRABAJA €N UN
SISTEMA DE RECARGA DE
BATERIAS INALAMBRICO

Toyota quiere ampliar su partici-
pacion en la compania estadouniden-
se WiTricity, con la que trabaja en un
sistema de recarga inaldambrico pa-
ra baterias de automoviles, cuyo uso
pretende extender.

Se trata de una tecnologia ba-
sada en la resonancia, por lo que no
se requiere de conexiones fisicas
entre el vehiculo y la estacion de re-
carga. Toyota apuesta por este sis-
tema frente a la tecnologia electro-
magnética, que si requiere contac-
to directo entre dispositivos y que
esta empezando a consolidarse pa-
ra los teléfonos maviles y otros car-
gadores.

De este modo, cargar la bateria
de un vehiculo hibrido enchufable po-
dria resultar tan sencillo y practico
como aparcar cerca de un cargador
integrado en un domicilio 0 en un
aparcamiento publico.l
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¢Menos compactacion incluso con la tolva llena? jSélo el nuevo
neumatico MICHELIN CerexBib para cosechadoras lo consigue!
Gracias a la tecnologia MICHELIN Ultraflex, MICHELIN CerexBib
reduce la presion de inflado un 35% y permite asi aumentar la huella
al suelo un 20%*.
De esta forma serd més facil cosechar, y en menos tiempo, en terrenos
- il dificiles gracias a una traccién mejorada un 25%*. Por fin, MICHELIN
MAQUINAS PARA 1= i CerexBib permite realizar un equipamiento de neuméticos con
u P“TATAS e mayor capacidad de carga, menor presion y mayor confort de trabajo
& 2 para los hombres y la mecanica.
La tecnologia MICHELIN Ultraflex reduce tus costes y protege tus

AL-514 7 '. tierras.

" ACOLCHADORAS
Y ENTABLONADORAS

{ MICHELIN
LTRAFLEX nomsser:

Puneret

SOLICITEN NUESTRO CATALOGO

Via Guizzardi, 38 40054 BUDRIO BOLOGNA ITALIA
Tel. 051.80.02.53 Fax 051.69.20.611
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COMPARATIVA DE VENTAS DE TRACTORES, POR MARCAS, DURANTE
EL PRIMER TRIMESTRE DE LOS ANOS 2010 Y 2011

Las ventas de tractores nuevos en Esparia en el primer trimestre de 2011

ESTIMACION POSITIVA

Los 2 622 fractores nuevos inscritos en Espana en el primer trimestre de este ano
supone una mejoria respecto al mismo periodo del aiio anferior y situan la primera
estimacion para final de afio en las 11 500 unidades, un valor similar al de 2009.

Juan JostE RaMIREzZ

omparativa de las inscripciones de trac-

tores en el primer trimestre de 2011 res-

pecto a los cinco anos anteriores. Este

analisis ha sido realizado a partir de los
datos suministrados por los avances de inscrip-
cién de maquinaria agricola que mensualmente re-
copila y divulga el MARM.

Considerando la serie histérica desde 2004,
podemos realizar una estimacién de la proporcion
que significan las ventas del primer trimestre res-
pecto al total del ano. Este dato se situa en el en-
torno del 23% de las ventas totales del cada ejer-
cicio.

Por tanto, nos permite realizar una primera es-
timacion para el presente ejercicio que, de seguir
en la actual tendencia, podria cerrarse en el entor-

no de las 11 500 unidades valor que se aproxima
a los valores de ventas del ano 2009.

Los 2 622 tractores inscritos durante el primer
trimestre de 2011 muestra una tendencia crecien-
te y rompe con los malos datos registrados duran-
te el ano 2010, superando las ventas de ese ano
enun 15.6%.

Pese a estos datos de recuperacion en el sec-
tor, la comparacion con los datos de ventas de los
primeros trimestres de los cinco anos anteriores
son muy desfavorables. El decremento de ventas
producido durante este trimestre, respecto a los
anos 2008, 2007 2006, 2005 y 2004 han sido del
28.6%, 24.6%, 31.1%, 35.4% y 43.9%, respecti-
vamente. Como se puede observar, aunque los
datos actuales animan a la recuperacion la com-
paracién con casi cualquier tiempo pasado no es
mejor.

En cuanto a la distribucion de
ventas de tractores por Comuni-
dades, durante el primer trimes-
tre mas de las tres cuartas par-
tes (80.4%) se distribuyen entre
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JOHN DEERE

Andalucia (20.2%), Castilla y Le-

on (14.0%), Cataluna (9.6%), Cas-
tilla-La Mancha (9.0%), Galicia

(8.5%), Extremadura (7.2%), Co-
munidad Valenciana (6.4%) y Ara-

gon (5.5%).

Aunque la representacion de

HOLLAND

FENDT
CASE H

%

FERGUSON

[m2011 m2010 |

DEUT; Z-g\HR

marcas (40) que ofertan sus pro-
ductos en el mercado de tracto-
res espanol es amplia, tradicio-
nalmente, el 80% del mercado
de tractores se concentra entre
nueve: John Deere, New Holland,
Kubota, Massey Ferguson, Sa-
me, Case IH, Fendt, Deutz-Fahr
y Landini.®

LANDINI
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DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE
TRACTORES, POR MARCAS, EN EL
PRIMER TRIMESTRE DE 2011

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES,
POR COMUNIDADES AUTONOMAS, DURANTE EL
PRIMER TRIMESTRE DE 2011
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COMPARATIVA DE VENTAS DE TRACTORES EN EL
PRIMER TRIMESTRE DEL ANO DURANTE EL
PERIODO 2006-2011
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COMPARATIVA DE VENTAS POR MARCAS EN EL PRIMER TRIMESTRE DEL ANO
DURANTE EL PERIODO 2006-2011

JOHN DEERE

NEW HOLLAND
KUBOTA

MASSEY FERGUSON
SAME
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201

707
383
199
154
150
148
142
129
128

2140

%

210
146
16
59
5.1
5.6
54
49
49
816

2010

554
422
172
124
108
126
131
102

1827

%

244
18.6
18
55
48
5.6
5.8
45
3.9
80.6

2009 % 2008 % 2007 %
752 26.0 949 258 L 265
454 15.7 555 15.1 568 16.3

233 8.1 262 11 225 6.5
195 6.7 290 19 242 10
169 5.8 194 5.3 177 5.1
122 42 184 5.0 127 37
146 5.0 183 50 148 43
123 43 167 45 145 42
m 38 163 44 167 48
2305 86 2047 803 2720 782
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Analisis del mercado espaifiol de tractores en 2010

RECUPERACION DE LAS
VENTAS DE ‘USADOS’

Después de dos afios en los que se registraron importantes caidas, en 2010
cambio la tendencia y los cambios de titularidad de tractores de segunda mano
fueron un 1.4% superiores a las que se habian producido en el ejercicio
precedente, con un fotal de 9 693 unidades cuya vida util es
menor igual a 15 afnos.

DISTRIBUCION DE LOS CAMBIOS DE TITULARIDAD,
DE TRACTORES DE MAS DE 20 ANOS, DURANTE
2010, EN LAS CCAA CON MAS DE 200 UNIDADES

TRANSFERIDAS

3000 ANDALUCIA

ARAGON CASTILLAY LEON

EVOLUCION DE LOS CAMBIOS DE TITULARIDAD DE
TRACTORES, SEGUN ANTIGUEDAD DEL VEHICULO,
EN EL BIENIO 2009-2010

- |
10000
i 2000
8000
j 4000+ an e
g 2010 2000

[m0-7 afoe m3-8 anon . 6-10 ahon L 1118 anoa | 18-20 ahos 1570 anios |
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Juan Jose RAMIREZ

partir del Informe anual de 2010 sobre
la Inscripcion de Maquinaria Agricola ela-
borado por el Ministerio de Medio Am-

biente y Medio Rural y Marino, en el que
se registran los cambios de titularidad de tracto-
res usados por Comunidades Autonomas y anti-
guedad del tractor. Hemos elaborado un reporta-
je gue nos permite tener una vision general de la
situacion de esa otra parte del sector, que gene-
ralmente no consideramos, pero gue en tiempos
de dificiles puede ser una alternativa a tener en
cuenta.

DISTRIBUCION DE LOS CAMBIOS DE
TITULARIDAD DE TRACTORES,
SEGUN LA ANTIGUEDAD DEL VEHICULO,
DURANTE 2010

0-2 afos 4.0%

>20 afos 47.2% 3-5 afios 4.8%

6-10 afios 12.5%

—11-15 afios 21.5%

16-20 anos 10.0%
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La evolucion de las transacciones de tractores
de segunda mano desde los anos 2007 y 2008
hasta el ano 2009 recoge una caida incuestiona-
ble, ya que las ventas descendieron en un 17.3%
y un 10.6%, respectivamente.

Sin embargo, el ano 2010 significo un punto
de inflexién en esa tendencia ya que, no soélo se
frend el descenso, sino que se incrementaron
{+1.4%) los cambios de titularidad. El Informe de
Ministerio establece seis clasificaciones por anti-
gledad en los cambios de titularidad de los trac-
tores: 0-2 anos, 3-5 anocs, 6-10 anos, 11-15 anos,
16-20 anos y mas de 20 anos, que han significa-
do, respectivamente, un 4.0%, 4.8%, 12.5%,
215%, 10.0% v 472% de las transacciones tota-
les.

Considerando que, por razones de obsoles-
cencia y uso, la vida util de un tractor es de quin-
ce anos y que la adquisicion de un modelo entre
ese periodo de tiempo puede significar una alter-
nativa como medio de produccion eficiente, pode-
mos observar, que un amplio porcentaje (42.8%)
se ha realizado en modelos comprendidos en ese
intervalo de antigliedad.

Atendiendo a este criterio de clasificacion, la
distribucidén geogréafica de las 9 693 transacciones
de tractores con vida Util menor o igual a 15 anos,
se realizaron, fundamentalmente, en Andalucia,
Cataluna, Castilla-La Mancha, Castillay Leén y Ga-
licia, donde se registraron el 20.8%, 19.6%, 10.6%,
10.4%, 8.6% de las transacciones. Los datos de
las cinco Comunidades suponen un 70% del total
de transacciones de los tractores con la antigue-

dad considerada (en Cataluna, las estadisticas in-
cluyen todos los tractores transferidos en la ban-
da de 11-15 anos).

Esta distribucion se mantendria practicamen-
te inalterada si consideramos las transacciones de
los tractores seminuevos, incluyendo en esta ca-
tegoria a los modelos de hasta dos anos de anti-
gtiedad. De igual manera, se mantendria la clasi-
ficacion si consideramos el acumulado de los trac-
tores ampliando su vida hasta la franjade 0 a 5
anos de antigliedad.

Sin embargo, las transacciones de los tracto-
res de mas de 15 anos de antigledad, que repre-
sentan el 572% de! total de los cambios de titula-
ridad producidos en 2010, presentan una distribu-
cion diferente.

La Comunidad con mas transacciones fue Ga-
licia, con un 22.4% sobre el total, seguida de Cas-
tilla-La Mancha (15.4%), Andalucia (13.6%), Cas-
tillay Ledn (13.3%) y Extremadura (70%). Entre
estas cinco Comunidades llegan al 71.7% de los
cambios de titularidad de los tractores de mas de
quince anos.

Si consideramos la distribucion total de trans-
acciones, casi las tres cuartas partes del total se
concentran Unicamente en seis Comunidades
(hay que destacar que las superficies agricolas
de las mismas no son similares). Las primeras
son Andalucia y Galicia, que tuvieron una cuota
semejante, 16.6% vy 16.5%, respectivamente,
seguidas de Castilla-La Mancha (13.3%), Casti-
llay Leon (12.1%), Cataluna (8.4%) y Aragén
(72%).m

DISTRIBUCION DE LOS CAMBIOS DE TITULARIDAD DE TRACTORES,
POR COMUNIDADES Y SEGUN ANTIGUEDAD DEL VEHICULO, DURANTE 2010

0-2afios| % |3bafos| % |6-10afios

ANDALUCIA 340 312 39 28] 697
ARAGON 53 58 70 65 168
ASTURIAS 11 1055 R 26 75
BALEARES 27 0% 23 67
CANARIAS 7 08 5 05 2N
CANTABRIA 6 07 6 06
CASTILLAYY LEON TR (17 SRS v ENINE | 7
CASTILLA-LAMANCHA 8 94 160 148 380
CATALURNA 0 0.0 0 00 4
C. VALENCIANA 40 44 73 68 214
EXTREMADURA 69 P 73 208
GALICIA 76 83 9% 87 297
MADRID 12 13 10 09 19
MURCIA 61 6.7 66 61 15
NAVARRA 2 I B 21 87
PAIS VASCO 0 0.0 0 0.0 6
RIOJA (LA) 10 11 9 08 53

913 1000 1078 1000 2831

agrorecnicu

% |N-15afos] % [16-2afos|] % |>20afies| % Total %
24.6 670 138 421 185 1336 125 3713 187
59 213 44 169 74 960 9.0 1633 12
26 95 20 97 43 303 28 609 217
24 53 il 44 19 181 17 397 18
0.7 1 0.0 1 0.0 3 0.0 38 0.2
08 49 1.0 37 16 92 09 214 0.9
126 439 9.0 320 141 1408 132 2739 121
134 399 8.2 334 147 1660 155 3019 133
0.1 1898 39.0 0 0.0 2 0.0 1904 B84
16 179 37 145 6.4 672 6.3 133 58
13 27 47 165 13 740 6.9 1488 6.6
10.5 365 15 385 169 2516 235 3738 165
07 14 0.3 2 10 81 0.8 158 0.7
55 151 31 61 27 310 29 804 35
31 82 17 49 22 221 2.1 488 22
0.2 0 0.0 0 0.0 85 0.8 9 0.4
19 36 0.7 22 1.0 108 1.0 238 1.1
1000 48711 1000 2272 1000 10684 1000 22649 1000

Fuente: MARM y elaboracidn propia
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Proximo numero.

El ruido en los tractores agricolas:
limitaciones reglamentarias

El Prof. Luis Marquez completa la serie de articulos
dedicados al ruido en los tractores agricolas explicando la
reglamentacion especifica establecida para evitar pérdidas
de capacidad auditiva en los conductores.

Estas informaciones pueden sufrir alteraciones de ultima hora, en funcién de los contenidos de la publicacion.
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su nueva web favorita

www.bh-editores.com/agro/ /i -

siganos tambien en facebook

www.facebook.com/ agrotecnica.maquinariaagricola
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Trelleborg TM800. El neumatico agricola que domina cualquier tipo de terreno.
El TMBOO, con sus extraordinanas prestaciones en campo y carretera, os ideal para
tractores de hasta 260 CV. La alta capaaidad de carga y traccion, la reducida compactacion
del terreno y el confort en la conduccion confirman la calidad del neumatico Trelleborg,

TME00: frabihidad para la agricultura

TRELLEBORG TME800.
CALIDAD A PRIMERA VISTA.

N/
TRELLEBORG

www trelleborg comiwheelsystems |




