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Superficie de
apoyo de los
tractores
Cúmo lo^rar
progresivamente la
optimizacitin de los
neumáticos para
diferentes condiciones
de utilización de la
poteocia disponible.

Entrevista con
el presidente
de Stihl
Hans Yeter Stihl asegura,
en una conversacidn
mantenida durante su
reciente visita a España.
yue el principal objetivo
de la compañía yue
preside es "Ia calidad".

Nueva oferta
en servicios de
homologación
Pr^^tulipu IMI) f^:^pail;i
ia tirmadu un acuerdu

de culaburaciún cun
INTA. LCOE e INSIA
para ufrecerservicius
de e^rperimentaciún y
hunwlugaciún.



Un tractor a medida de sus deseos.
iLe animamos a crear su propio tractorValtra a partir de este
momento! Y se lo vamos a fabricar de acuerdo con su elección
y necesidades, cuando Vd. decida que va a quedar
absolutamente satisfecho.

Su nuevo tractor le será entregado directamente desde fábrica,
listo para trabajar.

vtjit: _^ - compañía pionera en sistema personalizado
de fabricación durante diez años.

Para más información Ilámenos a:

valtr^^ rractores, S-A_
Hnos. García Noblejas, 39 - Pta. 5- Nave 4 y 5
28037 Madrid
Tel.: 91 377 08 48
Fax: 91 377 31 14

P^RTEK vaitra is a Partek Brand
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EI Profesional para Profesionales

Los dos nuevos modelos de cámara variable, VARIO PACK
1510/1810, amplían la completa oferta de Krone para empacado.
Dirigidos a tractores de unos 80 CV, forman pacas de
1,2 x 1,0 x 1,5/1,8 m.

Remolques autocargadores XXL,
de50m',y4XL,de60m'de
capacidad, con alimentador rotativo y
transporte a alta velocidad.

La segadora-acondicionadora
autopropulsada BIG M ofrece una
anchura de siega de 9 m, con
acondicionadores mayales o de
rodillos.

DELTP.CINCO
DELGAC4> DELGA[4^ c 11i,jos, s.A

Tel.: 979 72 84 50 - 979 72 84 54
Fax: 979 71 03 90
Apdo. de correos 209
34080 PALENCIA
maquinasagricolas@deltacinco.es

Las segadoras-acondicionadoras
arrastradas de disco AMT aseguran

un rendimiento de primera, con
acondicionado por mayales "en V" o

rodillos de goma.
Desde 2,80 a 5,00 m de corte.

^Hilerar al centro o a los extremos? Con los rastrillos hileradores
SWADRO DUO Krone, la tarea es sencilla, construidos con
suspensiones de cardan de giroscopio ágiles y flexibles, con un chasis
robusto adaptado a las exigencias de los profesionales.
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NOMBRE DIRECCION LOCALIDAD PROVINCIA TELEFONO
D. JOSE MANUEI FERREIRO GAR(IA Av a. A. Tome Taboada, 8 15186 SANTA (OMBA lA CORUNA 981 88 04 55
D. JOSE ANTONIO MUINO GOMEZ I lesia, 14 15339 SOMOZAS lA CORUNA 981 40 41 79
D. FRANCIS(0 GANDARA ANTELO (/ Vilar, s n4 15129 VIMIANZO LA CORl1Ñ^ 981 Il 63 Ob
M.A. LISTE VILLAVERDE, S.L. Ctra. Coruña-Tuy, Km. 43 15688 OROSO lA CORUNA 981 68 16 52
DIAZ Y TORRON, S.L. Ctra. De Santiago, Km. 5 21004 LUGO LUGO 982 2219 bb
HERMANOS VILLAR A.U., S.L. 36540 LAMELA - SILLEDA PONTEVEDRA 986 SB 5514



Para satisfacer a los más exigentes, McCormick ofrece una completa gama de
tractores, con un abanico de potencias desde 23 hasta 180 N, y de ejecuciones

que cubren perfectamente la demanda de la moderna agricultura mundial.

DIVISIóN McCORMICK
Industria, 17-19 • Pol. Inds. Gran Vía Sur

08908 Hospitalet de Llobregat (BARCELONA)
Tel.: 93 223 18 12 • Fax: 93 223 09 78

Recambios: Tel.: 93 223 08 28 • Fax: 93 223 32 58

u^

www.mccormick-intl.com
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JULIO GIL AGUEDA E HIJOS
Ctra. Alcalá Torrelaguna, Km.10,1
28814 Daganzo (Madrid)
Tel.: 91 884 54 49 y 91 884 54 29
Fax: 91 884 12 84
E-mail: sembradorasgil@pasanet.es

Sembradora Monograno^

^^'^^,^^ ^!^ S^

Sembradoras monograno para maíz,
girasol, habas, algodón, garbanzos, elc.,

con marcadores de disco de serie y
transmisión a la rueda compactadora

independiente en cada elemento

Sembradora Monograno

Neu^ Las máquinas dc mayor
precisión del mercado.
Sc presentan en modelos
de 4 a 8 elementos, fijas,
telescópicas o plegables
hidráuUcamente

Diferentes opciones para diversos cultivos y welos

^ pu nto de vista

LAS
ntre los últimos días de febrero
y los primeros de marzo se ce-
lebró en Silleda el 1" Certa-

men Internacional de la Maquinaria
Agrícola (CIMAG), organizado como
alternativa a la tradicional exposición
de máquinas de la conocida Semana
Verde de Galicia.

Los resultados han sido muy satis-
factorios, por encima incluso de las
expectativas más optimistas. Se ha
podido ver un Certamen totalmente
profesional del que tanto expositores
como visitantes han salido plenamen-
te satisfechos. Esto permite y aconseja
hacer unas reflexiones sobre el interés
de las ferias `regionales', `comarca-
les' y `locales'.

Las ferias locales han sido, a lo
largo de los años, el punto de encuen-
tro de los profesionales de la agricul-
tura. Una vez recogidas las cosechas,
y en la mayoría de los casos durante
un periodo de fiestas, se procedía al
intercambio de productos con merca-
dos externos, rompiendo por unos dí-
as el tradicional aislamiento de las zo-
nas rurales.

La adquisición de los equipos

agrícolas, muchas veces integrados en

la propia forma de vivir, se hacía con

los mercaderes de todo tipo que se

desplazaban, siguiendo un itinerario

anual, por las ferias de los diferentes

pueblos.

Dentro de éstas, en las cabeceras
de comarca, las ferias ganaban en im-
portancia, y a ellas había que despla-
zarse cuando se necesitaba comprar o
vender ganado. Indiscutiblemente, ca-
da animal es diferente de los demás,
por lo que la compra se realiza des-
pués de estudiarlo con detenimiento,
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FERIAS REGIONALES
aunque también intluye la garantía
que ofrecen los vendedores.

La progresiva mecanización de la
agricultura hizo que el equipo mecáni-
co, tractores y máquinas, sustituyeran
a los animales en las ferias, pero, ade-
más, la mejora de las comunicaciones
permitió a los propios agricultores
desplazarse a lugares alejados de sus
campos de cultivo.

Algunas de estas ferias se convir-
tieron en referencia `nacional' o `in-
ternacional', y han sido utilizadas por
los fabricantes de máquinas como lu-
gar idóneo para la presentación de
productos innovadores.

"EI análisis de la
rentabilidad, el
servicio de cada
institución ferial,

será determinante"

ganadería y en el aprovechamiento del
monte, con unos potenciales visitantcs
profesionales a los que les atraen las
mismas instalaciones que a lo largo
del año utilizan para la comerciali-
zación de su ganado... Esto es lo yue
parece que ha justificado su éxito y su
futuro para el mercado del Noroeste
de la Península Ibérica. Algo similar a
lo que consigue AGRIBEX, reciente-
mente celebrada en Bruselas, en alter-
nancia con la SIMA de París, para
Bélgica en el norte de la Europa Con-
tinental.

Indiscutiblemente, el análisis de la

rentabilidad, el servicio de cada insta-

lación ferial, será en el futuro determi-

nante, porque todavía resulta difícil
comprar tractores y máquinas agríco-
las por Internet, pero a todos interesa

reducir los costes de comercialización
de un equipo mecánico, yue tarde o

temprano pagarán los compradores.
En España se dice: "cudu unu

cuentn la , f'erin según le vc^". Deseán-
doles buenas `ferias', con un cordial
saludo,n

Esta tendencia parece que se rom-
pe cuando en cada comarca, o incluso
en cada localidad, se pretende que su
feria tradicional se convierta en un fo-
co de atracción, interesante para las
empresas, grandes y pequeñas, que
comercializan equipo mecánico para
la agricultura, la ganadería o el monte,
pero en la mayoría de las ocasiones
sólo atraen a los compradores locales,

que lógicamente sólo encuentran los
mismos productos ya disponibles en
el concesionario local.

Cuando se inicia la mecanización
de la agricultura española, el creci-
miento de la demanda permitió dedi-
car medios económicos abundantes
para la promoción de nuevos produc-
tos; había beneficios para todos y el
aumento de los costes de comerciali-
zación no parecía importante. Pero
desde hace unos años las cosas han
cambiado mucho: la competencia es
enorme, el mercado es sólo de reposi-
ción, las innovaciones son más esca-
sas y difícilmente demostrables en
una feria, las comunicaciones permi-
ten llevar al potencial comprador a lu-
gares más lejanos, incluso al lugar
donde la máquina se fabrica, pero, so-
bre todo, la agricultura cambia y pro-
gresivamente pasa de ser una forma
de vivir a convertirse en una empresa,
con lo que la compra de un tractor o
de una cosechadora se analiza como
un equipo industrial: una soldadura,
un torno, una grúa...

Ante esto las ferias locales y co-

marcales, desde la perspectiva de las

`marcas', que distinguen claramente

entre visitantes y potenciales clientes,

van perdiendo importancia. La rela-

ción coste/beneficio es claramente

desfavorable, pero, sin embargo, hay

situaciones en las que a todos convie-

ne que se celebren, ya que generan un

mercado interesante.

Este es el caso de CIMAG cele-
brado en Silleda, que se desarrolla en
un área agrícola con características
muy especiales: lluviosa en un país
seco como es España, con agricultura
de pequeñas parcelas integrada en la
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^ en mi opinión

EVASI Ĵ̂ R J

"EI sector

necesita una
asociación

fuerte y unida
que a •ne
distintas
áreas de

representación"

ún lo recuerdo como si fuera
ayer; en el mes de junio de
1970, en las oficinas de la

extinta Feria del Campo, pudimos ver
a un hombre pletórico, moreno, con
una gran capacidad de comunicación,
que presidía el Sindicato Nacional
del Metal, y cuyo nombre era y es
Carlos Pérez de Bricio, hoy en día
presidente de CEPSA-ELF.

En aquella reunión se perfiló lo
que sería la futura ANFAMA; nom-
bres como Meseguer, De Benito,
Martín Cabiedes, Ángel Gascón, Car-
los Rein Segura, José María Gomet-
za, Luis Delgado, Jesús Ruiz-Bea-
to..., son partes de la cimentación en
la que se sustentó lo que fue la gran
Asociación de Fabricantes Naciona-
les.

A la sombra de este grupo, y de

forma raquítica por la contingenta-

ción y una política de aranceles nega-

tiva, se creó ANITMA, ligada a nom-

bres como Serrat Urquiza, Juan Par-

do, Jesús de la Fuente, Joaquín Cusó,

Perico Cea, Juan Ignacio López-Yus-

te... y tantos otros que, poco a poco,

según lo que permitían los condicio-

nantes políticos y de acercamiento a

aquella utopía que era Europa, fue

creciendo. A la vez, ANFAMA fue

disminuyendo en importancia, hasta

llegar al punto de que, dada su debili-

dad, consideró conveniente su unión

con ANITMA, dando lugar al naci-

miento de ANSEMAT, en ]a que im-

peraban, de manera importante, los

importadores por, razonas obvias,

respecto a la fabricación nacional.

Esto también provocó la creación

permanente, de manera local y des-

pués nacional, del actual AGRA-

GEX, donde, con una política clara y

definida por ese trabajador infatiga-

ble que es Jaime Hernani y con las

ideas empresariales de Pedro Rifá, se

ha conseguido que esta asociación de
fabricantes exportadores sea un gru-
po fuerte y pujante, en el que partici-
pan muchos de los socios de ANSE-
MAT.

Pero como en España nos gusta
ser más papistas que el Papa, auspi-
ciados por la política protagonista de
las autonomías, se empiezan a crear
grupúsculos de asociaciones de ca-
rácter, bajo mi concepto, regional, y
que, en el fondo, no son más que
imágenes disminuidas de esa gran
asociación que el Sector demanda.

Lo que nunca he entendido, ni
entenderé, es el porqué de que, de
una vez por todas, no se decida crear-
la, para que dé cobertura, con carác-
ter nacional, a todas aquellas otras
que tengan como finalidad la defensa
de los intereses del Sector, tanto para
importadores como fabricantes y ex-
portadores, de tal manera que de toda
esta sopa de siglas e intereses, en los
que yo veo a veces el afán de prota-
gonismo personal y las posturas irra-
cionalmente encontradas, más que
otras causas, para que, con sentido
común, surja, de la unión individual,
la fuerza del conjunto del sector.

Se preguntarán ustedes: ^,y a

cuento de qué viene todo esto'? Pues

muy sencillo, ahora mismo, en una
de nuestras grandes asociaciones,

ANSEMAT, parece que existen indi-
cios de fragmentación, y esto no es

bueno, pero no sólo no es bueno para

ANSEMAT, sino yue no es bueno pa-

ra el Sector; no podemos permitirnos
el lujo de, como diría aquel, "que-

dnrnos con nuestras i^ergiien:,ns al

nire ".

La asociación está negociando

con el MAPA un `plan renove' para la

agricultura; simultáneamente tendrá

que definir su futuro Comité Ejecuti-
vo, la política a seguir buscando la

;^ agrotécnica MaRZO zooz



O VICTORIA
integración con otros sectores que
forman nuestro mundo agrícola, co-
mo son los recambistas, los de má-
quinas forestales, los de equipos de
riego, etc., pero también ofertando al-
go más que una simple gestión de fe-
rias y poco más, porque esto por sí
mismo no basta. Yo me pregunto: ^es
tan difícil emular lo que llevan a cabo
otras Asociaciones, como GAN-
VAM?

i Y que, por favor, no piensen que

estoy haciendo proselitismo de

GANVAM, que nada tiene que ver

con ANSEMAT!, sino solamente co-

mo ejemplo de organización y servi-

cio que interesa a más de 9 000 afilia-

dos.

Se veía venir que, con la promo-

ción de SAMATEC, habría tensiones
en ANSEMAT. Éstas han llegado

hasta tal punto que motivan que se

hable de dicha asociación unos térmi-

nos que en absoluto benefician al

conjunto, llegándose a la dimisión

del hasta ahora presidente, Luis Del-

gado; ahí, por desgracia, se comprue-

ba, una vez más, el cainismo impe-

rante en esta sociedad nuestra, que yo

juzgo totalmente inadmisible.

Luis Delgado ha demostrado una
gran dignidad, tanto profesional co-
mo de gestión, en su labor de presi-
dente de ANSEMAT; a él tienen que
estar sus asociados y el Sector en ge-
neral tremendamente agradecidos. Él
supo dar a la anterior ANITMA y a la
actual ANSEMAT la patina de credi-
bilidad y de logros que le hacían fal-
ta; él conocía y conoce perfectamente
las dos bandas, de fabricante y de im-
portador, y ha sabido conjugar la, a
veces difícil, alternativa. Esto es un
asunto indiscutible si se considera la
excelente situación en la que deja
ANSEMAT, con una saneada tesore-
ría y un altísimo nivel de prestigio

nacional e internacional, situación
que se puede considerar como inme-
jorable.

La dimisión no está auspiciada,
como muchos piensan, por no saber
reconducir la asociación a una nueva
trayectoria, sino como un gesto de
concordia y de posibilitar la entrada
en la futura Junta de nuevas tenden-
cias, a la vez que también por ser fiel
a sus conceptos, aunque personal-
mente, en ocasiones, discrepara de
ellos. Siempre ha mantenido una
constante, la total y absoluta honra-
dez en su trabajo y su gestión, y de
esto puedo dar fe a lo largo del tiem-
po que le conozco, porque ha dado
pruebas fehacientes de ello.

Es por esto por lo que, al menos
yo, desde mi pequeña tribuna, no voy
a permitir en absoluto ningún sesgo
de comentario oportunista que ponga
en duda ni un ápice de la gestión que
al frente de ANSEMAT ha Ilevado a
cabo y que podría llevar en el futuro.

Por otro lado, el ICEX, a partir
del año 2000, está llevando una polí-
tica más dura a la hora de conceder
ayudas a las firmas exportadoras es-
pañolas, y no cabe duda que esto po-
drá repercutir de manera negativa a la
magnífica gestión que desarrolla
AGRAGEX.

La pregunta que me hago y les
transmito a ustedes es: ^no creen que
la futura Junta Directiva de ANSE-
MAT necesita tender un puente con
AGRAGEX para atender estructuras
de desarrollo conjuntas, dando entre
ambas forma a la gran asociación que
precisa el Sector?

Es importante, y se debe de ser

consciente, que esta nueva Junta de

ANSEMAT deberá de saber atraer a

los que ahora están desencantados,

evitar por todos los medios que exis-

ta una nueva evasión que empobre-

cería al Sector en su conjunto; sabcr
evitar esto, y planificar una política
para las actuales circunstancias, es
la meta que deberá traer consigo co-
mo símbolo de la victoria de esta
nueva Junta.

He pensado mucho todo lo ante-
riormente expuesto siendo conocedor
del doble sentido que se pueden dar a
mis palabras, pero yo tengo la honra-
dez profesional de decirlo y firmarlo
sin usar la postura cobarde del anoni-
mato para vilipendiar y ofender, am-
parándose encima en bases de datos
ajenas, y así provocar y ensuciar rela-
ciones entre grupos y empresas.

A la opinión contrastada, mi
aplauso, a la cobardía yue se esconde
tras un anonimato, mi más absoluto
desprecio; si todos pensamos así, lo-
graremos evitar una evasión y conse-
guir entre todos el triunfo, en resu-
men una victoria para todo el Secior
y un puente para el futuro. n

^Ull1ti' IV^ENI)IFTA

j.mendieta.g@rvd.es
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^ opinión externa

EN LA JUBILACIÓN DE ARTURO AREN ILLAS
1 pasado día 12 de marzo, un grupo de amigos
ofreció un homenaje a Arturo Arenillas con mo-
tivo de su jubilación como funcionario del Mi-

nisterio de Agricultura.
Difícilmente se puede encontrar un fabricante o

importador de maquinaria agrícola, grande o pequeño,
que no conozca a Arturo. Su trabajo organizando De-
mostraciones de Maquinaria por Codos los rincones de
España ha permitido dar a conocer, en las condiciones
de campo, muchos de los equipos que podían resolver
problemas específicos de la agricultura española.

Hay que decir que Arturo ha sido un funcionario

atípico, capaz de sortear las limitaciones burocráticas

que imponen los Ministerios para hacer funcionar las

máquinas, aunque esto fuera en el último momento y

con la desesperación de algunos de los expositores, re-

curriendo muchas veces a sus propios medios econó-

micos.

Como puso de manifiesto la representación de
amigos presentes en el homenaje, su actuación en el
campo español ha sido completa y total; no hay rincón
de España en el que no se haya organizado una demos-
tración, incluidas las islas, ni proceso agrícola que no
haya abordado, aunque hubiera que inventar las má-
quinas que resolvían sus problemas, pero sobre todo
dejando amigos en cualquier lado.

Por eso siempre ha contado con el apoyo de todos,

incluso de los fabricantes que llegaron a demostracio-

nes en las que se habían olvidado avisar a los potencia-

les compradores, y de los yue nos hizo actuar como

'abogados del diablo' defendiendo puntos de vista co-

mo el del laboreo tradicional, con arada profunda, en

un foro en el que se apoyaba sobre todo la `siembra di-

recta'.

Pero su trabajo no se limitó a las demostraciones:
los seguimientos de máquinas, los campeonatos de
arada, dentro y fuera de España, la participación en el
jurado de `Novedades Técnicas' de FIMA..., han
puesto de manifiesto su interés en resolver problemas,
siempre que esto pudiera hacerse después de las 10 de
la mañana.

Pero ha sido su sentido del humor, sin perder el ri-

gor profesional y la oportunidad de sus comentarios,

lo yue siempre lo ha caracterizado. Detrás del micró-

fono podía dejar cortado a cualquiera de los visitantes,

expositores, profesores universitarios, o a sus propios

jefes, cosa que nunca se tomaba a mal... porque eran

las ocurrencias de Arturo. Como ejemplo de estas ocu-

Arturo Arenillas -a la izquierda- junto al jurado
de la FIMA B3.

rrencias puede quedar la entrega de premios en el cam-
peonato nacional de arada de Burgos de hace muchos
años, en el que pidió que le consiguiéramos una ma-
queta de un tractor, que entregó al último clasificado
diciendo que podía cambiarlo por un tractor de verdad
en la fábrica de Getafe...

Se puede decir que Arturo es la única persona que
al Ilegar un Comité puede pedir la dimisión de todos
los miembros, empezando por él mismo, y oponerse
solo a las decisiones de la mayoría, sin que su interés
sea otro que el de conseguir que se alcancen las mejo-
res decisiones, y ganándose el afecto y la amistad dc
todos.

Su trabajo profesional ha marcado una etapa básica

en la mecanización de la agricultura española, cosa que

no siempre le han agradecido. Desde ^^^^^^^;^ ^r le

deseamos muchos años de vida con la vitalidad y la sa-

lud con que ahora se jubila y esperamos seguir contan-

do con él, con su sentido del humor, en otras activida-

des profesionales en las que esperamos que siga parti-

cipando.

Su sucesor en el cargo no cree que Arturo se pierda
la próxima Demostración... Nosotros tampoco.

^ULIÁN iViENDIETA LUIS MÁRQUEZ

MARZO 2002 agro^c^c^^ Ĵ iru ^,1



Esto supone un aumento

Nueva tecnología en ...

... Sistema de limpia
EI concepto de las CX
La trilla y la separación, especialmente, son las funciones que más influ-
yen en la capacidad de una cosechadora. En el concepto CX, el tliámetro
mayor del cilindro y el separador rotativo, en combinación con una su-
perficie mayor del cóncavo del cilintlro, proporcionan una eficacia de fric-
ción atlicional.

Cosechadorad<^ a^o Zoo2

de capacidatl total de
más tlel 15% con res-

pecto a las cosechadoras
actuales equivalentes. La

relación entre el diámetro y la
posición del cilindro, el batidor y

el separador rotativo produce un
flujo uniforme y suave del producto que

maximiza el rendimiento total.

Agritechnica y Eima 2001:
Durante la pasatla edición de Agritechnica, un
jurado de periodistas especializados eligieron la
Cosechadora New Holland CX como
"Cosechadora del año 2002". La Cosechadora
CX también consiguió la medalla de plata de la
DLG. La gran capacidad del sistema de trilla y
separación de la CX fue galardonada con el
premio Novedad Técnica en la Eima 2001.

CALIDAD
ACREDITADA



OSCAGRI^ S.A. ĴOSCHADORA EW HOLLAND X
860MERA

Oscagri S.A. apuesta por el sector
agrícola y ganadero, desde 1995.
Su actividad gira en torno a la
distribución y servicio técnico de NEW
HOLLAND (tractores, cosechadoras,
empacadoras, vendimiadoras, máquinas
telescópicas, retrocargadoras y
minicargadoras), una amplia gama de
soluciones y alternativas en la
mecanización agrícola.

Así mismo, Oscagri S.A. se ha dotado
tle los recursos para disponer tle una
tienda tle recambios cuyo stock permita
atender inmediatamente las necesidades
de los clientes.
En cuanto a recursos humanos, aparte
de los propios de la empresa, ésta se
apoya en una retl de servicios oficiales
distribuidos estratégicamente a lo largo
tle la provincia de Huesca.

Esta empresa de servicios tlesde hace 21 años, cuenta tlestle hace más tle
12 con maquinaria New Holland.
C.B. Regaño Blasco es la primera empresa española que ya sabe lo que
significa trabajar con la nueva cosechadora CX860.
Su área de influencia y trabajo está en la zona de Los Monegros, en
Sariñena (Huesca), aunque también atiende a sus clientes en Soria.
C.B. Regaño Blasco Ileva más de 12 años con New Holland, un factor
determinante para la elección de la CX 860. Según los propietarios, New
Holland "es una marca de mucha fiabilidad, que fabrica máquinas duras y
eso es vita/ para nuestro negocio" EI volumen de trabajo es de 1.200 horas
al año, durante las que recogieron 500 ha de
cereal y 600 ha de maíz. Con una producción
entre los 14.000 / 15.000 kg por ha en seco.
Destacan la cabina, en cuanto a ergonomía y
funcionalidad se refiere, así como el diseño
de la cosechadora.

"Cuando el camión vino a traer la máquina ^EW HOLLA^D
y pasó por el pueblo, toda la gente se
quedó mírándola. Muchos de ellos vinieron
hasta el taller para verla de cerca"

Especialistas en tu éxito
www.newholland.com/es



• Enganche automático de pala
• Bombines de levantamiento

en doble efecto
• Desenganche rápido de boquillas

• Casquillos en todas sus articulaciones
• Enganche automático de muelle

para accesorios
• Sistema hidráulico

con monomando sirgas
• Sistema hidráulico con distribuidor
• Sistema hidráulico con los mandos

del propio tractor
• Sistema hidráulico con electroválvula

UN AMPLIO
CONJUNTO
DE CAZOS

PARA CADA
NECESIDAD

MIEMBRO DE
`^^

AcR.^^^EX

tenías s.a.
MAQUINARIA AGRO-INDUSTRIAL

FÁBRICA Y OFICINAS
Joaquín Costa, 43

Tels. 976 660 900 y 976 660 904
Fax 976 661 215

50600 EJEA DE LOS CABALLEROS (Zaragoza-España)
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FIMA GANADERA, DEL 17 AL 20 DE ABRIL EN ZARAGOZA
QUINTA EDICIÓN DE UN CERTAMEN QUE PRESENTA UNAS BUENAS

PARA EL SECTOR GANADERO

a quinta edición de FI-
MA Ganadera se cele-

brará en Zaragoza del 17 al
20 de abril. Según la orga-
nización, presenta unas ex-
traordinarias perspectivas,
apoyadas en el "éxito" de
la convocatoria de 2000.

Con la vista puesta en los
profesionales, se ha estruc-
turado la feria con criterios
de agrupación temática:
• Pabellón 7: Animales vi-

vos, genética, insemina-

ción, semen, junto a las
Instituciones.

• Pabellón 6: Instrumental
veterinario, piensos y co-
rrectores, productos far-
macológicos y zoosanita-
rios, maquinaria e instala-
ciones completas de fábri-
cas de pienso, transporte
de piensos y elevadores
telescópicos

• Pabellón 5: Equipamien-
to para ovino y vacuno,
ordeño, unifeeds y forraje

• Pabellón 4: Equipamien-
to para porcino, avícola y
cunícola, pequeños remol-
ques para transporte de
animales/informática.

• Pabellón 3: Tratamiento
de residuos ganaderos,
transporte y unifeeds
Representaciones de paí-

ses europeos y latinoameri-
canos han confirmado la or-
ganización de Misiones Co-
merciales, que constituyen
uno de los puntos del pro-

PERSPECTIVAS

grama dc actos dc la t^eria,

que también incluye difc-

rentes jornadas t^cnicas qur

abordarán aspcctos de ac-

tualidad en matcria dc va-

cuno (carne y lechc), h-ata-

mientos de residuos gana-

deros, porcino y avicultura.

También sc ha convoca-

do el Concurso dc Novcda-
des Técnicas, al que h:u^

podido optar los exposito-

res quc presenten alguna in-
novación.

DOS NOVEDADES TÉCNICAS RELACIONADAS TAMBIÉN CON EL SECTOR AGRÍCOLA -

INGENIERÍA Y MONTAJES MONZÓN
Sistema de suspensión neumática en carro

mezclador de alimentos MTS 20

El sistema de suspensión desarrollado para las mezclado-
ras autopropulsadas permite aumentar la velocidad de

traslado de estos equipos, en condiciones de carga, hasta Ile-
gar a los 40 km/h de velocidad máxima, establecida como
límite para máquinas agrícolas autopropulsadas.

La nueva suspensión se ha desarrollado con técnicas de
simulación por ordenador, a partir de mediciones efectuadas
durante el trabajo de equipos convencionales, y los resulta-
dos han permitido establecer las modificaciones necesarias
en el bastidor de la máquina y en los sistemas de dirección y
frenada. En el conjunto se garantiza que, para la velocidad
máxima, se mantienen la resistencia estructural y el confort
de marcha necesario para el manejo seguro de la máquina.

LUCAS G.
Remolque mezclador
^UALIMIX + 150 M

ispone de un rotor con paletas retráctiles y dos sinfines

laterales, el superior con cuchillas, quc giran en senti-

dos opuestos, lo yue ofrece tres tlujos de mezcla, aseguran-

do el mezclado en menos de 5 minutos. Puede ser alimcnta-

do con los rotores detenidos, evitando el efecto mecánico

sobre la estructura del forraje durante la carga, que se intro-

duce por encima del sin fin con cuchillas.

El rotor de paletas trabaja como batidor de mezcla y co-
mo órgano de alimentación de los sinfines. Las paletas re-
tráctiles rcducen la compresión de la mezcla contra el fondo
de la tolva. En el costado izquierdo se encuentra la com-
puerta de descarga, controlada por un cilindro hidráulico
que regula el caudal de salida hasta el vaciado completo.

MARZO 2002 agrorc^rni^^u ®



noticias

AGCO AÚN NO HA DEFINIDO CÓMO
COMERCIALIZARÁ LOS CHALLENGER
a revista holandesa

TREKKER & Werk-

tui^, en su número

de Marzo, publica una in-
formación en la que se pro-
fundiza en la adquisición,
por parte del Grupo AG-
CO, de las líneas de tracto-
res Challenger MT700 y
MT800, con imágenes de
los productos Challenger
que pudieron observarse en
la feria AG Expo-Tulare
(EEUU).

Se describe la situación
actual en el mercado esta-
dounidense, incluyendo co-
mentarios de Dennis Hei-
necke, vicepresidente de
AGCO para los productos
Challenger, que indica que
la gama de tractores de ban-
das de goma será vendida
mayonnente a través de los
distribuidores de Caterpillar.

En las zonas donde no se

localice ningún distribuidor

CAT, los distribuidores se-

leccionados por AGCO ten-

drán la oportunidad de ven-

der el Challenger. Kevin

Bien, responsable en

EEUU de la comerciali-

zación de la marca Fendt

(fabricante alemán de trac-

tores perteneciente al Gru-

po AGCO), indica que los

distribuidores de CAT tam-

bién tuvieron la oportuni-

dad de vender los tractores

Fendt, lo que no impedirá

que esta marca mantenga

su propia identidad y color,

para no interferir en la in-

troducción de la citada

marca en el mercado norte-

americano.

Europa
En el momento que se

publicó esta información,
no estaba completamente
claro cómo se efectuaría la
comercialización del Cha-
llenger, sobre todo en Eu-
ropa.

La joint->>enture entre

Claas y Caterpillar ha fina-

lizado, aunque Claas pro-

cura continuar vendiendo el

Challenger en el Reino

Unido e Italia, en la actuali-

dad los dos mercados euro-

peos principales para este

tractor de bandas de goma.

Sin embargo, Claas debe

ahora negociar con AGCO

para eso, puesto que AGCO

posee los derechos para el

Challenger. "Pero, ciertci-

rnente, ndemás de estos pa-

íses, vemos oportur^idndes

del crecinriento en otros

pníses europeos importnn-

tes, tales eonzo Alemaniu ti^

Frcrncicr ", afirma Steve

Wood, recientemente de-

signado las ventas de AG-

CO VP y la comerciali-

zación EAME. "En ésos y

otros ^aíses, sirr en^bc^rgo,

debemos ertcontrcir las me-

jores rnurler-ns posibles de

distribuir estos tractores. Y,

por lo tnuto, rr^nntenemos

cada opción abierta, tam-

bién In im^^licación posible

de Caterpillar fuera de

USA ".

Por lo que a Europa se
refiere, Wood habla pri-
mero de las marcas MF y
Fendt, ambas con las re-
des de ventas más fuertes
del Grupo AGCO. Wood
no se manifestó sobre los
posibles colores y marcas
bajo los que podrían co-
mercializarse los Challen-
ger. Sólo avanzó que la
decisión se conocerá en
primavera.

AGCO calcula que la ad-

quisición de la `nueva ge-

neración' de los Challenger
puede incrementar sus ven-

tas en 5 000 millones $. Pa-

ra Caterpillar supone una

reducción de 80 millones $

en gastos de desarrollo.

CAT seguirá suminis-
trando motores, transmisio-
nes y otros componentes
electrónicos a unos tracto-
res que se fabricarán en la
planta de DeKalb, Illinois,
también adquirida por AG-
CO a Caterpillar.

^ agroréc^rira MARZO 2002
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ÓLA FACTURACI N FITOSANITARIA
AUMENTÓ EL 1.6% , ^,

.

, , , , , .
, ^ :, ,

. - . . - . :.
as em resas de fitosanitari s E ñ f t •- • . ..p o en spa a ac uraron
594.5 millones € el año pasado, lo que supone un ..

1.6°I° más yue en el año anterior, según la Asociación •
Empresarial para la Protección de las Plantas
(AEPLA), patronal que engloba a los principales fabri- •

cantes de dichos productos. -. .

Sus datos señalan que la subida estuvo por debajo del
Indice de Precios al Consumo (IPC) y que el mercado
español experimentó en el 2001, un cambio de reparto ^ ^
por familias de productos, ya que las ventas de insecti- .•.
cidas fun icidas otros roductos de este ámbit i, g y p o reg s-

. ..._ ._
traron el 11 % de la factura ión d l tc e sec or.

•
La comunidad que mayor facturación alcanzó fue

• .. . •.
Andalucía, con un 31.95% del mercado nacional, se-

^.
guida de la Comunidad Valenciana, con un 16.38%; . • ..
Murcia, con un 10.06%; y Cataluña, con un 9.39%. ^^ .•:

Los resultados de la industria fitosanitaria en la
: ^1^

Unión Euro ea (UE) durante el mism ñ tp , o a o mues ran ._ • •
una caída del 3 4% hasta alcanzar una facturación de,. - .. . •
6 057 millones € l u e ún A l t d. , go y e, s ep a, se ra uce en

.. ...
una caída real del 5.7%.

•^
.- .••

GOMBAIRE, ESPECIALISTA EN
VENTILACIÓN DE NAVES

INDUSTRIALES
ombaires y Ventinaves son dos sociedades espe-
cializadas en la ventilación de naves industriales.

Dentro de lo que es ventilación dinámica, un sistema
recomendado para naves de producción con humos,
vapores, polvo, etc. con cualquier tipo de cubiera,
ofrecen múltiples posibilidades de instalación, sin pér-
didas de calefacción y sin depender del viento exterior
o de la presión atmosférica. En cuanto a ventilación
estática, disponen de un sistema patentado que permite
el funcionamiento mediante depresión del aire caliente
y efecto Venturi, no permite el paso del aire exterior y
evita la acumulación de calor. Adaptable a también a
cualquier tipo de cubierta, su instalación no precisa
paradas en la producción, y se hace especialmente re-
comendable para almacenes de todo tipo.

. _ - . -

.. . - •.
• «. _•: .

.. • . .. ^. -
.: . ..•

. .: . -

EL EXPERTO
DE LA PULVERIZACION

^<^^^^^` ^ ^, . _ , o .,^uti
X^ _.^^a P^

Una gama de boquillas
adaptada

a cada aplicación
LIamar su concesionario o escribir a

teejet.south.europeC^tee,jet.com - www.teejet.com
fax:+33 2 38 69 711 7 1

MARZO 2002
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1 S NUEVOS TRACTORES JOHN DEERE AYUDARÁN A
LIMPIAR LOS MONTES DE LA PROVINCIA DE OURENSE

El concesionario de
John Deere en Ouren-

se, José Estévez As Fe-
rreiras, ha entregado 15
tractores, modelos 6910 y
6920, con equipos fores-
tales, que^ serán utilizados
en la limpieza de montes
de la provincia. La entre-
ga de estos tractores, que
han sido adjudicados a 12
municipios, forma parte
de un convenio de la Di-
putación con la Conselle-
ría de Medio Ambiente de
la Xunta de Galicia.

Las unidades de traba-
jo incluyen tractores es-
pecialmente adaptados
para el trabajo en monte,
asi como protecciones es-
peciales y desbrozadoras
para limpieza.

Ya el pasado año, va-
rios municipios de la pro-
vincia de Lugo recibieron
20 tractores John Deere. Diversas autoriclades acudieron al acto de entrega.

BRUSELAS
PROPONE

REGULAR LAS
EXPORTACIONES

DE OGM
La Comisión Europea ha

propuesto regular las
exportaciones de Organis-
mos Genéticamente Modifi-
cados (OGM) para su libera-
ción en el medio ambiente,
que incluye exigir una noti-
ficación obligatoria en di-
chas operaciones y seguir
las obligaciones previstas en
el protocolo de Cartagena
sobre Bioseguridad de las
Naciones Unidas.

EI mencionado compro-
miso fue aprobado por 107
países en enero de 2000,
con el fin de asegurar un ni-
vel de protección adecuado
en la transferencia, la mani-
pulación y el uso de OGM
que puedan tener efectos ne-
gativos sobre la diversidad
biológica o riesgos para la
salud.

El protocolo establecía un
sistema de información para
asegurar que los países dis-
ponen de una notificación y
de los datos científicos nece-
sarios antes de importar un
producto con OGM dentro
de su territorio.

Entre las pretensiones de

Bruselas se encuentra la de

obligar a informar a nivel

internacional sobre las prác-

ticas en esta materia dentro

de( territorio comunitario,

así como sobre las decisio-

nes relativas a los OGM,

por lo que ha introducido re-

glas que identificarán los

destinados a la exportación.

La propuesta no hace re-

ferencia a las importaciones

dentro de la UE ni a los tras-

lados intraco Ĵnunitarios.

ESPANA SUPERO UN 7.42%
LA SUPERFICIE MÁXIMA DE ARROZ PERMITIDA

spaña sobrepasó en

E7 784 hectáreas las

104 973 garantizadas por la

UE como superficie máxi-

ma de arroz para la recep-

ción sin descuentos de ayu-

das en la pasada campaña

2001/2002, lo que supone

un exceso del 7.42%, pro-

vocando una penalización

del 44.75^I^ sobre el impor-

te de pago compensatorio,

que ascendió a 185.52 eu-

ros por ha en la pasada tem-

porada mientras que se con-

cedieron 334.33 euros a la

superficie de siembra acor-

de a los umbrales de la
OCM del arroz.

Las compensaciones, que
se conceden según criterios
nacionales establecidos por
la Comisión Europea, son
rebajadas de forma gradual
conforme al porcentaje su-
perado por el global del te-
rritorio. La Asociación Ex-
tremeña de Arroces ha afir-
mado que los arroceros tra-
dicionales, pertenecientes a
la Comunidad Valenciana,
Cataluña y Murcia, piden
que esos descuentos se re-
partan de forma regional.

Andalucía fue la comuni-

dad que registró la mayor

superficie de siembra en la

pasada campaña, con

39 245 ha correspondientes

a 1 030 agricultores, segui-

da de Extremadura, con

22 640 ha y 2 036 arro-

ceros; Cataluña, con 20 238

ha y 2 877 cultivadores;

Comunidad Valenciana, con

14 329 ha y 4 042 agricul-

tores; y Aragón, con 14 029

ha y 832 arroceros. Asimis-

mo, Navarra contabilizó

1 589 ha; Murcia, 407 ha y

Castilla-La Mancha 283 ha.

^ agrOtéc Ĵ2ica MaRZO zooz



^^a 5u línea de forraje con
Kuhn amP adora-acondicionadora
una nueva seg v_^=.: .:_ ^wrf^,̂ '̂-Además, Kuhn cuenta

FranciaSAVERNE. con una completa línea
Kuhn dispone de unaamas de maqui" de rastrillos hilerdaé doble

de las 9
forra e más monorrotores y

ara 1 Entre ellos la serie

^- _:^^ #^ ^^ ^: -er-
_t.,- `F: ,^,. ^
.. ^ ^. . uPMM +/.°-,^i^" y'.

naria p Ue incluye rotor.
completas, q adoras-

GA, de entre 3,20 y 7

segadoras, Se9 ras_
metros de anchura de
trabajo, con una hileraacondicionadoras y

entre 0,80 y
trillos hileradores con simple y
múltiples soluciones. 1 80 metros de anchura

Presentada reciente-
ritechnica,

media de la hilera.

mente en Ag Perfeccionadas a lo

destaca la nueva Ĵe9a- largo de los años se
n también lasndicionadora ^

encuentradora-aco
FC313 Lift Control`, adoras GMD serie
cuya elevada tecnologia Seg ^ dispo- ^

n incre- 102 Lift Control ,
permite ofrecer u nibles en varios 2p40 a
mento considerabroduc- anchuras desde
la rentabilidad Y P 3 20 mp'^^^
ti"ir^^^

^ ^ /

^ / ^ ^ •

/ ^ ^ ^

RASTRILLOS HILERADORES
SERIE GA

SEGADORAS ROTATIVAS GMD
SERIE 102 LIFT CONTROL""

SEGADORA ACONDICIONADORA
FC 313 LIFT CONTROL''"

3 Garantizan el suave rastrillado 3 Disponibles de 6 a 9 discos 3 Gran velocidad de trabajo
3 Reducen el coste operacional 3 De 2,40 a 3,52 m de corte 3 Suspendida, de 3,11 m de

del trabajo 3 Con elevación hidráulica corte
3 Cabezal pivotante 3 Transporte longitudinal 3 Acondicionador de gran
3 Plegables en algunos modelos 3 Con transmisión de rueda libre polivalencia
3 Ruedas Balón 3 Discos elípticos modulares 3 Dispositivo de esparcimiento
3 Disponibles en 1 ó 2 rotores ancho

(según modelos) 3 Transporte longitudinal

KUHN ES UNA MARCA COMERCIALIZADA POR COMECA Y SU RED DE CONCESIONARIOS
Polígono `EI Balconcillo' • Lepanto, 10 • 19004 Guadalajara • Tel.: 949 20 R2 10 • Fax: 949 20 30 17

e-mail: comeca^comeca.es



A 45 MINUTOS DE AVIÓN ^
^s-^ A 2 HORAS^ DE AVE,
^^^ A 3 HORAS DE CARRETERA,

A 8 MINUTOS DE METRO ...
A ESTA D ISTANCIA ESTÁ,

EN MADR ID,
LA MEJOR FER IA

/

^ AGRICOLA EN EL MEJOR
I1r

ORGANIZA

ASOCIACION ESPAÑOLA
DE ESTUDIOS SOCIALES

AGRARIOS, SA.

RECINTO DE ESPANA

SEMANA DE LA AGRICULTURA
MEDIO AGRARIO Y TECNOLOGÍA

MADRID 23 AL 27 DE OCTUBRE DE 2002

Tel. 91 574 83 18/91 573 80 36 • Fax: 91 409 37 97
e-mail: aesdesaC^3aesdesa.com • www.aesdesa.com

Lugar de celebración:

^ Parque Ferial
Juan Carlos I

Feria de
Madrid
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ACUERDO MARCO ARIAS CANETE ASEGURA QUE EL PLAN
PARA MADRID NACIONAL DE REGADIOS ESTARÁ

^ ministro de Agricul-
ura, Pesca y Alimen-

tación, Miguel Arias Ca-
ñete y el presidente de la
Comunidad Autónoma de
Madrid, Alberto Ruiz-Ga-
Ilardón, han firmado un
acuerdo marco de colabo-
ración para la tramitación,
puesta en marcha y desa-
rrollo del Plan Nacional
de Regadíos (PNR) Hori-
zonte 2008. Este plan, que
pretende actuar en un total
de 1 377 682 hectáreas en
toda España, incluye la
consolidación y mejora de
13 550 hectáreas de rega-
díos en la Comunidad de
Madrid, con una inversión
por parte del MAPA de
5 589 413 €.

APROBADO EN ABRIL
EI ministro de Agricultura, Miguel Arias Cañete, anun-

ció que el Plan Nacional de Regadíos estará aprobado a
principios del mes de abril y que está previsto que reciba el
visto bueno del Consejo de Ministros en su primera sesión
después de la Semana Santa, el día 5 de abriL Las declara-
ciones fueron realizadas el 11 de marzo antes de entrar a la
reunión del Pleno del Consejo Nacional del Agua que daría
la aprobación por mayoría al dictamen sobre el PNR con 60
votos a favor sobre los 75 emitidos.

La opinión de la UE
EI pleno del Parlamento Europeo ha rechazado parte dc

una enmienda que calificaba de ejemplo de uso no sostenible
del agua al Plan Hidrológico Nacional y que pedía a la Co-
misión Europea que no lo financiase. EI resultado de la vota-
ción fue de 263 votos en contra, 147 a favor y 113 abstencio-
nes, lo que ha sido considerado como una victoria por grupos
ecologistas españoles. Sí se aprobaron los párrafos del texto
que pedían a la Unión que no subvencionase la construcción
de trasvases que vulneren la normativa comunitaria.

EI número de Febrero de la revista "International
Industrial Vehicle Technology" (IVT), publica una
serie de noticias breves, firmadas por Peter Hill,
que por su interés para el sector reproducimos
parcialmente.

BUHLER COMIENZA LA PRODUCCIÓN DE
TRACTORES EN LA FÁBRICA DE WINNIPEG

ADQUIRIDA A CNH

ndustrias Buhler, la compañía que hace 18 meses com-
pró al Grupo CNH Global la planta de tractores cana-

diense de Winnipeg, ha comenzado la producción utili-

zando sus propios recursos.

La operación tuvo un costo contractual para Industrias

Buhler de unos 6 millones de dólares canadienses como
compensación a CNH y de 17 millones de contribución
para iniciar la actividad, que incluye un acuerdo con 240

trabajadores. Para soportar esta inversión, el mismísimo

propietario, John Buhler, realizó una importante aporta-

ción, confiado en las perspectivas que ofrece el grupo. De

hecho, Industrias Buhler cerró el pasado año 2001 con un
incremento de ventas del 60.7% (187 millones de dóla-

res). Aunque el beneficio neto no fue del todo positivo,
sin embargo el marginal pasó de 7.3 a 7.1 millones de dó-

lares.

F

LA 'JOINT-
VENTURE' CLAAS
& CATERPILLAR

laas negocia con Catcr-
pillar para minimizar el

impacto yue en su joint-

venture suponc la dccisión

de esta última de vcnder la

gama de tractores Ch<<Ilcn-

ger a otro competidor, un<<

decisicín quc Claas no tcr-

min<t de entender, ya qur

las ventas obtcnidas habían

alcanzado, cuando mcnos,

las expectativas fijadas por

los responsablcs dc CAT.

Hasta ahora. Claas sc cncar-

gaba de la comcrci<tlixacicín

en Europa del Challcngcr

(bajo colores Claas), mien-

tras yue en Norteame:rica la

cosechadora Lexion sc ro-

mercializa (con colores Ca-

terpillar) a través dc la rcd

de CAT.

LH AGRO

LA GAMA ELECTRONICA
de A hasta Z

LH1000 : Contador de hect^^(reas o velocidad
para todo tipo de maquinaria agrícola

LH 565 : Monitor de rendimiento
para cosechadora

LH 865 : Indicador de pérdida dc
grano para cosechadora

LH 665 : Yield monitor GPS :
Verificador de rendimiento
y cartografía GPS

Swath XL : Jalonamiento por satélite LH 5000 GPS para

-

la agricultura de precisió^

Tél : + 33 2 38 69 70 66 - Fax + 33 2 38 69 70 71
www Ih-agro. com
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18 EMPRESAS PARTICIPARON
EN LA MISIÓN COMERCIAL A.

CENTROAMERICA

^/ISITARON LOS MERCADOS DE
PANAMÁ, COSTA RICA Y HONDURAS

^ Misión Comercial or-
Lganizada por AGRA-
GEX a Panamá, Costa Rica
y Honduras, entre el 3 y el
13 de febrero, contó con la
participación de 18 empre-
sas: un fabricante de subso-
ladores, otro de motores
y motobombas, cinco de
eyuipos de riego, ocho de
plásticos para invernaderos,
fertilizantes e invernaderos
y tres de material avícola y
productos veterinarios.

La Misión tenía como ob-
jeto conocer de primera ma-
no estos mercados y refor-
zar la labor de promoción de
la asociación en un área ge-
ográfica importante para los
exportadores españoles.

Los importadores pana-
meños se mostraron muy in-
teresados en conocer la ofer-
ta presentada por las empre-
sas españolas. De hecho, en

algunos casos ya se está tra-

bajando en conjunto. Pana-

má es un mercado relativa-

mente pequeño pero con una

agricultura con grandes ne-

cesidades de tecnificación.

El mayor mercado de los

tres visitados fue Costa Ri-

ca, donde el sector agrícola

se encuentra en cierta rece-

sión debido, sobre todo, a la

caída de los precios del café

y a sus exportaciones. En

Honduras, la situación eco-

nómica es delicada y con el

nuevo gobierno se espera un

relanzamiento del sector

agrícola, con la aprobación

de ayudas específicas a la

producción y a la tecnifica-

ción de las explotaciones.

De momento, los tres
mercados siguen siendo
bastante residuales para los
exportadores españoles del
sector.

entro del plan sectorialDcoordinado y aprobado
por el Instituro de Comercio
Exterior (ICEX), la Aso-

ciación Española de Fabri-
cantes-Exportadores de Ma-
yuinaria Agrícola y sus

Componentes, Sistemas de
Riego, Equipamiento Gana-
dero y Post-Cosecha
(AGRAGEX) está organi-
zando la participación en
las siguientes actividades:
• Sahara (EI Cairo-Egipto,

9/12 septiembre). Enfoca-

da a los sectores de maqui-

naria agrícola, sistemas de

^^

Los participantes en la Misión Comercial estudiaron las
posibilidades que pueden ofrecer estos mercados.

LA ASOCIACIÓN VUELVE A DAR
'LA VUELTA AL MUNDO' EN 2002

riego, eyuipamiento gana-
dero, invernaderos, fertili-
zantes y post-cosecha.

• Expoagro (Santiago de
Chile-Chile, 4/7 septiem-
bre). Dirigida principal-
mente al sector frutícola,
hortícola, producción de se-
millas, insumos, mayuina-
ria agrícola, sistemas de rie-
go y protección de cultivos.

• Agritech (Kuala Lumpur-

Malasia, 1/6 octubre). Feria

de carácter multisectorial,
engloba todos los sectores
que abarca AGRAGEX.

• Agrimaroc (Casablanca-

Marruecos, 2/5 Octubre).

Quinta participación con-

secutiva de AGRAGEX.

Interesante para empresas

dedicadas a material y

equipos para riego, maqui-

naria agrícola, productos

fitosanitarios, equipos de

cría, avicultura, cunicultu-

``̂^ 'II

AGRAGEX

ra, invernaderos y produc-

tos veterinarios.

• NTV 2002 (Amsterdam-
Holanda, 6/9 octubre). Una
de las principales ferias a ni-
vel mundial para el sector
de horticultura, incluyendo
a los subsectores de automa-
tización e ingeniería, inver-
naderos y control climático,
aprovisionamiento para hor-
ticultura y fertilizantes.

• Irrigation Association.

(Nueva Orleans-EEUU,

24/26 octubre). Dedicada

al sector de riego agrícola.

www.agraeex.es

^ agrotc^cnicn MAR^o zooz



LA FERIA DE VALLADOLID,
DEL 9 AL 15 DE SEPTIEMBRE

a Institución Ferial de Cas-
Ltilla y León ha confirmado
que la 68" edición de la Feria
Internacional de Muestras de
Valladolid se celebrará del 9 al
IS de septiembre. El certamen,
de carácter multisectorial y don-
de la exposición de maquinaria
agrícola tiene una gran impor-
tancia, ocupará una superficie
de 100 000 m'. En la edición de
2001, se alcanzaron las 1 500

Feria lnternacional
e Muestras '
deVALLADOLID

firmas representadas y el número de visitantes superó los
248 000.
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'AGROCOPE.COM' NACE CON LA
INTENCIÓN DE SER EL PRIMER PORTAL

SOBRE EL MUNDO DEL CAMPO

La Cadena Cope ha crea-
do "el rrimer portnl so-

bre el mundo del eampo ",
con el que pretende acercar
las nuevas tecnologías de la
información a este colectivo,
dotándole de los servicios
que necesita y de las mejores
herramientas profesionales.

agrocope.com pretende

ser la primera comunidad

virtual donde tienen cabida

todas las empresas, institu-

ciones y personas relaciona-

das con el mundo del cam-

po, bajo un "comhromiso de

neutralidad y descentraliza-

ción ".

A1 acto de presentación,
acudió el ministro de Agri-
cultura, Pesca y Alimenta-
ción, que calificó el portal

como "una herrnrnienta

perlsnda ^^ara niejorar el

trnbajo y la calidad de vida

de los profesionales del

carnpo, para seguir ayudrm-

dolos a ser cada día más

competitivos ". Miguel Arias

Cañete afirmó que "la tele-

mnti<ación del sector pri-

mario en Espnña es uno de

los retos planteados desde

el Gobierno ", y la partici-

pación de la empresa priva-

da, en especial los medios

de comunicación, "es niuy

importnnte para que, en la

consecución de ese objetivo,

los plazos se acorterz y el

proceso de adaptación a las

nuevas tecnologías sea tan

asuntible como eficczz ".

www.agroc^e.com

AUTORIZADAS LAS
AYUDAS NACIONALES
PARA DESTIIACIÓN DE

VINOS DE MESA EN
FRANCIA E ITALIA

El Consejo de Ministros
de Asuntos Internos de

la Unión Europea ha autori-
zado al sector vitivinícola
de Francia e Italia ayudas
nacionales para la destila-
ción de vinos de mesa.

En el caso de Francia, es-
tá permitida la apertura de
un volumen de 4 millones
de hectolitros, que supone el
20% de su producción de
vino de mesa. EI precio de
destilación de 1.91 € por
hectogrado, establecido por
la UE, será complementado
con la ayuda nacional hasta
los 2.74 € por hectogrado,
lo que supondrá un coste de
36 millones € para Francia
y de 82 millones para la UE.

Italia también cuenta con
la autorización de 4 millo-
nes de hectolitros a 1.91 €
por hectogrado. La ayuda
nacional podrá complemen-
tar ese precio hasta 2.12 €
por hectogrado, lo que su-
pondrá un coste para Italia
de 8 millones € y para la
UE de 82 millones €.

ZETOR, ENTRE DOS PROPUESTAS
os empresas están in-

Dtentando comprar el
fabricante checho de tracto-
res Zetor. Los candidatos
son HTC Holding, un gru-
po industrial eslovaco, y
Uzel Makina, que fabrica
en Turquía tractores bajo li-
cencia de Massey Fergu-
son.

El adjudicatario final
será aquél que presente la

mejor propuesta, desde el
punto de vista financiero y
técnico, que permita asegu-
rar en el futuro la continui-
dad de la producción.

HTC Holding ha expre-

sado su intención de mante-

ner la producción de los ac-

tuales modelos de Zetor y
completar el desarrollo de

una nueva línea, que inclui-

ría tractores de 175-200 CV

y una gama de maquinaria
ligera dirigida al sector de
la construcción.

Uzel Makina, por su

parte, aún no ha desvelado

su estrategia. El único dato

que de momento se puede

aportar es que ha fabricado

más de 400 000 unidades

Massey Ferguson desde

1962, dominando el 45%

de su mercado doméstico.

^ agrOtécrTica MaRZO zooz
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EL FEGA PODRÍA OBLIGAR A.
IMPLANTAR TERMOGRAFOS EN

EL FORRAJE

f;L MENOS 20 EMPRESAS UTILIZAN YA ESTE
INSTRUMENTO QUE REGISTRA LA TEMPERATURA

La industria forrajera
estudia implantar ter-

mógrafos (instrumento
que registra la temperatu-
ra del proceso de deshi-
dratado) en sus plantas
porque prevé la posibili-
dad de que el Fondo Es-
pañol de Garantía Agraria
(FEGA) los imponga du-
rante esta campaña en to-
da España.

En la campaña anterior
ya fueron obligatorios en
Castilla-La Mancha y Na-
varra y actualmente ya
hay 20 empresas que lo
utilizan, según datos ofre-
cidos por la Asociación
Española de Fabricantes
de Alfalfa Deshidratada
(AEFA), quien además ha
explicado que el resto de
los fabricantes no implan-
tarán los termógrafos, cu-
yo coste se eleva por enci-
ma de los 1 800 € por
unidad, a menos que apa-
rezca en la normativa para
la próxima campaña.

Está prevista también
para dicha campaña la pu-
blicación de la norma de
calidad de los forrajes,
que se centra en el volu-
men de humedad, proteí-
nas, fibra y calcio de las
diferentes calidades de fo-
rrajes, aunque AEFA ha
explicado que no es de
obligado cumplimiento.
La normativa actual indi-
ca que la temperatura del
proceso de deshidratado
no debe ser menor a los
350°.

Los datos de AEFA in-

dican que la producción

forrajera de esta campaña
alcanzó 1.86 millones t,

de las que se han exporta-

do alrededor del 20%, lo

que provocó que en los

dos últimos meses apenas

hubiese existencias. El

número de industrias fo-

rrajeras en España ascien-

de a 83, con alrededor de

900 trabajadores y 15 000

agricultores proveedores.

AGRINAVA SE TRASLADA A UNAS
NUEVAS INSTALACIONES

a empresa navarra Agrinava, especializada en to-
do tipo de recambios y accesorios agrícolas, co-

munica su traslado a unas nuevas instalaciones situa-
das en la siguiente dirección: Polígono Industrial
Agustinos, Calle A- Nave D-13, 31013 Pamploma
(Navarra). Su teléfonos de contacto es: 902 312 318;
el fax: 948 312 341; y el e-mail: agrinava@agrina-
va.comn
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www.agrinava.com

SERVICIO DE
MARCA MAYOR

Una marca líder como JF necesita un servicio
post-venta y de distribución de plena confianza.

Como el que oFrece Agric-Bemvig, S.A.,
un grupo líder de absoluta garantía.

^c.^fc^8^^rvlc S. A.
Ctra. C-17, km 72,6 • 08508 MASIES DE VOLTREGla

Barcelona - España
Tels. 93 850 25 25 - 24 50 - 27 00
Fax 93 850 20 77 - 93 857 08 93

e-mail: info@agricbemvig.com • http://www.agricbemvig.com

SOLICITUD DE INFORMACIÓN
q Desea información complementacia sobre los
productos AGRIC, JF y STOLL

Nombre : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
Calle : .......................................................................
Ciudad : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .C.P.: . . . . . . . . . . .
Provincia : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
Tel ...................................
Firma:

i
m
O



^ noticias PABLO MORANTE

ENGANCHADOS A LA PAC
Con unas subvenciones cercanas al billón de pesetas en el año 2001, los

agricultores españoles se han hecho adictos a las ayudas de la Política Agrícola

Común. Una adicción que en muchos aspectos actúa como la droga, creando

situaciones de dependencia y debilitando las defensas de los usuarios frente a los

mecanismos del libre mercado.

redecir el futuro de las subven-
ciones es una tarea tan apasio-
nante como inútil para cual-

quier observador que se interese por la

agricultura de la Unión Europea. El

propio ministro Arias Cañete, con mo-

tivo de una conferencia en el Foro de

la Nueva Economía, calificó de "pre-

guntc^ del millón " a un interrogante

sobre si las ayudas agrarias pueden te-

ner los días contados.

Ciertamente, el ministro no sabe o

no contesta. Pero lo que maneja con

verdadera maestría son los datos que

ensalzan la gestión del Gobierno entre

los años 1996 y 2001. Así, según los

datos oficiales, las ayudas percibidas

por los agricultores españoles se in-

crementaron en un 54% durante dicho

periodo, alcanzando una cifra muy

cercana al billón de pesetas el pasado

año.

Estos datos, según el ministro, po- pea. Esto hace posible que España,
nen de relieve el dinamismo de los con sólo el 12.4°Io de la Producción
agricultores españoles a la hora de Final Agraria de la Unión Europea, re-
aprovechar al máximo todas las opor- ciba el I S% del total de ayudas dispo-
tunidades que ofrece la Unión Euro- nibles.

EI m Ĵ11^Arias Cañete, flanqueado por el presidente de ABC, N
Cu^^a la izquierda- y porJosé Migu^l^llar-Mir, preside^

Sin embargo, Arias Cañete no

oculta yue la otra cara de la moneda

nos muestra una peligrosa dependen-
cia de las rentas de los agricultores ha-

cia estas ayudas y una innegable vul-

nerabilidad de ciertas regiones ante

cualquier alteración a la baja del ac-

tual stntu yuo.

La ampliación de la Unión Euro-

pea hacia los países del Este presenta

un horizonte desdibujado yue quizás

tenga algo yue ver con el futuro de las

ayudas agrarias. En este sentido, Arias

Cañete se limitó a constatar ]os datos

macroeconómicos del conjunto de pa-

íses aspirantes para compararlos con

las equivalencias en la actual Unión

^ agrotécnica MARZO 2002
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Europea. Ni una palabra, pues, de la
repercusión que tendrá la entrada de
estos países en el futuro de las ayudas
agrarias.

El ministro aprovechó el Foro de
la Nueva Economía, ante un auditorio
marcadamente liberal, para dar una de
cal y otra de arena al futuro de la agri-
cultura española en el seno de la ac-
tual Unión Europea y en el escenario
más inmediato de la ampliación hacia
los países del Este.

Así, junto a una defensa numanti-

na de las ayudas con cargo al presu-

puesto comunitario, Arias Cañete abo-

gó por un proceso de dimensiona-

miento del sector agrario hacia

explotaciones cada vez más grandes y

más competitivas que sean capaces de

concurrir "en unos mercados agrarios

cada vez Ĵnás cahiertos".

"Más tierra, más ovejas y tnás va-

cas por explotación ", aconsejó el mi-

nistro, "para yue el sector agrario es-

pañol refuerce su capacidad de com-

petir en el seno de una Unión

Europea ampliada ".

UNA POLÍTICA
^ AGRARIA NACIONAL

Es evidente que la balanza no está
fielmente equilibrada en el mapa auto-
nómico español, entre otras cosas por-
que hay comunidades autónomas que
aportan a la producción final agraria
mucho más de lo que reciben y comu-
nidades autónomas que reciben mu-
cho más de lo que aportan.

Cataluña, Valencia, Murcia y An-
dalucía Oriental se sitúan en la van-
guardia de diferentes agriculturas con
capacidad para competir en el merca-
do sin el paraguas de la política agrí-
cola común. Pero no ocurre lo mismo
que el resto del mapa autonómico es-
pañol, donde las subvenciones repre-
sentan una parte muy sustantiva en la
renta de los agricultores.

Sin duda, el principio de solidari-

dad financiera no está exento de un

coste político para el Gobierno. Por

ello, el ministro Arias Cañete no tiene

empacho en apelar a la necesidad de

"una políticu a^rariu ^rTCís nacional ",

CLAVES PARA UNA AMPLIACIÓN

La agricultura tendrá una importancia decisiva en las negociaciones
del calendario de adhesión con los candidatos del Este de Europa. En

esta línea, el ministro Arias Cañete apuesta por una integración equili-
brada que tenga en cuenta las siguientes realidades:
• A los 132 millones de hectáreas que tiene la actual Unión Europea, ha-

brá que añadir una superficie adicional de 49 millones de hectáreas.
• Los países candidatos cuentan con 5.5 millones de explotaciones agra-

rias, frente a los 7 millones de explotaciones agrarias de la actual UE.
• EI tamaño medio de las explotaciones agrarias de los países candida-

tos es de 7 hectáreas, frente a las 19 hectáreas de media en la actual
Unión Europea.

• La agricultura de los países candidatos representa el 5.1 % del Produc-
to Interior Bruto, frente al 1.4% que supone la aportación agraria al
PIB de la actual Unión Europea.

• En los diez países candidatos existen 38 millones de agricultores, fren-

te a los 6.8 millones de agricultores con que cuenta la actual Unión
Europea.

• La población activa agraria de los países candidatos es del 21.8%,
frente al 4.5 de la actual Unión Europea.

en la que el Estado diagnostique las

actuaciones nacionales y las coordine

con las diferentes políticas de ámbito

autonómico. "A estos efectos ", señala

el ministro, "las Conferencias Secto-

Y[aleS .SO/Z ui1a fleYYat121L'llta 111uy VQh-

da yue utilizam^os para tomar decisio-

^ies políticas y^ actuar conro ór^arro

de encuefitro co^1 !os sectores afecta-

dos ".

En su conferencia ante el Foro de
la Nueva Economía, el ministro hizo
gala de su ideología conservadora al
apostar por "una PAC de corte clási-

co, f r̀rranciada por el c sfuer,,o cc^mu-

iritario". Todo hace indicar que Arias

Cañete está firmemente posicionado

ante una inminente reforma de la polí-

tica agrícola común donde no prospe-

re la "renncionali;.urión " ni la "cu/i-
naitciuciór^ ".

Sobre la primera, dijo que provo-
ca graves distorsiones de la compe-
tencia en los intercambios comercia-
les y que la mejor armu para comba-
tirla es la ampliación. Y sobre la
segunda, el ministro hizo uso de una
caricatura dialéctica: "La co%incrn-
C1aclO/7 SUl)O)le C^Ue laS c^PCIS(O/7eS las

tontct Brttselas 1^ las pa,^^ai^ los Estu-

dos mienthros... ".

En cuanto a las prioridades de la
Presidencia española en el Consejo de
Ministros de Agricultura de la Unión
Europea, Arias Cañete destaccí la am-
pliación de la Unión Europea, el im-
pulso al desarrollo rural, la revisión de
la política agrícola común y una aten-
ción especialmente relevante a todos
los aspectos de seguridad alimentaria
que puedan contribuir a recuperar la
confianza de los consumidores.

Por último, el ministro mostró su
interés por una sanidad <mimal más re-
forzada de cara a la incorporación de
los nuevos países. n
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REND IM IENTO SEGURO
Desde 15 a 150 CV

MAQUINARIA AGRÍCOLA

AGRATOR =a
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Zorrolleta, 2(pol. Ind. Jundiz) • 01015 VITORIA-GASTEIZ (SPAIN)
Tel. Nal.: 945 29 01 32 (5 líneas) Tel. Intl.: 3445 29 01 32
Fax: 945 29 04 10 • Apdo./P.O. Box 340
01080 Vitoria - Gasteiz - Alava (Spain)
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LA TRANQYI LIDAD GARAN*IZADA
por Massey Ferguson

Los siete modelos de la Serie MF 8200 ofrecen un elevado confort y una gran fiabilidad. Fabricados con los estándares de ingeniería y apoyados

por una organización de primera clase: Recambios, Asistencia Técnica y Financiación le asegura una tranquilidad garantizada por
Massey Ferguson.

INGENIERIA PODEROSA. PRODUCTOS POTENTES.
SERVICIO FUERTE.

THREE POINT
POWER

www.masseyferguson.com/mf8200

MASSEYFEROUSON

Massey Ferguson es una marca de AGCO Corporafion



^ empresa

Eve lio Sue ro in augura e l pr i mer
centro PROMODIS en Es paña

Un acuerdo firmado
por la empresa

Evelio Suero, S.A.,
de Ejea de los

Caballeros
(Zaragoza), y la

agrupación
francesa Promodis,
ha dado lugar a la

apertura del primer
Centro de

Materiales
Promodis en

España, dedicado a
la venta de
maquinaria

agrícola, recambios
y lubricantes.

ste nuevo punto de venta tiene a
su disposición unas instalacio-
nes de 9 000 m' de superticie.

de los cuales 600 m' están a cubierto.

Está dedicado a la venta de distintos ti- Promodis es una gran asociación
pos de maquinaria agrícola y ganadera, de procedencia francesa que nace en
recambios y lubricantes. El acto oficial 1984 de la unión de distribuidores de
de apertura tuvo lugar el 22 de febrero. distintos fabricantes de maquinaria

agrícola que quieren completar su
oferta de productos con la venta de
material perteneciente a otras marcas.
Según explicó Evelio Suero, propieta-
rio de la empresa ubicada en Ejea de
los Caballeros, en Francia todas las
concesiones están asociadas a una
`agencia' de este tipo, de manera que
esta convivencia de concesionarios
con puntos de venta como los que
ofrece Promodis está generalizada.

Fue en un viaje al país galo cuan-
do Evelio Suero decidió que sería una
buena idea abrir en España un negocio

^i agrotécfiica MARZO 2002
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de esas características, por lo que de-

cidió ponerse en contacto con la agru-
pación. "Pensé que esto no tarciaría

mucho en implantarse en España. De

las 7 u 8 agencias que hay en Fran-
cia, Promodis es la más importante.

Llegamos a un acuerdo con ellos, con
gran satisfacción por nuestra parte,

poryue son unos grandes pr^fesiona-
les ".

Según sus datos, Promodis es lí-
der en ese campo, con más de 260
puntos de venta y aproximadamente
115 asociados. Un 50% de los socios
son concesionarios de New Holland,
un 30% de John Deere y el resto se re-
parte entre Case IH, Massey Fergu-
son, Deutz-Fahr, Claas, y otras mar-
cas.

Evelio Suero tuvo la oportunidad

de acudir a la última convención de

Promodis en Francia. Desde su punto

de vista, una convención de Promodis

es comparable con una comunidad de
vecinos, donde la junta rectora quiere
lo mejor para todos. "Yo nunca hahía

visto nada parecido. Hubo varios so-

cios que comentaron sus casos con-

cretos, lo yue no.ti^ sirve de ejemplo pa-

ra nuestro estublecimiento ".

El nuevo punto de venta de Pro-
modis en España tiene acceso al re-
puesto original de marcas como Kver-
neland, Kuhn, Berthoud, etc. "n un

Promodis nace
de la unión de

distribuidores de
distintos

fabricantes

^)YPC/O /)1G/V COAlf)('/I/1V0 ^ , ílsl'gUl'áln.

SU áCea de Venta alCanza la cOm<lrca

de las Cinco Villas y si se cumplen las
expectativas de Evelio Sucro, en un
futuro no lejano se ampliará el nego-
cio con un nuevo centro Promodis en
Zaragoza.

EI empresario opina yuc la nueva

asociación beneficiará además a su

concesionario John Deere, poryue

ayudará a captar nuevos clientes. A

sus instalaciones acudirán clientes de

todas las marcas en busca de los re-

cambios de todo tipo mientras yue, sin

el centro de materiales Promodis, sólo

se acercarían los interes^ Ĵdos en la
n^^u-c^t norteamcrican^ Ĵ . n

www.promodis.fr

Evelio Suero confía en las posibilidacles que ofrece el negocio Promodis.

MARZO ZOOZ agrorc^rnirn ^



La gama más completa de mezcladoras sistema "Unifeed"

y de INSTALACIONES ESTATICAS

(Î I .̂ ^Y'S[Ó41. 0^ ^I^1^I^lY'O

2 ° GENERACIÓN

3° GENERACIÓN

INGENIEAIH Y MONTRJES MON20N S.L. [INMOSR)
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^ r^r^. ^rrER
Pa ^«rrr Ĵ r,^rn todos los terrenos

^Versiones Standard y Frutero, equipadas
con motor Deutz de 85 CV

^Plataforma suspendida
(sobre silent blocks sincronizados)

^Transmisión de 48 velocidades (24+24)
con inversor sincronizado

^^Velocidad de hasta 40 km/h
<<Sistema integral de frenos a las 4 ruedas
^Volante telescópico

^+^DISEÑO

(^TECNOLOGÍA

<<ROBUSTEZ

(tERGONOMÍA

(s^VERSATILIDAD

agrima^

AGRIA HISPANIA, S.A.
B° Euba, s/n • Apartado, 26

48340 AMOREBIETA (Vizcaya) ESPAÑA
Tel.: (34) 94 630 00 55 • Fax: (34) 94 630 01 34

E-mail: comercial@agria.net • www.agria.net
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un equipo de especialistas

Hoy, como ayer, Laverda es sinónimo de especialización en
equipos de recolección, trigo, maíz, arroz, girasol...
En Ilanura o en ladera, empacando de forma cilíndrica o
vagón; en cualquier circunstancia Laverda es el nombre y la
garantía de un trabajo bien hecho.

DIVISIÓN LAVERDA ESPAÑA
Industria, 17 - 19 • Pol. Inds. Gran Vía Sur • 08908 Hospitalet de Llobregat •(BARCELONA)
Tel.: 93 223 18 12 • Fax: 93 223 09 78 • Recambios: Tel.: 93 223 08 28 • Fax: 93 223 32 58

www.laverdaworld.com
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LOS QUINCE ACUERDAN REFORMAS
ECONÓMICAS EN LA CUMBRE DE BARCELONA

a cumbre de Barcelona, que
reunió a los quince Estados de
la UE a mediados del mes de

marzo, ha dado paso a un renovado
compromiso de liberalizaciones y re-
formas económicas, entre las que se
encuentran la liberalización energéti-
ca, con concesiones a Francia y mayor
flexibilidad laboral. La Presidencia
española y todas las delegaciones de-
cidieron relanzar el proceso de Lisboa

LOS PRECIOS
SUBIERON EL 0.1 %

EN FEBRERO
Los precios aumentaron el 0.1 %

en febrero, en contra de lo pronostica-

do por la mayoría de los analistas, que

esperaban un ligero descenso a conse-

cuencia de las rebajas. La tasa intera-

nual de la inflación se mantuvo en

3. I%, a pesar de la desaceleración

económica, según publica el INE.

El sector servicios ha sido el que
peor comportamiento ha registrado,
así como algunos alimentos frescos y
el petróleo, que se ha situado en nive-
les en torno a los 24 dólares/barril,
con tendencia al alza.

para hacer compatibles los objetivos

de pleno empleo en 2010, competiti-

vidad y permanencia del modelo so-

cial europeo. "He^nos tomc^do deci-

siones que no se pudieron ,firmar en

Estocolma Pasar del 0% nl 70% de

apertura de[ mercado energético _y te-

fier co^npromisos de revisión parn

2003 es ui^ acuerdo rnuy positivo ",

destacó el presidente de Gobierno y

de turno del Consejo, José María Az-

CRECE LA,
NEGOCIACION DE

RENTA FIJA
El mercado de renta fija privada

AIAF ha aumentado en los dos prime-

ros meses del año un 154.96% su vo-

lumen negociado respecto al mismo

periodo de 2001, hasta situarse en

49 014.23 millones de euros, según
fuentes del sector.

En ese periodo, las empresas ha
realizado 5 275 nuevas emisiones al-
canzando un volumen total de
25 102.49 millones de euros, lo que
representa un incremento del 38.41%
respecto a enero y febrero del año pa-
sado.

COMIENZA EL PLAZO PARA SOLICITAR LA
DEVOLUCIÓN RÁPIDA DEL IRPF

Desde el pasado 1 de marzo y hasta el próximo 16 de abril, los contribuyen-
tes con rentas anuales inferiores a los 21 035.42 euros pueden solicitar la devolu-
ción rápida del Impuesto sobre la Renta de las Personas Físicas de 2001. Entran
dentro de este grupo los contribuyentes no obligados a declarar que perciben
rendimientos del trabajo procedentes de un único pagador y que no superan el lí-
mite de 21 035.42 euros, cantidad que se sitúa en 7 813.16 euros cuando las ren-
tas proceden de más de un pagador y la suma de las cantidades del segundo y
restantes pagadores supere la cuantía de 601.01 euros.

nar. Uno de los compromisos a los
que han Ilegado los Quince es alran-
zar un acuerdo sobre la fiscalidad de
la energía antes de diciembre de 2004.

Por otra parte, el Consejo abordó
la forma de reforzar los mecanismos
de coordinación de las políticas fisca-
les y acordó la presentación de pro-
puestas con antelación suficiente para
el Consejo Europeo de primavera de
2003.

EL CORRALITO

a situación de Argentina

está teniendo unas fatalcs

consecuencias para ayue-

Ilas empresas que apostaron

fuertemente por el país.

Argentina ha venido demos-

trando a lo largo de su historia, la

capacidad de generar una corrup-

ción en los estamentos políticos

sin límites. Desde el populista

Perón a López Rega, Isabelita y

los Videlas y Galistieris de turno

acabando por el 'turco' Menem,

ha dado un claro exponente de

que al país le hace falta un corra-

lito para meter dentro a tanto cer-

do improductivo.

Sólo falta ahora encontrar el

matarife que sacrifique esa piara

totalmente infectada de `encefa-

lopatía-corruptelis congenita'.

W,A KKI OK
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EL BCE RECLAMA UNA

REFORMA LABORAL EUROPEA

El Banco Central Europeo reclamó
a los Quince una amplia reforma
laboral, para facilitaz las acciones
de política monetaria, aumentar la
capacidad de crecimiento de la
Unión Europea, reducir el pazo y
acercar el nivel de empleo europeo
al de EEUU, en un informe
presentado en el debate previo a la
cumbre de Barcelona.

POSIBLES DESCUENTOS DE
NASTA EL 10% EN LA
FACTURA ELÉCTRICA
El Ministerio de Economía ha
aprobado una orden, según la cual
los consumidores de electricidad
podrán obtener descuentos de hasta
el 10% de la facturación anual en
la primera factura del año, si el
servicio no se ha prestado con las
condiciones de calidad adecuadas.

SANTANDER CENTRAL
HISPANO COMPRA UN
4.65% MÁS DE FENOSA
Santander Central Hispano ha
adquirido un 4.65% del capital de
Fenosa a través de la sociedad
Sotron, con lo que pasa a controlar
el 16.55% de las acciones de la
eléctrica. Esta operación ha
supuesto para la entidad financiera
un desembolso de 248 millones de
euros.

AMENA PAGARÁ LA TASA

DEL ESPECTRO

RADIOELÉCTRICO

Amena pagará los 210 millones de
euros que le corresponde por usar
el espectro radioeléctrico, aunque,
al igual que sus competidores
Telefónica y Vodafone, mantendrá
el recurso contencioso-
administrativo planteado en la
Audiencia Nacional contra esta
tasa, creada por el Gobierno
español como contrapartida a los
ingresos que otros gobiernos
europeos obtuvieron al subastar las
licencias de telefonía móvil de
tercera generación o UMTS.

SEOPAN PREVE UN CRECIMIENTO DEL
4.5 % EN LA CONSTRUCCIÓN

La construcción crecerá este año hasta un 4.5%, lo que supone un descen-
so de más de un punto sobre el crecimiento de 2001, según estimaciones de la
patronal SEOPAN. Su presidente, Fernando Bilbao, ha afirmado que el nivel
de iniciación de viviendas se está desacelerando, aunque mantiene unos nive-
les elevados, en consonancia con un debilitamiento de la demanda por las
peores condiciones de compra. Asimismo, opina que el crecimiento de la acti-
vidad residencial puede disminuir este año al 0.5%, mientras que calcula un
crecimiento de la obra civil del 10% gracias a la ejecución del Plan de Infraes-
tructuras 2000-2007. Respecto al negocio internacional, la patronal ha anun-
ciado un posible empeoramiento.

DESCENSOS EN LA,
OCUPACION

HOTELERA
Los hoteles de todas las categorías

registrazon descensos de ocupación y
rentabilidad en el mes de enero, según
la consultora especializada en hoteles
Mazars, que afirma que la crisis eco-
nómica y la ausencia de clientes esta-
dounidenses han afectado principal-
mente al negocio del lujo. El nivel de
ocupación de los hoteles de lujo de
Barcelona en enero de 2001 se situó
en e163.4%, mientras que este año fue
del 56%. En Madrid la ocupación en
enero alcanzó el 53%, tres puntos por
debajo al mismo mes de 2001.

EL'EMPIRE STATE'
CAMBIA DE

PROPI ETARIO
Un grupo de inversión liderado

por Peter Malkin ha comprado, por
57.5 millones de dólares, el Empire
State Building de New York a sus dos
dueños, el magnate de los medios de
comunicación Donald Trump y el
multimillonario japonés Hideki Yo-
koi, que mantenían desde hace años
disputas legales para obtener el con-
trol del edificio. La reducción de los
alquileres y el abandono de empresas
ubicadas allí confirman la crisis del
Empire State Building, agudizada tras
los atentados del 11 de septiembre.

FIAT AUTO CREA SU SISTEMA DE VENTA
ON-LINE

Fiat Auto España ha puesto en marcha el sistema de venta on-line Fiat Link,
con el objetivo de agilizar el proceso de distribución, usando la red como sopor-
te. Este sistema, desarrollado con ayuda de Telefónica Data y Hewlett-Packard,
ayudará a los clientes a localizaz el coche que más se adapta a sus gustos entre el
stock de concesionarios de la marca, así como a buscaz vehículos de segunda
mano, solicitar una cita con el concesionario paza concretar la compra o consul-
taz on-line el estado de la repazación de un vehículo. Asimismo, permitirá al con-
cesionario acceder a la base de datos de coches disponibles y mostrar el interior
y exterior de un modelo que no esté físicamente en el local.

EL BENEFICIO NETO DE TELEFÓNICA
DISMINUYÓ EL 15.9%

El beneficio neto de Telefónica en el año 2001 disminuyó un 15.9% hasta si-

tuarse en 2 106.8 millones de euros, tal y como preveían los analistas. Se trata de

la primera caída en diez años, motivada en gran pazte por la devaluación del pe-

so argentino, que restó 369 millones a los resultados. Según fuentes de la compa-

ñía española, antes de impuestos, intereses, amortizaciones y depreciaciones

(ebitda), el resultado, en el que no se reflejan epígrafes extraordinarios como las

repercusiones de la crisis argentina, había crecido el 7.4% hasta alcanzaz los

12 804.2 millones de euros.
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NACE EL CONSORCIO EL EURIBOR Y EL
AERONÁUTICO MIBOR SUBIERON EN

ESPAÑOL FEBRERO
La Sociedad Estatal de Participa-

ciones Industriales (Sepi), Sener y Ga-
mesa han llegado a un acuerdo para in-
tegrar las actividades aeronáuticas de
Industria de Turbopropulsores (ITP) y
de Gamesa en una nueva sociedad de-
nominada provisionalmente NewCo, lo
que ha dado lugar a la creación del pri-
mer grupo aeronáutico español. La nue-
va socieadad tendrá su sede social en el
País Vasco y prevé una facturación de
700 millones de euros y un ebitda de
135 millones para este ejercicio.

EI euribor repuntó en febrero por
tercer mes consecutivo hasta situarse
en el 3.594% frente al 3.483% de ene-
ro. Según datos del Banco de España,
el índice se encuentra 0.997 puntos
por debajo del obtenido el mes de fe-
brero del año pasado.

Asimismo, el mibor subió 0.106
puntos hasta situarse en 3.581%; el ti-
po medio de los préstamos hipoteca-
rios de bancos, 0.088 puntos hasta el
4.650%; y el conjunto de entidades de
crédito, 0.031 puntos hasta e14.768%.

D I V I SAS (A 27/3/02)
Cambio oficial BCE/Banco de España

1 EURO

0.8724 Dólares USA
115.51 Yenesjaponéses

7.4336 Coronas danesas
9.0304 Coronas suecas
0.613 Libras esterlinas
7.703 Coronas noruegas
31.013 Coronas checas
0.5755 Libras chipriotas
15.6466 Coronas estonas

_ 243.54 Forints húngaros
3.5902 Zlotys polacos
223.7477 Tólares eslovenos
1.467 Francos suizos
1.3923 Dólares canadienses
1.6382 Dólares australianos
1.9825 Dólares neozelandéses

GRUPO CAT FACTURÓ
198 MILLONES €

EN 2001
El operador logístico CAT obtuvo

una cifra de negocio de 198.2 millo-

nes de euros en España durante 2001,

lo que supone un incremento del 13%

respecto al año anterior. Los resulta-

dos alcanzados antes de impuestos ci-

fraron un total de 8.15 millones de eu-
ros. Su filial en España abrió nuevas
delegaciones e inauguró una nueva

plataforma en Santiago de Composte-
la (La Coruña) de 2 400 m'.

TIPOS DE INTERÉS DE LA MONEDA (^^BOR) (A 27/3/02)
LONDRES. Tipos de interés en el mercado interbancario

Euro
Peseta Imibor)
Dólar
Yen japonés
Libra esterlina
Franco suizo
Dólar candiense
Dólar australiano

Í $EMANA

3.34
3.32
1.86
0.08
3.86
3.35
0.08
4.32

1 MEs

3.36
3.31
1.89
0.03
4.11
1.54
2.21
4.4

2 MESES

3.41

3.33

1.95

0.08

4.14

1.54

2.26

4.56

3 MESes

3.45
3.37
2.03
0.08
4.19
1.6

2.43
4.66

6 MESES

3.6

3.51

2.37

0.08

4.41

1.81

1.38
4.96

12 MESES

3.96
3.81
3.01
0.16
4.87
2.2

3.54
5.43

PRECIOS DEL SEGURO DE CAMBIO (A 27/3/02)

EXPORT.-IMPORT. 1 MES 2 MESES 3 MESES 4 MESES

Dólar USA 0.8714 0.8719 0.8704 0.8709 0.8693 0.8 698 0.8671 0.8670
Yen japonés 115.71 11 5.81 115.2 3 115.34 114.76 114 .86 113.62 113.80
Libra esterlina 0.6131 0.613 7 0.613 4 0.6140 0.6138 0.6 144 0.6152 0.6150
Franco suizo 1.4623 1.4633 1.461 0 1.4620 1.4598 1.4 608 1.4506 1.4500
Dólar canadiense 1.3880 1. 3890 1.3864 1.3879 1.3852 1.3868 1.3834 1.3840
Dólar australiano 1.6533 1.6574 1.655 0 1.6592 1.6566 1.6610 1.6627 1.6670
Dólar neozelandé 2.0029 2.0069 2.0065 2.0107 2.0101 2.0 145 2.0231 2.0270
Corona sueca 9.0237 9.0335 9.029 7 9.0399 9.0357 9.0463 9.0551 9.0660
Corona noruega 7.7304 7. 7343 7.751 1 7.7555 7.7719 7.7 767 7.8294 7.8360
Corona danesa 7.4335 7.4345 7.4344 7.4354 7.4352 7.4362 7.4394 7.4400

ACESA LANZA UNA
OPA SOBRE
IBERPISTAS

Acesa, líder en el sector de las au-
topistas, ha lanzado una oferta publlca
de adquisición de acciones (OPA) so-
bre Iberpistas, tras conocer el proyec-
to de fusión de ésta y de Áurea. La
oferta supone pagar 11 euros por ac-
ción y recae sobre el 91.93% de la
compañía, ya que el 8.07% restante ya
está en su control. Esta operación su-
pone valorar el 100% de Iberpistas en
774.51 millones de euros, lo que sig-
nifica que, descontando la partici-
pación que ya controla, Acesa pagaría
712 millones de euros.

Forman parte del accionariado de
Acesa La Caixa (31 .7°Io), Caixa Cata-
lunya (7.6%), BBVA (7%), el grupo
francés Suez (5.1%) y el italiano Au-
tostrade (4.4%).

El mayor accionista de Áurea es
Dragados (34.31 °Io), seguido de Ban-
caja (5.90%), CAM (5.38%) y Unica-
ja (5.33%)

ÍNDICES DE REFERENCIA,
DE PRESTAMOS

HIPOTECARIOS (A27/3/02)

FEBRERO DE 2002 TIPO DE INTERES%

De Bancos (TAE) 4.650

De Cajas (TAE) 4.887

Entidades de credito 4.768

CECA 5.875

Deuda pública 4.065

Mibor a un año 3.581

Euribor a un año 3.594

TAE: (tipo aplicado más comisiones).

TIPOS DE INTERÉS REALES
3 MESES 1 O AÑOS

Dólar 0.94 4.37

Euro 1.0 2.82

Yen japonés 1.48 2.78

Libra esterlina 4.22 4.28

Franco suizo 0.9 2.86

Dólar canadiense 0.93 4.39

Dólar australiano 1.56 3.33

Corona sueca 1.47 2.94

Corona noruega 5.91 5.84

Corona danesa 1 .1 2.94

La referencia de inflación es el IPC.
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^ producto novedad

MARCA IMPORTADA AL MERCADO ESPAÑOL POR DELTACINCO

[OSECHADORAS DE FO RRAJ E KEMPER (HAMPION 2200/3000
eltacinco presenta las cose-
chadoras de forraje Champion
2200 y Champion 3000 de la

marca Kempec El sistema picador de
volante dispone de un máximo de 12
cuchillas, que con una caja de trans-
misión de 4 relaciones permite el pi-
cado del forraje hasta 4.3 mm. Un re-
cubrimiento especial protege a cuchi-
Ilas y a contracuchillas del desgaste.
El aplastamiento del grano se consi-
gue por un fondo de fricción inter-
cambiable.

Como característica particular de

estas cosechadoras-picadoras de forra-

je está su cabezal segador que permite

actuar sobre el cultivo, y de una mane-

ra especial sobre el maíz y otras plantas

de tallo rígido que se cultivan en línea,

con total independencia de la orienta-

ción de las filas. EI corte se consigue

por rotación de las cuchillas asociadas

a tambores que no necesitan contracu-

chilla para la siega de la cosecha, pu-

diendo trabajar a velocidad de avance

de hasta 12 km/h. El forraje cortado es

transportado por los tambores, con lo

que se produce una alimentación uni-

forme de la unidad de picado.

Este cabezal segador se puede
sustituir, mediante un enganche rápi-

longitud de corte (mm1:
(regulable por caja de
4 velocidades y variación
del número de cuchillas)

CNAMPION 2200 CNAMPION 2200
Vebcidad Nwaero de cal^os

12 6 4 12 6 4
1 4.3 8.6 12.9 4.3 8.6 12.9
2 5.4 10.8 16.2 5.4 10.8 16.2
3 6.5 13 19.5 6.5 13 19.5
4 11 22 33 11 22 33

do, por un cabezal recogedor (pick-

up) de dedos, para la recogida de la
hierba previamente segada, con velo-

cidad de trabajo de hasta 15 km/h.

El modelo Champion 2200 equi-
pado con cabezal segador dispone de
2.28 m de anchura de corte y deman-
da, en conjunto con la picadora, 80
kW de potencia del tractor a través de
la toma de fuerza de 1 000 rev/min.
Con el recogedor de dedos (pick-up)
la potencia se reduce a 50 kW y la an-
chura de recogida es de 2.40 m. El pe-
so del equipo completo es de 1 650 kg
con el cabezal picador y 1]00 kg con
el recogedor.

EI modelo Champion 3000, dispo-
ne de 3.00 m de anchura de corte con
el cabezal segador y de 2.60 m con el
recogedor, con unos requerimientos
de potencia de 110 y de 70 kW. EI pe-
so del equipo completo es de I 950 kg
con el cabezal picador y 1 300 kg con
el recogedor.

CABEZALES
RECOLECTORES

^ SERIE 300

Adecuada para el montaje en pica-
doras cargadoras, se presenta la nueva
serie de cabezales Kemper 300 forma-
da por los modelos 330, 345, 360 y
375. Siegan sin contracorte, con rapi-
dez y sin dejar escapar material algu-

no. Destacan por permitir la indepen-
dencia de hileras (hasta 10 hileras con
un cabezal) y por su polivalencia
(maíz, sorgo, girasoles, colza, cáña-
mo, hierba elefante, etc).

La gama incluye cuatro anchuras
de trabajo (2, 4.5, 6 y 7.5 m) y ofrece
a cada picadora automotriz el cabezal
más adecuado. Unos rascadores de
configuración especial por debajo de
los rotores de siega ayudan a deshila-
char el rastrojo de cantos vivos del
maíz, en beneficio de los neumáticos
de la recogedora-picadora y de una
descomposición acelerada.

Además se caracteriza por su

construcción corta (la reducción del

peso y la longitud garantiza una me-

nor compactación del suelo) y su fácil

mantenimiento.

Todos los cabezales de siega de la

serie 300 disponen de cuchillas de sie-

rra con recubrimiento de carburo de

wolframio.n

MARZO 2002 agrorc^c•nicu ^



^ producto novedad

AUTOMOCIÓN 2000 YA COMERCIALIZA
Nueve modelos de

tractores con
potencias

comprendidas entre
5 5 y 7 5 CV integran

la serie PJ de Case IH,
innovadora por

ofrecer la posibilidad
de incorporar control

electrónico de
velocidades

Powershift en
versiones específicas

para mercados
vitivinícolas, fruteros

y de pequeñas
explotaciones.

a serie PJ está compuesta por
tres versiones (PJ, PJN y PJV)
cada una de ellas comerciali-

zada en tres modelos, para responder
a los distintos tipos de necesidades.

Los PJ estándar, están pensados
para desarrollar cultivos de huerta y
trabajos de mantenimiento. Son los
modelos de utilización generalizada de
la gama, y su estructura y robustez los
hacen ideales para pequeñas explota-
ciones, especialmente en terrenos difi-
ciles. Maniobran con gran precisión
con un ángulo de giro de 55° y un án-
gulo de avance del pivote de 10°.

Los PJVson los más idóneos para
el viñedo, el cultivo entre líneas y la
aplicación de fitosanitarios. Sus redu-
cidas dimensiones (1.09 m) permiten
circular fácilmente entre las hileras de
viñas.

Los PJN destacan por su gran ren-
dimiento, polivalencia y agilidad en

trabajos en frutales y huertas (PJN).
Son más anchos que los PJV y tienen
más estabilidad, por lo que resultan
ideales para viñedos con marcas de
plantación amplia.

Cada una de estas versiones está
disponible en 2 y 4 ruedas motrices y
con arco de seguridad abatible o cabina.
Los modelos de cuatro ruedas motrices
permiten aumentar la carga en la parte
delantera y operan como dispositivo su-
plementario de seguridad y tracción.

Son tractores económicos, de alto
rendimiento, equipados con transmi-
sión 12+12 e inversor sincronizado y
opcionalmente con una caja de 24+24
extra lenta y 2 velocidades Power-
shift, que permiten el cambio sin rup-
tura del par.

Sus motores son de mantenimien-
to sencillo y gran accesibilidad, equi-
pados con sistema de refrigeración
por aire.

Serie PJ



producto novedad

LOS NUEVOS FRUTEROSNIÑEROS DE CASE IN
El capó de una sola pieza permite

que la batería y el filtro de aire sean es-
pecialmente accesibles.

Destacan como ventajas para la con-
ducción su maniobrabilidad, radio de gi-
ro de los más cortos, y bajo centro de
gravedad, además de gran capacidad hi-
dráulica y gran potencia de elevación.

Disponen de 3 regímenes de toma de
fuerza, 3 tipos de circuitos, hasta 4 vál-
vulas auxiliares, nuevo puente de trac-
ción delantera y frenado sobre las 4 rue-
das.

Las versiones con cabina permiten

una adaptación rápida al entorno de con-

ducción gracias a su gran superficie

acristalada, elevada ergonomía de man-

dos, volante telescópico y asiento de

gran confort. Además pueden acoplar

elevador electrónico con accionamiento

simplificado.

Todos los modelos pueden ser sumi-
nistrados con escape horizontal o verti-
cal e incluyen cuadro de instrumentos
con pantalla de información analógica. n

_^^^^^ '
MOTOR

^^^

Tipo 3 cilindros 4 cilindros 3 cilindros 4 cilindros 3 cilindros 4 cilindros
Cilindrada L 3.0 4.0 3.0 4.0 3.0 4.0
Potencia nominal del motor (CV)_ 55 __ 65 75 55 65 75 55 65 J 75
Régimen nominal del motor rev/min _ 2 350
Par máximo del motor ^ev/min)
Reserva de ar (%)
Capacidad del depósito ^^ _

194-1 400
15.4

250-1 400 276-1 400 194-1 400
26.9 22.6 1 15.4

250-1 400
26.9
60

276-1 400 I 194-1 400
22.6 J 15.4

250-1 400 I 276-1 400
26.9 l 22.6

TRANSMISIóN a 2 350 rev/min de r^imen n ominal del motor sobre neumáticos estándar
Ti o velocidad mínima-m_áxima)
12+12 s^u erreductora (30 km/h1 _
12+12 minirreductora (30 km%h)

_ -' 0.43-26.3
1.36-26.4

Sincronizado
0.42-25.9
1.25-25.9

24+24 s^erreductora (40 k^ 0.48-34.7 o c. 0.46-33.5 opc.
Powershift 2 velocidades
24+24 s^erreduc_tora 40( km/hl

0.48-34.7 opc. 0.46-33.5 opc.

TOMA DE FUERIA rev/min 540/540E
TRES OPCIONES DE CIRCUITOS NIDRÁULICOS: BASE, INTERMEDIO, DE LUJO

N° máximo de distribuidores disponibles
EJE DELANTERO

3 4

AnĴulo de ^iro máximo 4 RM _ r 55° 50°
Despeje al suelo 4 RM (mm) 282 233
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AGUIRRE
Por una agricultura de precisión

Abonadoras
Arrastradas de

5.000 Kg y 7.000 Kg
en caída libre. Grupo pendular o doble disco y diferente Ĵ

ruedas. En opción: chapa para trabajo én bordes, tolva en
^ aceró inoxidabie, trarlsmisión homocinética, toldo y

" Drdenador SOLID CONTROL.

EI SOLID CONTROL de AGUIRRE permite distribuir la dosis
programada por toda la parcela aun existiendo variaciones
notables en la velocidad de avance del tractor, por lo que man-
tiene en todo momento los kg/ha deseados.

Controla los giros de la toma de fuerza, permite realizar el
borde de la parcela y aumentar o disminuir la dosis en función
de las necesidades de cada terreno.

iABONADOS PERFECTOS, ABONADO S RENTABLES!
NAVARRA
MA6lUINARIA
AGRÍCOLA, S.L.

Ctra, Zaragoza, s/n

Teléfono 948 70 06 92 • Fax 948 70 28 55 • e-mail: nadema@cin.es

31300 TAFALLA (Navarra) España

AGUIRRE
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^ empresa

CONVENCIÓN DE CONCESIONARIOS DEL GRUPO CANO

LOS TRACTORES KIOTI
LLEGAN A LA RED

EI Grupo Cano reunió a su red
de concesionarios, el pasado
12 de marzo en EI Palmar

(Valencia), para comunicar su
reciente compromiso de
distribución con la fábrica de
maquinaria agrícola coreana
Daedong y para dar a conocer
los primeros tres modelos de
tractores Kioti que Ilegan a
España.

Antonio Cano,
propietario de la empresa.

stnmos ante un

fabricante muy

fuerte y muy im-

portante dentro de Co-

rea y ante un producto

de calidad incuestiona-

ble ", afirmó el propieta-

rio del Grupo Cano, An-

tonio Cano. Según sus

datos, Daedong se fun-

dó en el año 1947, como fábrica de

cultivadores y aperos y creó su pri-

mer tractor en 1968 en colaboración

con Kubota, que se encargó del en-

samblaje de las máquinas. Más tarde

se independizó de la compañía japo-

nesa para crear su propia tecnología.

"Disponen de un departamento de

investigación y desarrollo propio

que, puedo garanti^ar, es el mejor re-

lativo a tractores yue he visto en rni

vida. Está al nivel de !as pritnera.^^

marcas de automóviles ^• no tenemo.c

711t1^Una C%nCÍa de Lflle eS U/1a ^^YCIn fa-

brica, con elahoración de prc^ductc^s

propios e I+D propio, cupa^ de abor-

dar el funrro cort ^arantía total ",
destacó C<<no.

MARZO 2002 agrolc^c•nica ^



empresa

Daedong dispone de los certifica-

dos de calidad ISO 9001 e ISO 14001,

este último reconocido como "Icr ^i^uí-

.XI/ACl ('P/'t1f7CUC1Ó11 C^ue e.Ylsle ell CI^Ql1-

to n gestióu empresc^ric^l v cle cnlidacl

umbiental ", y del certificado de la

EPA, "^náximo reconocimiento u lo.ti•

inotores ecolGgic•os ", según el empre-

sario

Respecto al área de expansión de
la marca coreana, explicó que está
presente en la zona oriental y en Esta-
dos Unidos y que ahora ha decidido
entrar en el mercado europeo, aunque
en Portugal se introdujo hace aproxi-
madamente 18 años.

Sus productos se comercializan

con el nombre de Daedong o de Kioti,

en función de la zona del mundo en

donde se venden. "Dcredong es el fa-

liricante r Kioti es lm m^rc•n yue utili-

:nii en Estnclos Unidos v Europa pnrn

cninercictli,.nr^ Ios trcictores", explicó.

des paralelas.

presn re^hnente fuerte

e irnportar^te ".

Por otra parte, recor-
dó que aunque la acti-
vidad principal del
Grupo Cano siempre
ha sido la de ser conce-
sionario de tractores,
maquinaria agrícola,
automóviles todoterre-
no, furgonetas, camio-
nes ligeros, motocicle-
tas y ciclomotores,
desde hace cuatro años
están exportando auto-
móviles a través, fun-
damentalmente, de re-
Según sus cálculos, en

BALANCE

n PERSPECTIVAS

Grupo Cano también acaba de

conse^uir la distribución exclusiva pa-

ra España y Portugal de la nueva gama

de coches de golf eléctricos ULB. Se-

gún Antonio Cano, está actitud hacia

nuevas marcas se mantendrá en el fu-

turo. "Ter^c mos hrevisto seguir bus-

cnudo maj^cas cun el •fi^^ cle trnerlns a

Espc^i^u pnru in^hortctrlas ^^ distrifiuir-

la.ti a iruvés cle nuestrcr recL l^amos a

en Ĵnprur en ctrnlyuier harte del mun-

do. Estamos i^Uentcutdo cr-ear uric^ eru-

la actualidad cuentan con más de cien

clientes en toda Europa. "He^r^os to-

ntado lci dec•isión•^rnie de entrnr en el

cainpo de lct exPoj7ación, importnciórl

v distribuciór^ cle vehículos ", afirmó.

Los datos económicos presenta-

dos durante la reunión indican que en

los últimos diez años, el Grupo Cano

vendió 18 000 vehículos Nissan,

2 500 tractores, 16 000 motos, 14 500

millones de recambios y 2 millones

de horas de taller. Los BMW vendi-

dos por el Grupo desde que comenza-

ron su comercialización hace siete

años asciende a 3 400, mientras que

el número de Suzuki vendidos en los

cinco años que llevan como distribui-

dores de la marca, suman 6 700 uni-

dades. En Peugeot las ventas ascien-

den a 4 300 unidades. °Hemos pasa-

do cte facturar 9 000 niillones de

hesetus eu 1997 ct fncturnr l8 S00 rni-

llo^les cle hesetc^s en el 2001 ^^ en el

2002 yueremos fcicturnr 22 000 nti-

Ilor^es• de pesetns ", destaeó Antonio

Cano.

. .^ ^: 1 • ^. ^
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empresa

.. ._ .. ..
^ . .. .
- . ... . ^ . ^
: . ... .. . . . .
. . .. . . :^_
... ... . . . ^ ... ^ ^ .
- . .. . . .: .. . -

n HOMOLOGACIONES

Maria Cano, gerente del Grupo

Cano, mostró la documentación que

acredita que son distribuidores exclu-

sivos en España de Daedong e infor-

mó que la sociedad que firmó el con-

trato fue Automoción Cano pero que

en un futuro tienen previsto abrir otra

sociedad para ese fin. El certificado

está firmado por la Cámara de Co-

mercio Industrial Coreana. Asimismo,

destacó que los tractores DK 35, DK

María Cano, gerente del Grupo.

..... .. -..
^ - . .. . .
^ . ... . ^ ^ . ^
^ . ... . .
. . .. . . - .
.., ... . . ._ ... ^ ^ .
. . ... . .... .. .

450 L y DK 45 tienen la homologa-
ción alemana y europea y que el pasa-
do 13 de febrero obtuvieron la homo-
logación española con lo que ya se
pueden matricular los tractores.

n PRODUCTO

La nueva gama de tractores de
Daedong incluye modelos comprendi-

dos entre los 20 CV y los ]00 CV,

aunque por el momento a España, só-

lo han Ilegado los modelos DK 35,

DK 450 L y DK50 de 35, 45 y 50 CV

respectivamente. Según explicó Ma-

rio Ferrer, director comercial del Gru-
po Cano está previsto que los mode-

los de 20, 25 y 30 CV estén disponi-
bles a partir del mes de mayo y que

Ileguen a España en septiembre. Aun-

que en un principio el Grupo sólo tie-

ne previsto traer los modelos hasta 50
CV, "estamos dispuesto a im^^ortnr

los de mayor potencia a petición de

los concesionarios " , aseguró.

Por otra parte, adelantó que en
breve los concesionarios del Grupo
Cano dispondrán de una aplicación in-
formática para poder realizar los pedi-
dos de recambio dc Daedong.

. . .: . . - ..
^ . . . .
- . ... . _ ^ . ^
_ . ... .. .
. . .. . . .
... ... . . .. .. .

. ._ . ._ .. . .

Mario Ferrer, director comc^rcial.

Respecto a la asistencia técnica,

explicó que el Grupo Cano dispone dc

un departamento preparado para asu-

mir esta responsabilidad y yuc junto a

los tractores se ha recibido una impor-

tante cantidad de recambios, que per-

miten tener un stock suficicntc para

solucionar todas las necesidades.

También aseguró que a partir de
ahora estarán presentes en las princi-
pales ferias de ámbito nacional. n
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^ sobre el papel LUIS MÁRQUEZ

Dr. Ing. Agrdnomo

^ I I I ^ I '^ I'

Parte II.- La superficie de apoyo
Después de ofrecer un

procedimiento de cálculo
que hace posible la

elección de los neumáticos
de un tractor en función de

la potencia de su motor y
de las condiciones de

trabajo previstas,
analizamos ahora las

variaciones del área de
contacto entre rueda y

suelo, de manera que se
logre progresivamente una

optimización de los
neumáticos para diferentes

condiciones de utilización
de la potencia disponible.

b
Md^urade feawn del

fMUrt01iW 9iU GYQa

Longitud de apoyo = L= 2^ dzl4 - r^2

Superficie de apoyo = S = 0.85...0.97 x b x L

Deformación ( 8) = F x 100 I h

L

DEFORMACION DEL
^ NEUMATICO

En el momento en el que se rcali-
za el montaje del neumático en la
Ilanta y se procede a inflarlo, está al-
canza las dimensiones yue por discñc^
han sido establecidas. Básicamentc un
diámetro total (d) y una anchura dc
balón (b).

Sin embargo, cuando se instala en
el tractor, la carga que gravita sobrc él
hace que se deforme, produciéndose
un aplastamiento de entre 5 y 10 cm,
conocido como tlecha, de manera que
la superficie de contacto aumenta to-
mando tiorma elíptica (neumáticos
diagonales) o casi rectangular (neu-
máticos radiales).

En los catálogos de los fabricantes,
entre las características dimensionales
de cada neumático, aparecen su diámc-
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sobre el papel

TABLA 1.- DIMENSIONES DE REFERENCIA PARA DIFERENTES MODELOS DE NEUMÁTICOS
CON IGUAL MARCADO

Marcación: 18.4 R 38

ETRTO -
diseño

ETRTO -
max. en servicio

Firestone
Radial 7000

Good Year
Standard

Kleber
Super 50
Michelin

Bib' x M 18
Pirelli

TM 300

Valores medios

Radio Índice: 820 Llanta W16L

.

467

. _ .

1 750

.. . . .. . .: .
^ .

504 1 780

467 1 742 871 797 5 215 830 74 397 19

487 1 744 872 797 5 202 828 75 414 18

465 1 748 874 801 5 232 833 73 395 18

467 1 750 875 782 5 268 838 93 397 23

466 1 745 873 800 5 254 836 73 396 18

470 1 746 873 795 5 234 833 78 400 19

Marcación: 14.9 R 28

ETRTO -
diseño

ETRTO -
max. en servicio

Firestone
Radial 7000

Good Year
Standard

Kleber
Super 50
Michelin

Bib' X M 18
Pirelli

TM 200

Valores medios

. . . . .. . . ^ . . - .: .
^ .

378 1 350

408 1 380

373 1 346 673 613 4 011 638 60 317 19

387 1 344 672 609 4 023 640 63 329 19

384 1 348 674 616 4 015 639 58 326 18

378 1 350 675 616 4 041 643 59 321 18

375 1 340 670 608 4 013 639 62 319 19

379 1 346 673 612 4 021 640 60 322 19

Radio Índice: ^ 640 Llanta W13

tro máximo, la anchura del apoyo, el ra-
dio en carga y la circunferencia de ro-
dadura. Además, de manera genérica,
se informa sobre el radio índice estable-
cido como referencia para todos los
neumáticos con ese tipo de marcado.

A partir de estas dimensiones se
puede calcular el área de contacto en
suelo pavimentado, aunque en algu-
nos casos es el propio fabricante quien
incluye este valor en la tabla corres-
pondiente.

Dado que hay que contar con que
los neumáticos con los que se equipa
un tractor pueden tener diferente pro-
cedencia, hay un acuerdo entre fabri-
cantes para que las dimensiones de
referencia se mantengan dentro de
unas tolerancias que quedan refleja-
das en el manual de normas de la
ETRTO, en correspondencia con las
normas ISO

En la Tabla 1 se analizan compa-
rativamente las dimensiones de re-

ferencia de algunos tipos de neumáti-
cos de perfil 85 (relación h/b).

En las mismas se observa que la
flecha o aplastamiento varían en fun-
ción del tamaño del neumático, pero
que la deformación (en porcentaje de
la altura del balón) siempre se encuen-
tra alrededor del 20%. A medida que
es mayor el porcentaje de deforma-
ción, como sucede en el neumático
Bib' X M18 de Michelin, aumenta la
longitud del apoyo, y consecuente-

^ agrotécnica rnARZO 2002



sobre el papel

mente la superficie de apoyo, aunque
no resulta recomendable aumentar la
deformación si el neumático no está
diseñado para ello.

En la Figura 2 se refleja la varia-
ción de la longitud de apoyo en fun-
ción del diámetro de la rueda y de la
deformación producida en el neumáti-
co. Conviene considerar que la defor-
mación debe de ser, aproximadamen-
te, el 20% de la altura del balón.

Por otra parte, a partir de la circun-

ferencia de rodadura se puede calcular

el radio dinámico de la rueda, ligera-

mente diferente del radio en carga y del

radio índice que se toma como referen-

cia para todos los modelos con el mis-

mo tipo de marcación. En este último

caso se puede apreciar que en el neu-

mático 14.9 R 28, el valor medio del ra-

dio dinámico es similar al radio índice,

aunque aparecen pequeñas diferencias

en el caso del ncumático 18.4 R 38.

^ SUPERFICIE DE APOYO

LONGITUD DE HUELLA EN FUNCION DEL TAMANO DE LA RUEDA
PARA DIFERENTES NIVELES DE APLASTAMIENTO (FLECHA EN MM)

900

aoo

700

soo

500

aoo

300

- 30 ----- 40 50 60 - 70 - 80 - 90

L=728 mm F=80 mm
_ ___ _ _

i"^ I

r=875 mm

aoo 500 600 700 800

Radio de la rueda sln carga (mm)

900 1000

Figura 2.- Variación de la longitud de la huella en función del aplastamiento del
neumático. EI aplastamiento recomendado debe de producir una deflexión en el balón del

neumático alrededor del 20'%.

En ocasiones, aparece en los catá-
logos de neumáticos la superficie de
apoyo en suelo pavimentado, calcula- En el caso de neumáticos conven- gular. En consecuencia, la superficie
da a partir de las dimensiones del neu- cionales la huella toma forma elíptica, de la huella será:
mático, ya que se trata de una figura mientras que en los radiales, esta elip- Ruedas diagonales: S= 0.97 L x b
geométrica. se se deforma hacia un apoyo rectan- Ruedas radiales: S= 0.85 L x b

TABLA 2.- CÁLCULO DE LA LONGITUD Y DE LA SUPERFICIE DE APOYO EN FUNCIÓN
DE LAS DIMENSIONES DEL NEUMÁTICO

18.4 R 38
Firestone Radial 7000

Good Year Standard
Kleber Super 50

Michelin Bib' x M 18
Pirelli TM 300

Valores medios

14.9 R 28
Firestone Radial 7000

Good Year Standard
Kleber Super 50

Michelin Bib' x M 18
Pirelli TM 200

Valores medios

.
mm

. . .
mm

.. . .
mm

.. .
mm

. - .
% mm

... .
cm2

^ : .
cm^

467 1 742 871 797 19 703 3183 3 255
487 1 744 872 797 18 708 3 343 3 394
465 1 748 874 801 18 699 3 154 3 241
467 1 750 875 782 23 785 3 556 3 255
466 1 745 873 800 18 696 3 148 3 248
470 1 746 873 795 19 718 3 277 3 279

373 1 346 673 613 19 556 2 010 2 029
387 1 344 672 609 19 568 2 133 2 105
384 1 348 674 616 18 547 2 038 2 089
378 1 350 675 616 18 552 2 024 2 056
375 1 340 670 608 19 563 2 048 2 040
379 1 346 673 612 19 557 2 050 2 064
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sobre el papel

Siendo b la anchura del apoyo, ge-
neralmente equivalente a la anchura
del balón, y L la longitud del apoyo,
que se calcula como el doble de la raíz
cuadrada de las diferencias de los cua-
drados del radio libre y del radio en
carga, o sea:

En la Figura 1 se representa el es-
quema del neumático deformado que
permite el cálculo de la longitud del
apoyo.

Utilizando como referencia algu-
nos modelos de neumáticos con mar-
cación 18.4 R 38 y 14.9 R 28, en la
Tabla 2 se calcula la longitud del apo-
yo y la superficie correspondiente,
siempre sobre suelo firme, con la car-
ga nominal e inflados a la presión de
referencia.

Asimismo, se aprecia que el cálcu-
lo de la superficie de apoyo se puede
realizar de una manera genérica para
una determinada marcación de neumá-
tico utilizando el radio índice de re-
ferencia para el marcado correspon-
diente, ya que e185% de producto de la
anchura de balón por el radio índice da
un valor para la superficie cercano al
calculado, de manera más precisa, a
partir de la deformación del neumático.

I NFLUENC IA DE LAS
VAR IA IONES DE LA
SECC I N DEL
NEUMATICO

Considerando tres neumáticos dis-
tintos de diámetro de llanta 38", que
se caracterizan por el mismo radio ín-
dice, se pueden realizar algunas com-

TABLA 3.- CÁLCULO DE LA SUPERFICIE DE APOYO DEL NEUMÁTICO EN FUNCIÓN DE SUS DIMENSIONES
CARACTERÍSTICAS ( ETRTO), PARA NEUMÁTICOS CON EQUIVALENTE RADIO EN CARGA ( 820 mm), CON

SECCIONES DE BALÓN DIFERENTES ( DEFLEXIÓN DEL 20%)

Marcación: 18.4 R 38

ETRTO - diseño
ETRTO - max

Kleber Super 9

Radio índice: 820

paraciones que permitan deducir las
ventajas que ofrecen en relación con
el aumento de su superficie de apoyo.

Con radio índice de 840 mm apa-
recen los neumáticos 18.4 R 38,
520/70 R 38 y 600/65 R 38, cada uno
de ellos con anchura (b) diferente y
relación de altura/anchura de 0.85,
0.70 y 0.65 respectivamente.

De esta manera se consigue au-
mentar la anchura de apoyo sin que
cambie la circunferencia de rodadura,
por lo que podrían intercambiarse sin
cambiar la velocidad máxima de cir-
culación. Con los dos primeros se po-
dría utilizar la misma llanta (W 16),
pero con el último habría que cambiar
también la llanta utilizando una de
mayor anchura (DW20A).

A partir de las dimensiones de la
sección y de la relación altura/anchura
se puede calcular la altura del pe^l

Llanta: W16L

sección diámetro radio (d/2) altura (h) flecha radio_c L- 2 x I apoyo 0.85 b x ri

467 1 750 875 397 79 796 728 3 299 3 255
504 1 780 890 428 86 804 762 3 725 3 513
465 1 749 875 395 81 794 733 3 306 3 241

520/70 R 38

ETRTO - diseño
ETRTO - max

Kleber Super 9 L

516 1 693 847 361 72 774 684 3 425 3 597
542 1 723 862 379 76 786 707 3 717 3 778
520 1 763 882 364 84 798 749 3 778 3 624

mm mm cm2 cm2

Llanta: W16L

Llanta: DW20A (DW18L)600/65 R 38

ETRTO - diseño
ETRTO - max.

Kleber Super 11 L

591 1745 873 384 77 796 716 4105 4119
621 1 776 888 404 81 807 740 4 457 4 328

571 1 768 884 371 72 812 699 3 871 3 980

Tomando como referencia las dimensiones correspondientes a las establecidas por diseño (ETRTO):

Neumático 18.4 R 38 520/70 R 38 600/65 R 38
Su erficie de a o o cm2 3 299 3 425 4 105
Incremento cm2 - 126 806
% 3.8 24.4
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sobre el papel

(h) y a partir de ella, sobre la base de
una deflexión del 20%, la deforma-
ción del neumático (flecha), el radio
en carga y la superficie de apoyo.

El radio en carga será igual al ra-

dio del neumático sin carga (d/2) me-

nos la flecha. La longitud del apoyo

(L) y la superficie del mismo se calcu-

larían utilizando el mismo procedi-

miento yue se utilizó en el apartado

anterior.

En la Tabla 3 se encuentran los re-
sultados obtenidos en cada uno de los
tres casos considerados, comparados
estos valores con los que se encuentran
en los catálogos para el neumático Kle-
ber Super 9, Super L9 y Super 11 L.

Se puede observar que al pasar del
neumático 18.4 R 38 a1520/70 R 38 se
produce un incremento de la supe^cie
de apoyo de solo un 3.8%, mientras
yue al pasar al 600/65 R 38 el incre-
mento Ilega a ser de124.4%, por lo que
se puede trabajar con una considerable
reducción de la presión de inflado, ha-
ciendo posible la menor compactación
del suelo, aunque se necesita utilizar
una llanta diferente de la original.

DISTRIBUCIÓN DE
^ PRESIONES

Desde el punto de vista teórico,
contando con neumáticos lisos y con
el vehículo detenido, la presión sobre
el suelo podría calcularse dividiendo
la carga yue gravita sobre el neumáti-
co por la superficie del apoyo.

Sin embargo, si la presión de in-
f7ado no se ajusta a lo que la estructu-
ra del neumático exige para que la
carga se reparta en el apoyo, se dan
distribuciones de cargas anómalas,
además de producirse otros efectos
que aceleran el deterioro del neumáti-
co. Así, si se baja la presión de inflado
(o se sobrecarga el neumático), aun-
que desde el punto de vista teórico
tendría que aumentar la superficie de
apoyo, resulta que se reduce la pre-
sión en el centro de la huella y aumen-
ta en los bordes. La cosa se complica
aún más cuando el neumático, como
sucede en los tractores agrícolas, está
dotado de garras de gran tamaño.

La presencia de garras reduce la
superficie efectiva de contacto del
neumático en suelo duro, a la vez que
provoca la discontinuidad de la banda
de rodadura, con la consiguiente in-
fluencia en la distribución de las pre-
siones, produciendo máximos muy
marcados por debajo de las garras.

Sin embargo, cuando las garras se
clavan completamente en el suelo, la
carga se distribuye sobre toda la su-
perficie de contacto, y las presiones
sobre el terreno se hacen casi unifor-
mes a 10-15 cm bajo el nivel inicial.
Por otra parte, cuando el neumático
avanza, la parte anterior del mismo se
comprime, en tanto que la posterior se
estira. Este fenómeno se encuentra
menos marcado en la rueda arrastrada
y se invierte en la rueda frenada. Ade-
más, en la deformación no influye só-
lo la carga sobre el neumático, sino el
par motor yue llega a la rueda y hace
avanzar al vehículo. Por si fuera poco,

la acción simultánea de las ruedas del

eje delantero y trasero en los tractores

de doble tracción, provoca fenómenos

dinámicos complejos yue obligan a

tratarlos de manera específica en cada

conjunto tractor-neumáticos/apero pa-

ra evitar la pérdida de eficiencia en

tracción.

En consecuencia, la selección del
neumático apropiado es el punto de
partida. Luego hay que mantenerlo a la
presión que demanda el tipo de trabajo
que se realiza, ajustándolo de manera
precisa a lo largo del año agrícola.

No hay que olvidar que los neu-
máticos en vehículos de competición
se cambian, adaptándolos, en cada
momento, al estado del pavimento. EI
suelo agrícola cambia continuamente
y mucho más drásticamente yue una
carretera; además, se deben de resol-
ver todos los problemas que aparecen,
y que reducen la eficiencia, utilizando
siempre los mismos neumáticos. n
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Sucesores de Ortiz de Zárate, S.L.
C/ Salabre n.° 4- 03540 PLAYA DE SAN JUAN (Alicante) - Tels. 649 47 65 10 - 629 61 47 26 - Fax 965 15 59 81 - E-mail: sozslQhotmail.com

CISTERNAS DE GASÓIL

I M D ,
• Fabricadas según normativa "ADR ed 99" y"R.D. 2115/98"

• Depósito con certificado de homologación

• Manual de instrucciones del fabricante

• Certificado según Directiva 98/37/CEE

• Certificado de garantía individual

CISTERNAS

DIMENSIONES Imml TARA
longitud anchura altura Ikgl

Contraseña
de homolagación

PRECIO
(€)

GRG - 941 1.800 1.000 1.100 250 G-643 991,61

GRG - 548 1.250 950 1.050 165 G-621 901,52

GRG - 303 1.150 730 780 85 G-629 871,47

• Ci ^^^,r^,li^^ ^ r^i^,,, ^ .. .,^I^ 110,00 €

^NGENIERÍA

METODOS Y

DESARROLLO^ S.L.U.

Depósitos en chapa de 3 mm
Estructura de protección en tubo

Depósito y estructura pintados (pintura anticorrosión)
Rompeolas

Válvula de seguridad en caso de vuelco
Filtro extraíble

Salida inferior para limpieza
Bomba de 12 V con caudal de 50 L/min

Conectores y cables para conexión a batería
Extintor de 3 kg de polvo

Manguera de abastecimiento
Cuentalitros (opcional)

c/ Apolo,181Urb. Monte Rozas128230 Las Rozas IMADRID Ĵ • Tel. 91 631 79 20 • Fax 91 631 84 42
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En DEUTZ concebimos nuestro trabajo como algo más
que diseñar y fabricar motores y maquinaria en

punta de la tecnología.
Para nosotros, son elementos que ayudan al hombre,

que armonizan con la actividad profesional,
la calidad de vida y el entorno.

Porque el movimiento, la creación y la energía
son la armonía de la vida.

^
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DEUTZ
DEUTZ Motor España, S.A.

Avda. de los Artesanos, 50 • E 28760 TRES CANTOS (MADRID) ESPAÑA
Tel.: 91 807 45 00 - Fax: 91 807 45 13
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Sagadoras de
tambores
Para enganche frontal o
trasero, ancho de corte de
1,90 bis 3.00 m, técnica
muy estudiada, para un
corte impecable.

Segadoras de disco
Para enganche frontal o
trasero, barra de corte
extremamente estrecho
(30 mm) facilita un corte
muy exacto en todas las
condiciones.
•Modelo especial EURO

DISC - buena relación
rendimiento - precio

•Combinaciones de
segadoras de disco para
grandes superficies

La nueva segadora
SEMITRA une por medio
de una rueda
semisuspendida las
ventajas de las segadoras
arrastradas con las
ventajas de las segadoras
portadas. Con posibilidad
de tambores (modulares)
o discos.

Henificadoras
Máquinas perfectas, con
un manejo sencillo.
Henificadoras de alto
rendimiento - manejable
hidráulicamente desde el
asiento del tractor. Ancho
de trabajo de 4,50 bis
8,00.

Hileradoras
Una gama muy amplia de
3,20 bis 8,50 m de ancho
de trabajo.
•Nuevas púas DRS

patentadas con una cali-
dad de trabajo nunca
alcanzada anteriomente.

•Hileradoras pivotantes
para cambio de posici-
on de trabajo a trans-
porte muy rápido.

•Doble-hileradoras con
hilera central o lateral,
para alto renimiento.

Vogel & Noot España S.A.
Ctra. de Albelda, s/n
E-22550 Tamarite de Litera ( Huesca)
Teléfono: (974) 42 15 83V O G E L & N O O T
Fax: (974) 42 15 95

ESPANA, S.A. e-mail: vnespana@svt.es

• • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • •
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^ estudios técnicos

^UAN I^IARUGÁN

ing. Agrónomo

TRACTORES JOHN DEERE
SERIES 6020 y 8020

6120

8720

6220

8220

6320

8320

6420

8420

64205

8520

John Deere acaba de introducir en e/ mercado /as nuevas series de tractores 6020 y
8020, presentadas a escala mundial el pasado mes de septiembre en Sevilla y en

Alburquerque (EEUU). La primera de e/las llega con dos niveles de equipamiento:
Premium (básico) y Premium Plus, con una nueva transmisión de variación continua

(AutoPowr), consola en cabina situada en el apoyabrazos izquierdo (similar a la serie
8020) y nuevas funciones en los servicios hidráulicos externos. A continuación se
realiza una breve descripción y comentario sobre las principales características y

novedades que se han introducido respecto a las series predecesoras, 6010 y 8010.

. MOTOR

Serie 6020

Tiene dos motores: uno de 4 cilin-
dros con 4.5 litros de cilindrada y otro
de 6 cilindros con 6.8 litros. En las Ta-
blas 1 y 2 se indican sus principales
características técnicas en función del
modelo que lo monta.

Como aspecto novedoso, destacan
los periodos de sustitución del aceite
del motor, yue se han ampliado a 500
horas.

Por otra parte, el sistema de refri-
geración de doble temperatura, junto
con el enfriador del aire de admisión y

MARZO 2002
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la relación carrera/diámetro permiten
un mejor Ilenado de los cilindros y
una mejor combustión.

Se ha incluido una regulación
electrónica de la inyección que permi-
te una adecuada dosis de combustible
en cualquier situación de carga.

Serie 8020
Esta serie monta motores de 8.1

litros de cilindrada al igual que sus

predecesores; no obstante se han in-

troducido mejoras que han pennitido

aumentar la potencia de éstos para así

introducir más modelos dentro de la

serie 8020.

agrorc^cn;ra m
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estudios técnicos

C4aC3aC2

En la Tabla 3 se describen los
principales aspectos técnicos de este
motor para cada modelo de tractor.

En estos motores se ha sustituido
el sistema de inyección por bomba in-
yectora en línea por el sistema Com-
mon Rail de mayor presión y por tan-
to, mejor aprovechamiento energético
del combustible.

n TRANSMISIÓN

CAJA DE CAMBIOS

Serie 6020

ADAPTACIÓN AUTOMÁTICA
DE MARCHA

La caja de cambios en los mode-
los de la serie 6020 puede ser de tres
tipos, que se indican en la Tabla 4.

La caja Powrquad Plus y Auto-
Quad disponen de 5 ó 6 grupos, 4
marchas de cambio bajo carga y un in-
versor hidráulico con 3 posiciones
(avance, retroceso y punto muerto).
Este cambio permite efectuar los cam-
bios de sentido al final de la besana
sin necesidad de utilizar el embrague,

Tabla 1. Caracterís

a la vez que nos aporta cuatro marchas
de cambio bajo carga para atender a
las sobrecargas que aparezcan durante
el trabajo en la parcela sin tener que
detener el tractor para reducir la velo-
cidad de avance.

La gran novedad radica en la
transmisión AutoPowr continua, me-
diante la cual se obtiene cualquier ve-
locidad de avance sin saltos y con una
sola palanca. Además este tipo de

ticas del motor de 4 cilindros de la serie 6020

^ ^ ^ ^ ^
Potencia, ECE-R24 al
régimen nominal 59 / 80 66 / 90 74 / 100 81 / 110 88 / 120
(kW / CV)

Potencia extra
3.0/4.1 I 3.3/4.5 3.7/5.0 4.1 /5.6 3.7/5.0

(kW / CV) I I
Número de cilindros/

4/T/4530 4/T/4530
T/cilindrada (cm3)

Diámetro/carrera
106.5 / 127.0

(mm)

Régimen nominal 2 300
(rev/min)

Par máximo a régimen
328 / 1 495 I 367 / 1 495 I 411 / 1 495 438 / 1 495 457 / 1 495

(Nm) / (rev/min)

Reserva de par /
Intervalo de potencia

4 / 460 0 / 460 5 / 460
constante
(%) / (rev/min)

Consumo específico de
15 I 212 I 205 04 06

combustible (g/kWh)

Refrigeración
Circuito cerrado - Sistema de doble temperatura

con depósito de expansión

Ventilador Ventilador variable controlado por la temperatura

Bomba de inyección Mecánica con regulador electrónico

Filtro de aire
Cartucho seco recambiable con elemento de
seguridad, prefiltro permanente, luz de aviso

Dep. comb. (L) 165 185

^ ^ agrOtécnica MnRZO 2ooz



estudios técnicos

Tabla 2. Características del motor de 6 cilindros de la serie 6020

. .•

Potencia, ECE-R24 al
régimen nominal
(kW / CV)

Potencia extra
ECE-R24 (kW / CV)

Número de cilindros/
T/cilindrada (cm3)

Diámetro/carrera
(mm)

Régimen nominal
(rev/min)

Par máximo a régimen
nominal
(Nm) / (rev/min)

Reserva de par /
Intervalo de potencia
constante
(%) / (rev/min)

Consumo específico d
combustible (g/kWh)

Refrigeración

Ventilador

Bomba de inyección

Filtro de aire

Dep. combust. (litros)

C^Z^)•t^^

81 / 110 92 / 125

4.1 / 5.6

6/-/6788

450
1 495

34 / 460

4.6 / 6.3

2300

543
1 495

40 / 460

206

^

99 / 135

5.0 / 6.8

6/T/6788

(^

110/ 150

5.5 / 7.5

^

118 / 160

4.4 / 6.0

106.5 / 127.0

602
1 365

2100

669
1 365

676
1 365

34 / 420 26 / 460

205

Circuito cerrado - Sistema de doble temperatura
con depósito de expansión

Ventilador variable controlado por la temperatura

Mecánica con regulador electrónico

Cartucho seco recambiable con elemento de
seguridad, prefiltro permanente, luz de aviso

207 I 207 / 250 I 250

transmisión permite una
programación electrónica
sencilla que facilita el tra-
bajo en campo.

Serie 8020
La transmisión de esta

serie sigue siendo la Po-

wer Shift completa con

16+5 marchas (2-42 km/h)

y cuenta con gestión auto-

mática para las funciones

de carga, transporte y toma

de fuerza. Con una peque-

ña palanca se manejan las

velocidades de avance y

de retroceso; esta palanca

cumple también, pues, la

función de inversor de

marcha. También permite

el estacionamiento de trac-

tor, quedando éste inmovi-

lizado completamente.

Toma de fuerza
En la serie 6020 se obtienen regí-

menes de giro de 540, 540E y 1 000

rev/min, con posibilidad de intercam-

bio de ejes de 6 y 21 estrías mediante

la inversión del mismo eje.

En la serie 8020 por el contrario
sólo se ofrece una toma de fuerza tra-
sera de 1 000 rev/min salvo en el mo-
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Tabla 3. Características de los motores de la serie 8020

• •• ^^ ^ E^ E^

Potencia nominal 147 / 2001 165 / 225 183 / 250 198 / 270 217 / 295
ECE-R24 (kW / CV)

Potencia máxima 162 / 220 I 183 / 250 203 / 275 200 / 300 241 / 325
ECE-R24 (kW / CV)

Intervalo de potencia
600

cte. (rev/min)

Reserva de par 40 %

Consumo específico de
202 200 198 197 193

combustible (g/kWh)

Régimen nominal 2 200
(rev/m i n)

Ti po lohn Deere 6081H, 6 cilindros en línea

Aspiración Turboalimentado

Turbo
alimen.
Reserva
de aire

Cilindrada,
diámetro x carrera

8.1 litros, 116 mm x 129 mm

Transmisión
del ventilador

Variable Vistronic

Sistema de admisión Filtro seco con elemento de seguridad y prefiltro
de aire Strato-Tube con limpieza por aspiración

Sistema de inyección Common Rail de alta presión, inyectores
de combustible electrónicos con sincronización y apertura variable

Control
Control de inyección electrónico y

regulador electrónico

Capacidad de
606

combustible (L)

delo menor (8120) en el que también
está disponible la de 540 rev/min.

Puente delantero
EI puente delantero de la serie

6020 se presenta opcionalmente con

sistema de suspensión multipunto

TLS II; consta de dos cilindros hi-

dráulicos y tres acumuladores, con

un recorrido de 100 mm y su cone-

xión es permanente, facilitando la

adherencia del tractor y la comodi-

dad del operario.

El bloqueo del diferencial en eje
dellantero se lleva a cabo de forma
automática, al detectar una diferencia
de giro por encima de un determina-
do nivel entre ambos palieres; no se
activa conjuntamente con el diferen-
cialtrasero.

En la serie 8020, el sistema de
suspensión es también opcional en to-

dos los modelos, excepto el de mayor
potencia (8520). Se trata de una sus-
pensión independiente multipunto con
una configuración en paralelogramo
para cada rueda delantera. Está per-
manentemente activa y cuenta con
compensación de carga y geometría
variable para adaptarse a los aperos
del enganche tripuntaL El recorrido es
de 125 mm en cada rueda.

,
^r SISTEMA HIDRAULICO

Bomba

El sistema hidráulico de estas se-
ries es de centro cerrado, con una
bomba principal de pistones de cilin-
drada variable y detección de carga
(presión y caudal compensados).

En la serie 6020 la bomba alcanza
un caudal máximo de 96 L/min soste-
nido hasta los 200 bar. En la serie
8020, este caudal ha sido aumentado
hasta los 126 L/min, alcanzando op-
cionalmente los l60 L/min, con una
presión máxima de 200 bar.

Servicios externos
En la serie 6020 se pueden incluir

hasta 4 válvulas para atender los ser-
vicios externos. Hay la posibilidad de
disponer válvulas normales (simple y
doble efecto, posición de flotación y
posición neutra) o válvulas que per-
mitan ajustar el caudal, que cuenten
con retenciones ajustables y parada
automática, válvula de retención y

Tabla 4. Características de las diferentes cajas de cambio
de la serie 6020

.•.

20 + 20 Id. con cambio de Transmisión
5 grupos)(4 marchas marchas automático sin escalones con

N° velocidades
,

24+24 y control de una sola
(4 marchas, 6 grupos) crucero palanca

Control
No Sí Sí

de crucero

Intervalo de
1.6-40 1.6-40 0.05 - 40

velocidades (km/h)

En la palanca
Inversor hidráulico Lado izquierdo Lado izquierdo

del cambio

Opción Reductor 12 + 12 Reductor 12 + 12
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estudios técnicos

Tabla 5. Distintos tipos de válvulas para la serie 6020
y su disponibilidad

Válvulas electrónicas de control independiente (E-ICV) Premium Premium-Plus

Válvulas manuales de control selectivo (M-SCV) Premium N/D

Válvulas eledrónicas de control selectivo (E-SCV) N/D Premium-Plus

Opcionalmente se dispone dc ^m
sistema que automatiza el control dc
diversas funciones para facilitar las
maniobras en los cabeceros de las par-
celas. EI Ilamado sistema 'HMS II'
(sistema de maniobra automático)
gestiona la doble tracción, bloqueo
del diferencial trasero, toma de fiicrza
y válvula de control independicnte
electrónico. Con esto se descarga al
operario de realizar operaciones se-
cuenciales y repetitivas para facilitar
el trabajo en gran medida.

La serie 8020 también cucnta ron

un sistema de gestión de aperos (IMS)

con sistema de protección en el arran-
yue. Las posibilidades se indican en
la Tabla 5.

Con estas variables, podemos
ajustar perfectamente cada válvula al
servicio que deba desarrollar en cada
caso.

La serie 8020 puede incluir hasta
5 válvulas, todas ellas con caudal
ajustable con compensación de tem-
peratura, retenciones seleccionables y
válvulas antirretorno que proporcio-
nan un control completo, con exten-
sión, retracción, flotación y retención
temporizada

Los enchufes hidráulicos son en

todos los casos los habituales push-
pull. La conexión puede realizarse ba-

jo carga.

Elevador tripnntal trasero
En la serie 6020 se ha incremen-

tado en un 15% la capacidad de ele-

vación del enganche tripuntal trase-

ro, aumentando su robustez y resis-

tencia.
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que automatiza el accionamiento 0
desconexión de distintos sistemas de
forma repetitiva, reduciendo la fatiga.

También cuenta con un control del
resbalamiento del tractor para actuar
sobre la posición del apero de forma
automática.

Para mejorar la suavidad de mar-
cha en transporte con aperos suspen-
didos, en ambas series el elevador
dispone de un sistema de amortigua-
ción que se conecta automáticamente
al elevar el apero a la posición de
transporte.

Igualmente, junto con los compo-
nentes citados anteriormente, existen

unos interruptores en los guardabarros
traseros que accionan el elevador y fa-
cilitan el enganche de los aperos.

^ CABINA

Las cabinas que se incluyen tanto
en la serie 6020 como en la 8020 son
muy silenciosas: 72 dB en las condi-
ciones de carga máxima.

Ambas cuenta también con co-

lumna de dirección abatible y teles-

cópica, espejos telescópicos térmi-

cos y opcionalmente de regulación

eléctrica.

El sistema de climatización consta
de un ventilador de 4 posiciones y sis-
tema de aire acondicionado.

E1 asiento es de suspensión neu-
mática, opcionalmente el los 6020 y
de serie en los 8020.

Como novedades destacables en
los 6020, se cuenta con la opción de
un sistema de suspensión hidroneu-
mática y autonivelante en la cabina,
con un recorrido de 50 mm y que per-
mite mantener una posición lo más
cómoda posible al conductor.

En los modelos Premium Plus de
la serie 6020 se ha dispuesto una con-
sola en el apoyabrazos derecho del
asiento (CommandArm) que aproxi-
ma al máximo los pulsadores y palan-
cas que sa han de manejar.

OTRAS
^ CARACTERÍSTICAS

Dentro de los puntos que podemos
destacar que no hayamos tocado ante-
riormente está el bastidor tipo puente
que montan estas series, heredado de
la anterior y que permite modular e
independizar los distintos componen-
tes del motor y transmisión, reducien-
do vibraciones y tensiones sobre ele-
mentos que no tienen una función es-
tructural.

Cabe señalar por último que el
acceso al motor y a los puntos de
mantenimiento habitual se ha facili-
tado enormemente con la apertura to-
tal del capot delantero, ayudado por
un cilindro de presión que le mantie-
ne éste en posición elevada mientras
se efectúa la inspección o manteni-
miento.n
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J U M BO - 6600/7200
Remolques autocargadores
especiales para alfalfa

Un corte preciso y consistente
es la base para la mejor calidad.
EI optimizado corte de las cuchillas
y su configuración en línea garantizan
una perfecta calidad del forraje.

EI sistema de corte:
/ JUMBO. 45 cuchillas para picado de 34 mm.

EUROPROFI. 31 cuchillas para picado de 42 mm.

N OVACAT
Segadoras acondicionadoras

arrastradas

Gran diámetro EUROTOP
en el recorrido Rastrillos hileradores
de la leva de gran rendimiento

11

i
..^í^^^

TopTech:
_)^ Rotor libre de mantenimiento
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La me or calidad al servicio
de los pro^esionales del campo

Las altas prestaciones de las
segadoras Pbttinger las
convierten en máquinas

hechas para durar.

para tra a^os uros y contmuos.
Calidad inmejorable.

*::,-:-_._-:; ,,._
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OD

PUTTINGER
ALOIS POTTINGER Maschinenfabrik Ges.m.b.H.

A-4710 Grieskirchen 0043/7248/600-0
Oficina Comercial P^ttinger España:

Durán Maquinaria Agrícola s.l.
Ctra. N-640, km 87,5 • 27192 PEDREDA, LA CAMPIÑA (LUGO)
Tel.: 982 227 262 • Fax: 982 252 086 • E-mail: mjduran^ctv.es



^ ferias

^UIS MÁRQUEZ

Dr. Ing. Agrónomo

C I MAG [Silleda 28 febrero/3 marzo]

TRADICIÓN ADAPTADA
AL PROGRESO TÉCIVICO

Silleda contaba, hasta hace muy
pocos años, con una feria

comercial de primera magnitud,
en la que sin apenas

instalaciones, se marcaba el
mercado de la maquinaria

agrícola para Galicia.

as máquinas distribuidas por el
prado, como las vacas, sopor-
tando las alternativas climato-

lógicas de Galicia en los finales de la
primavera, atraían a los clientes y, so-
bre todo, las ventas resultaban signifi-
cativas para las empresas, que no les
importaba soportar los chaparrones
junto con periodos de tiempo meteo-
rológicamente deliciosos.

Las cosas cambiaron y la `Semana
Verde de Galicia' proyectada al mun-
do, dispuso de unas instalaciones
grandiosas en las que la alimentación,
la gastronomía y el ganado encontra-
ron acomodo, mientras las máquinas
seguían en el campo.

Esto hizo que los expositores, ele-
mentos clave en el sostenimiento de la
Feria, se replantearan su márketing y
buscaran alternativas sobre dos puntos
clave:
• La Feria de Silleda en su vertiente

comercial había que adaptarla a los
nuevos tiempos, mediante una pro-

fesionalización, separándola de una

`Semana Verde' en la que se daba

más atención a otras actividades más

lúdicas que distraían la atención de

los potenciales compradores;

• La época de celebración parecía po-
co apropiada, ya que la demanda de
los clientes, especialmente en lo que
se refiere a los equipos para forraje,
muy importantes en estas regiones
húmedas, ya se había pasado.

Por todo ello, aunque se corría el
riesgo de perder el gran público atraí-
do tradicionalmente por la Feria, se
consideró que el mes de febrero po-
dría ser válido para un comprador más
profesional. A la vez, la disponibilidad
de espacio en los grandes pabellones
de la instalación ferial permitía mon-
tar una feria con todas las máquinas a
cubierto.

ANSEMAT, en colaboración con
la Fundación Semana Verde de Gali-
cia, se planteó este nuevo reto, y aun-
que faltaron algunas empresas, se

puede decir que CIMAG ha marcado
una línea que parece que se consolida
en la comercialización de la maquina-
ria agrícola y ganadera para el Noro-
este de la Península Ibérica.

En esta primera edición se puede
decir que tanto los expositores y los
visitantes quedaron plenamente satis-
fechos, lo cual no es nada fácil de
conseguir, y todos se preguntaban por
qué no se había hecho esto antes.

PARTI CULARIDADES
^ DEL MERCADO

Hay una tendencia a reducir el nú-
mero de ferias con proyección comar-
cal, ya que significan un elevado coste
para las empresas, siendo difícil .justi-
ficar su rentabilidad comercial.

Sin embargo, hay situaciones

geográficas y agroclimátiais que po-

nen de manifiesto la importanria de

una feria regional, entendicndo comu
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tal aquélla que va dirigida a una zona
geográfica homogénea y con caracte-
rísticas particulares, con independen-
cia de su situación político adminis-
trativa.

Esta situación aparece en nues:ro
Noroeste, en el que se incluye no sólo
Galicia, sino también zonas limítrofes
de Asturias, Castilla-León y norte de
Portugal. Ambiente lluvioso apto para
la producción de forrajes, que orienta
la agricultura, en gran parte, hacia la
ganadería, con un campo muy parce-
lado y caminos estrechos entre las
parcelas, que necesitan máquinas pe-
queñas, aunque también eficientes.

Ha sido tradicional que el mercado
gallego absorbiera una gran parte de la
maquinaria usada que procedía de
otras regiones con agricultura más ex-
tensiva. Así, tomado como ejemplo lo
que sucedió en un año cualquiera,se
puede observar que de los 23 000 trac-
tores vendidos en España de segunda
mano mas de 3 300 se vendieron en
Galicia, o sea más del 14%, cuando el
porcentaje de ventas de tractores nue-
vos apenas alcanza un 8% del total na-
cional (mercado en el año 2001)

La situación ha sido el reflejo de
la mínima dimensión de las explota-
ciones vinculadas a la ganadería, que
se ha mantenido durante muchos
años, pero que progresivamente se
modifica: de las menos de 5 vacas por
granja se pasa a más de 25, y la situa-
ción sigue esta evolución, por lo que
no queda lejos el modelo productivo
con cerca de 80 vacas, que demanda
un equipo mecánico moderno, efi-
ciente, porque tendrá que trabajar mu-
chas horas por día y un gran número
de días por año sin admitir interrup-
ción por avería, con lo que las máqui-
nas de ocasión tienden a perder im-
portancia.

Pero la situación actual la reflejan
estas cifras: de los aproximadamente
800 000 tractores del censo español,
unos 125 000 están en Galicia (el
15.6%) y la edad media de este parque
es elevada, sobre todo si se tiene en
cuenta que en el mercado de ocasión
con tractores de más de 16 años, casi
el 17% de las unidades Ilegan al mer-
cado gallego.

Esto da mejores perspectivas co-
merciales si, como se puede deducir
de las propuestas escuchadas durante
la Feria, se va a incentivar la renova-
ción del equipo mecánico para el cam-
po gallego.

LAS C IFRAS D^
NEGOCIO MAS
ACTUALE

Tomando como fuente las más re-
cientes estadísticas procedentes de las
Inscripciones de tractores del MAPA
y clasificando las ventas en función de
las potencias de referencia de estos
tractores se puede elaborar una tabla
que refleje la demanda de este merca-
do en comparación con el conjunto es-
pañol (Tabla 1).

Se observa que con sólo el 7.25%
de las ventas totales en España, en de-
terminadas bandas de potencia el mer-
cado de Galicia toma valores altamen-
te signiiicativos, como el casi 22%

Mejores

perspectivas

comerciales si se
incentiva la

renovación del
equipo mecánico en

la región

para tractores entre 25 y 59 CV y poco
más del 15% para tractores de menos
de 25 C V.

Son los tractores de baja potencia
los que, por ahora, demanda el merca-
do gallego, pero también hay otra re-
ferencia destacable: el tipo de trac-
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POTENCIA ( CV) <25 25-59 60-89 90-129 130-179 >179 TOTAL
La Coruña 24 133 211 95 7 470
Lugo 7 39 109 102 21 6 284
Orense 34 105 67 21 3 230^
Pontevetlra 12 253 106 38 2 411
Total Galicia 77 530 493 256 33 6 1 395
Total general 507 2 419 8 546 5 022 1 260 220 17 991
Porcentaje 15.19 21.91 5.77 5.10 2.62 2.73 7.75

1 i •^ ^ i i ^i^ ^ ^•
^ ^ i i i ^

^ ' ^ I I

TiPO STN STE DTN DTE
La Coruña 5 2 294 126
Lugo 2 - 235 28
Orense 5 9 83 105
Pontevetlra 2 3 87 261
Total Galicia 14 14 699 520
Total general 747 542 10 677 5 004
Porcentaje 1.9 2.6 6.5 10.4

DTAR ToTa^
43 470
19 284
28 230 '
58 411

148 1395
1 021 17 991
14.5 7.8

ción-dirección de los tractores nuevos
que se venden en este mercado, como
refleja la Tabla 2.

Como habría que esperar, en t^un-
ción de los tamaños mas difundidos,
las exigencias de maniobrabilidad en
parcelas pequeñas y para suelos en
pendientes que caracteriza este tipo de
agricultura, hace que los tractores de
doble tracción con ruedas iguales y
los de doble traccicín estrechos mar-
quen unos porcentajes muy superiores
a los yue aparecen en el conjunto na-
cional (del 14.5 y del 10.6%r, para un
7.8% del mercado nacional).

Otro aspecto interesante cs anali-
zar la penetración de las marcas to-
mando como referencia su partici-
pación en el mercado nacional. Así se

observa que algunas, con tractores es-
pecializados, tienen una considerable
importancia en este mercado, desta-
cando entre todas ellas Antonio Carra-
ro, que con un 2.1% de participación
en el mercado de tractores agrícolas
de ruedas, en Galicia alcanza un 8.9.
Otro tanto puede decirse de Agria: del
2.5 al 8.0% en el mercado gallego.

Ganancia en términos de porcen-
taje de penetración la tienen la muyo-
ría de los fabricantes especializados
en tractores peyueños, como BCS (2.7
puntos de ganancia), Lander (1.72),
Pasquali (1.13) y Valpadana (0.82).

Nota: Entre las tablas anteriores hay
una diferencia de 17 tr^ctores en los
que no se refleja la potencia de
Inscripción a efectns estadísticos por
proceder de homolo^ación CE
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En las empresas que ofrecen trac-
tores convencionales, y algunos mode-
los especializados, hay diferencias im-
portantes de penetración en este mer-
cado, si se compara con la posición
que defienden en el conjunto nacional.
La más significativa es la del Grupo
Same (con sus tres marcas y sip incluir
Deutz) que pasa del 9.1 al 13.0°Io, o
sea 3.9 puntos de ganancia. Le sigue
Renault con 2.14 puntos de ganancia
(de 2.30 a 4.44%), y a continuación se
encuentra Valtra que gana 2.1 puntos
(de 1.52 a 3.66), seguramente como
consecuencia de la aptitud forestal de
algunos de sus modelos.

.^ ^

. ^• ^• • . ^ •^ ^ ^ .^ • .^^ ^ ^• .
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^

Por el contrario, los más grandes,
como John Deere y sobre todo New
Holland, pierden penetración en el
mercado gallego: 8.36 y 11.23 puntos,
respectivamente.

Posiblemente en todo esto habrá
influencias debidas a la relación del
producto con el mercado y su precio,
pero también de la habilidad de deter-
minados concesionarios que marcan
este mercado.

Lamentablemente, no se encuen-
tran disponibles estadísticas oficiales
de otros tipos de máquinas, lo que im-
pide hacer un análisis similar en gru-
pos de máquinas específicos, como
los necesarios en explotaciones mix-
tas de aptitud agrícola y ganadera.

LO QUE PUDIMOS VER
EN LA FERIA

Como era lógico, y con indepen-
dencia de determinadas unidades que
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]legaban como bandera de marca, la
Feria se centró en los productos que
demanda la agricultura de la región,
con una presentación simplificada
característica de las ferias profesio-
nales

Las marcas que ofrecen tractores
especializados y de baja potencia mar-
caban la línea, y los equipos para fo-
rraje caracterizaron la exposición. Es
difícil encontrar en una feria tanta di-
versidad de carros mezcladores para
preparación de raciones; se pone de
manifiesto que esta oferta está orien-
tada al cambio que se está producien-
do en la explotación ganadera de Gali-
cia: alimentos de calidad para una
producción de carne y de leche como
demanda la sociedad moderna.

En la organización del certamen
se consideró la conveniencia de ofre-
cer a los visitantes interesados y a la
prensa técnica una información de
`nuevos productos', elaborada por
ANSEMAT con la información ofre-

cida por las firmas expositoras. Esta
información ofrecida por separado del
catálogo oficial de la Feria permitía
conocer la ampliación más reciente de
la oferta de los expositores, como des-
de hace años se viene haciendo en al-
gunas ferias europeas de maquinaria
agrícola.

A partir de estas máquinas de
`nueva fabricación', un jurado com-
puesto por representantes de la admi-
nistración, y técnicos independientes
conocedores del medio agrario del
Noroeste, incluido un especialista
portugués de la Universidad de Alto
Duero, hicieron una selección de má-
quinas `destacadas' con la que se pre-
tendía no marcar `innovaciones' o
`novedades' más o menos extraordi-
narias recientemente presentadas en
el mercado internacional, sino máqui-
nas comerciales, al alcance de los
compradores, con algunos aspectos
particulares que podrían convenir o
se adaptan a la agricultura de esta zo-

na geográfica. En este mismo número

de ^c^^^niru pueden encontrar el

informe distribuido para la prensa

técnica.

n A MODO D
n CONCW5 1 N

Se puede decir que CIMAG 2002
ha cumplido plenamente los objetivos
a pesar de tratarse de la primera edi-
ción y de la rapidez con la que se or-
ganizó el evento.

Todos quedaron satisfechos y se
ha marcado un camino para las ferias
regionales, que en gran parte serán
responsabilidad de los concesionarios,
ya que sólo contarán con el apoyo de

las `centrales' si cubren los objetivos
marcados, o sea, su relación coste
beneficio es la adecuada.

La situación de la Feria de Silleda,
su área de influencia regional, la cos-
tumbre del agricultor y del ganadero
de Galicia de visitar ferias y merca-
dos, junto con unas grandes instala-
ciones, hacen prometedor el futuro de
CIMAG con periodicidad bienal.

Habrá que introducir mejoras, co-
rregir pequeños fallos, dar cabida a
otros sectores, especialmente al fores-
tal y ambiental, más aún cuando en la
región se demanda un equipo mecáni-
co apto para pequeñas empresas agro-
pecuarias en las que lo forestal y am-
biental forma parte de la agricultura y
de la ganadería.

La primera piedra ya está puesta
gracias a ANSEMAT y a la Fw^dación
Semana Verde de Galicia, pero hay
que seguir avanzando porque la com-
petencia es fuerte y el que se para, de-
fendiendo una posición estática, tarde
o temprano le pasan por encima.
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Maquinaria destacada

^
AGROVIL Picadora de maíz multilíneas
AMG 300L. Permite indepentlizar la
tlirección de avance con respecto a la
orientación de las líneas de siembra. Se
puede utilizar marcha atrás y colocada
lateralmente de manera convencional.

NEW HOLLAND Tractor TNF 95DT.
Destaca por el ángulo de giro de 76°,
motor de 91 CV, cambio en carga Hi-Lo
con 32+16 relaciones y 40 km/h tle
velocidad máxima, invresor en el volante y
conexión automática tle la tracción
delantera.

KUHN Segadora acondicionadora FC313
Liftcontrol. Anchura de corte tle 3.11M,
conseguida con 8 discos, y
simultáneamente realiza el acontlicionado
mediante detlos de nylon en forma de `V'.
Dispone tle seguridad non-stop.

^
JOHN DEERE Serie de tractores 8020.
Destaca por el sistema de suspensión
independiente y permanentemente activa
del eje delantero. Asiento con suspensión
hitlrotlinámica activa capaz de aislar al
conductor del 90% de las vibraciones.

NEW HOLLAND Tractor TM 165DT. Motor
de 168 CV, transmisión automatizada de
marchas de transporte, con 17+6
relaciones y velocidad máxima de 40
km/h. 65° de ángulo de giro en el eje
delantero y cabina suspendida.

CLAAS Rastrillo volteador Volto 670H.
Sistema de transmisión que garantiza el
movimiento con angulación de ejes de
hasta 180°. Diseño constructivo que
permite un equilibrio de masas en trabajo
y en transporte.

JOHN DEERE Rotoempacadoras
572/582/592. Tres modelos con cámara
de prensado variable, con recogedor
HiFlow y nuevo sistema de atado con red
para cubrir los bordes de la paca
manteniendo su forma.

MASSEY FERGUSON Serie de tractores
4300. Caracterizada por una construcción
motlular, dispone de motores entre 53 y
116 CV, 6 alternativas de transmisión
desde 200 m/h. Se ofrecen en diferentes
tipos de cabina y bastidor, con opción tle
puesto de conducción reversible.

Valtra Tractor 6750. Motor optimizatlo
para trabajo a bajo régimen y consumo
reducido. EI sistema hidráulico asegura un
alto caudal (el régimen recomendado es
1 500 y 1 800 rev/min con par máximo de
530 Nm a 1 100 rev/min). n
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La seguridad financiera de un
grupo mundial.

La capacidad de investigación e
innovación de un fabricante con

visión de futuro.

Tecnología de la comodidad al
servicio de los agricultores.

s
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Sabemos hacer más cómodo su trabajo...



Se mire por donde se mire ... a la medida

Revestimientos
y Cabinas

Preinstalación de equipo de sonido
^

Climatizadas

Cristales tintados
:r

^ m^ralbueno
PEDIDOS E INFORMACION EUROPA:

Ctra. Logroño, km.13,400 - Polígono "EI Aguila", nave 48

50180 UTE(30 (Zaragoza-ESPAÑA)
^fono (34) 976 462 250 - Fax: (34) 976 771 0 ,

e-m^il^ micabQmiralbueno.com - www. miralbueno.com
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entrevista

Desde la creación de la filial de Stihl en
España, muchas han sido las veces que hemos
tenido la ocasión de cambiar impresiones con
el presidente de la compañía, Hans Peter Stihl.
No se tiene fácilmente la posibilidad de, con un
empresario del nivel de Stihl, poder charlar,
más que periodísticamente, amigablemente.

I Grupo Stihl atraviesa una de
las etapas más favorables de
su historia, a pesar de la crisis

que asola a algunos de los mercados
en los que opera. Su trayectoria ascen-
dente ha superado con éxito la rece-
sión económica alemana, la crisis ar-
gentina y las repercusiones de los
atentados del 11 de septiembre, alcan-
zando en el último ejercicio un eleva-
do volumen de ventas. A tenor de los
resultados, Hans Peter Stihl, presiden-
te de la compañía, augura para el pró-
ximo año una continuidad positiva en
su línea de crecimiento.

^ ^Cómo ha evolucionado el Gru-
po Stihl en los últimos años?

E1 año 2000 supuso un gran paso
hacia delante. El famoso vendaval
Lothar, sufrido en Francia, Suiza y
Alemania al comenzar el año, y la in-
corporación de nuevos productos a
nuestra gama, hicieron posible que las
ventas de Stihl crecieran un 24%. A
principios del año siguiente pensába-
mos que no íbamos a ser capaces de
volver a incrementar las ventas, sin
embargo, éstas subieron casi un 5%.
Actualmente somos el `número 1'
mundial en motosierras y tronzadoras
y tenemos la firme intención de man-
tener esta posición en el mercado.

r^ El Grupo ha implantado nuevos
sistemas en máquinas y en aplica-
ciones para el mercado. ^Cuál será
su próximo desarrollo?

Actualmente nos estamos prepa-
rando para cumplir las nuevas normas
de emisiones de gases que van a afec-
tar a toda nuestra gama de productos.
Como primer paso hemos introducido
en el mercado estadounidense una
gran cantidad de productos con catali-
zador. Además, por primera vez, pre-

En una reciente visita a nuestro país hemos
tenido la oportunidad, una vez más, de tener,
más que una charla, un cambio de impresiones
sobre la actual situación de su Grupo y del
sector en el que está presente, no solamente a
nivel europeo, sino de toda su trascendencia a
nivel global.

sentamos un motor de cuatro tiempos
que se utiliza con una mezcla para el
motor de 2 tiempos. Con este desarro-
Ilo podemos cumplir todas los normas
vigentes que hoy en día están ya en
vigor en California.

^ Para ser una empresa familiar,
Stihl está constituida al estilo de
una empresa multinacional. ^Hasta
qué punto esto puede ser un desen-
cadenante para que en el futuro sal-
ga a Bolsa?

No tenemos intención de cambiar
la compañía a sociedad anónima.
Queremos mantener el carácter de una

empresa familiar. El capital propio del
que disponemos nos permite seguir
dirigiendo la empresa tal como tene-
mos previsto.

^ Cuando salió la marca Viking al
mercado, muchos pensaron que ésta
sería un complemento que cubriría
los huecos dejados por Stihl. Sin
embargo, Viking está tomando un
carácter propio, con grandes inver-
siones en nuevas fábricas y produc-
tos. ^Hasta dónde pretenden Ilegar
con Viking?

Nosotros vemos un hueco en pro-
ductos de jardinería distribuidos a tra-
vés de una red de distribución espe-
cializada que también ofrecen un ser-
vicio postventa. EI cortacésped y los
productos de jardinería se venden fun-
damentalmente a través de la gran su-
perficie. Nosotros vemos grandes po-
sibilidades en este mercado; aprove-
charemos el posicionamiento de la
marca Viking dentro de nuestra red de
distribución especializada.

Hemos construido la nueva fábri-
ca en Austria con la posibilidad inclu-
so de ampliarla en el futuro ante posi-
bles crecimientos.

Central del grupo mundial Stihl en Waiblingen/Neustadt.

^ AgiOIéCtllCLl MnRZO 2002
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Hans Peter Stihl junto con un jefe de grupo de la sección de montaje de la fábrica Waiblingen/Neustadt.

Estamos plenamente convencidos
del crecimiento de Viking en los pró-
ximos años. Este crecimiento irá de la
mano de la distribución especializada.

Hemos constituido a nivel mun-
dial una gran red de distribuidores de
Stihl y ésta la queremos utilizar para
vender también la marca Viking.

rn Ante la gran oferta que existe en
el mercado de cortacéspedes tradi-
cionales, ^considera interesante se-
guir invirtiendo en dicho segmento,
o piensa que se debería buscar un
desarrollo en máquinas para el
mercado especialista, como máqui-
nas para campos de golf o máqui-
nas para mantener superficies ur-
banas de otro nivel más grande?

Esta posibilidad existe. Nosotros,
con Viking, estamos al inicio de un
desarrollo. Vemos todavía grandes po-
sibilidades de crecer.

^ ^Cree que, pese a este desarrollo
ulterior que está haciendo Viking
con las emisiones de gases, en el te-
ma de las motosierras se ha Ilegado
ya a un tope máximo de desarrollo?

Ocurre como en otros mercados y
en otros productos. Hoy en día, quizá,
no vemos las posibilidades de desa-
rrollo que todavía existen pero, desde
luego, sí que las hay.

Nosotros no vemos por ahora el
techo al desarrollo tecnológico, espe-
cialmente en lo relativo a la seguridad
en el manejo de las máquinas. En este

campo siempre existirán grandes posi-
bilidades de mejora.

También estamos creciendo mu-
cho por la ampliación de nuestra gama
de productos, en los motoimple-
mentos de desbrozadoras... Tenemos
un campo amplio por delante pero
siempre pensando en máquinas que
podemos vender a través de nuestra
red de distribución. Todavía tenemos
muchas ideas nuevas que, a lo largo
de los próximos años, vamos a im-
plantar en el mercado.

^ La compañía también es provee-
dora, como industria auxiliar, de las
principales marcas de automoción
alemanas a niveles de fundición.
^Este nivel de exigencia de alta cali-
dad ha Ilevado al Grupo a desarro-
Ilar nuevos sistemas en el proceso
de fabricación?

Hace 30 años iniciamos la fabrica-
ción de piezas de magnesio porque
nuestros proveedores no podían cum-
plir las exigencias de calidad que no-
sotros pedíamos para nuestros produc-
tos. Desde entonces hemos desarrolla-
do tanta tecnología y tanto
conocimiento, que también podemos
ofrecer productos a otras industrias. A
pesar de eso, para nosotros siempre
será una rama de menor rango, nunca
será nuestra actividad principal.

^ Usted tuvo el honor de ser presi-
dente de la Asociación de Cámaras
Alemanas de Industria y Comercio.

^Está la industria germana en con-
diciones de poder competir en pre-
cio con los mercados emergentes,
por ejemplo los asiáticos o los de
Europa del Este?

Hemos construido fábricas en Es-

tados Unidos, Brasil, Suiza, Austria y

China, y, en base a esta red de fábri-

cas, hoy en día somos capaces de bus-

car la fabricación con mejor relación

calidad-precio para cada producto.

Las máyuinas de uso profesional, en

su gran parte, las estamos fabricando

en Alemania, mientras las máyuinas

de gama más ligera, de uso para

hobby, las estamos fabricando funda-

mentalmente en nuestras fábricas de

Estados Unidos.

^ Dado el nivel de competencia yue
tiene el mercado, ^hasta yué punto
Stihl va a poder seguir siendo una
empresa independiente sin buscar
aliados con otros grupos industriales'?

Los resultados económicos obte-

nidos en los últimos años nos dan su-

ficiente respaldo para desarrollar el

Grupo según nuestras perspectivas de
futuro. El año pasado conseguimos

unas ventas de 2 y00 millones de mar-

cos, más o menos 1 500 millones de

euros, con 7 000 empleados a nivel

mundial y, también para este año, pen-

samos tener otro crecimiento.

Las inversiones necesarias las po-
demos financiar de nuestras propias
reservas sin tener que endeudarnos
con créditos bancarios, quiere decir
que nos estamos encontrando con una
situación bastante agradable.

^r Usted representa la segunda ge-
neración familiar de la empresa
Stihl. En el futuro, el Grupo va a ser
dirigido por personas del apellido
Stihl o va a haber otra gerencia?

El año pasado celebramos el 75
aniversario de nuestro grupo y durante
estos años sólo ha habido dos jefes, dos
presidentes. Sin embargo, ya hace al-
gunos años se acordó crear la dirección
de la empresa tanto con componentes
de la familia como por miembros de
fuera. Fue una decisión importante, to-
mada para poder mantener el carácter
de empresa familiar independiente.
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Ahora podemos cubrir la dirección tan-
to miembros de la familia como perso-
nas ajenas que se contratarían al efecto.
La decisión sobre la ocupación en los
puestos se toma en el Consejo de los
Socios y Consejo de Administración
del Grupo Stihl. Para esta ocasión, ya
se han nombrado todos los sucesores en
el Comité de Dirección que tomarán
posesión de su cargo a lo largo de 2002.

^ ^Qué consejo de su padre, An-
dreas Stihl, le ha servido para diri-
gir la empresa durante estos años?

Mi padre tomó en su día una deci-
sión muy inteligente y muy sabia. Deci-
dió que entre sus cuatm hijos iba a ha-
ber una cabeza y eso ha conseguido una
armonía entre los cuatro hermanos que
ha perdurado durante todo este tiempo.
Nuestro derecho jurídico empresarial
en Alemania indica que esta persona es
el socio gerencial de la empresa y que
responde con todo su patrimonio.

^ ^Cómo juzga la evolución que ha
tenido la filial de Stihl en España?

Hace poco vi un diagrama del de-
sarrollo de las ventas de nuestra em-
presa en España desde el año 1985
hasta hoy, es decir, de los últimos 17
años. Esta curva de crecimiento sólo
confirma que la decisión que se tomó
en su día de crear una filial en España
ha sido correcta.

^ Se habla mucho de la recesión

que está teniendo la economía ale-

mana. ^Hasta qué punto esto está

justificado por el esfuerzo que Ale-

mania ha realizado para la unifica-
ción y por la caída económica que se

pudo producir después del 11 de
septiembre?

La reunificación para Alemania ha
sido una suerte y las posibilidades de
crecimiento que se han creado por ello
hay que valorarlas en su conjunto po-
sitivamente. Actualmente tenemos
problemas económicos, pero son pro-
blemas de casa. El actual gobierno
alemán hace una mala política econó-
mica y por ello muchas empresas ale-
manas cada vez se orientan más hacia
el extranjero, lo que hoy en día, den-
tro de la Comunidad Europea, obvia-

Hans Peter Stihl junto a Bernhard Iber, gerente de Andreas Stihl para España.

"Hemos construido
la nueva fábrica en

Austria con la

posibilidad de

ampliarla en el

futu ro"

mente no es ningún problema. Si Ale-
mania quiere pasar la linterna roja del
último desarrollo de crecimiento den-
tro de la Comunidad Europea enton-
ces tiene que hacer otra política de
economía. Eso quiere decir, por ejem-
plo, para nuestro Grupo Stihl, que va-
mos a gozar mayor crecimiento en el
extranjero que en el propio mercado
alemán. Si, por ejemplo, miramos
nuestras inversiones, el 60% son en el
extranjero y sólo el 40% en Alemania.

nr Ustedes tienen una fábrica en
Brasil. ^Hasta qué punto les está
afectando la actual situación que vi-
ve todo el área de influencia de
MERCOSUR?

Negativamente no. Nosotros en
Brasil actualmente tenemos un desa-
rrollo positivo, como consecuencia de
que más del 50% de la producción se
destina a la exportación. Los efectos
de la crisis en Argentina sólo tienen
una repercusión limitada y bastante
baja en Brasil. Argentina ha hecho
una mala política económica en los úl-
timos años y ahora de golpe tienen
que hacer frente a las consecuencias.

Obviamente, el mercado Argenti-

no está en crisis pero en el total de

nuestras ventas mundiales la repercu-

sión es mínima.

^ ^Cómo cree que será el año 2002
para Stihl?

Si cogemos los primeros dos me-
ses, podemos contar con un desarrollo
positivo también para este año. EI mes
de enero fue el mes más fuerte de toda
la historia del Grupo.

^ ^Y los diez meses que faltan?
Habitualmente soy optimista. Ob-

viamente el futuro siempre es incierto
pero, según nuestras experiencias, po-
demos contar con que el año 2002 se-
rá también un buen año para Stihl.
Desde luego estamos más cerca del
aumento de fabricación o de produc-
ción que de la reducción.n
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ANGEL PÉREZ

PROTOTIPO IMD ESPAÑA FIRMA UN ACUERDO
DE COLABORACIÓN CON I NTA, ^COE E INSIA
Prototipo IMD España,

sociedad dedicada al

desarrollo de actividades

comerciales dirigidas a

ofrecer servicios de

experimentación y

homologación, ha

firmado un acuerdo de

colaboración con el

Instituto Nacional de

Técnica Aeroespacial

(INTA), con el

Laboratorio Central

Oficial de Electrotecnia

(LCOE) y con el Instituto

Universitario de

Investigación del

Automóvil (INSIA).

Giovanni Osellame,
presidente cle Prototipo

IMD España.

Juan Ignacio López-Yuste, consejero delegado de Prototipo IMD Espaiia -a la izquic^rcla
firma el acuerdo junto al resto de representantes de los organismos particip,^ntc^s

en el acuerdo.

rototipo IMD España, filial de
capital español e italiano de la
empresa Prototipo, dedicada al

testing y diseño en el sector de la au-
tomoción y propietaria de varios cen-
tros de experimentación, ha firmado
un acuerdo con INTA, LCOE e INSIA
que permitirá a las cuatro entidades
obtener resultados cualitativa y cuan-
titativamente importantes, en térmi-
nos comerciales, económicos y de
promoción de imagen.

A la firma del contrato, celebrada
el l4 de marzo en Madrid, acudieron

representantes dc las instituciones

participantes, de la Administración, dc

la sociedad matrir Prototipo y del sec-

tor de la automoción, yue sc mostra-

ron muy satisfechos y esperanzados

con las posibilidades yue ofrecc cl

acuerdo.

Los responsables de Prototipo

IMD España consideran yue el merca-

do español es un punto de acceso im-

portante para las empresas del áira

mediterránea yue yuieren obtener la

homologación necesaria para introdu-

cir sus productos en los mcrcados cu-

ropeos, mientras que el italiano, bajo

su criterio, deja espacio a las empresas

dinámicas y agresivas debido a la bu-

rocracia que implica la gestión de la

homologación.

Con la tinna de este acuerdo a cua-
tro bandas, la nueva sociedad sc sitúa
en grado de ofertar un servicio roordi-
nado y operativo de estructura asistente
y excelente, para ser el complemento
del íntegro complejo de desarrollo de
un producto para sus clicntcs.
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IMD, S.L.
Empresa española, ubicada en Madrid, que destaca

por su capacidad de desazrollo y definición de
procesos finales para la obtención de la homologación
de vehículos a nivel nacional y europeo, así como
exenciones de homologaciones en maquinatia agricola,
vehículos industriales, automóviles, etc.

IMD ha desarrollado un sistema para la
estructuración de datos técnicos producidos por los
fabricantes y la gestión de la presentación a los
organismos competentes, para la obtención de
certificados de homologación. Es de particulaz
importancia la actividad de consultoría paza la
obtención de la certificación (marcado CE)
inherente a la seguridad en las máquinas
(Directiva 98/37/CEE).

PROTOTIPO, SpA
Esta sociedad italiana surge en 1991 paza ofrecer como

servicio destacado la experimentación y pruebas de
vehículos en cazretera. En sólo una década de trabajo, su
facturación llega a los 50.4 millones de euros.

Prototipo, SpA cuenta con cuatro instalaciones en el
área de Trofarello (certificado ISO 9002), a las que se añade
el centro de pruebas de Nardó (certificado UNI EN ISO
9002), donde dispone de una pista, única en su género, con
un anillo largo de 12 km y otra pista dedicada a pruebas
diversas.

La sede principal de la sociedad está en Trofarello,
donde se localizan los procesos de concepción y desarrollo
del producto automovilístico, con la ejecución de pruebas
en carretera, en un banco de pruebas y en proyectos de
productos industriales.

1 NTA

INSIA

^

El INSIA nace en la Comunidad de
Madrid, en 1993. En este tiempo ha
participado en 120 proyectos de
investigación y desarrollo, 13 de ellos
europeos. Está formado por los grupos
de Ingeniería de Vehículos (GIVET) de
Máquinas y Motores Térmicos de la
Escuela Técnica Superior de
Ingenieros Industriales de Madrid y
por su Laboratorio de Automóviles.

El INSIA prepara ensayos de
homologación y certificación
relacionados con las carateristicas de
seguridad de los vehículos y otros
elementos que influyen en la seguridad
del transporte. Cuenta con importantes
medios de laboratorio, con los que
realiza ensayos específicos.

El LCOE pertenece a la
Fundación para el Fomento de la
Innovación Industrial, que fue
creada por la Universidad
Politécnica de Madrid (UPM), en
colaboración con el Ministerio,
entonces de Industria y Energía, a
instancias de la Escuela Técnica
Superior de Ingenieros Industriales
de la UPM. El LCOE surgió en
1950 como un organismo del
Ministerio de Industria y desde
entonces trabaja en el sector
electrotécnico. En concreto, la
división del LCOE encazgada de los
automóviles es la responsable de
ensayos y certificación en diversos
campos.

LCOE I I
PROTOTIPQ
IMD ESPANA

Es el Organismo Público

especializado en la investigación y

desarrollo tecnológico

aercespacial, que abazca el Centro

de Experimentación y

Homologación de Vehículos,

cuyas actividades se dividen en las

áreas de motor y vehículo,

seguridad activa, seguridad pasiva

y homologaciones de tipo

Nacional y CEE, así como

reglamentación parcial CEE y

ECE, para las cuales es laboratorio

oficial del Ministerio de Industria

y Energía. EI INTA cuenta con

distintos tipos de instalaciones y

una nave de ensayos con

numerosos equipamientos.
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fERNANDO CASCAlES
Director General del INTA

- "Es importante que haya esta
vocación por mejorar todo lo relativo
a la nuevas tecnologías en el mundo
del transporte.

- Los problemas que en la actua-
lidad tiene el transporte sólo se po-
drán resolver a través de las nuevas
tecnologías. Estamos en el momento
que la política de transportes ha de gi-
rar hacia el esfuerzo inversor en este
capítulo. Por tanto, todo lo que sea
aunar esfuerzos, como tiene por obje-
to este convenio, es bueno.

- Desde el INTA apoyamos este
tipo de iniciativas. Es muy positiva la
idea de unir estos cuatro centros, em-
presa privada y centros públicos, en
torno a optimizar todos los medios
materiales y humanos disponibles,
dentro de una política común".

CARLOS VERA
Presidente Ejecutivo de la

Fundación para el Fomento de la
Innovación Industrial - LCOE

- "Aporta al acuerdo, no sólo
una disponibilidad notable de equipos
de los que se ha ido dotando en 52
años, sino también un know-how.

- La Fundación para el Fomento
de la Innovación Industrial tiene a su
vez muchos laboratorios encajados en
la Escuela Técnica Superior de Inge-
nieros Industriales, y mediante este
acuerdo se abren grandes posibilida-
des de colaboración que permitan tra-
bajar conjuntamente en diferentes lí-
neas de investigación. Por tanto, hay
que felicitar a los firmantes del acuer-
do".

ANTONIO MUÑOZ
Subdirector General de Calidad y

Seguridad /ndustrial del Ministerio
de Ciencia y Tecnología

- "Quiero felicitar a todos los
firmantes de este convenio, que por
parte del Ministerio se ve con gran
satisfacción porque va a suponer una
mayor difusión y conocimiento en las
esferas europeas e internacionales del
nivel de competencia y excelencia de
nuestras instituciones y de nuestros
centros y laboratorios.

- Es un convenio que va a servir
para mejorar la competencia del Mi-
nisterio en la legislación europea sobre
seguridad y, de alguna manera, va a
servir para mejorar nuestra economía.

- España tiene uno de los tres
mejores servicios de homologación
europeos ^ue es como decir mun-
diales, porque los americanos no ho-
mologan-, y esto se debe fundamen-
talmente al nivel de excelencia de las
asociaciones, laboratorios y centros
firmantes de este convenio".

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

VICENTE SÁNCNEZ
Vicerrector de la UPM

-"La Universidad Politécnica de Madrid (UPM) es
la Universidad española más destacada en el capítulo de
investigación y se muestra muy orgullosa y deseosa de co-
laborar en este convenio con instituciones prestigiosas".n
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91 CV*

serie 90-'serie 90-100-110

En primer
lugar, abra el
capó y
descubra el
innovador
motor verde,
el fabuloso
cambio
DELTAFIVE y el perfecto eje delantero
con unos potentes frenos internos.
Después, entre en la cabina y disfrute
del ambiente mientras ve el mundo a
todo campo. Por último, ponga en
marcha el motor y... a divertirse.
Fruto de un proyecto completamente
nuevo, probado una y otra vez y
perfeccionado hasta el mínimo
detalle, el tractor Mythos es un fuera
de serie que anticipa las prestaciones
de los tradores multilabores del
siglo XXI.

107 CV *

- r-

^^ ` i

J ^ ^r
^ ^ n

102 CV*

4 Cilindros 4 Cilindros 6 Cilindros
4 Ruedas motrices 4 Ruedas motrices 4 Ruedas motrices

POWERFIVE 40+30

Para todos los modelos, se encuentra disponible, como
opción, la transmisión electrónica DELTAFIVE 50+30
con conexión electrohidráulica

LantllM rscomisnda IubrluMss A^roluba

' Potencia l50

^ EL

tecnolo^a y diseño

LANDINI IBÉRICA, S.L.
Industria, 17 - 19 • Pol. Inds. Gran Vía Sur • 08908 Hospitalet de Llobregat •(BARCELONA)

Tel.: 93 223 18 12 • Fax: 93 223 09 78 • Recambios: Tel.: 93 223 08 28 • Fax: 93 223 32 58 • E-mail: info@landiniiberica.es



^<^^h^r^
cialistas

Sofisticación y tecnología

innovadora para grandes

esfuerzos. Potencia y confort

aditado con unas transmisiones,

sistema hidráulico y tracción

integral Bi-Speed que permiten a

las series M y los modelos

110 y 120 en 4WD, situarse

a un máximo nivel de

rendimiento a un bajo

nivel de consumo, con un

mantenimiento mínimo. 110 y

120 CV para compartir

L muchas jornadas.

K^^h^t^
âctores

sneciales

KUBOTA $ERVICIOS ESPAÑA, $.A Ĵ .

Ctra. de la Fortuna, s/n • 28044 Madrid • Tel.: 91 508 64 42 • Fax: 91 508 05 22
www.kubota-spain.com
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a mecanización del olivar

cuenta con una larga historia

desde que hicieron su aparición

los primeros vibradores para el des-
prendimiento de la aceituna. A lo lar-
go de los últimos treinta años se han
ido perfeccionando estos equipos, al
tiempo que se han incorporado nuevos
sistemas complementarios para la re-
cogida de aceitunas del suelo y dife-
rentes máquinas auxiliares para la po-
da y el aprovechamiento del ramón.

Concretamente, las máquinas au-
xiliares de poda han contado con el
apoyo de una corriente medioam-
biental muy favorable al aprovecha-

miento de residuos, ya sea con vistas
a la incorporación al suelo del ramón
triturado o como biomasa para ser
procesada en una planta de energías
renovables.

En estos momentos, la leña proce-
dente de la poda del olivo se está con-
virtiendo en un problema medioam-
biental de primer orden, como conse-
cuencia de la quema indiscriminada
del ramón. Parece evidente que, en
ausencia de otras alternativas, los
agricultores han venido recurriendo
tradicionalmente a quemar los restos
de poda como la solución más sencilla
para desprenderse de ellos.

MARZO 2002 agrorc^^^^^iru ^



sobre el terreno

Estas quemas tradicionales de ra-
món suponen un enorme despilfarro
de biomasa, al tiempo que implican
un peligro de propagación del fuego y
provocan una emisión de dióxido de
carbono a la atmósfera que se hace in-
sostenible en las grandes superficies
de olivar del sur de la península.

RESPUESTA
^ TECNOLOGICA

Las alternativas a la poda tradicio-
nal del olivar tienen una respuesta tec-
nológica muy diferenciada, desde
equipos auxiliares que contribuyen a
aumentar la productividad de los tra-
bajos, a máquinas capaces de triturar
los restos de poda y esparcirlos sobre
el terreno para su distribución, pasan-
do por grandes empacadoras de leña
que prensan la madera en grandes pa-
ralelepípedos (tanto ramón como ra-
mas gruesas) y los transportan hasta
una planta de procesado industrial.

Los olivareros pudieron compro-
bar las tendencias más actuales en ma-
teria de mecanización del olivar (a ex-
cepción del desprendimiento de la
aceituna) con motivo de la II Demos-
tración Internacional de maquinaria
para el aprovechamiento del ramón y
otras operaciones agrícolas en los oli-
vares, que tuvo lugar el 21 de febrero
en el `Cortijo Angulo', de Villanueva
de la Reina (Jaén).

Astilladora de ramón con descarga lateral.

Dentro del grupo de equipos de
poda se están imponiendo las pértigas
telescópicas, con acoplamiento en su
extremo de un serrucho oscilante o
una cadena de giro continuo caracte-
rística de las motosierras. En este gru-
po cabe destacar la participación de
Stihl con una amplia gama de podado-
ras mecánicas de altura y motosierras
para ramas gruesas.

En esta línea es igualmente desta-
cable la participación de Makato con
diferentes modelos de podadoras ma-
nuales autónomas y un equipo de po-
da de tijeras con compresor.

Capítulo aparte merece la presen-
cia de dos prepodadoras de discos, cu-
ya utilización se está haciendo impres-

PérYigas de poda ^ara ramas altas y motosierras para ramas gruesas.

cindible en los olivares intensivos, pre-

sentadas por David y Ciriaco. Se trata

de un dispositivo acoplado a los tres

puntos del tractor, consistente en una

barra con cuatro o seis cuchillas que

actúa hidráulicamente en sentido obli-

cuo, horizontal y vertical para cortar

las ramas salientes de una fila de olivos

y limitar su crecimiento en altura.

QUÉ HACER CON
^ EL RAMON

En cuanto a las máquinas para tra-

tamiento del ramón conviene diferen-

ciar las trituradoras de poda sobre el

suelo, las recogedoras picadoras y las

picadoras de alimentación manual.

Quizás la mayor atención de los asis-

tentes se centró en las máquinas de las

dos últimas modalidades, con mencio-
nes destacables para las picadoras de

alimentación manual Berkem, Farmi,

Honda, Caravaggi y Halcón, además

de las recogedoras-picadoras Abascal y

Serrat. Estas máquinas permiten el lan-

zamiento de las astillas a un remolque

lateral o directamente al suelo para su

descomposición como abono orgánico.

Las trituradoras de poda sobre el

suelo aportan escasas novedades, aun-

que la participación de máquinas de

este tipo fue muy abundante. Lo más

destacable corresponde a las máqui-

nas Enguix, Picursa, Moresil, David y

Agric.

^ agrotc^cnica MARZO 2002



sobre el terreno

I olivar español está inmerso en una fase de cambios pro-
Efundos que afectan tanto a las operaciones de cultivo como
al cultivo mismo. Desde la aparición de olivares intensivos (a
modo de frutales en espaldera) hasta la generalización del rie-
go por goteo, pasando por la corriente cada vez más arraigada
del 'no laboreo', parece claro que los olivareros españoles es-
tán empeñados en buscar diferentes respuestas al reto de la

productividad.
En esta línea de grandes cambios, dentro de las solucio-

nes más novedosas que se apuntan para la recolección meca-
nizada de aceitunas, cabe destacar una novedosa adaptación
de las cosechadoras de uva para su uso en plantaciones inten-
sivas de olivar con sistema de plantación en espaldera. De

ello dio puntual noticia , con motivo de la Demos-

tración de recogida mecanizada de aceituna que se celebró
en Mequinenza (Zaragoza) a finales de 2001.

En todo caso, el desprendimiento de la aceituna con vi-
bradores y la asistencia de la recogida con máquinas barredo-
ras, aparece como un tandem muy rentable para optimizar es-
tas tareas en los olivares tradicionales. No obstante, la asisten-
cia de máquinas para la recogida de aceituna del suelo (ya
sean barredoras o aspiradoras) requiere una adecuada prepa-
ración del terreno, así como la posterior limpieza y lavado del
fruto en el campo o la almazara.

La mayor novedad en el manejo y
tratamiento de los restos de poda co-
rresponde una empacadora de bioma-
sa, de marca Trabisa, acoplada a un
vehículo forestal. El sistema consiste
en la retirada de los restos de poda
(ramón y ramas gruesas) mediante la
recogida de los montones de leña con
pluma cargadora y su compactación

Preparadora de discos acoplada al tractor.

i^i:^

Barredora-limpiadora de aceifuna del suelo.

Sin embargo, el verdadero caballo de batalla en la meca-
nización del olivar es la recogida de aceitunas del suelo, un
problema que se intenta resolver con entusiasmo por parte de
los fabricantes de maquinaria.

No conviene olvidar que las actuales exigencias del mer-
cado en cuanto a la calidad del aceite de oliva constituyen un
factor a tener en cuenta a la hora de optar por las diferentes
soluciones de recogida de la aceituna del suelo. lustamente es
en este aspecto donde la productividad de estas tareas puede
chocar con las exigencias de manejo del fruto para obtener
una mejor calidad del aceite.

en una prensa continua acoplada al
propio vehículo. Este sistema permite
formar pacas de 600 kg de peso y pue-
de manejar diariamente hasta 30 tone-
ladas de biomasa.

De esta manera se consigue redu-
cir el volumen de los restos de poda y
aumentar considerablemente el peso
por unidad, con lo cual se facilita con-
siderablemente el transporte hasta una
planta de procesado industrial donde
la materia prima se transforma en car-
bón vegetal.

MENCIONES
^ DESTACADAS

Como complemento de las máqui-
nas para el manejo y tratamiento de
poda, la Demostración del Ministerio
de Agricultura contó con la presencia
testimonial de diferentes máquinas
para el control de la cubierta vegetal,
la recogida de aceitunas del suelo y la
limpieza de aceitunas a pie de campo.

En cuanto a la recogida de aceitu-
nas del suelo, lo más destacable corres-
ponde a la recogedora-]impiadora Pe-
llenc RL, una marca firmemente ligada

a la tecnología del olivar desde el des^ Ĵ -

rrollo de los primeros vibradores de

troncos. También cabe mencionar las
barredoras-recogedoras autopropulsa-

das Moresil 3700 Plus, Bosco RO 1, De-

masi y Barone.

En cuanto a barredoras-cepillado-
ras conviene anotar la presencia de
Agric y Gascón, con sendas máquinas
que unen la sencillez con la utilidad
para este tipo de trabajos.

Las máquinas para el control de la
cubierta vegetal tienen cada vez ma-
yor importancia en los olivares espa-
ñoles, de acuerdo con la tendencia al
`no laboreo' o laboreo de conserva-
ción que se está implantando con fuer-
za en los últimos años.

Así, junto a las máquinas para cl

control mecánico de la cubierta ve-

getal (desbrozadoras, segadoras rota-

tivas, etc.) conviene citar los equipos

para la aplicación de herbicidas mc-

diante pulverizadores y atomizado-

res.
En cuanto a equipos para trata-

mientos fitosanitarios cabe destacar la
presencia del atomizador Gaysa, con
menciones de intcrés para Gucrrcro,
Cubagri, Makato y Agricol. n
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Crecemos contigo
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ó -oveRUU^ `
Volteo de la tierra.
150 años en punta tecno/ógica.

Cultivo por arrastre.
EI Vibrocultor original.

^^^^ No^nra^d ^
Cultivo accionado a tdf.
Multiplicando tu rendimiento desde 1922.

^NORpSTEN
Siembra de precisión.
Excelencia de más de un siglo.

HOWARD IBERICA, S.A. grupo KONGSKILDE
Ctra. Granollers a Girona, Km 1,5 - Apdo. 246 - 08400 GRANOLLERS (BARCELONA) ESPAÑA

Tel.: 93 8492622 - 93 8617150 - Fax: 93 8493577 (Comercial) - 93 8492031 (Recambios) - E-mail: howard@howard.es - www.howard.es



• Calidad

• Gama

Seguridad

^ Servicio

MÁAUINAS PE6ZUEÑAS
PARA GRANDES TRABAJOS

DIVISIÓN SEP
Industria, 17-19 • Polígono Industrial Gran Vía Sur • 08908 Hospitalet de Llobregat (BARCELONA)

Recambios Tel.: 93 223 OS 28 • Fax: 93 223 32 58 • E-mail: info@landiniiberica.es



SALON
INTERNATIQNAL DE

L'ELEVAGE

INTERNATIONAL
ANIMAL

PRODUCTION SHOW

INTERNATIONALE
TIERZUCHTAUSSTELLUNG

FIERA
INTERNAZIONALE

DELLA ZOOTECNIA

FERIA DE ZARAGOZA

17-20 04 2002

(España Espagne Spain Spanien Spagna)



^.r_"^^/J

a

^ ~w^^ ^ 1r,^t^.^iĴ̂ Ĵ̂Y ^ti i`'..s^;^^.^.^^^•_\ se^ ,.+^. _ ^ r_

a aóo^Ĵ̂ 0
^. ^,r,,, - , ^ ,.. , ,.^:...- ^.,_.

^„^_„ ^ ,̀^^ j^ ^^^% ;=, .r :
r^i^{ y/^^ ^^ M^j^^.î ;.^^^% ^
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Gallignani vuelve a demostrar el por qué es una de las marcas
más importantes en cuestión de forraje. Su completa línea de
maquinaria para empacado se ve ahora reforzada con la Serie 8000,
formada por dos modelos de rotoempacadoras de cámara variable.
Además, Ilegan al mercado español las envolvedoras G800, tres
modelos que se unen a las ya conocidas G400.

La nueva serie de rotoempacadoras de cámara variable
presentada por Gallignani está concebida para recoger forraje para
ensilar. Se combinan las ventajas de la cámara fija, delimitada por un
sector móvit delantero de rodillos-correas cortas, y de la cámara
variable, con otro sector de rodillos-correas largas en la parte trasera.
Todo ello para garantizar la formación de la paca en cualquier
condición.

TO DA U NA GARANTIA
Un sector móvil de rodillos-correas cortas en la
parte delantera forma el núcleo de la paca.

Un sector de rodillos-correas largas en la parte
trasera que realiza pacas de 0,95-1,80 m de
diámetro.

© Se forma un núcleo blando modulable que
permite una conservación ideal del forraje
hasta el centro de la paca.

4y'^ OD EI sector de rodíllos-correas delantero y un
'l ^{ rodillo de alimentación de gran diámetro
>i ; aseguran la rotación de la paca.

^^ Z

^̂.
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ENVOLVEDORA DE
PACAS G 800

^1 • Tres nuevos modelos con plataforma de dos ejes y tres grupos
^ de correas que aseguran una perfecta rotación. La fortaleza del

^ chasis le permite cargar pacas de hasta 1.200 kg y entre su
^^ completo equipamiento estándar destaca el triple mando en el
^ soporte para trabajar desde un puesto fijo, con la posibilidad de

contar con programador automático de funciones.
^i^
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^ diseño

ALBERTO ĴECO

Ing. Téc. y Diseñador Industrial

ORÍGfNES Dfl TRACTOR ARTICULADO
PARTE II

NO TODOS LLEGAN AL
MERCADO PERO MARCAN LA

EVOLUCIÓN
EI segundo de los artículos
de esta serie se detiene en

los progresos obtenidos por
los fabricantes de tractores

articulados, a través de
modelos que, en muchas

ocasiones, ni siquiera

Ilegaron a salir al mercado.

PROTOTIPOS NO
^ COMERCIALIZADOS

Durante los `70 son numerosos los
prototipos que algunas compañías
construyen con el objetivo de desarro-
llar tractores de mayores potencias.
Problemas como la ausencia de aperos
de gran tamaño durante la fase de en-
sayos de estas máquinas, la existencia
de un mercado que justifique las in-
versiones o la crisis de comienzos de
los `80 hacen que estos modelos no
lleguen a comercializarse.

La articulación de 40° en ambos sentidos desplaza los ocho neumáticos 30. 5R32
permitiendo que el Uersatile Big Roy de 9.2 m de longitud alcance un radio de giro de
7.9 m.

Steiger Triple Engine
Este impresionante tractor se

construye a mediados de los `70, a
partir de tres unidades del modelo
Cougar II de 270 CV. Con una poten-
cia superior a los 750 CV fueron mu-
chos los problemas derivados de su
diseño con dos unidades montadas en
paralelo y conectadas mediante un sis-
tema de articulación a la unidad de-
lantera. El proyecto se abandonó fi-
nalmente poco después de que en su
primera exhibición pública el sistema
de articulación del Steiger de tres mo-

tores no funcionase y el tractor araba-
se finalmente hundido en el harro.
Fueron necesarios cinco articulados
Steiger para sacarlo.

Steiger ST 650
EI siguiente intento de Steiger por

conseguir un modelo de más de SO0
CV se basó en el concepto de Ernest
Doe & Sons, al conectar dos unidadcs
del modelo Panther mediante una arti-
culación, situando la cabina en la uni-
dad trasera. Dos motores Caterpillar
3406 dan a este modclo un total de
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diseño

650 CV. Aunque sin los pro-
blemas del modelo de tres mo-
tores, el ST 650, también co-
nocido como Twin Panther,
construido en 1977, nunca lle-
garía a los concesionarios.

Versatile 1080
Big Roy

Versatile anuncia en 1977
el modelo ]080 o Big Roy (en
honor a Roy Robinson, socio
de Peter Pakosh), que es exhi-
bido en diferentes ferias y de-
mostraciones en EEUU y Ca-
nadá. A diferencia de otros
prototipos consta de un solo
motor V 12 Cummins KTA

Enganches de tres puntos, tomas de fuerza y válvulas
delanteras y traseras hacen del Bidirectional un autentico
tractor 'versátil', con un nivel de especificación inusual para
un modelo norteamericano, entrando en la categoría de los
tractores sistema y vendiéndose en Europa.

1150 de 600 CV, montado en la parte
trasera, mientras que en la parte fron-
tal lleva un depósito de 2 100 litros.
Cuatro ejes transmiten la potencia al
suelo y distribuyen sus 26 toneladas
sin que sea necesario equiparlo con
ruedas dobles o triples. Debido a la si-
tuación del motor, incluye una cámara
y un monitor para seguir la evolución
de los aperos desde la cabina.

Si bien, es capaz de mover un cul-
tivador de 36 metros de anchura a 10
km/h o un arado de 20 vertederas, los
ensayos y demostraciones evidencia-
ron la necesidad de mayores inversio-
nes para solucionar los problemas de
diseño que empezaban a causar grie-
tas en el bastidor del Big Roy. Final-
mente Versatile Manufacturing Co.,
con dudas sobre el tamaño de un mer-
cado para tractores de más de 500 CV,
optó por desarrollar el menos ambi-
cioso 1150 de 470 CV.

Lely Multipower
El fabricante holandés de aperos

Lely intentó la entrada en el mercado
de grandes articulados con el modelo
Multipower 420, desarrollado en
EEUU, también a finales de los `70.
Este modelo articulado se construye
con un motor y transmisión en su par-
te frontal que transmite la potencia al
eje delantero y con otro motor y
transmisión sobre el eje trasero, al-
canzando en total 420 CV. Este con-
cepto de dos motores se basa en utili-
zar ambos para los trabajos más du-

Valtra ha diseñado
articulados de

potencia media a
partir de tractores

convencionales

ros, sólo la unidad trasera
en tareas más ligeras y du-
rante el transporte o bien el
motor delantero para mo-
ver el tractor y el trasero
para mover la toma de
fuerza. Pese a esta supues-
ta versatilidad, los costes
de producción que supo-
nen dos motores, dos
transmisiones y hasta dos
depósitos de combustible
hacen que Lely abandone
sus planes.

Case 5094 6WD
En 1983, J.LCase hace

públicas sus intenciones de
diseñar un tractor articulado 6x6 de
gran potencia, baja compactación y
alta velocidad. Aunque esta compañía
había estado fabricando tractores de
gran potencia durante décadas, no dis-
ponía de ningún modelo articulado. El
brief incluye los siguientes objetivos:
tractor capaz de realizar operaciones
de labranza a 20 km/h y arrastrar I.5
veces su peso total, fabricado con
componentes de tractores 4x4 exis-
tentes, ejes direccionables y doble ar-

1_a Serie X de Valtra se perfilá^=^omn.uná gama de pequéños artículados idóneos para
trabajar cort^5lá front^a en grarijas, con zonas de paso 'redu^ idas, y a la vez conservan

is éspecificacioñes de Igs tractore$ rígidos.
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diseño

ticulación entre los tres ejes, cabina
situada sobre el eje central, suspen-
sión individual y autonivelante en to-
das las ruedas, motor de 400 CV mon-
tado sobre el bastidor delantero, trans-
misión hidráulica de potencia a todas
las ruedas, enganche de tres puntos y
depósito de combustible sobre el bas-
tidor trasero y posibilidad de montar
tanques para diferentes aplicaciones
tanto en la parte frontal, como en la
trasera.

Sin llegar a finalizar el prototipo,
J.I. Case opta por desarrollar un mo-
delo más convencional dentro de su
línea, e14994, de 400 CV y chasis rí-
gido.

n ESPECIALIZACIÓN

Desde finales de los `70, nuevos
modelos de tractores articulados se
han ido desarrollando, potenciando
las ventajas de la articulación en gran-
des máquinas y acercando esta tecno-
logía a otros sectores.

Versatile Bidirectional
Versatile introduce el modelo I50

Bidirectional en 1977. En este tractor
articulado de 55 CV, el asiento del
conductor y la consola giran 180° pa-
ra permitir la operación del tractor en
ambos sentidos. Posteriormente es
reemplazado por el 256 Birectional
de 84 CV que incorpora enganche de
tres puntos y toma de fuerza traseros
y delanteros. Aunque en las primeras
imágenes promocionales este tractor
aparece con implementos Versatile,
como sinfines y peines para segar
grano, su diseño es ideal para labores
con pala cargadora y combinaciones
de aperos frontales y traseros. El Ver-
satile 276 de 1986 monta el mismo
motor, pero con turbo e intercooler
supera los 100 CV. Un año más tarde,
Ford New Holland adquiere Versatile
Farm Equipment Co. sustituyendo el
rojo y amarillo por e] azul y blanco de
Ford en los tractores canadienses. En
1992 el Ford 276 pasa a ser el New
Holland 9030 y en 1998 aparece el
totalmente nuevo New Holland
TV 140 Bidirectional con tecnología y

diseño acordes con el resto de tracto-
res New Holland.

La formación de CNH Global en
1999 implica que New Holland deba
vender la planta de Winnipeg, según
la legislación norteamericana. Sin em-
bargo, New Holland conserva los de-
rechos para seguir fabricando mode-
los bidireccionales en otras plantas del
grupo.

International 2+2
Aunque menos evidente que en el

Doe Triple D, la serie 88 lanzada por
International en 1979 se diseña a par-
tir de dos modelos de tracción simple.
La posición de la cabina es similar a
la del tractor bidireccional, sobre el
eje trasero. El largo capó de estos
tractores es el resultado de incorporar
componentes mecánicos ya existentes
sin realizar grandes modificaciones.

Aunque Case IH ha
fabricado tractores

de gran potencia
durante décadas,

hasta 1983 no
dispuso de ningún
modelo articulado

Por otra parte, mejora la estabilidad
con aperos montados sobre el engan-
che de tres puntos. Con los modelos
3388 y 3588 IHC lleva la articulación
a modelos de potencia media, 130 y
150 CV, indicados para cultivos en hi-
leras. Pese a ser un tractor con proble-
mas mecánicos y difícil de vender por
los concesionarios americanos, algu-
nas unidades 2+2 son exportadas al
Reino Unido a partir de 1982. La ga-
ma consta de tres modelos (serie 60)
cuando se dejan de fabricar en 1985
-aunque futuras versiones de hasta

Case IH estudió las posibilidades de
sustituir los neumáticos de la gama
Magnum por cuatro 'orugas', pero
Íinalmente consideró que el concepto
Quadtrac se ajustaba mejor a su gama
de articulados.

260 CV ya habían sido desarrolladas-
tras la compra de IHC por Tenneco
Inc. (J.I. Case). Este concepto de Ile-
var la articulación a un tractor dc cortc
más convencional, ha sido experimcn-
tado sobre prototipos basados en Case
IH Magnums y podría beneficiarse de
la tecnología del New Holland Bidi-
rectional, para futuros Case 2+2.

Valtra Serie X
Fabricantes europeos como Valtra

también han partido de trartores con-

vencionales para diseñar articulados

de potencia media. La gama X de Val-

tra está formada por tres modelos de

100a120CV(X100,XI10yX120)

con aspecto y tecnología similar a la

de los modelos HiTech, pero con arti-

culación entre cabina y capó (como el

Bidirectional y el 2+2). Esta seric de

reciente aparición, con un ángulo de

giro de 42° en ambas direrciones, re-

sulta especialmente indicada para

aplicaciones forestales y muniripales,

además de las agrícolas, donde la pala

frontal es especialmente útil.

Case lH Steiger AccuSteer
Después de la adquisición de Stei-

ger por Case IH en 1987, la compañía
creada dos años antes disponía de dos
gamas diferentes de tractores de gran
potencia, los articulados Steiger y la
serie 94 de Case con ambos ejes direc-
cionables. Si bien más adelante cesa
la producción de estos últimos, apare-
ce en 1993 el Case IH 9250 RCS de
300 CV yue combina la articulacicín

Ma,RZO zooz agrolc^rniru ®i



diseño

central con el eje direccionable delan-

tero ( 18°) consiguiendo un radio de

giro de 3.6 metros. La versión RCS

(row crop special) es una máquina

idónea para trabajar en cultivos en hi-

leras, ofreciéndose también en la pos-

terior serie 9300. El sistema AccuSte-

er es la evolución de los RCS disponi-

ble en los nuevos Case II-I Steiger

STX 275 y STX 325 y permite reali-

zar modificaciones de giro sin articu-

lar el tractor, por lo que resulta espe-

cialmente indicado para labores de

precisión en hileras de 30-44 pulga-

das. Así, en combination mode los pri-

meros 10° de giro los realiza el eje de-

lantero y una vez que la maniobra de

giro se ha completado, los sensores

electrónicos realinean el tractor de

nuevo.

Case IH Steiger Quadtrac
La entrada de Case en el mercado

de tractores de `orugas' de goma se
realiza partiendo de un tractor articu-
lado Steiger en el que se sustituyen las
cuatro ruedas por cuatro `orugas'
triangulares. Este concepto, presenta-
do en 1992 como `Case EXP', es muy
similar a algunos prototipos que du-
rante los años `60 Caterpillar realizó
sobre palas cargadoras articuladas,
donde, con la idea de reducir el alto

En los nuevos Case !H STX ^on cabina de parabrisas y cristales curvados y un capo
descendente y de sección transversal variable- la visibilidad es un aspecto que nunca
antes había tenido tanto peso en el diseño de tractores articulados.

coste del desgaste de neumáticos, és-
tos fueron reemplazados por `orugas'
de metal. Sin embargo, el objetivo de
Case IH es bien distinto: conseguir
más tracción y reducir la compacta-
ción que el tractor realiza sobre el te-
rreno al aumentar la superFcie de con-
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tacto mediante cuatro `orugas'. Ofi-
cialmente lanzado en 1997, al primer
Case IH Quadtrac 9370 de 360 CV le
siguió el 9380 de 400 CV tras com-
probar su éxito en el mercado ameri-
cano y en países europeos como el
Reino Unido.n
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Serie CS

^ w^ ^^^^;;
na' gama^

tractores fiables
La serie CS supone una importante

evolución en las gamas medias de tractores Case IH.

EI por qué de esta evolución se basa en sus numerosos tipos de
transmisiones: 16+8 (versión normal), 16+16 (versión confort), 24+24

(en los cuatro modelos de mayor potencia) y 40+40 con reductor
(opcional). Tomas de fuerza proporcionales al avance; ejes delanteros

con un mínimo ángulo de giro; cabinas con perfil bajo/alto; amplia
reserva de par, sistema elevador hidráulico de categoría ll/lll;

posibilidades de versiones para uso exclusivamente forestal equipadas
en origen con todos los elementos para su trabajo en ese importante

sector.

En los modelos superiores, suspensión independiente en cada rueda
con ajuste automático de altura.

Todo esto y mucho más es la serie de tractores CS de Case IH:
tractores para rendir más y mejor.

Véalos en el concesionario CASE IH más próximo
.casE ^^^

Calle D, 38-40 - Zona Franca. Tel. 93 336 95 00 - 08040 BARCELONA
http://www.automocion2000.es/caseih/



^ agromotor

Alfa Romeo han lanzado un órdago con el motor

1.9 JTD que no defraudará a los más fieles seguidores

de la marca, puesto que es un coche que tiene mucha

fuerza, corre, es realmente divertido, y además gasta

muy poco combustible.

os fieles seguidores de Alfa
Romeo piensan que un motor
diésel no encaja con la filoso-

fía y la tradición del Biscione, pero la
tecnología y la tendencia del mercado
se han impuesto a la hora de elegir las
motorizaciones, y los ingenieros de la

marca han realizado un excelente tra-
bajo para no defraudar a su público.

La llegada de una motorización

turbodiésel en el Alfa 147 ha sido un

balón de oxígeno para el modelo más

pequeño de la casa, puesto que se en-

contraba en inferioridad de condicio-

nes respecto a sus rivales al no contar
con un propulsor diésel. Al conocido

19 JTD que emplea el sistema Con^-

nao^1 Rail se le ha dotado de un nuevo

turbocompresor de geometría variable

que ha permitido llegar a una potencia

máxima de 115 CV con una gran elas-

ticidad en un régimen de funciona-

miento desde prácticamente las 1 800

rev/min hasta casi las 4 500 rev/min,

lo que significa que no es necesario

hacer un trabajo extra con la palanca

de cambios, pues el motor puede con

todo y recupera muy bien, aun en las

condiciones más difíciles.

^OSÉ ANTONIO PRADOS

Además del nuevo turbocompre-
sor, se han producido algunos `reto-
ques' en la gestión electrónica de cara
a mejorar la capacidad y el ángulo de
incidencia de los gases de escape res-
pecto a las paletas de la turbina (geo-
metría variable), haciendo posible que
el sistema de sobrealimentación traba-
je constantemente a niveles de efica-
cia muy elevados en cualquier situa-
ción, y proporcionando una mejora de
las prestaciones y una reducción del
consumo de carburante.

n EL MÁS AHORRADOR

La explicación teórica del funcio-
namiento del JTD es muy convincen-
te, pero más todavía es realizar una
prueba para entender que la deportivi-
dad y la economía no son términos
yue tengan que estar obligatoriamente
enfrentados, porque con un motor de
estas características es posible hacer
un buen número de kilómetros a un
ritmo elevado sin lamentarse cada
vez que pasamos por la estación de
servicio a repostar.

En la ficha técnica llama la aten-
ción que el consumo medio homolo-

^ agrotécnica rnARZO zooz



agromotor

FICHA TÉCNICA
Motor: Delantero transversal
N° de cilindros: 4, en línea
Cilindrada: 1 910 cm'
Potencia: 115 CV a 4 000 rev/min
Tracción: Delantera
Peso: 1 270 kg
Dimensiones (mm):
4 170 x 1 729 x 1 442
Velocidad máxima: 189 km/h
Consumo mixto: 5.7 L/100 km
Precio: 21 550 €

(+) LO MEJOR
Estabilidad y prestaciones

NOS GUSTA
Conducción y consumo

A MEJORAR
Maletero

gado es de 5.7 litros a los 100 km en
ciclo mixto (ECE+EUDC), y hemos
podido comprobar que no se trata de
una cifra `maquillada' al realizarse en

condiciones idóneas y a velocidad
constante, puesto que haciendo una
conducción normal y dentro de los lí-
mites establecidos, es posible Ilegar a
estas cifras, incluso rebajarlas.

La entrega de potencia en el motor
1.9 JTD es bastante progresiva en
cualquier situación, y es suficiente pa-
ra mover el Alfa 147 a ritmos muy al-
tos si se desea. A1 situarse a los man-
dos del Alfa 147 JTD no se percibe
ninguna diferencia respecto a sus
`hermanos' de gasolina, tan sólo la
resistencia del calentador, y una vez
puesto en marcha cuesta creer que se
trate de un motor de gasóil, puesto
que empuja con mucha fuerza desde
la parte baja del cuentarrevoluciones
y no es excesivamente ruidoso.

Al exprimir el motor es cuando se
aprecia su verdadero espíritu Alfa, y
sorprende al ver las cifras de acelera-
ción y velocidad máxima, todo ello con
un comportamiento ejemplar de un co-
che que parece que está pegado al as-
falto y que destaca siempre por la mag-
nífica estabilidad independientemente
de la velocidad a la que circulemos o el
estado en que se encuentre el asfalto.

Existen dos niveles de acabado

para los Alfa 147 JTD: el denominado

`Progresion' es el más básico, pero in-

cluye de serie 6 airbag, ABS y clima-

tizador manual, mientras que el Dis-

tinctive, mucho más recomendable.

añade Ilantas de aleación de 15", ASR

desconectable y climatizador dual, en-

tre otros elementos. n

Breves
NUEVA GAMA
FIAT PUNTO

A primeros de abril está previsto el
lanzamiento de la nueva gama Fiat
Punto, con un contenido superior en
equipamiento y una renovada
adaptación de los acabados, en los
que se unen los conceptos de
seguridad y diversión, al incorporar
de serie más equipamiento, lúdico y
de seguridad. EI nuevo Punto ofrece
como novedades ABS y equipo de
sonido con seis altavoces.

SANTANA ANÍBAL, IDEAL
PARA LAAGRICULTURA

EI nuevo todoterreno desarrollado por
Santana Motor, conocido como PS-10
y presentado como prototipo en el
Salón del Automóvil de Sevilla en
1999, se comercializará bajo el
nombre de Aníbal, como símbolo de
unión de la ciudad de Linares con su
factoría automovilística. Saldrá al
mercado en junio, irá equipado con
motor Iveco de 4 cilindros en líneas,
2 800 cm3, inyección directa,
turbocompresor e intercooler. Será un
vehículo muy duro, concebido para
trabajos en agricultura, industria o
construcción, pero que incorpora las
comodidades y prestaciones de los
últimos avances técnicos.
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New Nollaod iN . Espeeial por tradició^ .
Una tradición por excelencia renueva
también su estilo para ofrecer un gran
comportamiento en las mejores
condiciones.

Con su diseño dinámico, los tractores
especiales de la Serie TK reviven una
tradición de liderazgo y éxito que dura
desde 1932. La gama de potencias es
más amplia (desde 60 hasta 72 CV)
y el confort es mayor, gracias a los
controles situados de forma ergonómica
y al nuevo asiento suspendido.
Además, el sistema "Steering-O-Matic"
permite que la conducción sea muy
sencilla. La gama incluye tractores de
diferentes tamaños adecuados para
huertas, plantaciones frutales y viñas.

Para mayor información sobre productos, servicios
y financiación, póngase en contacto con su
concesionario New Holland más cercano.
Visite nuestra página web: www.newholland.com/es

^bl^ lubrificantes

11EW HOLLAIID
Especialistas en tu éaito



^ mercado de tractores

La conclusión más inmediata de
esta presentación de los datos ofreci-
dos por el MAPA es que más de tres
cuartas partes (75.4%) de los tractores
vendidos durante el año pasado se
concentran entre dos bandas de poten-
cia,60a89CVy90a 129CV,ycon-
cretamente para la primera el número
de unidades vendidas llega hasta las
8 545, un valor que representa el
47.5% del total.

D ISTRIBUCIÓN PROVINCIAL
EN 2001

Utilizando como referencia la totalidad de los tractores de ruedas `inscritos'
en 2001, se ha realizado la evaluación de la distribución del mercado según
las provincias, ya que por tratarse de superficies más similares que las que

corresponden a las comunidades autónomas, parece que da una mejor
información respecto al grado de uniformidad del mercado de tractores en

todo el territorio nacional.

1 planteamiento del estudio de
las ventas de tractores por pro-
vincias durante el año 2001 se

ha realizado atendiendo a una clasifi-

cación por bandas de potencias, méto-

do que tradicionalmente seguimos pa-
ra elaborar el análisis anual. Las
bandas consideradas han sido seis, a

la sazón: menos de 25 CV, de 25 a 59

CV,de60a89CV,de90a 129CV,de

130 a 179 CV y más de 179 CV.
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ing. Agrónomo

Por debajo y por encima de estas
bandas, aparecen los `pequeños' de 25
a 59 CV y los `muy grandes' de 130 u
179 CV que representan, respectiva-
mente, un 13.5% y un 7%. Y, por últi-
mo, los tractores de menos de 25 CV
y los mayores de 179 CV, yue en con-
junto representan 719 unidades, co-
rrespondiendo 507 a los muy peque-
ños y el resto a los grandes de más de
179 CV.

DISTRIBUCIÓN DE VENTAS, POR PROVINCIAS, DURANTE EL AÑO 2001
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mercado de tractores

DISTRIBUCIÓN POR UNIDADES DE LAS VENTAS DE TRACTORES
DE MENOS DE 25 CV DURANTE EL AÑO 2001
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^ MÁS DE 40

^DE21A40

^ DE11A20

^ MENOS DE 10

DISTRIBUCIÓN POR UNIDADES DE LAS VENTAS DE TRACTORES
DE 25 A 59 CV DURANTE EL AÑO 2001
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LOS MUY PEQUEÑOS:
MENOS DE 25 CV

Han sido 507 tractores de menos

de 25 CV los que se han comercializa-

do durante el año 2001, y aunque el

numero es escaso, la distribución en

todo el territorio nacional ha sido bas-

tante completa ya que sólo en tres

provincias, Huesca, Palencia y Soria,

no se ha comercializado ninguno de

estos tractores.

La provincia que lidera las ventas
es Baleares, que con 77 unidades ven-
didas representa el 15.2%, seguida de
Orense (6.7%), Cáceres (5.4%), La
Coruña (4.7%). En el entorno de las
veinte unidades se sitúan Toledo (20),
Barcelona (19), Tarragona (19), Tene-
rife (19) y Alicante (18).

Por el lado contrario, resaltar las
provincias donde las ventas tienen un
valor puramente anecdótico, ya que la
cantidad queda reducida a una unidad
como: Álava, Albacete, Cádiz, Gua-
dalajara, Santander y Segovia.

LOS PEQUENOS:
^ 25 A 59 CV

Las 2 419 unidades vendidas en
esta banda de potencias se distribuyen
de manera homogénea por todas las
provincias. En la única que no se re-
gistra ninguna venta es en Palencia.

El primer y cuarto puesto es para
Pontevedra (253) y La Coruña (l33),
esas cifras suponen el 10.5% y el
5.5% de las ventas, y constata la hege-
monía de Galicia en el parque de este
tipo de tractores, ya que la suma de to-
das las provincias supone un 21.9%.

El segundo y quinto lugar vira ha-
cia Valencia (]47) y Alicante (135) y
hace dueña a la huerta levantina del
segundo puesto por comunidades, con
un 13.8°^0, contando con Castellón. EI
tercer puesto es para Almería, con 140
unidades, que representa el 5.8% de
los tractores de 25 a 59 CV que se
vendieron durante el ejercicio pasado.

Las provincias que menos se han
prodigado en este tipo de tractores han
sido Soria (1), Guadalajara (3) y Se-
govia (4).

^ agror^cnica MARZO zooz



mereado de tractores

DISTRIBUCIÓN POR UNIDADES DE LAS VENTAS DE TRACTORES
DE 60 A 89 CV DURANTE EL ANO 2001

4

^ ^:^ ^
O ^ IS
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^ DE 200 A 400

^ DE 100 A 200

^ MENOS DE 100

DISTRIBUCIÓN POR UNIDADES DE LAS VENTAS DE TRACTORES
DE 90 A 129 CV DURANTE EL AÑO 2001

LOS MEDIANOS:
^ 60 A 89 CV

Es el más numeroso con R 546

unidades y con una representaciún to-

tal y relativamente bien distribuido en

todas las provincias de España.

Valencia, con 507 tractores, S.9%

de cuota de mercado, lidcra la clasifi-

cación. Le siguen, muy igualadas, Ba-

dajoz y Jaén, con 452 y 45O unidadcs,

que supone un 5.3%, cada una, dc las

ventas realizadas en esta banda de po-

tencia. EI cuarto y quinto pucsto cs

para Ciudad Real (406) y Tarragona

(386), con un 4.7^% y un 4.5^%^ respec-

tivamente de cuota de mercado.

Del sexto al noveno lugar lo dcfi-
ne el `club de los trescientos', con:
Murcia (36H), C^rdoba (35R), Scvilla
(332) y Toledo (320), que representan
el 4.3%, 4.2%. 3.9% y 3.8% dc las
ventas. Por el lado, entre las provin-
cias con menos ventas destaca Soria,
que se reserva para dar el do de pecho
en potencias mayores.

LOS GRANDES:
^ 90 A 129 CV

Es la segunda en importancia de-

trás de la anterior, por numero de uni-

dades vendidas (5 022) y también con

una distribuci6n completa y yuizás con

menos desigualdades que la anterior.

Jaén lidera la clasificaci6n con sus

353 unidades, yue representan cl 7`%^

de las ventas, cifra yue además supo-

ne un 42.3% del total de tractores yuc

se han comercializado en dicha pro-

vincia. Córdoba (241) y Sevilla (232)

se hacen con la segunda y tercera po-

sición con un 4.8% y un 4.6%^, cifras

que unidas a las demás provincias an-
daluzas supone que esta comunidad sc

sitúe casi con la cuarta partc (23.9°I^)

de las ventas dentro de esta banda de

potencia.

Los puestos cuarto, quinto y sexto

son para Ciudad Real, Toledo y Bada-

joz, que con 229, 205 y 203 unidades
vendidas controlan el 4.6^%, 4. I^'/r• y el

4% de la distribución de ventas por

provincias dentro dc csta banda dc po-
tencias durante el ejercicio pa^ado.

MARZO 2002 agro^^^^^niru ^



mercado de tractores

DISTRIBUCIÓN POR UNIDADES DE LAS VENTAS DE TRACTORES
DE 130 A 179 CV DURANTE EL AÑO 2001

d

^ MÁS DE 60

^ DE 41 A 60

^ DE 1 1 A 40

^ MENOS DE 10

DISTRIBUCIÓN POR UNIDADES DE LAS VENTAS DE TRACTORES
DE MÁS DE 179 CV DURANTE EL AÑO 2001

d

^ MÁS DE 15

^ DE 11 A 15

^ DE6A10

^ MENOS DE 5

d
d

LOS MUY GRANDES:
130 A 179 CV

1260 unidades comercializadas
durante el año 2001, con una distribu-
ción relativamente homogénea y muy
amplia ya que sólo son cuatro las pro-
vincias en las que no se ha comerciali-
zado ni una unidad.

Dos provincias castellanas lideran
la clasificación, Burgos y Valladolid,
que con 82 y 80 unidades vendidas re-
presentan el 6.5% y el 6.3% de esta
gama de potencia. El tercer puesto es
para Huesca, con 79 tractores. El
cuarto es para Soria, que con 70 uni-
dades representa el 5.5% del producto
comercializado. En quinta posición se
encuentra Zaragoza. que controla el
5.3%.

Si a las ya mencionadas provin-
cias castellanas sumamos las que fal-
tan, nos situamos en una cifra de 432
tractores vendidos dentro de esta ga-
ma de potencia durante el ejercicio
pasado lo cual supone más del un ter-
cio (34.3%) de las ventas.

LOS'EXTRA GRANDES':
^ MAS DE 179 CV

Suponen, tan sólo, 220 unidades,
lo que representa un L2% del total de
las ventas realizadas durante el año
pasado. Su distribución a través de las
provincias es desigual y nada homo-
génea.

La clasificación está liderada por
Murcia, que con 19 unidades acumula
un 8.6% de las ventas. A continua-
ción, empatadas, con l 8 tractores ven-
didos, aparecen Sevilla y Soria, que
controlan, respectivamente, un 8.2%
del mercado.

Por detrás, Lérida (16) y Huesca
(12), cifras que suponen un 7.3% y un
5.4% de las ventas dentro de esta ban-
da de potencia durante el ejercicio pa-
sado.

El resto se distribuye con cuenta-
gotas por el resto de las provincias, te-
niendo en cuenta que en 11 de ellas no
hay ninguna representación de este ti-
po de tractores, al tratarse de modelos
de muy elevada potencia.

ag1'otécnica MARZO zooz



mereado de traetores

DISTRIBUCIÓN DE LAS VENTAS DE TRACTORES,
POR TRAMOS DE POTENCIA,

DURANTE EL AÑO 2001

130-179 CV
7.0 %

90-129 CV

>179 CV
1.2%

<25 CV
2.8 %

DISTRIBUCIÓN DE LAS VENTAS DE TRACTORES,
SEGÚN TIPO DE TRACCIÓN Y ANCHURA DE VÍA,

DURANTE EL AÑO 2001

I/ DTAR 5.7% STN 4.2%
25-59 CV

I 13.5% STE 3.0%

27.9% , DTE 27.8%

n CONCLUSIONES comercializado durante el ejercicio los tractores de tipo articulado. La co-
pasado. Dentro de ella, la anchura de mercialización de tractores de simple

La situación ofrece el dominio ab- vía normal se impone, con un 59.3%. tracción no llega a las 1 300 unidades,
soluto de la doble tracción, que repre- Le sigue los tractores estrechos, con valor que representa el 7.2°k^ del total
senta el 92.8% del total del producto un 27.8%, y el resto, un 5.7%, es para de las ventas.

DISTRIBUCIÓN POR UNIDADES DE LAS VENTAS DE TRACTORES
DURANTE EL AÑO 2001

d

l^

^^
^o^ ^

Má,s DE soo

DE 300 A 500

DE 100 A 300

MENOS DE 100

r
•

^

Tres cuartas partes
del mercado se

concentran en el
segmento de

potencia
comprendido entre

60y130CV

En lo que se refiere al análisis por

provincias, si estableciéramos un fic-

ticio club de `por encima de 500', las

provincias que pertenecerían a este se-

lecto club serían: Jaén (834), Badajoz

(767), Valencia (760), Murcia (704),

Ciudad Rea] (682), Sevilla (674), To-

ledo (644), Córdoba (634), Tarragona

(569), Cuenca (512) y Zaragoza

(504), con un total de 7 304 unidades

que representan un 40.6% de las ven-

tas del año. Como `farolillos rojos'

quedan las provincias de Vizcaya y

Las Palmas, que entre ambas llcgan a

un 0.6°lo de las ventas.n
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P.V.P. :11.96 €
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P.VP. : 11.96 €
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CONVIYIR CON SU GATO LA EDUCACIÓN DEL PERRO EL CANICHE

M. Fermé/Fradin - 64 págs. Florence Desachy -144 págs. Miraela Cantini -144 págs.
Cód. 02.161 Cód. 16.310 Cód. 16.309

P.VP : 5.95 € P.VP. : 14.97 € P.V.P. : 14.91€

PUEDE SOLICITAR CUALQUIER LIBRO:
• Por tfno.: 91 859 07 37
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•Gastos de envío no incluidos Datos válidos salvo error tipográfico.

r ,{̂ .i ^ 1 I 1 ^ 1 ^^^J,,^ ^
^'. Ĵ̂1 ^ f ^ .^1 .̂^^



I EN EL PRÓXIMO NÚMERO

` Equipos para la
^ . reco ida de iedras, g P

Aspectos relacionados con la
agricultura que se realiza en los
suelos pedregosos y las técnicas
que hacen posible la retirada de
las piedras.

Quinta edición de FIMA Ganadera

El recinto ferial de Zaragoza acoge, del 17 al 20 de abril, una nueva
edición del certamen español más importante dirigido al sector
ganadero.

Demostración de maquinaria forrajera
de Claas

La ya habitual
Demostración de

maquinaria forrajera
organizada por Claas

Ibérica se celebra el día
18 de abril en Guntín

(Lugo).
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7i^actores intel igentes.
Decisiones inteligentes.

6120 6220 6320 6420 6520 6620

Nuevos tractores John Deere serie 6020, de 80 a 160 CV

Le presentamos la tecnología renta-
ble. Ahora, obtenga mayor potencia.
Mayor eficacia del motor. Nuevo enfria-
dor del aire de carga que ahorra com-
bustible. Intervalo de cambio de
aceite motor tle
500 horas. Hasta un 15%
más tle capacitlad
hitlráulica. Nueva sus-
pensión hitlroneu- ^
mática de la cabina ^
HCS, con un recorrido
tle hasta 100 mm.
Nuevo asiento opcional Super

AirComfort, con suspensión neumática
de baja frecuencia. Faros tle xenón de
alta intensitlad. Avanzado sistema elec-
trónico de alta capacidad CAN-BUS, que
prepara a estos tractores para el futuro.

Atlemás, los modelos Premium-Plus
incorporan la nueva consola de

642US

control CommantlARM: tecno-
^ logía

de vanguardia, que pone las
principales funciones del tractor

en la yema de sus dedos. Usted
podrá trabajar más horas sin can-

sarse. Responder con más rapidez a las

6820 6920 6920S

contliciones variables. Y, simplemente,
trabajar tle forma más inteligente.
Conozca la línea completa tle tractores
John Deere 6020 Premium y Premium-
Plus. Descubra la nueva tecnología ren-
table que aumenta el rendimiento, la
comoditlatl y la eficacia tle trabajo.

.JOHN DEERE

TECNOLOGÍA RENTABLE


